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LIM Interview

Seriose Betriebe werden
immer viel zu tun haben!

In einem ausgiebigen Interview sprach
LIM DI (HTL) Mst. Gerald Kopsa, Eur.-Ing.
mit dem ,Gelben” u.a. tiber die neue
Ausbildungsordnung, die offensichtliche
Qualitat NO Lehrlinge sowie seinen liebs-
ten Podcast.

Das Gesprach: Ab Seite 6.
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@ WARMER SCHAUM IN NUR EINER SEKUNDE — DIREKT AUS DER BRAUSE
@ 5 KINUAMI| SEIFENDUFTE
Erleben Sie unsere innovative Duschtechnologie: Seife wird zur Wolke

aus hautverwohnendem Schaum. Willkommen zur neuen Form des
Wohlbefindens. Mehr dazu auf grohe.at

PART OF LlX'L



EDITORIAL

Von guten
Ideen und Vv .
positiven

Neuigkeiten

ven Regener, deutscher Musiker (seine Band ,Element of Crime” ist eine absolute

Hoérempfehlung), Schriftsteller und Drehbuchautor, ist ein Mann fiir sonnendurchflu-
tete Tage ebenso wie fiir ,Mondlose Néchte”; letztere gaben dem Lied, aus dem mein Subti-
tel des Editorials geborgt ist, auch seinen Namen.

Schlauer sind wir alle natdrlich auch immer nach Messebesuchen - nicht nur ob der dort
prasentierten Neuheiten, sondern auch oder vor allem auf Grund der zahlreichen ebendort
gefiihrten Gesprache. Die Messe Wels kann auf eine erfolgreiche Energiesparmesse 2026 zu-
riickblicken - neue Halle inklusive! Eine gute Idee wére auch ein Hotel an selber Stelle gewesen,
denn die Endkunden, die die neue Halle hauptsachlich frequentieren werden, machen die
Industriepartner in den anderen Hallen wohl nicht allzu glticklich. Aber gute Ideen kommen,
wie bereits erwdhnt, vielfach erst im Nachhinein ... Und die neue Halle wird neben der jéhrli-
chen Energiesparmesse, sicherlich auch eine groBe Anzahl an anderen Nutzungsméglichkei-
ten bei ebenso vielen anderen Veranstaltungen bieten - so viel ist sicher.

Die Heizungshalle war an den Fachbesu-

chertagen gut besucht und auch das Feed-

back aus der Sanitarhalle war durchwegs Oder frei nach Sven Regener:
positiv. Die Steirer Stund"n am Gemein- ,,Schlauer ist man immer
schaftsstand von Bundesinnung, Oase Bad
und ,Gelben” sorgten fiir gro3en Besucher- hinterher ..."

andrang am Donnerstag. Die Niederdsterrei-

cher legten am Freitag nochmal nach.

BIM Anton Berger hob zudem - bei der traditionellen VOK-Pressekonferenz, die dieses Jahr
am zweiten statt wie sonst am ersten Messetag stattfand — hervor, dass die Installateurlnnen
eine nicht wegzudenkende Rolle bei der Umsetzung der Klimaziele spielen. Weiters steht die
Kundmachung der liberarbeiteten Lehrausbildung Installations- und Energietechnik kurz be-
vor; mit dieser werden entsprechend ausgebildete Fachkrafte mit Sicherheit auch in Zukunft
zur Verfligung stehen. Die wirtschaftliche Situation bleibt schwierig — aber Herausforderungen
sind ja bekanntlich auch Chancen. Da ist zunédchst die Férderung fiir den Kesseltausch — der
Tenor bei der VOK-PK war, dass Investitionen auch ohne Férderung getétigt werden miissen.
Die Heizung ist halt aus Sicht der Gebdudetechniker wichtiger, was wir als offizielles Kommu-
nikationsmedium der Bundesinnung der Sanitér-, Heizungs- und Liftungstechniker — und
somit auch allen Landesinnungen - nicht nur verstehen, sondern auch unterstiitzen kénnen.

Bei allen Herausforderungen der letzten Jahre, sollen aber auch Positiv-Meldungen nicht
vergessen werden. Jiingst wurden etwa von Caverion Osterreich durchwegs gute Geschifts-
zahlen rlckblickend auf 2025 prasentiert: Trotz eines von politischen und wirtschaftlichen
Unsicherheiten gepragten Umfelds, konnte das Unternehmen seinen Umsatz steigern: +5,4
Prozent (auf 284 Mio. Euro) wurden verlautbart; auch die Zahl der Mitarbeitenden in der Divi-
sion Osterreich erhdhte sich um zwei Prozent (auf 1113).

In diesem Sinne wollen wir positiv nach vorne und ins Jahr 2026 blicken — wir sind ja quasi
schon mittendrin! Ihnen, liebe Leserlnnen, wiinsche ich an dieser Stelle, wie gewohnt, gute
Lektlre mit der vorliegenden Ausgabe 3/2026.
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INHALT

TECE
EINE NEUE
DUSCHRINNENGENERATION

TECEdrainway - Durchdachtes Design einfach
und schnell montiert

Mehr als 20 Jahre Erfahrung in der Linienentwdsserung von Du-
schen — daf(r steht der Emsdettener Sanitér- und Installations-
spezialist TECE. Im Laufe der Jahre wurde bereits eine Vielzahl
an wegweisenden Produkten auf den Markt gebracht. Nun ist es
Zeit fur eine neue Generation von Duschrinnen: TECEdrainway
vereint minimalistisches, architektonisches Design mit einem
superschmalen Ablauf. Dabei wurde zudem besonderes Augen-
merk auf eine einfache und schnelle Montage gelegt.

Bodenebene Duschen haben sich mittlerweile zum absoluten
Standard entwickelt — sowohl bei Neubau als auch im Rahmen
von Sanierungen ist diese Variante sehr beliebt, im Privatbad
ebenso wie in Hotels, Wellness-Einrichtungen & Co. Eine beson-
ders elegante Losung flir den Duschbereich bietet die dezente
Integration der Duschrinne im Ubergang zwischen Wand- und
Bodenfliesen. Die innovative Duschrinnengeneration TECEdrain-
way wurde speziell flir diesen Bereich entwickelt und zeichnet
sich durch einen groBen Toleranzbereich beim Einbau aus.
GroBziigige Justiermdglichkeiten erlauben eine einfache und
prézise Installation. Dank der cleveren Positionierung des Ab-
laufprofils — 1 bis 2 mm hinter der Oberkante von Wand- und
Bodenfliese — wirkt der Ubergang zwischen Fliesen und Ablauf-
profil dezent und unauffallig.

Spot an fiir die Highlights der TECE
Produktneuheiten: spotlight.tece.com
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Eine Steuerung
fir alle Gewerke

Integrale, PC-basierte Gebdudeautomation
von Beckhoff

LUftung als Krebs-Prophylaxe

I ABLAUFE & ENTWASSERUNG

Erweitertes
Duschrinnen-Sortiment

tnd Ethernet-basierter
b Steuerungstechnik von
Die neue Bedeutung " Beckhoff realisiert.
der Raumwirkung y E !

Klare Regeln dank
ONORM B2501

Neue MaBstébe in Die offene, PC-basierte Steuerungstechnik von Beckhoff bildet die

der Badentwasserung Grundlage einer integralen Gebdudeautomation, die alle Anforderungen
an eine nachhaltige und effiziente Losung erfiillt. Eine einheitliche Hard-

GEWERKEUBERGREIFENDES und Softwareplattform steuert alle Gewerke, von der nutzungsgerechten

PLANEN & BAUEN Beleuchtung Gber die komfortable Raumautomation bis zur hocheffizienten
Ich sehe was, HLK-Regelung. Das Ergebnis: Durch die optimale Abstimmung aller Gewer-
was du nicht siehst ke werden die Energieeinsparpotenziale tiber die Energieeffizienzklassen
Prézise und effizient hinaus voll ausgeschdpft. Dariiber hinaus reduziert die integrale Gebdude-
in der 3D-Erfassung automation Hardware-, Software- und Betriebskosten. Fiir alle Gewerke
Kihiwasser stehen vordefinierte Softwarebausteine zur Verfiigung, die das Engineering
im Rechenzentrum enorm vereinfachen. Funktionserweiterungen oder -dnderungen sind

Kompakter PID-Regler jederzeit mdglich.

SERVICE/KARRIERE
Die ganzheitliche Automatisierungslosung von Beckhoff:

Lechts und Rinks i
Termine i
\/P\/Ii Scannen und alles -
orschau/Impressum tiber die Gebaude- }
- automation mit R
Personalia / Anmeldung Inst.d.M. PC-based Control s
erfahren —_—
Bucher |
Flexible Skalierbare Steue- Modulare
Visualisierung/ rungstechnik, modulare Software-
Bedienung 1/0-Busklemmen Bibliotheken

BECKHOFF
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Seriose

Betriebe werden

Immer etwas zu tun haben!

Im Gesprach mit LIM DI (HTL)
Mst. Gerald Kopsa, Eur.-Ing.
Uber die neue Ausbildungsord-
nung, die offensichtliche Quali-
tat NO Lehrlinge u.v.m.

Lesen Sie im nachfolgenden Inter-
view, u.a. warum LIM Kopsa zu recht
stolz auf die NO Lehrling ist:

Was gibt es Neues in lhrem Bundesland?
KOPSA: Aktuell arbeiten wir in NO an den
Richtlinien flir den Einbau von Warmepum-
pen da dies von der E-Control und den Netz-
betreibern verlangt wird und die Stromnetze
langsam an ihre Grenzen stof3en. Im Detail
geht es da um eine Liste, wo alle Hersteller-
typen von Warmepumpen eingetragen sind,
die den Anforderungen durch die E-Control
entsprechen.

Zukunftig wird das Prozedere so sein, dass
die Voraussetzung vor dem Einbau einer War-
mepumpe die ist, dass das Gerat in dieser
Liste eingetragen ist und auch vom Netzbe-
treiber bewilligt wird, da man sonst als Instal-
lationsbetrieb Probleme bekommen konnte
und im schlimmsten Fall das Gerat nicht in
Betrieb nehmen darf.

Wie beurteilen Sie Chancen und Risiken
des Jahres 2026?

KOPSA: Die Chancen sind, dass in unserer
Branche so gut wie immer Instandhaltungs-
arbeiten anfallen; sprich jeder seridse Betrieb
hat hier die Méglichkeit, sich einen Kunden-
stock aufzubauen.

Weiters ist die Fortfiihrung der Férderung
,Raus aus Gas und Ol” sicher eine Chance fiir
Neuauftrage — auch hinsichtlich dessen, dass
man den Kunden mit den anderen Gewerken
koordiniert, sowie wie Kunden bei der Ab-
wicklung der Férderung unterstiitzen kann.

Was sind die wichtigstenTodo’s der Lan-
desinnung dieses Jahr?

KOPSA: Burokratieabbau ist sicher ein Dau-
erthema. Unseren Beruf fiir junge Lehrlinge
vorstellen und die vielféltigen Moglichkeiten
nach der Lehre hervorheben ebenso; dazu
gehort auch das Unterstiitzen der Lehrlings-
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wettbewerbe, da unsere jungen Nachwuchs-
kollegen dringend benétigt werden. Auch
um die Klimaziele in Zukunft erreichen zu
kénnen wird jeder gute Sanitdr und Hei-
zungstechniker gebraucht werden. Seitens
der Landesinnung ist es mir auBerdem wich-
tig, dass Forderungen Uber einen langeren
Zeitraum kontinuierlich verlaufen, um die
Planbarkeit fiir unsere Branche gewahrleisten
zu kdnnen.

Wirtschaftskrise und Baukonjunktur - ist
die Talsohle langsam durchschritten? Wie
wird sich das in lhrem Bundesland entwi-
ckeln?

KOPSA: Grundsatzlich muss man sagen, dass
die Uberarbeitung der NO Bauordnung ein
wichtiger Schritt in die richtige Richtung ist,
da dadurch Bauen wieder leistbarer und at-
traktiver wird. Somit denke ich dass viele Pro-
jekte die bisher zurtickgehalten wurden, nun
umgesetzt werden, was wieder einen wichti-
gen Impuls fir unsere Branche darstellt.

Worauf darf sich die Branche freuen?

KOPSA: Dass die (iberarbeitete NO Bauord-
nung mit 1.Marz 2026 in Kraft getreten ist und
somit Projekte und auch Folgeauftrage fir
unsere Branche zur Umsetzung kommen wer-
den. Prinzipiell sind die Preise und Lieferket-
ten wieder stabil; mittelfristig denke ich, dass
die Baubranche wieder stark in Schwung
kommen wird und in Folge damit unsere
Branche wieder sehr stark gefragt sein wird.

Wie gestaltet sich lhr Blick liber den Teller-
rand - auf andere Gewerke und in andere
Bundeslander? Was kann dabei fiir die Ge-
baudetechnik in lhrem Land wichtig sein?
KOPSA: Durch die Digitalisierung sind wir mit
anderen Gewerken wie z.B. den Elektrikern

KOPSER

LIM von Niederdsterreich und Bundes-Lehrlingswart
Gerald Kopsa betont: ,Eine Lehre als Sanitar und
Heizungstechniker zahlt sich immer aus, da einem
nach der Lehre alle Méglichkeiten — innerhalb und
auch ausserhalb der Branche - bis hin zum Studium
offen stehen. Gut ausgebildete Leute werden immer
gefragt sein!”

starker verbunden als friiher, auch hier gilt
es, je besser ein Unternehmen mit neuen
Technologien aufgestellt ist, umso mehr Ge-
schéftsbereiche kdnnen hier erschlossen wer-
den. Mit den Rauchfangkehrern bzw. deren
Innung gestaltet sich ein schon seit vielen
Jahren sehr gutes Verhdltnis in der Zusam-
menarbeit. Schon seit jeher sind wir mit un-
serer Bundesinnung und auch den einzelnen
Landesinnungen in sehr gutem Kontakt und
engem Austausch was sich auch auf Grund
der Digitalisierung in den letzten Jahren als
noch intensiver umsetzen hat lassen.

Kommen/gibt es neue Forderungen fiir
das Bundesland? Was wackelt, was bleibt,
was kommt wieder?

KOPSA: Seitens der NO Innung haben wir
eine Forderung fir Lehrbetriebe ins Leben
gerufen wo jeder Lehrbetrieb der einen Lehr-
ling bis zur Lehrabschluf3prifung ,begleitet”
um eine extra Férderung ansuchen kann. Die
genauen Richtlinien kdnnen auf der Innungs-
seite bzw. in unserem Newsletter nachgele-
sen werden.

Welche Fachmessen sind stets fix einge-
plant - gibt es da Ideen/Wiinsche was man
andern konnte?

KOPSA: Grundsatzlich ist jede gute Fachmes-
se wichtig und willkommen um als Fachbe-
trieb immer auf dem Laufenden zu sein;
ebenso wie sich dort Endkunden {ber neue
Produkte informieren kénnen, was der Impuls
fiir Neuauftrdge sein kann. Das Problem dass
die Produkte im Internet zu Billig-Preisen an-
geboten werden ist natirlich allgegenwartig.
Hier ist es wichtig, den Endkunden bestens
zu beraten und ihn darauf hinzuweisen, dass
er bei uns direkt gepriifte Produkte mit Qua-
litatszertifikat sowie einer Gewdhrleistung



bekommt. Las but not least wird der Aus-
tausch mit Kollegen durch Fachmessen ge-
fordert.

Gibt es Licht am Horizont in Bezug auf
Lehrlingszahlen und Qualitat der Auszu-
bildenden?

KOPSA: Die Lehrlingszahlen in NO sind ten-
denziell leicht steigend; auch die Qualitat der
Auszubildenden ist sehr hoch, was man an
den Erfolgen der NO Teilnehmer bei den Bun-
deslehrlingswettbewerben und Skills Bewer-
ben sehen kann. Die Ausbildungsordnung
wurde Uiberarbeitet; jetzt ist die Herausforde-
rung die, dass alle Beteiligten (Berufsschulen
und Lehrbetriebe), bestmdglich durch die
Innung bei der Umsetzung unterstiitzt wer-
den. Die Ausbildungsordnung zu tberarbei-
ten war erforderlich um den neuen Heraus-
forderungen der Digitalisierung sowie den
neuen Technologien gerecht zu werden.
Ebenso ist ein wichtiger Punkt, dass nun das
Haupt- und Spezialmodul bestmdglich kom-
biniert werden kdnnen und es erstmals mdg-
lich sein wird, Sanitar- und Heizungstechnik
plus dem Spezialmodul in einer reguldren
Lehrzeit zu erlernen.

Welche Anreize kénnte man noch setzen,
um Zahlen und Motivation zu erh6hen?
KOPSA: Grundsatzlich heben wir bei jeder
Gelegenheit hervor, dass es sich bei unserem
Beruf um einen High-Tech-Beruf handelt, der
absolut krisensicher ist. Wie erwdhnt haben
wir seitens der Landesinnung NO auch noch
eine extra Forderung fiir Lehrbetriebe ins Le-
ben gerufen.

Wie handhaben Sie die Lehrlings-Suche
und -Ausbildung in lhrem Unternehmen?
KOPSA: Die Lehrlingssuche ergibt sich auto-
matisch dadurch, dass einige Eltern im Be-
kanntenkreis nachfragen und auch immer
wieder langjdhrige Kunden anfragen. Die
Ausbildung selbst, sofern es nach einer kur-
zen ,Schnupperzeit” zu einem Lehrverhaltnis
kommt, beginnt damit, dass der Lehrling vom
ersten Tag weg Teil des Teams ist.

Thema Skills und Lehrlingswettbewerbe
- sind Sie zufrieden mit den Leistungen?
KOPSA: Bei der letzten Staatsmeisterschaft
letzten November hat NO den 1., 2. und
3. Platz sowie den 5. Platz geholt - viel mehr
muss man dazu eigentlich nicht sagen.
Natdirlich gebiihrt unser groBer Dank auch
den beiden Betreuern der LBS Zistersdorf,
Markus Eichhorn und Klemens Schneider, fiir
ihr Engagement.

Bei den letzten Bewerben war eine Her-
ausforderung, dass die Wettbewerbsplédne
vollig neu ausgearbeitet wurden und diese

neu ausgearbeiteten Pldne nun umgesetzt
werden mussten. Hier haben ebenfalls unse-
re beiden Betreuer einen sehr starken Beitrag
geleistet. Die Pléne zu liberarbeiten war er-
forderlich damit unsere jungen Kandidaten
auch auf dem Niveau der World- und Euros-
kills-Bewerbe trainieren und auch die zuvor
zu durchlaufenen Bewerbe (Bundeslehrlings-
wettbewerb und Staatsmeisterschaft) auf
diesem Niveau absolvieren kdnnen.

Was sind die wichtigsten Aufgaben des
Teams - konnen Sie unseren Lesern bitte
die Zustandigen in Sachen Lehrlingsbeauf-
tragten vorstellen?

KOPSA: Unser sehr engagierter Landeslehr-
lingswart Wolfgang Furch ist laufend darum
bemiiht, dass unsere Lehrabschluf3priifungen
bestmaglich und korrekt abgehalten werden
kénnen und macht dies wirklich — und inklu-
sive samtlicher Vorbereitungsarbeiten — her-
vorragend. Ebenso ist Wolfgang Furch fiir den
Landeslehrlingswettbewerb seitens der In-
nung zustandig, den er Jahr fiir Jahr auf Neue
sehr gut gestaltet.

Wie schon erwdhnt sind Markus Eichhorn
und Klemens Schneider seitens der Berufs-
schule ein wichtiger positiver Faktor bei samt-
lichen Bewerben, da sie mit ihrem Know-How
und ihrer Wettbewerbserfahrung, den jungen
Kandidaten zur Seite stehen. Weiters haben
wir eine sehr starke Unterstlitzung durch den
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Direktor der LBS Zistersdorf, Werner Selten-
hammer; die Kombination von all dem er-
moglicht die Erfolge.

Haben Sie spannende/unterhaltsame
Tipps zu aktuellen Lieblingsfilmen/Serien/
Lektiiren/Podcasts rund ums Thema Klima
als Empfehlung fiir unsere Leserinnen?
KOPSA:Als Podcast zum Nachhoren mochte
ich naturlich auf unsere schon mehrmals ge-
sendete ,NO Krone Hit Studio Stunde” ver-
weisen, bei der ich immer wieder gerne Fra-
gen rund um die Lehre beantworte.

AbschlieBende Worte?

KOPSA: Ich denke nach wie vor, dass wir ei-
nen der besten und vielfaltigsten Beruf haben
den es gibt und dass eine Ausbildung als Sa-
nitdr und Heizungstechniker einem samtliche
spatere Méglichkeiten - in und auch auch
ausserhalb der Branche - bis hin zu einem
Studium bietet. Der Beruf des Sanitar- und
Heizungstechnikers ist absolut krisensicher,
wie man es auch in der Coronazeit feststellen
konnte und wird immer gefragt sein. Es gibt
immer bessere und schwierigere Zeiten zu
meistern — aber seridse Betriebe werden im-
mer etwas zu tun haben.

Vielen Dank fiir das Gesprach und viel
Erfolg weiterhin!
MPEC

GruB aus der Bundesinnung

Fokus auf Kesseltausch

Die Sanierungsoffensive 2026 setzte am Beginn auf zwei zentrale Instrumente: Kesseltausch fir klima-freundliche
Heizsysteme und Bonus fiir thermisch-energetische Sanierungen. Dafiir sind von 2026 bis 2030 jéhrlich 360
Millionen Euro vorgesehen, insgesamt somit 1,8 Milliarden Euro.

Seit der Neuauflage Ende November 2025 hat sich gezeigt, dass rund zwei Drittel des Antragsvolumens auf den
Sanierungsbonus entfallen und nur rund ein Drittel auf den Kesseltausch.

Es wurde angegeben, dass der Kesseltausch eine deutlich hohere CO,-Einsparung erzielt, weswegen die Sanie-
rungsoffensive angepasst wurde. Neue Registrierungen und Forderantrége sind seit dem 2. Februar 2026 nur

mehr fiir den Kesseltausch méglich.

Ich bin sehr zufrieden mit dieser Justierungsmassnahme. Als Gsterreichische Installationsbetriebe kénnen wir
uns Uber jeden Akzent derartiger Férderungen nur freuen. Der Zug muss sich jetzt wieder in Gang setzen, damit
Sanierungen begonnen werden. Den Fokus auf den Heizkesseltausch zu legen, ist aus vielerlei Hinsicht eine kluge

Entscheidung!

Weitere Informationen zur Sanierungsoffensive:

www.sanierungsoffensive.gv.at/

Herzliche GruBe,
Euer Anton Berger,
Bundesinnungsmeister

KARL SCHROTTER
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Die Europ

aische Stimme

effizienter Gebaudetechnik

Auf EU-Ebene vertritt der europaische Dachverband GCP Europe seit 1949 die europdischen Sani-
tar-, Heizungs- und Luftungstechnik-Branchen. Der Dachverband, bei dem die Bundesinnung Mit-

glied ist und mitarbeitet, versorgt die nationalen Mitgliedsverbande u.a. mit Informationen tber EU-
Gesetzesvorhaben und politische Initiativen im Umfeld der Installations- und Gebdudetechnik.

CP Europe betreibt nach den Vorga-

ben seiner nationalen Mitgliedsver-
bédnde die Interessenvertretung in Brissel.
Nach Jahren als Vorstandsmitglied und ,tre-
asurer” (Schatzmeister) bei GCP Europe hat
Ing. Michael Mattes seit November 2025 die
Funktion des Vize-Prasidenten im Dachver-
band inne. Mattes ist Installateur, ausgewie-
sener Normenexperte, Vorsitzender des Ar-
beitsausschuss Technik und Normen der
Bundesinnung und gerichtlich beeideter
Sachverstandiger. Wir wollten mehr Giber das
Engagement des europdischen Dachverban-
des und seine Aufgaben erfahren.

GCP Europe befasst sich im Zuge ihrer In-
teressenvertretung einerseits mit den Kli-
matisierungs- und Energiestandards von
Gebduden und andererseits mit den Kli-
ma-, Energie- und Nachhaltigkeitszielen
der EU - soweit korrekt?

MATTES: Betrachtet man die inhaltliche Aus-
richtung der Aufgaben des europdischen
Dachverbandes, dann ist das korrekt. GCP
Europe steht aber vor allem fiir die Wahrung
der Interessen der europdischen Betriebe in
der Heizungs-, Liftungs- und Klimatechnik
und hat insbesondere zum Ziel, dass die eu-
ropaische Gesetzgebung, Rechtsetzung oder
EU-Initiativen dahingehend gestaltet werden,
um umsetzbaren realistischen (klima-)politi-
schen und technischen Vorgaben zu folgen.

Wofiir steht die Abkiirzung GCP?
MATTES: GCP steht fur ,Genie Climatique
Internationale” und ist vereinfacht gesagt die
europdische Interessenvertretung fiir das In-
stallateurhandwerk in Briissel.

Sind die Mitglieder Einzelpersonen, Fir-
men oder Staaten?

MATTES: Die Mitglieder von GCP Europe sind
nationale Interessensverbdnde (wie die Bun-
desinnung) aus ganz Europa. Dem Verband
gehort aber auch das Vereinigte Konigreich
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an. Die nationalen Verbande arbeiten inhalt-
lich bei GCP Europe mit und bestimmen den
Kurs der EU-Interessenvertretung.

Wie kam es dazu, dass Sie ,Board Member”
also Vorstandsmitglied wurden? Was ma-
chen die anderen Vorstandsmitglieder?
Was umfasst lhre Aufgaben?

MATTES: In meinem Fall war das sozusagen
ein Quereinstieg. Die Bundesinnung ist eines
Tages mit der Frage an mich herangetreten,
ob ich dafiir zu gewinnen wére, die Interessen
der osterreichischen Installateurbetriebe auf
europaischer Ebene zu vertreten. Hier bin ich
nun. Die Aufgabe macht mir viel Freude und
ich sehe immer wieder aufs Neue, wie wichtig
es ist, dass wir uns in Brissel fir unsere Mit-
gliedsbetriebe einbringen.

Ich bin seit meiner Wahl zum Vizeprasi-
denten im November 2025 derzeit noch ,ac-
ting Treasurer” (geschéftsflihrender Schatz-
meister) und damit u.a. fiir die Budgetpla-
nung verantwortlich. Abgesehen davon, ar-
beite ich auch in verschiedenen GCP-Arbeits-
gruppen mit, wie z.B. in der ,Policy Group”
oder der ,Energy Task Force”. Unter den
Vorstandsmitgliedern sind die diversen ope-
rativen Aufgaben verteilt, wie z.B. der Vorsitz,
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Ing. Michael Mattes ist nicht nur in der Osterreichi-
schen Bundesinnung aktiv, sondern auch auf Europa-
Ebene beim Dachverband GCP Europe.

die Offentlichkeitsarbeit, die Akquise und
Ansprache von potenziellen neuen Mitglie-
dern usw.

Gibt es in den unterschiedlichen nationa-
len Mitgliedsverbanden mitunter auch
unterschiedliche Interessen und somit
auch Diskussionspotenzial innerhalb des
europdischen Dachverbandes oder wird
gemeinsam in eine Richtung gearbeitet?
MATTES: Europa ist bekanntermal3en sehr
unterschiedlich; nicht nur betreffend demo-
graphische Aspekte und kultureller Werte,
sondern auch in Bezug auf technische Stan-
dards und Anforderungen. Genau so unter-
schiedlich sind auch die einzelnen Mitglieds-
verbdnde aufgestellt — damit kdnnen auch
die jeweiligen Erwartungen und Zielsetzun-
gen der einzelnen Mitglieder auseinanderge-
hen. Am Ende des Tages verfolgen aber alle
Mitgliedsverbande dasselbe Ziel, namlich fir
ihre Mitgliedsbetriebe etwas zu erreichen
und ziehen daher gemeinsam an einem
Strang. Die Interessen der Betriebe und die
Probleme, mit denen sie kimpfen, sind euro-
paweit dhnlich gelagert.

Es wird direkt an die EU reportet — wie re-
gelmagig trifft man sich als GCP und wie
oft finden dann Anhé6rungen durch das
EU-Parlament statt?
MATTES: Wir haben monatliche Vorstands-
sitzungen und daruber hinaus viermal jahr-
lich Meetings mit den Vorstédnden der Mit-
gliedsverbande. Arbeitsgruppen finden je
nach Aufgabengebiet und inhaltlicher Rele-
vanz das ganze Jahr hindurch statt.

Es wird nicht an die EU reportet, sondern
es werden durch gezielte Kontakte, die von
den diversen Arbeitsgruppen von GCP Euro-



pe erarbeiteten Positionspapiere und Stel-
lungnahmen, direkt den EU-Policymakern in
der Kommission oder im Parlament Gibermit-
telt.

Da geht es auch um Lobbying - was sind
die wichtigsten Anliegen der GCP (sowohl
longterm als auch aktuell)?

MATTES: Es geht ausschlie3lich darum, die
Vertretung bzw. das Sprachrohr der europa-
ischen Betriebe der Sanitar-, Heizungs- und
Liftungstechnik bei den EU-Institutionen
oder anderen Organisationen in Briissel zu
sein. Dabei geht es ganz einfach um Interes-
senvertretung, wie sie die Bundesinnung fuir
die &sterreichischen Betriebe in Osterreich
erfillt. Wenn man bedenkt, dass weit mehr
als die Halfte der in Osterreich anzuwenden-
den und geltenden Gesetze in Brissel ge-
macht werden, dann ist es nur folgerichtig,
dass sich die Bundesinnung fiir die Osterrei-
chischen Installationsunternehmen in EU-
Gesetzwerdungsprozesse einbringt. Das geht
am besten lber einen europdischen Verband,
in dem wir auch Unterstiitzung durch andere
nationale Interessenverbdnde haben. Ge-
meinsam werden wir im Larm Brissels besser
gehort, als einzeln.

Was soll fiir die 6sterreichischen Installa-
teure bei all den Bemiihungen herauskom-
men?

MATTES: Frustrierend bei der sehr interes-
santen Mitarbeit bei GCP Europe kann
manchmal sein, dass die Friichte unserer Be-
mihungen auf nationaler Ebene - also von
unseren Kolleginnen und Kollegen in Oster-
reich — leider kaum gesehen werden. Dazu
wollen wir als Innung 2026 ein neues Infor-

Im Bild: Oliver Jung als Gastredner im
EU-Parlament.

Unter www.gcpeurope.eu kénnen Interessierte mehr
Uber die aktuellen Agenden des Verbandes erfahren.

mationsformat fiir unsere Betriebe schaffen.
Erfreulich ist, dass GCP Europe als anerkann-
ter Stakeholder in Briissel gilt. Der grof3e Vor-
teil der Mitgliedschaft der Bundesinnung bei
GCP Europe besteht aber zweifellos darin
Informationen Uber politische Vorhaben der
EU aus erster Hand zu erhalten und bereits
von Anfang beginnen zu kénnen, auf die EU-
Politik oder EU-Beamte einzuwirken.

Was sind lhre personlichen Beweggriinde
fiir die Bemiihungen?

MATTES: Mich personlich treibt die Chance
an, die Zukunft unserer SHL-Branche in Oster-
reich in eine positive Richtung lenken zu kon-
nen und die Stimme der 6sterreichischen
Installateurinnen und Installateure in Briissel
Zu sein.

Was sind die wichtigsten Ziele/Interessen
der Bundesinnung als Mitglied bei GCP
Europe?

MATTES: Die wichtigsten Ziele der Bundes-
innung sind die Interessenvertretung unserer
heimischen Firmen in Briissel, die Vernetzung
und der Austausch mit anderen nationalen
Mitgliedsverbdnden, die Méglichkeit der di-
rekten Einflussnahme auf europaischer Ebene
sowie das nicht zu vernachldssigende ,early
warning” zu allfélligen, sich auf die Branche
potenziell negativ auswirkenden Entwicklun-
gen.

INNUNG/NEWS
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AbschlieBende Worte?

MATTES: Besten Dank an Dich, Martin, und
den ,Gelben” fir die Mbglichkeit, die bei den
Osterreichischen Installateuren kaum bekann-
te Interessensvertretung auf europaischer
Ebene sowie unsere Arbeit vorzustellen und
somit der Kollegenschaft naher zu bringen.
Auch, wenn es viele von uns nicht wahrhaben
wollen, wird der GroRteil der uns betreffen-
den Gesetze und Verordnungen nicht mehr
in Osterreich gemacht. Es ist daher umso
wichtiger, gleich an der Wurzel (des oftmali-
gen Ubels) anzusetzen, um das Maximum fiir
unsere Kolleginnen und Kollegen herauszu-
holen. Ich freue mich dariiber, diese Tatigkeit
bei GCP Europe ausiiben zu kénnen und sehe
damit einer fruchtbaren Zukunft fir uns Ins-
tallateure entgegen. Zuletzt méchte ich an
dieser Stelle meinen personlichen Dank un-
serem Bundesinnungsmeister Anton Berger
aussprechen, der mir sein Vertrauen schenkt
und mir diese mehr als interessante Tatigkeit
auf europdischer Ebene erméglicht.

Vielen Dank fiir das Gesprach und weiter-
hin viel Erfolg!
MPEC

GCP EUROPE
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Brandschutzseminare fur Installateur:innen

V' Ausbildung zum/r zertifizierten Sachkundigen nach EN 671 und unterwiesenen
Person nach TRVB 128 S fiir ortsfeste Léschwasseranlagen - nass und trocken
- 10.-11.06.2026 | Brunn am Gebirge
- 07.-08.10.2026 | Brunn am Gebirge

vV Wasserléschanlagen (TRVB 127 S - Sprinkleranlagen)
- 21.04.2026 | Salzburg
- 12.05.2026 | Leonding
- 19.05.2026 | Graz
- 08.06.2026 | Wien

Y Brandschutz auf Baustellen
- 09.06.2026 | Wien
- 21.10.2026 | Salzburg
weitere Termine: tuv-akademie.at/brandschutz . , i e '
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Frauenpower
im SHK Handwerk

Hier dreht sich alles um die
Damen der Branche: Diesmal
erzahlt uns Sara Sinhuber,
Fliesenlegerin bei Fliesen &
Ofen Reiter und Goldmedail-
lengewinnerin ihre Geschichte.

Is im September 2025 mein Name bei

den EuroSkills in Herning aufgerufen
wurde, wusste ich: Jetzt hat sich all die Arbeit
ausgezahlt. Ich habe die Goldmedaille im Flie-
senlegen gewonnen und wurde damit zur
besten jungen Fliesenlegerin Europas gekdirt.
Dieser Moment war intensiv — aber vor allem
war er die Bestdtigung eines langen Weges.

Von 9. bis 13. September 2025 fanden in
Dédnemark die Berufseuropameisterschaften
statt. Rund 600 junge Fachkréafte aus 32 Nati-
onen traten in 38 Berufen gegeneinander an,
etwa 100.000 Besucherinnen und Besucher
verfolgten die Wettbewerbe. Ich durfte Os-
terreich in meiner Disziplin vertreten - als
erste Frau Gberhaupt.

Die Aufgaben verlangten hochste Prézisi-
on, saubere Planung und kreative Umset-
zung. Fliesenlegen ist fiir mich MaRarbeit.
Jede Fuge, jeder Schnitt muss exakt passen.
Am Ende z&hlt nicht, wer antritt, sondern wer
die sauberste Arbeit liefert und den besten
Lésungsweg findet. Dass ich mich dabei ge-
gen meine mannlichen Konkurrenten durch-
setzen konnte, ist ein starkes Zeichen - nicht
nur flr mich personlich, sondern fiir Frauen
im Handwerk insgesamt.

Handwerk mit Verantwortung

Ich bin 23 Jahre alt, komme aus Rastenfeld
und arbeite seit Beginn meiner Lehre im Jahr
2017 bei Fliesen & Ofen Reiter in Gféhl im Be-
zirk Krems. 2023 habe ich den Meisterkurs
erfolgreich abgeschlossen. Schon beim
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Schnuppern war mir klar, dass ich einen hand-
werklichen Beruf ergreifen mochte. Mich be-
geistert, dass ich etwas Bleibendes schaffe.
Jede Flache, die ich verlege, wird Teil eines
Raumes, der viele Jahre genutzt wird. Mein
Arbeitsalltag besteht nicht nur aus handwerk-
licher Tatigkeit auf der Baustelle. Ich erstelle
Angebote, kimmere mich um Bestellungen
und schreibe Rechnungen. Organisation, Ge-
nauigkeit und Kundenorientierung gehéren
ebenso dazu wie technisches Kénnen. Diese
Vielseitigkeit macht den Beruf fiir mich be-
sonders.

Sichtbar in einer Mdnnerdomane

Dass ich in einer mannerdominierten Branche
arbeite, ist Realitat. Auf Baustellen bin ich oft
die einzige Frau. Man wird genauer beobach-
tet, manchmal auch unterschatzt. Fiir mich
stand bei den EuroSkills deshalb nicht nur der
Wettbewerb im Vordergrund, sondern auch,
sichtbar zu machen, was Frauen im Handwerk
leisten. Mittlerweile sind ein paar Monate ver-
gangen. Der Titel hat viel Aufmerksamkeit
gebracht - auch in Niederdsterreich. Vor
Kurzem gratulierte mir Landeshauptfrau

SARA SINHUBER, FLIESEN & OFEN REITER, EUROPAMEISTERIN IM FLIESENLEGEN

Sara Sinhuber, Europameisterin im Fliesenlegen, be-
tont ,Ich habe alles gegeben, gekdmpft — und auch
meine mannlichen Konkurrenten in die Schranken
gewiesen. Es fuhlt sich extrem gut an, zu zeigen,
dass auch eine Frau das schaffen kann. Ich glaube,
wir dirfen uns Frauen wirklich nicht unterschatzen —

wir haben einiges drauf.”

Johanna Mikl-Leitner personlich in St. Polten.
Sie bezeichnete die Goldmedaille als starkes
Signal fir die Qualitat der niederdsterreichi-
schen Lehre und der Ausbildungsbetriebe.
Diese Anerkennung freut mich besonders,
weil sie zeigt, welchen Stellenwert das Hand-
werk hat.

Die Goldmedaille hat zu Hause einen Eh-
renplatz bekommen. Der Alltag im Betrieb ist
jedoch wieder eingekehrt. Ich arbeite auf
Baustellen, plane Projekte und bilde mich
weiter. Der Unterschied ist: Ich weil} jetzt
noch klarer, was moglich ist, wenn man kon-
sequent an seinen Zielen arbeitet.

uw

Ilch mochte zeigen, dass auch Frauen in einer klassischen Mannerdomane ihren
Platz haben — mit Prazision, Fachwissen und Leidenschaft fur das Handwerk.
Am Ende zahlt die Leistung!

SKILLSAUSTRIA/FLORIAN WIESER (2)



HOCHSCHULE BURGENLAND

Hochschule Burgenland

Der Alumni TechTalk als
Gebaudetechnik-Treffpunkt

itte Janner widmete sich

das Department Energie
& Umwelt der Hochschule
Burgenland beim dritten Alumni
TechTalk dem Leitthema ,Future-
Proof Buildings” - zukunftssiche-
re Gebiude. Uber 60 Teilneh-
merinnen und Teilnehmer - von
Pionieren des ersten Jahrgangs
des renommierten Studiengangs
Gebdudetechnik und Gebaude-
management Uber Griindungs-
lektoren bis hin zu aktuellen Stu-
dierenden und CEOs - diskutier-
ten aktuelle Fragen rund um
Daten, Strategie und Resilienz.
,Es war inspirierend zu sehen,
welche Dynamik entsteht, wenn
jahrzehntelange Erfahrung auf
frische Impulse trifft und Pioniere

der ersten Stunde mit heutigen
CEOs sowie Studierenden auf
Augenhdhe diskutieren. Dass wir
dabei den Bogen von hochspezi-
alisierter Gebaudetechnik bis hin
zu Achtsamkeit gespannt haben,
verdeutlicht die beeindruckende
Vielfalt unseres Netzwerks — ein
Spirit des offenen Austauschs,
den wir am 14. Januar 2027 auf
dem neuen Campus-Geldnde ge-
meinsam weiterleben werden”,
sagt Organisator und Absolvent
Lukas Bader und stellt klar: die
Fachveranstaltung ist gekom-
men, um zu bleiben. Einen
Schwerpunkt bildete dabei die
Rolle von Kiinstlicher Intelligenz
in Planung, Ausbildung und im
Betrieb von Geb&duden.

MPEC

Eine runde Sache:
Neben der Kl standen
auch Energieausweise
und ihre Verzahnung
mit dem CO,-Fahrplan
im Fokus der Veranstal-

tung.

pds GmbH
Entlastung fur
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Handwerksbetriebe

it der Integration der K-

Telefonassistenz ,Hey
Telo” in die pds Software gewin-
nen Handwerksbetriebe Zeit und
Ubersicht: ,Hey Telo” nimmt zu-
verldssig Anrufe entgegen, legt
alle Anliegen automatisch struk-
turiert als Aufgabe oder Service-
auftrag in der pds Software ab
und entlastet Teams — insbeson-
dere bei hohem Telefonaufkom-
men oder bei Nichterreichbarkeit
- ohne Personal zu ersetzen.
,Mit der Anbindung von Hey Telo
schaffen wir fir Handwerksbe-
triebe mehr Struktur und Entlas-
tung im Alltag. Die Losung sorgt
nicht nur fir eine bessere Er-
reichbarkeit, sondern vor allem
fir Ubersicht und effiziente Ab-
laufe im Tagesgeschaft”, erklart
Bastian Kohlmeyer, Head of Pro-
duct Growth bei pds. ,Unser An-
spruch ist es, Digitalisierung im
Handwerk greifbar zu machen -
Hey Telo erganzt bestehende
Prozesse sinnvoll, ohne sie zu
ersetzen. Dank der modernen
API-Schnittstelle lasst sich die

Losung in kiirzester Zeit und oh-
ne Programmieraufwand direkt
mit der pds Software verbinden.”
Christopher Grittner, Mitgriinder
des familiengefiihrten Anbieters
Hey Telo, ergdnzt: ,Gerade in
Handwerksbetrieben ist das Te-
lefon oft Dauerstress — mehrere
Anrufe gleichzeitig, volle Leitun-
gen und kaum Zeit, alle Riickrufe
zu dokumentieren. Genau hier
setzt Hey Telo an: Die Kl-basierte
Telefonassistenz ist immer er-
reichbar, freundlich und vollstan-
digin die pds Software integriert.
So wird kein Anruf vergessen und
das Team hat endlich wieder
mehr Zeit fiir die eigentliche Ar-
beit und wertschopfende Tatig-
keiten.”

MPEC

GC-GRUPPE OSTERREICH
Top-Nachwuchsforderung

ie GC-GRUPPE OSTERREICH

legt groBten Wert auf die
Ausbildung ihrer jungen Talente,
denn die Nachwuchskréfte von
heute bilden die Basis fiir eine
erfolgreiche Zukunft. Wie praxis-
nah und umfassend die Lehr-
lingsausbildung gestaltet ist,
beweisen engagierte Nach-
wuchskréfte ganz konkret: Sie
Uibernehmen fiir eine Woche die
eigenverantwortliche Leitung
von zwei ABEX-Abholexpress-
markten. In den ABEX-Abholex-
pressmarkten in Graz und Brunn
am Gebirge gehort die Blihne
ganz der nachsten Generation
(NextGen). Die Lehrlinge fiihren

die Standorte selbstdndig und
ibernehmen samtliche Aufga-
ben im Tagesgeschéft von der
Organisation bis zur Umsetzung
vor Ort. Bereits im Vorfeld haben
die Nachwuchskréafte alle Ablaufe
eigenstdndig geplant, koordi-
niert und gesteuert. Dartiber hi-
naus setzen sie zusatzliche Akti-
vitaten um: Die Lehrlinge konzi-
pierten sowohl eine Sonderakti-
on als auch einen Thekentag
gemeinsam mit einem Industrie-
partner.

+Unsere Nachwuchskréfte zeigen
eindrucksvoll, was in ihnen steckt
und wie viel Wissen sie im Rah-
men ihrer Ausbildung bei uns

bereits erworben haben”, sagt
Wolfgang Friihwirth, ABEX-Koor-
dinatorvon ODORFER HAUSTECH-
NIK und GC GEBAUDETECHNIK,
anerkennend. Mit ,ABEX NextGen
— Lehrlinge Gibernehmen Verant-
wortung” unterstreicht die GC-
GRUPPE OSTERREICH erneut ihren
Anspruch, jungen Talenten eine
fundierte, praxisorientierte Aus-
bildung zu bieten und ihnen friih
Verantwortung zu Ubertragen.
sIch freue mich sehr, dass wir das
Projekt ABEX NextGen nach dem
erfolgreichen Launch im Vorjahr
heuer in noch gréBerem Umfang
umsetzen kdnnen. ABEX Next-

Enkhzaya Obo, Marko Vujosevic und
Jessica Marek Kottan (von links) im
ABEX in Brunn am Gebirge.

Gen bietet unseren Lehrlingen
wertvolle fachliche und persén-
liche Entwicklungsmaoglichkeiten
und starkt ihr Selbstbewusstsein
nachhaltig. Damit setzen wir ein
klares Zeichen fur eine zukunfts-
orientierte Lehrlingsausbildung
und verdeutlichen, dass wir stra-
tegisch auf dem richtigen Weg
sind”, sagt Gertrude Putzl, HR-
Leiterin und Lehrlingsverant-
wortliche der GC-GRUPPE
OSTERREICH.

MPEC

PDS GMBH

GC-GRUPPE OSTERREICH
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Die Energiesparmesse 2026

Viele Besucher — zahlreiche
Impressionen — die Energie-
sparmesse 2026 glénzte mit
neuesten Technologien,
Trends und Vernetzungslo-
sungen rund um die Gebaude-
technik-Branche.

ie Energiesparmesse positionierte sich

einmal mehr als das unverzichtbares
Update fiir Entscheider und Fachprofis. Neu
dabei waren dieses Jahr die ,E-Car-Days”, wo
Mobilitat, Energie und Gebaude kompakt als
Gesamtkonzept prasentiert wurden.

410 Aussteller, davon 60 Erstaussteller,
prasentieren sich in drei Hallen auf 37.000 m?
liber 82.000 Besuchern. Die Branchen-Platt-
form wird seit 40 Jahren von Unternehmen
und Experten aus den Bereichen Photo-
voltaik, Energietechnik, Energiemanagement,
Energiespeicherung, Wechselrichter, Solar-
technik, Smart Home, Elektrofahrzeuge, E-
Tankstellen, Warmepumpen, Installations-
technik, Haustechnik, Heizkorper, Duschen/
Duschabtrennungen, Badausstattung, Was-
serreinigung, Vollwadrmeschutz und Holzbau
gerne als Présentationsplattform genutzt. Im
Mittelpunkt des Bau-Bereichs - erstmalig in
der neuen Messehalle 22 - standen Themen
wie Smart Building, Smart Living, nachhalti-
ges Sanieren und modernes Interieur. Besu-
cherfanden dort alles rund zu Gebdudedam-
mung, Fenster, Dachsysteme, Fertighduser,
Innenausstattung, Boden, Mobeln, Kiichen
u.v.m.

Das VOK-Update

Die Sanierungsoffensive 2026 bringt bedeu-
tende Anderungen fiir die Férderlandschaft
in Osterreich: Mit 2. Februar 2026 wurde die
Forderung fiir Warmedammungen einge-
stellt, wahrend der Kesseltausch fiir klima-
freundliche Heizsysteme weiterhin unter-
stlitzt wird. Diese Neuausrichtung hat weit-
reichende Folgen fiir die Bau- und SHK-Bran-
che —und damit fiir alle, die sich mit energie-
effizientem und zukunftsfahigem Bauen be-
schaftigen. Der jingste Stromausfall in Berlin
und der Ausfall der Fernwdrme in Wien sind
nur einige Beispiele, welche Bedeutung der
Versorgungssicherheit in Gebduden zu-
kommt. Fur die Bau- und SHK-Branche bedeu-
tet das: Gebdaude mussen nicht nur energie-
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Hervorragender Austausch am Netzwerkabend der Installateure (v.l.n.r.): Mag. Erich Haudum (Messe Wels GmbH),
LIM Mag. Markus Redl MSC (LIM OO / Wohlschlager Redl), Petra Leingartner (Messe Wels GmbH), LIM Andreas
Rotter (LIM Salzburg / LGS Installationen GmbH), Mag. Natascha Krawinkler (Marketing HOLTER), Herbert
Schwingenschuh (Geschéftsfihrer Conform Badmobel GmbH.), Mag. Robert Schneider (GF Messe Wels GmbH).

effizient, sondern auch resilient werden. ,Die
Energiewende gelingt nur, wenn wir techno-
logieoffen agieren und alle effizienten Heiz-
I6sungen beriicksichtigen”, betont Helmut
Weinwurm, Président der VOK. ,Einseitige
Vorgaben schaden der Versorgungssicherheit
und machen die Energiewende fiir die Blirger
unnotig teuer”, erganzte dazu Elisabeth
Berger, Geschiftsfiihrerin der VOK.

»Die Branche steht unter Volllast - aber
nicht Gberall dort, wo wir es in den vergange-
nen Jahren gewohnt waren”, erklarte Alexan-
der Sollbdck, Obmann des VIZ. ,Unsere aktu-
ellen Umfragen im Rahmen des Trendkon-
gresses zeigen eine deutliche Verlagerung
der Montagekapazitdten von der Heizung hin
zum Sanitdrbereich. Das ist eine positive Ent-
wicklung fiir die Sanitdrbranche, diein jlinge-
rer Vergangenheit teils starke Rickgdnge
hinnehmen musste.” Gleichzeitig bringen die
neuen Heizungsférderungen von Bund und
Landern wieder spiirbaren Schwung in das
Sanierungsgeschaft rund um die Heizsyste-
me. BIM Anton Berger schloss sich dem an:

Die Energiegenies 2026

Das Wirtschafts- und Energieressort des
Landes 00 zeichnet neue, energietechnisch
innovative, Produkte im Rahmen der Energie-
sparmesse 2026 mit dem Innovationspreis
L,EnergieGenie" aus.

Eine unabhéngige Jury hat aus den zahlreichen
Einreichungen die folgenden Unternehmen
ausgezeichnet: CONA Solar GmbH, ENdorado
GmbH, Hargassner GmbH, Internorm Internati-
onal GmbH, M-Tec GmbH, OkoFEN GmbH und
Solarfocus GMbh.

,Grundsatzlich hatten 2025 generell die hei-
mischen Gewerbe- und Handwerksbetriebe
ein schwieriges Jahr. Die Umsétze waren 2025
im Jahresvergleich um mehr als vier Prozent
eingebrochen. Die Osterreichische Wirtschaft
ist schon 2024 kaum vom Fleck gekommen.
Im aktuellen Jahr diirfte es etwas besser wer-
den, aber noch lasst der Aufschwung auf sich
warten.”

Die Sanierungsoffensive 2026 setzt auf
zwei zentrale Instrumente: Kesseltausch fir
klimafreundliche Heizsysteme und Bonus fiir
thermisch-energetische Sanierungen. Dafir
sind von 2026 bis 2030 jéhrlich 360 Millionen
Euro vorgesehen, insgesamt somit 1,8 Milli-
arden Euro. Diese Férderung eréffnet den
Startin eine neue Etappe, Treibhausgasemis-
sionen zu verringern und die Energieeffizienz
von Gebduden zu erhéhen. Nicht zuletzt die
Aktualisierung des Lehrberufs ,Installations-
und Energietechnik” im néchsten Lehrberufs-
paket soll diese Bemiihungen noch weiter
unterstitzen.

Starkes Rahmenprogramm
Wie gewohnt gldnzte die Messe mit einem
ausgewogenen Rahmenprogramm. Fiir die
Gebéaudetechnikbranche muss an dieser Stel-
le der Gemeinschaftsstand von OaseBad,
Osterreichische Installateure und Zukunftsfo-
rum SHL sowie dem ,Gelben” als offizielles
Kommunikationsmedium der Bundesinnung
in den Vordergrund gestellt werden. Dort
wurden an drei Tagen kulinarische Schman-
kerl ebenso wie geballter Informations-Aus-
tausch geboten - stets waren Interessensver-
treter aus der Innung vor Ort und standen fir
Gespréache zur Verfligung, was gerne ange-
nommen wurde.

MPEC
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Von der roten Couch
ins gelbe Buro

In den Raumlichkeiten des ,,Gelben” konnten wir Anfang des Jahres eine spannende Ge-
sprachsrunde flhren und aufzeichnen. Zu Gast waren Dr. Gerhard Rimpler, Photovoltaik-
warme-Pionier und Eigentimer von my-PV sowie Roger Hackstock, Geschéftsflihrer von
Austria Solar und ebenfalls groBer Sonnenliebhaber.

s ging um einen wichtigen Diskurs rund
um Energiebereitstellung. Ein Ge-
sprach, rund um Solaragenden, um Gebaude-
technik und Energie - Energie aus der Sonne:

Wieist es um die Branche bestellt - wie sieht
esin Richtung PV und Solar aus und diesbe-
ziiglich vor allem in Richtung Handwerk?
RIMPLER: Wir sind ja sehr international un-
terwegs aber fiir uns ist Osterreich natiirlich
sehr wichtig. Die Branche hinkt im Augenblick
etwas hinter den selbstgesteckten Ausbau-
zielen hinterher — es ging vom starken Wachs-
tum hin zu einem eher flacheren, jedoch auf
hohem Niveau. 2025 gab es ein Wachstum
von ca. 1 GW Peak. Weiters sind Bestandsan-
lagen bzw. das ,Repowering”, vor allem von
groéBeren Anlagen, ein wichtiger Bereich.

In Bezug auf das Handwerk benétigt es
gut ausgebildete Handwerker, da die Anla-
gen immer komplexer werden.
HACKSTOCK: Die Solarwdrme ist im Ver-
gleich zur Photovoltaik ein schlafender Riese.
Ihre Nutzung ist nach wie vor zu gering und
wir arbeiten noch mit vielen anderen - leider
oft fossilen — Energietragern.

Warum wiirden Sie lhre jeweilige Techno-
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logie, Bauherren oder Sanierern ans Herz
legen?

RIMPLER: Bei der Revitalisierung von beste-
henden Anlagen aber auch im Neubau heif3t
Uberschussproduktion nicht mehr nur ,auto-
matisch einspeisen”, sondern dieser Uber-
schuss bedeutet viel mehr, dass ich ihn sinn-
voll im eigenen Gebaude verwenden soll.
HACKSTOCK: Die Solarenergie ist die billigs-
te und preisstabilste Energiequelle, die wir
haben. Nur bei der Solarwdrme weif} man,
was die Kosten der nachsten Jahre sein wer-
den. Da sind die Betriebskosten mit der Inves-
tition von Beginn an bereits bezahlt - egal wie
sich die Markte entwickeln.

Das Elektrizitatswirtschaftsgesetz (EIWG)
ist nun endlich beschlossen worden. Da
hat es kurz so ausgeschaut, als wiirde die-
ses giinstige Stromgesetz den Strom teu-
rer machen. Zumindest haben das die In-
teressenverbande bekrittelt. Wie kann
denn so was passieren bzw. sind Sie mit
dem Endergebnis zufrieden?

RIMPLER: Ich will das politisch nicht kom-
mentieren; das ist umgesetzt und es wurde
eine Zweidrittelmehrheit gefunden. Was der
Kunde zahlt, sind jedoch nicht nur die Strom-
preise, sondern vor allem die Netztarife. Da
wird es leichte Anstiege geben; hinzukom-
men damit einhergehende Steuern. Die Net-
ze werden tendenziell anspruchsvoller. Aber
ich stimme Roger zu, mit einer Investition in
Solartechnik (egal welche) weify man von Be-
ginn, was diese bringen wird.

HACKSTOCK: Das Elektrizitdtswirtschaftsge-
setz betrifft die Solarwédrme nicht; bei uns ist
es eher das Warme-Gesetz, das nach wie vor

Guter Austausch: Roger Hackstock (li.), Martin
Pechal und Dr. Gerhard Rimpler.Unter dem Titel
,Wohin entwickelt sich Solarenergie? Von der roten
Couch ins gelbe Buro.” steht das Gesprach auch
auf youtube zum Nachsehen bereit — Direkt-Link im
QR-Codel

fehlt. Das eben den Austausch von fossilen
Heizungen durch erneuerbar Heizungen re-
gelt und in diesem Fahrwasser auch der So-
larwarme den Weg ebnen kann.

Eine provokante Frage zwischendurch:
Was hielt man bei my-PV von der Idee, dass
Photovoltaikhersteller den Netzausbau
finanziell stiitzen?

RIMPLER: Das ist ein interessanter Ansatz;
eigentlich reden wir jaimmer davon, dass wir
diese Technologien unterstiitzen wollen, statt
die Hersteller zu bestrafen.

Es wird von Entscheidungstrdgern, Gebau-
detechnikern und Nutzern Energie- und
Technologie-Unabhangigkeit gefordert.
Einerseits wegen der Gasunabhingigkeit
von Russland (vor allem in den letzten Jah-
ren) und andererseits, um die Fertigung
der Paneele im eigenen Land zu halten.
Hat da die Solarthermie die Nase vorn?
RIMPLER: Ich fange mal bei der Wertschop-
fung an, die sich am Beispiel der PV ganz
leicht erklaren ldsst. Der Vorwurf lautet, die
PV-Module kommen tiberwiegend aus China.
Dort gibt es wettbewerbsfahige Hersteller.
Aber - je nach AnlagengréBe — gehen ledig-
lich 15 bis 17 Prozent der Anlagenkosten nach
China. my-PV Produkte werden in Osterreich
entwickelt und produziert. Hinzu kommt au-
Berdem der m.M.n. wichtige Fakt, dass viel
der Wertschépfung trotzdem beim Handwerk
liegt — hier haben wir garantierte lokale Wert-
schopfung.

In Bezug auf die Technologieoffenheit
muss ich fast schmunzeln. Solarthermie be-
kommt einen Solarbonus von ca. 2.500 Euro
Grundférderung pro Anlage. Fir die PV-War-
me gibt es gar nichts. Somit haben wir forde-
rungstechnisch keine Technologieoffenheit.
Auf der anderen Seite bin ich sehr wohl dafiir,
dass wir CO, besteuern und auch fossile Ener-
gien, weil diese eben nicht mit ihren wahren
Kosten besteuert sind.
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Wie sieht das die Solarthermie-Seite?
HACKSTOCK: Eine Férderung der PV gibt es
immer noch. Es gibt leider auch nach wie vor
klimasché&dlichen Subventionen, die sich im-
mer noch in einer GréBenordnung von 4 bis
5 Milliarden Euro pro Jahr bewegen, wie der
Klimafond und das Wirtschaftsforschungsin-
stitut schon mehrfach ausgerechnet haben.
Das ist eben ein ungleicher Wettbewerb;
wenn das wedfiele, brauchte man die Forde-
rung der erneuerbaren auch nicht mehr.

PV wie auch Solarwarme werden bis heu-
te gefordert — vielleicht nicht in dem Markt-
segment von my-PV, aber in der restlichen
Photovoltaik schon. Frither war die Forde-
rung bei PV bei den Kleinanlagen viel besser
als bei Solarthermie; erstin den letzten Jahren
ist bei den Kleinanlagen durch die Investiti-
onszuschussférderung eine ungefahre
Gleichrangigkeit erreicht worden. Wir leben
in sehr turbulenten Zeiten, wo man merkt,
dass wir uns auf Wirtschaftspartner und Lie-
ferketten nicht mehr verlassen kénnen. Des-
wegen ist dieses ,Made in Europe” bzw. ,Ma-
dein Austria“ so in den Vordergrund geriickt.
Wir dekarbonisieren Deutschland, Italien, die
Schweiz mit unserer Technologie und helfen
dort den Haushalten und Betrieben, ihre War-
meversorgung von Ol und Gas wegzukriegen.
Da sind wir als Solarthermie ein Export-Kaiser.
RIMPLER: China hat sich immer schon Berei-
che herausgegriffen, die es industriestrate-
gisch voranbringen moéchte. Das haben wir
in Europa nicht ganz so sauber gemacht; jetzt
kommt die EU gerade drauf, dass manche
Industriezweige nur schwer aufrecht zu erhal-
ten sind. China hat die PV quasi steuerlich im
Voraus subventioniert und hért nun damit
auf, weil sie ohnehin vorne mit dabei ist. Man
kann es aber auch so sehen, dass China mas-
siv die Energiewende in Europa unterstiitzt
hat. Anfang der 90er Jahr haben wir die Vor-
teile der Globalisierung positiver gesehen. Ich
denke schon, dass wir wieder zuritickkehren
missen zu dem Punkt, die Probleme des Pla-
neten gemeinsam zu l6sen.

Wir haben bereits zuvor die Unterschei-
dung zwischen Klein- und GroBanlagen
gehabt. Jetzt wiirde mich bei my-PV inte-

PV und Solar: Zwei Seiten einer Medaille, geeint
durch die Liebe zur Energiegewinnung aus der Sonne.

ressieren, wie das umsatzmagBig im Ge-
schéftsanteil aussieht?

RIMPLER: Der (iberwiegende Anteil geht bei
uns in den sogenannten Residential-Markt;
das sind die Gblichen Dachanlagen von etwa
1 bis 20 kWp firr die Warmwasserbereitung
und die Heizungsunterstitzung. Wir vertrei-
ben Uber das Fachhandwerk und tiber Grof3-
handler und wissen wir oft gar nicht, dass ein
Projekt entstanden bzw. abgeschlossen ist -
das macht es schwierig das Ganze prozentu-
ell fest zu machen.

Anschlussfrage zu Stromspeichermdoglich-
keiten: wie stark haben die in den letzten
Jahren zugelegt (Anm.: etwa auf Grund der
Netzkostenproblematik oder wegen des
Blackout-Themas)?

RIMPLER: Die Tendenz geht ganz klar in Rich-
tung Speicherung und hin zur Maximierung
des Eigenverbrauchs. In Deutschland sehen
wir Einspeisetarife, die mit dem Stromange-
bot zusammenhédngen, da werden quasi
zwangslaufig Batterien dazu gebaut. Das er-
ganzt sich sehr gut mit anderen Technologi-
en. Ein Projekt-Beispiel dazu: Ein Einfamilien-
haus, das mit einer Warmepumpe beheizt ist;
dennoch bleibt PV-Uberschuss tiber die War-
mepumpe und Uber den Batteriespeicher
hinweg, um zusatzlich mit unseren Produkten
Heizungsunterstiitzung zu betreiben.

Wird das auch im mehrgeschossigen
Wohnbau zunehmend genutzt?
RIMPLER: Ich wirde sagen ja. Man kommt
schon langsam drauf, dass man die konven-
tionelle Art der Warmwasserbereitung mit
unseren Lésungen kombinieren kann. Es gibt
ein schones Projekt in Wien, wo unsere Tech-
nik als Unterstiitzung einer Fernwirme-Uber-
gabe-Station eingesetzt wird. Die Warmever-
teilung im Haus - im Besonderen die Warm-
wasserbereitung - ist wirklich verlustbehaf-
tet; da muss alleine schon aufgrund der Legi-
onellen-Anforderungen permanent zirkuliert
werden. Darum macht dezentrale Warmwas-
serbereitung in den Wohneinheiten mit un-
serer Technik Sinn.

Gibt es neue Speichermdéglichkeiten, die
sich bei der Solarthermie aufgetan haben?
HACKSTOCK: Beim Warmwasserspeicher
selbst hat sich nichts verdndert. Es wird seit
20 Jahren an chemischen Speichern ge-
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forscht, die Uiber den Prototyp allerdings lei-
der nie hinausgekommen sind. Die zwei gro-
Ben Richtungen in den letzten Jahren waren
das Gebdude als Speicher (Anm.: Bauteilakti-
vierung) und die Eisspeicher; vor allem Wér-
mepumpe, Solarthermie und Eisspeicher in
Kombination. Ein Beispiel hierfiir ist der IKEA
in Wien - es sind jedoch hauptsachlich Ge-
werbekunden, keine Privathaushalte. Haufi-
ger sto3t man auf Projekte, die mit Bauteilak-
tivierung realisiert werden; vor allem wegen
der Doppelnutzung mit der Kithlung. Dank
einbetonierten Wasserschlangen — etwa in
der Zwischendecke oder im Fundament -
kann das Gebdude im Sommer gekihlt und
natlrlich auch im Winter beheizt werden.
Dafiir ist die Solarwarme ideal, weil das eine
Heizung mit geringer Vorlauftemperatur ist
und damit auch die Laufzeit der Solarwarme-
anlage verldangert wird.

AbschlieBend wiirde mich noch interessie-
ren, wie sehen Sie mdgliche zukiinftige
Entwicklungen fiir PV- und Solarthermie?
HACKSTOCK: Wenn die Warmewende kom-
plett vollzogen wird — wovon wir leider noch
weit entfernt sind, weil zwei Drittel Oster-
reichs warmetechnisch noch fossil versorgt
wird —, dann wird die Solarwarme gebraucht
werden und zwar als preis- und auch versor-
gungsstabile, vor Ort verfligbare Energie-
quelle. Das wiirde die Biomasse, von der wir
auch nicht unendlich zur Verfigung haben,
fiir die ,Winterllicke” schonen und Stromspit-
zenim Netz wegen der vielen Warmepumpen
verhindern.

RIMPLER: Strom ist der Energietrdger der
Zukunft. Das wird noch starker in der Warme-
bereitstellung Einzug halten - in der Warm-
wasserbereitung und in der Raumwarme,
aber auch im Bereich der Elektrowarme. Da
gibt es bereits reale Betriebserfahrungen mit
einem rein elektrischen Heizungssystem, das
PV-unterstitzt wird, und das erstaunlich gute
Effizienzwerte aufweist.

Danke fiir das spannende Gesprach!
MPEC
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Durchstarten nach
Neuubernahme

Vor einem Jahr hat die Firmen-
gruppe Maier & Stelzer den
Traditionsbetrieb Fenneis in
Hartkirchen Gbernommen, um
eine breitere Kundengruppe
anzusprechen.

nfang 2025 hat die Firmengruppe

Maier & Stelzer den Traditionsbetrieb
Fenneis in Hartkirchen in Oberdsterreich, Be-
zirk Eferding ibernommen. Erklartes Ziel war
es, eine breitere Kundengruppe anzuspre-
chen. Alle sieben Mitarbeiter des Installati-
onsspezialisten wurden von der Firmengrup-
pe mitlibernommen. Standortleiterin Christi-
na Maier: ,Wir haben bei Fenneis bestens
ausgebildete Mitarbeiter, die Uber langjahri-
ge Erfahrung und ein hervorragendes Know-
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How verfiigen”. Im Jahr vor der Ubernahme
hat die Fenneis GmbH einen Umsatz von zwei
Millionen Euro erzielt. Nach dem Abschluss
der notwendigen EDV-Modernisierung star-
tete das Unternehmen unter dem neuen Na-
men M&S Fenneis GmbH durch. Mit Christoph
Ruthmann bekam der Berieb auch einen neu-
en technischen Leiter, auBerdem wurden -
aufgrund der guten Auftragslage sechs zu-
sdtzliche Mitarbeiter eingestellt.

Schwerpunkt Eigenheime & Gewerbe

Die M&S Fenneis GmbH betreut schwer-
punktmagig Privatkunden, Gewerbebetriebe
und genossenschaftlichen Wohnbau in der
Region mit samtlichen Installationsarbeiten.
Im Fokus stehen sowohl Neubauten als auch
Sanierungen von Privatkunden. Selbstver-
standlich werden auch Reparaturen und War-
tungsarbeiten durchgefuhrt. Neben dem
Heizungstausch bildet auch die Badersanie-

rung einen weiteren Schwerpunkt. Maier da-
zu: ,Dank der Bundesfoérderung fiir den Hei-
zungstausch und den damit zu erwartenden
zusatzlichen Auftrdgen, bendtigen wir weite-
re hochqualifizierte Arbeitnehmer und erhé-
hen dehalb den Mitarbeiterstand”. Mit der
Ubernahme der M&S Fenneis GmbH durch
Maier & Stelzer wird der Privatkundenbereich
in der Region stark ausgebaut.

Die Auftragslage passt

Die Auftragslage beim Unternehmen ist ak-
tuell hervorragend, daher war eine personel-
le Verstarkung dringend notwendig. Seit tiber
19 Jahren ist Christoph Ruthmann bei Maier
& Stelzer beschaftigt. Der 44-jahrige wechselt
jetzt als technischer Leiter zu M&S Fenneis
nach Hartkirchen. Der bisherige technische
Ansprechpartner Christoph Mitter unterstiitzt
das Unternehmen mit seinem Know-How -
wie bisher — im Bereich der Montage auf den
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Maier & Stelzer wurde im Jahr 1993 in Eferding gegriindet und z&hlt heute mit vier Standorten in Oberdsterreich zu den Leitbetrieben flr die Installation von

haustechnischen Anlagen. Anfang des Jahres 2025 hat die Firmengruppe Maier & Stelzer den Traditionsbetrieb Fenneis in Hartkirchen Gbernommen.

Baustellen. Mit der Einstellung von drei wei-
teren Mitarbeitern erhdhte sich die Anzahl
der Beschéftigten auf zehn Personen. Insge-
samt sollen von M&S Fenneis in der Region
jahrlich zwischen 50 und 70 gréBere Auftréage
fuir Privatkunden abgewickelt werden.

Die Bundesregierung hat Anfang Oktober
2025 eine neue Forderung fiir den Umstieg
von fossilen Gas- und Olheizungen auf erneu-
erbare Energien beschlossen. Diese wichtige
MafBnahme wird die Nachfrage nach kli-
mafreundlichen Heizsystemen wie Warme-
pumpen oder Pelletsheizungen deutlich er-
héhen. Die M&S Fenneis GmbH ist dafiir mit
ihrem neuen Team bestens geristet.

Maier & Stelzer

Mit der Griindung ihres eigenen Installations-
betriebes in Eferding starteten Giinter Maier
und Siegfried Stelzer als junge Unternehmer
im Jahr 1993 in die Selbststédndigkeit. Die Lei-
denschaft fiir das Gewerk war der Grundstein
fir ihre Erfolgsgeschichte. In beachtlichen
Zehnjahresschritten wuchs das Unternehmen
bestandig. Im Jahr 2002 wurde der Standort
in Wels gegriindet und 2012 erfolgte die
Ubernahme eines bestehenden Installations-
betriebes in Steyr. Zuletzt wurde Anfang 2025
mit der Ubernahme des Installationsbetriebs
Fenneis GmbH in Hartkirchen ein weiterer
Expansionsschritt gesetzt. Unter der Holding
M&S GmbH sind sémtliche Tochterunterneh-
men zusammengefasst. Das Leistungsspekt-

rum erstreckt sich Gber die Herstellung von
Sanitér- und Heizungsanlagen, Klima- und
Liftungsinstallationen im Neubau, sowie im
Sanierungsbereich. Das Unternehmen mit
seinen vier Standorten in Eferding, Wels, Steyr
und Hartkirchen zahlt zu den Leitbetrieben
flr die Installation von haustechnischen An-
lagen in Oberdsterreich. Im Jahr 2024 konnte
die Holding M&S GmbH mit insgesamt
110 Mitarbeitenden einen Umsatz von
27 Millionen Euro erzielen.

Ein vielfaltiges Angebot

Das Leistungsspektrum der Maier & Stelzer-
Gruppe ist beachtlich und deckt nahezu alle
Bereiche in der Herstellung haustechnischer
Anlagen, sowohlim Privatkundenbereich, als
auch im Gewerbe- und Industriebau, im
Wohnbau und im Kommunalbau ab. Die Bau-
vorhaben, die umgesetzt werden, reichen
von Kleinst- und Kleinbaustellen bis hin zu
GroBbaustellen unter dem Gesichtspunkt der
Nachhaltigkeit und dem Einbau modernster
Technik zur Ressourcenschonung und zur
Nutzung erneuerbarer Energien.

Das Motto von Maier & Stelzer auf den
Punkt gebracht lautet: ,Besonders Ressour-
censchonung und Nutzung erneuerbarer
Energien, bzw. der Einbau modernster Tech-
nik sind fur uns ein wichtiger Beitrag zum
Erhalt von Lebensraumen und Umwelt.”

STROM

Die Auftragslage beim Unternehmen ist aktuell
hervorragend, daher war eine personelle Verstar-
kung des Teams dringend notwendig.

CHRISTINA MAIER, STANDORTLEITERIN M&S FENNEIS GMBH IN HARTKIRCHEN

Christina Maier (Standortleiterin MS Fenneis GmbH)
und Christoph Ruthmann (technischer Leiter).

Holding M&S GmbH

Unter der Holding M&S GmbH sind samtliche
Tochterunternehmen zusammengefasst.

® Die Firmenzentrale befindet sich in Efer-
ding. Weitere Standorte sind in Wels, Steyr
und Hartkirchen.

e Das Leistungsportfolio umfasst sowohl die
Installation von Ein- und Mehrfamilienhdu-
sern als auch die Herstellung von techni-
schen Anlagen fiir Gewerbe-, Kommunen
und Industriekunden.

e |m Jahr 2024 konnte das Unternehmen mit
insgesamt 110 Mitarbeitenden einen Um-
satz von 27 Millionen Euro erzielen.

3/2026 www.derinstallateur.at
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Take a walk In

the park again...

Vertrauter Anblick im Bren-
ners Park-Hotel & Spa: Zur
Wiederer6ffnung des Grand-
hotels in Baden-Baden er-
strahlt der Designklassiker
Madison in frischem Glanz.
Mdglich gemacht hat das
Dornbracht ReCrafted.

e elle-Epoque-Atmosphire in Baden-
Baden, Deutschland: Das 1872 ero6ff-
nete Brenners zahlt seit vielen Jahrzehnten

www.derinstallateur.at 3/2026

Das legendére Brenners Park-Hotel & Spa wurde im Oktober 2025 nach rund zweijéhriger Modernisierung

wieder eroffnet.

zu den prestigetrachtigsten und exklusivs-
ten Hotels der Welt. Eingebettet in die griine
Lichtentaler Allee, vereint es eine klassizisti-
sche Eleganz mit Jugendstilelementen. Mar-
morbéden, hohe Decken und detailreiche
Stuckverzierungen erzdhlen von einer lan-
gen, ruhmreichen Historie, kunstvoll restau-
rierte Salons verbinden Tradition mit moder-
nem Luxus. Nach zweijdhriger Umbauphase
wurde das 5-Sterne-Haus nun im Oktober
2025 wieder eroffnet. Entscheidend fir die
Erneuerung war die Schonung von Ressour-
cen: Daflir wurden unter anderem zahlreiche
historische Mdbel und Tapeten upgecycelt
sowie eine Gebaudetechnik installiert, die

héchsten 6kologischen Anforderungen ent-
spricht.

Wiederaufbereitete Armaturen

Auch die Béader, in denen auf Dornbracht
ReCrafted gesetzt wurde, spiegeln dieses
Konzept: Seit Giber 30 Jahren ist die opulen-
te Designserie Madison fester Bestandteil
der Zimmer und Suiten. Im Rahmen der Re-
novierungsarbeiten wurden die Armaturen
mit dem nostalgischen Art déco-Look scho-
nend zuriickgebaut und ins Werk nach Iser-
lohn transportiert, wo ein detailreiches
handwerkliches Remanufacturing erfolgte.
Am Ende des mehrstufigen Prozesses, bei

DORNBRACHf/ PILAWAFILM (4)



dem die Originale unter anderem neue
Oberflachen und Funktionsteile erhalten
haben, stand der Wiedereinbau. Nun bietet
Dornbrachts Grande Dame einen Uberra-
schend vertrauten Anblick in den Badern -
und erzdhlt ihre ganz eigene Geschichte.
,Dass eine Designikone wie Madison und
das Brenners zusammengehdoren, haben die
vergangenen 30 Jahre bewiesen”, sagt Ste-
phan Bosch, Geschaftsflihrender Direktor
des Brenners Park-Hotel & Spa. ,Umso mehr
freut es uns, dass wir die vorhandenen Ar-

Nach 30 Jahren im Einsatz wurden die Madison-
Armaturen durch den Dornbracht-Partner
GA-tec zun&chst schonend zurtickgebaut.

maturen erhalten konnten. Das schont nicht
nur die Umwelt, sondern spiegelt auch un-
seren ganzheitlichen Nachhaltigkeitsansatz
perfekt wider.”

Briicke zwischen Historie und
Zukunft

Durch Dornbracht ReCrafted werden pro
aufgearbeiteter Armatur rund 40 Prozent der

ARMATUREN

Durch Dornbracht ReCrafted lassen sich pro aufge-
arbeiteter Armatur rund 40 Prozent der CO,-Emissi-

onen im Vergleich zu einem Neuprodukt einsparen.

CO,-Emissionen im Vergleich zu einem Neu-
produkt eingespart. Unndtiger Material-
schrott lasst sich damit vermeiden. ,Das
ReCrafted-Projekt im Brenners zeigt nicht
nur, wie zeitlos das Design und wie hoch-
wertig die Materialien unserer Armaturen
sind”, so Caroline Schmitt, Geschéftsfiihrung
Dornbracht. ,Die Wiederverwendung der
Originale leistet dartiber hinaus einen be-
trachtlichen Beitrag zum Nachhaltigkeitsbe-
streben des Hotels. Unsere Madison schlagt
damit nicht zuletzt eine Briicke zwischen der
reichen Historie und der Zukunft des Hau-
ses.”

MPEC
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Stark im Stadion

Der 1. FC Lok Leipzig glanzt
dank robusten Sanitdranla-
gen von DELABIE nicht nur
in herausfordernden Spiel-

situationen.
0 on seinen Fans liebevoll Bruno ge-
nannt, ist das Bruno-Plache-Stadion
Heimat des 1. FC Lokomotive Leipzig und hat
Platz fur mehr als 12.000
Zuschauer. Die 1932 er-
baute Holztribline, die
auch heute noch genutzt
wird, ist weitgehend im
Originalzustand erhalten
und stellt ein wichtiges
architektonisches Beispiel
fir grofle Triblinen in
deutschen FuB3ballstadien aus dieser Zeit dar.
DELABIE steht dem Traditionsverein mit sei-
nem Know-How im Bereich &ffentlicher Sani-
téranlagen zur Seite.

Zuverlassig und beriihrungslos

Die in den Vereinsfarben gelb und blau ge-
fliesten Sanitarraume fiir die Besucher sollen
vor allem hygienisch und zuverlassig sein. So
hat der Betreiber sich fir vollstandig berth-
rungslose Lésungen entschieden. Das elekt-
ronische Ventil TEMPOMATIC 4 wird durch die
Erfassung der Hande mittels Sensor aktiviert
und stoppt automatisch, sobald diese den
Erfassungsbereich verlassen.

So wird immer nur so viel Wasser wie n6tig
abgegeben. AuBerdem wird weitere Wasser-
verschwendung durch die Antiblockiersicher-
heit vermieden. Sie verhindert das Blockieren
der Armatur im geoffneten Zustand. Auch die
Benutzung des Seifenspenders erfordert kei-
nerlei Handkontakt. Zum Handetrocknen
stehen hygienische Papierhandtuchspender
aus bakteriostatischem Edelstahl Werkstoff
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Der ,Bruno* ist das Bruno-Plache-Stadion und Heimat des 1. FC Lokomotive Leipzig.

Es freut mich, dass wir den 1. FC Lokomotive Leipzig mit unseren
zukunftsorientierten, sparsamen und robusten Sanitarlésungen auf
seinem Weg der Modernisierung nachhaltig unterstttzen durfen.

BERND HEISIG, COMMERCIAL DIRECTOR DACH, DELABIE

1.4301 bereit. In Spielpausen sorgt die auto-
matische Hygienespilung der verbauten
Waschtisch-Armaturen fiir Sauberkeit: Alle 24
Stunden nach der letzten Nutzung wird eine
Spulung von 60 Sekunden ausgeldst. Stagna-
tion in den Leitungen wird begrenzt und in
den heien Sommermonaten wird das Aus-
trocknen des Geruchsverschlusses verhin-
dert. ,Nachhaltigkeit ist fiir uns seit Jahren ein
wichtiges Thema. Dadurch wollen wir unse-
ren Beitrag zum Wohle der Umwelt leisten.
Daruiber hinaus mochten wir dabei auch Res-
sourcen und Kosten sparen, um den 1. FC Lok
fuir die Zukunft gut aufzustellen. Mit Delabie
haben wir einen Partner an der Seite, der uns
im Sanitarbereich dabei unterstiitzt. In den
letzten beiden Jahren konnten wir bereits ei-
nige Projekte gemeinsam umsetzen und wer-
den auch in den kommenden Jahren weitere
Konzepte angehen”, sagt Martin Mieth, Ge-
schéftsflihrer des 1. FC Lokomotive Leipzig.

Auch in den Spielerduschen

Im Duschbereich hat sich der Verein fiir seine
Spieler und seine Gastmannschaften fiir elek-
tronische und mechanische Thermostatarma-
turen entschieden. Diese sollen vor allem si-
cher und komfortabel sein. Denn wer 90 Mi-

Delabie bietet Produkte zur zuverlassigen und bertih-
rungslosen Nutzung - egal ob in den Raumlichkeiten
der Spieler (links) oder im 6ffentlichen Bereich.

nuten flr seinen Verein alles gibt, hat eine
angenehme Dusche mit einstellbarer Tempe-
ratur mehr als verdient. Ist die Temperatur
einmal gewdhlt, sorgt das Thermostat fiir eine
konstante Temperatur unabhangig von
Druckschwankungen im Leitungssystem.

Sportler sind nach gro3en Anstrengungen
besonders gefahrdet gegeniliber Bakterien
wie beispielsweise Legionellen. Daher sind in
den Ringinstallationen hohe Temperaturen
vorgesehen - eine wichtige MaBhahme zum
Schutz vor Verunreinigungen. Thermostate
sorgen flir eine angenehm konstante Tempe-
ratur und schiitzen bei Kaltwasserausfall vor
Verbriihungen. Die elektronischen Varianten
spulen mit ihrer automatischen Hygienespii-
lung alle 24 Stunden nach der letzten Nut-
zung die Leitung und sorgen so zusatzlich fiir
sauberes Wasser.

MPEC
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Grohe
Zauberhaft

warmer Schaum

Q uschenist nichtlanger nur
ein Teil der tdglichen Rou-
tine — es ist eine bewusste Aus-
zeit, ein Moment der Selbstfir-
sorge. GROHE Purefoam schafft
genau einen solchen Moment
durch eine einzigartige Sinneser-
fahrung auf Knopfdruck: Die
neue Duschtechnologie verwan-
delt speziell entwickelte Seife in
eine warme, schwerelose
Schaumwolke, die Nutzer wie ein
Kokon umbhiillt. Die fuinf exklusiv
fir GROHE Purefoam entwickel-
ten Kinuami Korperseifen verlei-
hen dem Schaum einen verfiih-
rerischen Duft und bringen so
eine einzigartige Wellness-Oase
ins eigene Zuhause.

+GROHE Purefoam ladt dazu ein,
die tégliche Dusche durch ein
unvergleichliches Sinneserlebnis
neu zu entdecken — umhdillt von
wohltuendem, warmem Schaum,
der Korper und Geist verwohnt.
Die innovative Schaumtechnolo-

gie ist leicht zu bedienen und
ldsst sich problemlos in jede be-
stehende Dusche mit Thermos-
tatintegrieren”, so Patrick Speck,
Leader LIXIL Global Design,
EMENA. ,Mit der exklusiven Kinu-
ami Seifenkollektion stehen flinf
Diifte fur einen besonderen Ich-
Moment zur Auswahl.”

Wellness leicht gemacht

Fir ein rundum entspanntes Ge-
fihl wurde GROHE Purefoam so
konzipiert, dass sowohl die Ins-
tallation als auch die tagliche
Nutzung denkbar einfach sind.
Das System l&sst sich ohne De-
montage in die bestehende Du-
sche integrieren — es muss ledig-
lich der Wasserschlauch an die
Handbrause sowie die Wasserzu-
fuhr angeschlossen werden. Die
Kinuami Seifenkartusche wird
direkt in das Gerdt eingesetzt
und kann schnell und einfach

ausgetauscht werden. Die

zimmereinrichtung ein. Das Sys-
tem ist in elegantem Schwarz
oder zeitlosem Weil3 erhéltlich,
wahrend die stilvolle Glasplatte
als praktische Ablage dient.
Verbraucher:innen kdnnen das
Produkt je nach Bedarf separat
oder im Set mit GROHE Unter-
putz- und Aufputz-Duschsyste-
men erwerben. Als Einzelldsung
und im Set mit Aufputz-Dusch-
systemen wird das System mit
einer runden Handbrause mit
grof3ziigigem 110-mm-Durch-
messer geliefert. Diese ist beson-
ders langlebig und mit einem
ShockProof-Silikonring ausge-
stattet, der sie vor Fallschaden
schitzt. Zudem verfiigt sie tiber
zwei Strahlarten fiir eine noch
groBere Personalisie-
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Die innovative Schaumtechnologie ist leicht zu
bedienen und lasst sich problemlos in jede be-
stehende Dusche mit Thermostat integrieren.

PATRICK SPECK, LEADER LIXIL GLOBAL DESIGN, EMENA

Schaumtechnologie wird per
Knopfdruck aktiviert und verfugt
Uber eine Auto-Stopp-Funktion
mit flnf voreingestellten Zeit-
spannen von 4 bis 15 Sekunden.
Fir noch mehr Komfort ist das
Gerat mit einem aufladbaren Ak-
ku mit Ladeanzeige sowie einem
Selbstreinigungsmodus ausge-
stattet. Das minimalistische De-
sign von GROHE Purefoam fligt
sich harmonisch in jede Bade-

Einzigartige Koérperpflege fir zu Hau-
se: Eine innovative Schaumfunktion
hallt die Nutzer warmen Seifen-
schaum.

rung der Wellness-
Routine: der entspan-
nende Rain-Strahlund
der massierende Jet-
Strahl. Im Set mit ei-
nem Unterputz-
Duschsystem ist GRO-
HE Purefoam mit einer
Stabhandbrause inklu-
sive Rain-Strahl kombiniert.
Die eigens fir GROHE kreierte
Kinuami Seifenkollektion ist in
funf verschiedenen Duftrichtun-
gen erhltlich: von frischem Cit-
rus Awakening und belebendem
Mint Revival Uber Marine Rene-
wal mit Gurke, Avocado und Oli-
ve bis hin zu beruhigendem Wa-
terlily Bliss und floralem Blossom
Serenity mit Lilien, Kaschmir so-
wie Hafer- und Reismilch. Frei
von Mikroplastik und gepruft
,Dermatologisch getestet”
seitens des SGS INSTITUT
FRESENIUS, einer deutschen Prif-
und Zertifizierungsgesellschaft.
MPEC

Hansa
ltalo-Deutsche
Freundschaft

e ei der neuen HANSA
GENESIS Familie trifft Ita-
lienisches Design auf deutsche
Ingenieurskunst. Die Serie bietet
ein vielseitiges Sortiment an Ar-
maturen fir Waschtisch, Wanne
und Dusche, das sich optimal an
die Anforderungen unterschied-
lichster Einbausituationen in mo-
dernen Badern anpasst. Fir die
individu-elle Gestaltung bietet
die Kollektion eine groBBe Aus-
wahl an Oberflachen. In perfek-
ter Abstimmung zum HANSA
AURELIA Duschsystem schafft sie
ein stimmiges Gesamtbild im
Bad.

Dazu Harald Fesenbeck, Leiter
Produktmanagement, bei Oras
Group/Hansa Armaturen: ,Was
HANSA GENESIS so einzigartig
macht, ist die Art und Weise, wie
es hochwertige Handwerkskunst
mit technischer Innovation in
Einklang bringt. Ein Beispiel da-
fuir ist der kippbare Strahlregler,
der subtil in das integriert ist, was
die Designer als ,kleinen Vulkan”
bezeichnen. Dieses clevere De-
tail ermoglicht es dem Benutzer,
die Wasserflussrichtung anzu-
passen, wahrend gleichzeitig si-
chergestellt wird, dass der letzte
Tropfen keine Flecken auf der
Armatur hinterlasst, sodass diese
ihre Eleganz lber lange Zeit be-
halt.”
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Kludi

Comeback mit Hattrick

Q er traditionsreiche Spezi-
alist fur Qualitatsarmatu-
ren KLUDI meldet sich eindrucks-
voll im Kiichensegment zuriick.
Mit den drei Serien KLUDI-REEF,
KLUDI-AUREA und KLUDI-QORD
setzt das Unternehmen aus dem
Sauerland (DE) MaBstdbe in De-
sign, Funktionalitdt und Qualitat.
Mit der modernen Asthetik und
den funktionalen Eigenschaften
der Neuheiten beweist die Marke
ihr Gespir fur die Bedirfnisse
moderner Kiichen.

Mit den Serien KLUDI-REEF, KLU-
DI-AUREA und KLUDI-QORD
knupft KLUDI an seine Erfolgsge-
schichte an und beweist, dass
Tradition und Innovation in per-
fekter Harmonie zusammenwir-
ken kénnen. Die neuen Kiichen-
armaturen sind ab sofort im
Fachhandel erhiltlich. ,Mit den
neuen Kiichenarmaturserien pra-

sentieren wir drei auBergewdhn-
liche Produktreihen, die Design,
Innovation und hochste Funktio-
nalitdt vereinen. Wir besinnen
uns damit auch auf unsere er-
folgreiche Vergangenheit und
sind bestrebt, die einstige Markt-
fihrerschaft im Kiichenbereich
zurlickzuerobern”, sagt Harald
Hotop, Managing Director Sales
von KLUDI. ,Unsere Marke steht
fuir Qualitat, Prazision und durch-
dachte Losungen. Genau das
bringen wir mit diesen Armatu-

Mit den drei Produktserien KLUDI-
REEF, KLUDI-AUREA (im Bild rechts)
und KLUDI-QORD feiert das Unter-
nehmen sein Comeback in der Kiche.

ren zuriick in die modernen K-
chen von heute und morgen.”

Innovation und Komfort

Neben der modernen Gestaltung
liberzeugen alle drei Serien mit
innovativen Funktionen. So ver-
fliigen sie Uiber eine Fused Base:
Dieser Sockel ist angegossen und
verleiht den Armaturen nicht nur
eine stilvolle Asthetik, sondern
sorgt dafir, dass keine unschéne
Schmutzkante entsteht. Ein be-
sonderes Highlight ist die her-

KLUDI

FOKUS: KUCHE

ausziehbare Handbrause bei den
Serien KLUDI-REEF und KLUDI-
AUREA: Dank eines innovativen
Ausziehsystems mit automati-
schem Zurickfihren der Hand-
brause in den Auslauf entfallt der
klassische Brauseschlauch mit
Gegengewicht unter dem Spiil-
becken. Dadurch wird nicht nur
Platz gespart, sondern auch die
Installation erheblich vereinfacht
- das System benétigt lediglich
zwei flexible Schlauche.

Zudem sind die Armaturen je
nach Serie in bis zu sechs stilvol-
len Farbténen erhaltlich: Chrom,
Mattschwarz, Brushed Gold,
Brushed Bronze, Brushed Gun-
metal und Brushed Nickel. Diese
Farbvielfalt ermoglicht eine per-
fekte Anpassung an unterschied-
lichste Kiichendesigns.

MPEC

Vigour

Eine Klichenarmatur fur alle Fa

Qie Kichenarmatur

VIGOUR WATERCHAMPION

vereint alle wichtigen Funktio-

nen in einem einzigen, eleganten

Gerat:

+ kochendes Wasser aus dem
Hahn fiir Tee, Kaffee, Pasta und
Co;

- gefiltertes Wasser, das besser
schmeckt;

« Sprudelwasser direkt aus der

Kichenarmatur, ohne Plastik-
flaschen;
« stilles Wasser fiir jeden Tag.

Viel Technik,

wenig Platzbedarf

Das Herzstiick der Armatur steckt
in einem einzigen kompakten
Unterbaugerét. Perfekt konstru-
iert fir den Kiichenalltag. Gefil-
tertes Wasser, Sprudelfunktion,

Die VIGOUR WATERCHAMPION ist
eine Kuchenarmatur mit einem vielfal-

tigen Losungsangebot.

lle

kochendes Wasser, handelstbli-
che CO_-Flaschen, Filtermodul,
alles ist clever kombiniert in ei-
nem einzigen Gerat, das unter
jede Standardsplile passt.

Smarte Steuerung per App

Mit der VIGOUR WATERCHAMPION
App lasst sich die Klichenarmatur
ganz bequem steuern. Ob Tem-
peratur, Wassermenge oder
Sprudelintensitat: Die Nutzer be-
stimmen, wie ihr Wasser flief3t.
Und behalten dabei jederzeit die
volle Kontrolle tiber Verbrauch,
Filterstatus und Geratezustand.
Erhaltlich ist der VIGOUR WATER-

CHAMPION Uber den Fachgrof3-
handel der GC-GRUPPE OSTER-
REICH und in 16 ELEMENTS Bad-
ausstellungen. Uber diese Fea-
tures freut sich natirlich auch
Christian Kummer, Leiter Sanitar
bei der GC-GRUPPE OSTERREICH:
»Mit dem WATERCHAMPION bie-
tet VIGOUR den Installateurpart-
nern eine Kichenarmatur, mit
der sie samtliche Bediirfnisse ih-
rer Kunden abdecken - und das
zu einem exzellenten Preis-Leis-
tungsverhaltnis!”

MPEC

CHRISTIAN KUMMER, LEITER SANITAR, GC-GRUPPE OSTERREICH

Mit dem WATERCHAMPION bietet VIGOUR Installateupartnern
eine Kuchenarmatur, mit der sie samtliche BedUrfnisse ihrer
Kunden zu einem exzellenten Preis-Leistungsverhaltnis abdecken.
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Armaturenkompetenz fur
das komplette Bad

Als echter Komplettbad-Anbie-
ter vertreibt LAUFEN Austria
Badobjekte aus Keramik, Bad-
mobel, Badewannen, Duschen,
Bad-Accessoires sowie Instal-
lationslésungen in Osterreich —
und zunehmend mehr wasser-
fuhrende Armaturen.

Q as Unternehmen LAUFEN verfligt auch
bei Armaturen Giber Herstellerkompe-
tenz und verwirklicht gezielt seine Vision vom
Bad aus einer Hand und in einem Design.
,Unsere Armaturen bieten handfeste Vor-
teile fur die Anwender:Innen”, erklart Christi-
an Babinetz, Vertiebsleiter bei LAUFEN
Austria, ,denn sie werden in Design und
Handhabung auf unsere Waschtische, Du-
schen und Badewannen abgestimmt — sie
sind Teil eines durchdachten Gesamtkon-
zepts.” Da Armaturen héufig genutzte Ge-
brauchsgegenstdnde sind, missen sie sich im
harten Alltag einfach bedienen lassen und
dauerhaft beweisen. LAUFEN setzt daher auf
ergonomische Bedienkonzepte sowie langle-
bige und wartungsarme Kartuschen, die dem
Anwender zudem unterschiedliche, ressour-
censchonende ECO-Funktionen zur Verfi-
gung stellen. Fir den Sanitarhandwerker
wiederum bedeutet Alltagstauglichkeit die
einfache Installation der Armaturen in jeder
Einbausituation, ob vor oder hinter Wand.
Auch hierfir halt LAUFEN ein breites Port-
folio an Losungen bereit, mit denen zum Bei-
spiel die Unterputzmontage schnell und si-
cher gelingt. Dazu unterstreicht Babinetz:
+Mitunserem breiten Angebot an Armaturen
machen wir es unseren Kunden einfach, das
komplette Bad in der hochwertigen Asthetik
und Qualitdt von LAUFEN auszustatten. Das

PRO Xiist die zeitgemaBe Weiterentwicklung eines Klassikers — in Kombination mit der Badmobel-Serie

Base 2.0 entsteht ein durchgéngiges Komplettbad.

'ih

Bad aus einer Hand und einem Guss ist keine
Vision, sondern bei uns in Osterreich langst
Realitat.”

165 Jahre Erfahrung

Fir die Produktion der edlen Armaturen greift
LAUFEN auf das Know-how seines Schweizer
Qualitatswerks am Unternehmenshauptsitz
in Laufen (Schweiz) zurlick, das 2009 tber-
nommen wurde und Uber 165 Jahre Erfah-
rung in der Fertigung hochwertiger Armatu-
ren verfliigt. Heute ist LAUFEN Schweizer
Marktfiihrer bei den Armaturen fur Kiiche und
Bad und hat es verstanden, sein ausgekligel-
tes Design-Management aus dem Keramik-
bereich auch auf dieses Segment zu lbertra-
gen.Das Unternehmen fiihrt mittlerweile ein
breites Portfolio an Armaturen in anspruchs-
voller Asthetik, die in puncto Oberflichengii-
te, Qualitat, Funktionalitat und sparsamem
Verbrauch Gberzeugen.

Zum Armaturen-Vollsortiment von
LAUFEN gehoren klassische Einhebel-Wasch-
tischmischer, 2- Loch- und 3-Loch-Ausfiihrun-
gen, Unterputz-Wandarmaturen, Bidet-Arma-
turen, Standsaulen fiir Badewannen, klassi-

sche Badewannen-Armaturen, Aufputz-Du-
schen, Unterputz-Mischer, Thermostate,
Showerstations, Regenbrausen, Handbrausen
sowie bertihrungslose Armaturen.

ZeitgemaBe Weiterentwicklung

Seit rund 20 Jahren z&hlt LAUFEN PRO zu den
meistverkauften Badkeramiklinien des Unter-
nehmens und préagt Planungen in privaten,
offentlichen und halbdffentlichen Projekten.
Mit PRO X wird dieser bewahrte Ansatz kon-
sequent weiterentwickelt und auf die Anfor-
derungen moderner Badarchitektur abge-
stimmt.

Die gemeinsam mit dem Schweizer Desi-
gner Peter Wirz entwickelte Kollektion tiber-
zeugt durch prézisere Proportionen, ruhigere
Konturen und eine optimierte Beckengeome-
trie, die Wasserflihrung und Reinigungs-
freundlichkeit verbessert. Das Sortiment um-
fasst Waschtische in verschiedenen Breiten,
wandhdangende und bodenstehende WCs,
Bidets sowie eine eigene Armaturenlinie.
PRO Xist vollstandig kompatibel mit der Serie
PRO S und bietet hohe Planungssicherheit bei
Sanierungen und Erweiterungen. In Kombi-

nation mit den Badmo-
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Mit unserem breiten Angebot an Armaturen machen wir es unseren
Kunden einfach, das komplette Bad in der hochwertigen Asthetik
und Qualitat von LAUFEN auszustatten.

CHRISTIAN BABINETZ, HEAD OF SALES, LAUFEN AUSTRIA

bel-Serien Base 2.0 und
JUNA entsteht ein
durchgangiges Kom-
plettbad mit klarer ar-
chitektonischer Linie.
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SCHELL
Einfach
verbunden

Q rézise Auslosung, attrakti-
ves Design und eine intu-
itive App: Die Armaturengenera-
tion E? von SCHELL {iberzeugt
durch zukunftsweisende Tech-
nologien und Benutzerfreund-
lichkeit. Mit der intuitiv bedien-
baren SCHELL App lassen sich die
elektronischen Waschtisch-Ar-
maturen sekundenschnell ein-
richten, tiberwachen und doku-
mentieren. Vorprogrammierte
Betriebsmodi erleichtern die Pa-
rametrierung, flexible Spilpro-
gramme ermdglichen die Durch-
fiihrung von Stagnationsspulun-
gen zum Erhalt der Trinkwasser-
glite. Ausgestattet mit moderns-
ter ToF-Sensortechnologie (Time
of Flight), bieten die Serien XERIS E?,

CELIS E? und PURIS E? eine prazi-
se, storsichere Ausldsung - selbst
bei Spiegelungen oder Lichtre-
flexionen. Alle HD-M-
Armaturen der E? Serie verfiigen
Uiber eine mechanische HeilBwas-
serbegrenzung. Die XERIS E*-T
besitzt ein ThermoProtect-Ther-
mostat mit gradgenauem Ver-
briihungsschutz. Dank werksei-
tig integriertem Bluetooth® las-
sen sich die E>-Armaturen ein-
fach, schnell und komfortabel
per App einrichten, Gberwachen
und verwalten. Drei voreinge-
stellte Betriebsmodi (Wasserspa-
ren, Stromsparen, Komfort) er-
leichtern die Parametrierung, der
Expertenmodus ermdglicht eine
individuelle Anpassung an Nutz-

erbedirfnisse und Einsatzorte.
Zum Erhalt der Trinkwassergtite
koénnen Stagnationsspilungen
intervallgesteuert, zeitgenau per
Terminserie oder — besonders
smart — bedarfsgerecht erfolgen.
D. h. unter Beriicksichtigung der
erfolgten Nutzungen wird die
Spilung taglich neu berechnet
und nur so lange ausgefiihrt, wie
es fur den Wasserwechsel not-
wendig ist. Bei ausreichender
Nutzung entfallt die Spiilung, so
dass nicht unnétig Wasser ver-
schwendet wird. Die App bietet
zudem eine Ubersichtliche Dar-
stellung aller Zustande, Spulpla-
ne und Handlungsbedarfe - ide-
al fur ein effizientes Gebdudema-
nagement. Walter Berger, Ge-
schaftsfihrer der SCHELL Austria
Armaturen GmbH betont zu den
Vorziigen der App: ,Die E> App
ermdglicht zeitsparendes, kom-
fortables Gebdudemanagement
- von der intuitiven, sekunden-
schnellen Parametrierung von
Armaturen, Uber

Die E2 App ermdglicht ein
zeitsparendes und komfortables
Gebaudemanagement.

WALTER BERGER, GESCHAFTSFUHRER, SCHELL AUSTRIA ARMATUREN GMBH

schnelles Einrichten
von Stagnationsspu-
lungen bis hin zur
zuverldssigen Doku-
mentation.”
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Die Armaturengeneration E2 von
SCHELL Uberzeugt mit innovativer
Technologie, wie einem ToF-Sensor,
integriertem Bluetooth® und Direkt-

steuerung per App.

Dank werkseitig integriertem
Bluetooth® und direkter Verbindung
zur App glanzt die Armaturen-
generation E2 mit schneller und
intuitiver, App-Parametrierung

und -Dokumentation.

Villeroy & Boch

AuBergewohnliches Design
trifft innovative Technik

m it Vea présentiert Villeroy
& Boch eine Armaturen-
kollektion, die zeitlose Eleganz
mit praziser Gestaltung verbin-
det und vom renommierten De-
signer Christian Haas entworfen
wurde. Entwickelt und herge-
stellt in Deutschland, setzt die
Premium-Armaturenserie Mal3-
stabe fir Asthetik, langlebige
Qualitat und Funktionalitat.

Vea greift die reduzierte, geome-
trische Formensprache eines Par-
fimflakons auf und Ubertragt
diese Inspiration auf eine Arma-
tur von auf3ergewodhnlicher Pra-
zision mit einem grazilen Facet-

tenschliff als ein Highlight. Be-
sonderes Augenmerk liegt auf
dem Bedienknopf, der je nach
Oberflachenfinish optional mit
einem Keramik-Inlay ausgestat-
tet ist und eine Vielzahl an
Designoptionen erméglicht.

Komfort auf Knopfdruck

Klassische Eleganz und moderne
Funktionalitdt bietet die neue
ViPush-Technologie, die ebenso
an die Mechanik hochwertiger
Parflim Flakons erinnert und zum
ersten Mal bei Vea eingesetzt
wird. Die Wassersteuerung er-
folgt per Fingerdruck auf den

Bedienknopf. Die Temperatur
lasst sich durch einfaches Drehen
des Knopfes regulieren - eine
innovative L6sung, die Komfort
und Nutzerfreundlichkeit auf ein
neues Niveau hebt. Ergdnzend
sorgen durchdachte Funktionen
wie AdjustablePlus fir eine flexi-
ble Strahlausrichtung sowie

Die Vea Kollektion von Villeroy & Boch
bietet ein Sortiment an Armaturenvari-
anten fUr alle Bereiche des Bades.

SmartPressure flir einen konstan-
ten Wasserfluss, selbst bei Druck-
schwankungen. Zudem gewahr-
leisten die Technologien
AquaSmart und AirPlus einen ef-
fizienten Wasserverbrauch, ohne
aufangenehmen Komfort zu ver-
zichten.

MPEC
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SUPERSCHNELL

HEIZEN MIT BIOMASSE

In nur zwei Tagen zur
neuen Pelletsheizung

So gelingt der Olkesseltausch im Einfamilienhaus: Das Projekt von OkoFEN bei Familie
Buchmayr zeigt exemplarisch, wie eine bestehende Olanlage innerhalb kurzer Zeit durch

ein effzientes Pelletsheizsystem ersetzt werden kann — mit guter Planung, kompakter Technik

und klaren Ablaufen.

Dieses Einfamilienhaus wird ab sofort mit griiner Warme aus dem Hause OkoFEN versorgt.

e eim Heizungstausch im bewohnten
Bestand zdhlen kurze Umbauzeiten,

kompakte Technik und eine saubere Umset-
zung. Fir Installationsbetriebe besonders
wichtig sind dabei neben der technischen
Auslegung vor allem kurze Stillstandszeiten,
Uiberschaubare Eingriffe in den Geb&dude-
bestand und eine wirtschaftliche Umsetzung.

Die Ausgangssituation in diesem Projekt:
Das Einfamilienhaus von Familie Buchmayr,
Baujahr 2001, verfugt Gber eine Wohnfldache
von rund 170 Quadratmetern. Beheizt wurde
das Gebéude bislang mit einer Olheizung, der

26  www.derinstallateur.at 3/2026

jahrliche Verbrauch lag bei etwa 2.000 Litern
Heizol. Neben steigenden Betriebskosten und
zunehmendem Wartungsaufwand war die
langfristige Perspektive ausschlaggebend fiir
die Entscheidung, das bestehende Heiz-
system vollstandig zu ersetzen.

Planung und Lésung

Auf Basis der Gebaudeanalyse wurde ein
Pelletsheizsystem mit 10 kW Kesselleistung
geplant. Zur Optimierung des Anlagen-
betriebs wurde ein Pufferspeicher mit 1.000
Litern integriert. Ziel war es, die bestehende

Heizungsstruktur weitgehend weiterzu-
verwenden und den Umbau mit moglichst
kurzer Unterbrechung der Warmeversorgung
durchzufiihren.

Anlagentechnik

Installiert wurde eine Pellematic Compact
Pelletsheizung mit ZeroFlame®-Technologie
aus dem Hause OkoFEN. Die Anlage ist fir
den Einsatz im Einfamilienhaus konzipiert
und zeichnet sich durch seine kompakte
Bauweise, niedrige Emissionswerte und einen
hohen Wirkungsgrad aus. Die Pellets werden

OKOFEN (4)



Die alte Olheizung weicht der Pellematic Condens mit ZeroFlame® Technologie.

platzsparend in einem dazu passenden
Gewebetank gelagert. Zentrales Merkmal ist
die eingesetzte ZeroFlame® Technologie. Die-
se spezielle Verbrennungsfiihrung reduziert
die Flammenbildung gezielt und ermdglicht
dadurch besonders niedrige Staub- und
CO-Emissionswerte ohne zusatzliche Filter-
technik. Fur den Fachbetrieb bedeutet dies
eine einfache Einhaltung aktueller Emissions-
grenzwerte sowie einen reduzierten
Reinigungs- und Wartungsaufwand bei
gleichzeitig stabilem Betrieb Uber den
gesamten Leistungsbereich hinweg.

Umsetzung im Bestand

Nach der Demontage der alten Olheizung
und der fachgerechten Entsorgung der Tanks
wurde der neue Pelletskessel eingebracht.
Um den Heizraum auch optisch zu vergréRern,
wurde die Mauer zwischen Tankraum und
Heizraum entfernt. Dank kompakter Bau-
weise und hohem Vormontagegrad der
Komponenten konnte die komplette
Installation inklusive Inbetriebnahme
innerhalb von zwei Arbeitstagen abgeschlos-
sen werden.

Integration und Betrieb

Die neue Anlage wurde in das bestehende
Heizsystem eingebunden und hydraulisch
abgeglichen. Die Regelung wurde auf das
Gebdude abgestimmt und ermdglicht einen
bedarfsgerechten Betrieb (iber das gesamte
Jahr hinweg.

L,Wir wollten nicht nur eine nachhaltige Heizlésung,
sondern auch eine besonders effiziente und saubere,

sagen die Auftraggeber Sabine und Klaus Buchmayr.

Mehrwert fiir das Handwerk
Fir Installationsbetriebe bietet OkoFEN
zusatzliche Vorteile: Neben der innovativen
Technik profitieren Fachbetriebe von
umfassenden Serviceleistungen fiir Partner-
betriebe — von der Planungsunterstiitzung
Uiber Schulungen bis hin zu technischer
Hotline, Ersatzteilverfligbarkeit und digitalen
Services. Die Leistungen aus einer Hand
reduzieren Schnittstellen, erhdhen die
Planungssicherheit und erleichtern die
langfristige Betreuung der installierten
Anlage. Das Projekt zeigt, dass der Austausch
einer Olheizung gegen eine Pelletsanlage im
Einfamilienhaus auch im bewohnten Zustand
effizient umsetzbar ist. Mit guter Planung,
kompakter Technik und klaren Abldaufen
lassen sich kurze Umbauzeiten realisieren.
FW

HEIZEN MIT BIOMASSE

Der Abbau der Altanlage erfolgte rasch und einfach.

Die Fakten zum Kesseltausch

Eingebaut wurde eine OkoFEN Pellematic Condens
inklusive mit ZeroFlame® Technologie.

Objekt: Einfamilienhaus

Baujahr: 2001

Wohnflache: ca. 170 m?

Altanlage: Olheizung, ca. 2.000 I/Jahr
Neuanlage: Pelletsanlage, 10 kW
Einsparungen Heizkosten seit 2024:
ca. 2.089 Euro

Einsparungen C02: 11,5 t
Pufferspeicher: 1.000 |

Umbauzeit: 2 Arbeitstage

3/2026 www.derinstallateurat 27
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energy4rent

Die Pelletheizung
fur die Baustelle

Q b ein Rohbau im Winter
frostfrei gehalten werden
muss, eine Heizungsanlage kurz-
fristig getauscht wird oder der
Fernwarme- beziehungsweise
der Fernkélteanschluss bei einem
fertiggestellten Wohnhaus noch
nicht verfligbar ist — in solchen
Situationen sind schnelle und
verldssliche Loésungen gefragt.
energy4rent bietet malige-
schneiderte mobile Energie-
zentralen, die je nach Bedarf mit
Ol, Gas, Strom oder Pellets
betrieben werden kdnnen.

Wirtschaftlich, nachhaltig
Mobile Pellet-Heizungen von
energy4rent stehen fiir schnelle
Einsatzbereitschaft und zuver-
lassige Warmeversorgung in
unterschiedlichsten Anwen-
dungsbereichen. Sie Uiberzeugen
durch hohe Wirtschaftlichkeit.
Intelligente Steuerungssysteme
mit Ferniiberwachung ermdégli-
chen eine prazise Kontrolle von
Verbrauch und Kosten in Echt-
zeit.

Ein zentraler Fokus liegt auf
Nachhaltigkeit. Die mobilen
energyUNIT Pellets-Heizzentra-
len arbeiten CO,-neutral, nutzen
erneuerbare Energie aus nach-
haltiger 6sterreichischer Holz-
produktion und verursachen

www.derinstallateur.at 3/2026

Uberall einsatzbereit: Die mobilen

Pellets-Heizzentralen von energy4rent.

minimale Emissionen. Ein abge-
stimmter mobiler Pellet-Silo
gewadhrleistet dabei eine sichere
und bedarfsgerechte Brennstoff-
versorgung. Das Servicekonzept
ist konsequent auf Verlasslichkeit
und Effizienz ausgelegt: Von der
Bereitstellung der Anlage tber
die Brennstofflogistik bis hin zum
24/7-Bereitschaftsdienst erhal-
ten Kundinnen und Kunden
samtliche Leistungen aus einer
Hand.

Flexible Leistungsbereiche
Die Pellet-Heizzentralen und
Warmluftmodule decken ein
breites Spektrum von 105 kW bis
450 kW ab. Dadurch eignen sie
sich sowohl fir kleinere Bauvor-
haben als auch fiir groBvolumige
Projekte oder industrielle
Anwendungen. Dank modularer
Bauweise kdnnen mehrere
Einheiten bis in den Megawatt-
bereich kombiniert und exakt auf
den jeweiligen Leistungsbedarf
abgestimmt werden.

ENERGY4RENT

Herz

Die neue Generation

mit Elektrofilter

Q ie neue Generation des
pelletstar-HE von Herz
Uberzeugt mit effizienter
Verbrennungstechnologie und
neuem Design. Der Pelletkessel
ist nun in finf Leistungsgrof3en
von 10-30 kW verfligbar. ,Mit
dem pelletstar-HE prasentieren
wir eine neue Kesselgeneration,
die speziell fir Anwendungen
mit begrenztem Platzangebot
entwickelt wurde. Trotz der
kompakten Bauweise erflllt der
Kessel hochste Anforderungen
an Effizienz und Emissionsreduk-
tion. Besonders niedrige Staub-
emissionen werden durch den
integrierten Elektrofilter ermdg-
licht, wodurch der pelletstar-HE
zukiinftig auch strengeren Um-
weltauflagen gerecht wird”, sagt
Ing. Manfred Schaffer, Leitung
Produktmanagement bei Herz.

Hochwertige Komponenten
Die serienmdflig eingebaute
Lambdasonde steuert die Luft-
und Materialzufuhr und sorgt fir
optimale Verbrennungs- und
Emissionswerte. Die Ergebnisse
ein geringer Brennstoffver-
brauch und niedrigste Emissions-
werte auch bei unterschiedlichen
Brennstoffqualitdten. Die Anlage
ist zudem mit einem Durchfluss-
sensor zur Energiebereit-
stellungsanzeige ausgestattet.
Zudem ist die Ricklaufanhebe-
gruppe als platzsparende
Ausfiihrung bereits serienmaig
im Kessel verbaut.

Automatische Reinigung

Die automatische Reinigung der
Warmetauscherflachen erfolgt
auch wahrend des Heizbetriebes

Der pelletstar-HE von Herz integriert
Elektrofilter und einfache Bedienung.

mittels integrierter Turbulatoren.
Ein gleichbleibend hoher Wir-
kungsgrad durch gereinigte War-
metauscherflachen sorgt fir ei-
nen niedrigen Brennstoffver-
brauch. Die hochhitzebestédndige
Edelstahlbrennkammer wird au-
tomatisch mittels Kipprostsys-
tem gereinigt und sorgt mit sau-
beren Verbrennungsrost fiir eine
optimale Luftzufuhr. Zusatzlich
gewahrt die automatische Reini-
gung des Elektrofilters ein
komfortables und bequemes
Heizerlebnis.

Modulare Bauweise
Der pelletstar-HE ist eine kom-
pakte Anlage, die sowohl fiir den
Neubau als auch fiir Sanierungen
dieideale Losung bietet. Die mo-
dulare Bauweise sorgt flir maxi-
male Flexibilitadt, platzsparende
Aufstellung und besonders einfa-
che Einbringung sowie Montage.
FW

Unsere neue Kesselgeneration
wurde speziell fUr ein begrenztes
Platzangebot entwickelt.

MANFRED SCHAFFER, LEITUNG PRODUKTMANAGEMENT, HERZ

HERZ (2)



Hargassner

Innovation trifft

Bedienkomfort

m argassner rollt eine neue
Steuerungsgeneration fiir
seine ECO-HK/PK Serie aus. Nach
der Einfihrung der neuesten
Steuerungsgeneration im
Warmepumpen-Sektor, transfe-
riert der Hersteller fiir Biomasse-
heizungen diese Technologie
nun sukzessive auf sein gesamtes
Produktportfolio. Den Anfang
macht die bewdhrte Hackgut-
und Pellets-Kesselserie ECO-HK/
PK. ,Mit der neuen TouchPro
Steuerung heben wir die ECO-
HK/PK Serie auf ein neues Niveau.
Hochauflésendes Touch-Display,
intelligentes On-Board-Energie-
management und eine neu
gedachte Benutzeroberflache
sorgen fir mehr Effizienz und
splirbar mehr Bedienkomfort”,
sagt Produktmanager Markus
Zeilinger. ,Damit machen wir
komplexe Heiztechnik effizient,
intuitiv und flir unsere Kunden so
einfach wie nie zuvor.”

Evolution der Steuerung

Die neue Steuerung ist weit mehr
als ein technisches Update; sie ist
das Herzstiick eines modernen
Energiemanagements. Mit dem
Fokus auf maximale Effizienz und
intuitiver Handhabung integriert
Hargassner wegweisende Funk-
tionen ab Werk:

+ Hochauflésendes Touch-
Display: Ein brillantes Interface
sorgt flir eine glasklare Darstel-
lung aller Betriebszustande
und ermdglicht eine intuitive
Navigation durch alle Menu-
punkte.

+ On-Board-Energiemanage-
ment: Die intelligente Vernetz-
ung und Steuerung der
Energieflisse optimiert den
Verbrauch und steigert die
Gesamteffizienz der Anlage
nachhaltig.

+ Maximales Kundenerlebnis:
Durch die Neugestaltung der
Benutzeroberflache wird der
Bedienkomfort auf ein neues
Level gehoben — Heiztechnik
war noch nie so einfach und
zuganglich.

Modernisiertes Portfolio

Mit der Umstellung der ECO-HK
Serie ldutet Hargassner die
nachste Phase seiner Produkt-
modernisierung ein. ,Bedien-
komfort neu gedacht” ist dabei
nicht nur ein Slogan, sondern das
Versprechen an die Kunden,
komplexe Technik durch smarte
Lésungen beherrschbar zu
machen.

Die TouchPro-Steuerung von Hargassner ermdglicht intuitives Heizen.

HARGASSNER

HEIZEN MIT BIOMASSE

Technologiefiihrerschaft von

GUNTAMATIC

C02 Minus
Pflanzenkohle
Hackschnitzelheizung bringt
enorme Boden-Ertragssteigerungen!

Guntamatic Qualitéts- Treppenrost-Hackschnitzelheizungen sind
seit Jahren als besonders sauber, sparsam und robust bekannt.

Mit den neuen nachristbaren BIOCHAR-Modulen kdnnen die Gerdte
nun im Nebeneffekt zur Heizung auch gro3e Mengen an besonders
sauberer Bio-Pflanzenkohle erzeugen.

Dadurch wird es moglich, pro Jahr bis zu 10 ha Béden zu aktivieren.
Die Pflanzenkohle halt in Folge sowohl die Feuchtigkeit als auch Nahr-
stoffe besonders lange in der Erde.

Unabhangig davon, ob biologische oder konventionelle Landwirt-
schaft, kdnnen so Ertrdge deutlich gesteigert und Trockenphasen
vermieden werden.

Da die Kohle jahrhundertelang im Boden verbleibt, bindet die
BIOCHAR-Technologie CO, und gilt als wegweisende CO,-Minus-
Technologie!

Informieren Sie sich jetzt iber die Guntamatic Powerchip Treppenrost-Hackschnitzeltechnologie der
Zukunft. www.guntamatic.com, office@guntamatic.com oder +43 7276 2441-0.

Jetzt
umsteigen
und bis zu

PREMIERE
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DIE (YN HEIZKESSEL-GENERATION

NEUE PELLETS-, SCHEITHOLZ- UND KOMBIKESSEL « NEUE REGELUNG
Die neue Heizkessel-Generation mit der neu entwickelten Regelung
Lambdatronic 5000 setzt neue MaBstabe fur die Zukunft

Noch effizienter. Noch intelligenter. Noch komfortabler.

* Bundesforderung bei Umstieg von einer OI-/Gasheizung auf Biomasse zusétzlich zur Landesforderung. Nahere Informationen zu
den Forderungen unter www.froeling.com oder bei lhrem Froling Gebietsleiter. Alle Angaben ohne Gewahr, Anderungen vorbehalten

www.froeling.com
Tel. 07248 / 606 - 2101

froling @
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PROPELLETS AUSTRIA

HEIZEN MIT BIOMASSE

proPellets Austria

Pellets sind gunstig und
CO,-Einspar-Spitzenreiter

G ine Studie des Branchen-
verbandes proPellets
Austria belegt: Holzpellets 2025
sind klare Nummer 1 bei nach-
haltigem Heizen. 317 Euro pro
Tonne haben Holzpellets 2025
im Durchschnitt gekostet. Zum
Vergleich: Heizdl war im vergan-
genen Jahr im Schnitt um
68 Prozent teurer, Erdgas sogar
um mehr als 106 Prozent, zeigt
die Erhebung von proPellets Aus-
tria. Ein typischer Pellet-Haushalt
hat sich im Vorjahr beim Heizen
demnach mehrals 1.300 Euro im
Vergleich zu einer Olheizung
gespart, gegeniiber Erdgas sogar
2.030 Euro. Dazu kommt: Jede
Pelletheizung spart wahrend
ihrer Laufzeit 197 Tonnen CO,im
Vergleich zu einer Olheizung.

Hohes CO,-Einsparpotenzial

Eine aktuelle Studie im Auftrag
der WKO Steiermark zeigt, dass
eine Pelletheizung Uber ihre
Lebensdauer - von der Her-
stellung tUiber den Betrieb bis zur
Entsorgung - mehrals 91 Prozent
CO, gegeniiber einer Olheizung
spart, das entspricht 197 Tonnen.

Sparefroh: Jede
Pelletheizung
spart 197 Tonnen
CO, gegenliber
einer Olheizung.

Damit belegen Pellets klar Platz
1, weit vor der Warmepumpe mit
83 Prozent. ,Die Studie der
Installateure der Wirtschafts-
kammer bestatigt, dass der
Kesseltausch nicht nur ein starker
Wirtschaftsmotor, sondern auch
der wirkungsvollste Hebel fir
den Klimaschutz ist”, sagt Doris
Stiksl, proPellets Geschafts-
fihrerin. ,Jeder Pellet- und Holz-
kessel macht Osterreich
unabhdngig von fossilen Impor-
ten und spart gleichzeitig
tausende Euro an Heizkosten.”

Bekenntnis zu Klimaschutz
Fir einen raschen Umstieg auf
erneuerbare Heizsysteme fordert
proPellets Austria einen verbind-
lichen Ausstieg aus Olheizungen
und langfristig garantierte For-
dermittel fir den Kesseltausch.
Das senkt Heizkosten fiir Haus-
halte, reduziert die Abhdngigkeit
von fossilen Importen, starkt die
regionale Wertschopfung und
vermeidet Strafzahlungen bei
verfehlten Klimazielen.

FW
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Jeder Pellet- und Holzkessel macht
Osterreich unabhangig von fossilen
Importen und spart tausende Euro.

DORIS STIKSL, GESCHAFTSFUHRERIN PROPELLETS AUSTRIA

Biomasse-Verband

Gaspedal der Energiewende:
Forderung des Kesseltauschs

Fortschritt: Die
Kesseltauschfor-
derung bietet die
notige Planungs-
sicherheit fur die

Biomasse-Kunden
und die Installa-
teursbranche.

Qer Osterreichische
Biomasse-Verband be-
griilt die von Bundesminister
Norbert Totschnig angekiindigte
Fokussierung des Férderbudgets
im Rahmen der Sanierungsoffen-
sive auf den Kesseltausch. Denn
diese bedeutet den aktiven Aus-
stieg aus Ol- und Gasheizungen.
JInvestitions- und Planungssi-
cherheit sind die oberste Maxime
fiir die Kunden sowie fiir die ge-
samte Kessel- und Installateurs-
branche. Die Kesseltauschférde-
rung ist das ,Gaspedal’ der Ener-
giewende", sagt Franz Titschen-
bacher, Prasident des Osterrei-
chischen Biomasse-Verbandes.
,Gerade beim Umstieg von fossil
betriebenen Heizungssystemen
auf erneuerbare lasst sich eine
besonders hohe Fordereffizienz
erzielen — dazu zdhlen neben
Pellets-, Hackgut- sowie Scheit-
holzheizungen und Warme-
pumpen auch Biomasse-Nah-/
Fernwdrmeanlagen”, sagt
Titschenbauer und rechnet vor:
Auf rund 10 Milliarden Euro
wirden sich die jahrlichen
Importkosten fiir fossile Energie-
trager belaufen. Mehr als 70
Prozent beziehe Osterreich aus
Kasachstan, Libyen und dem Irak
und damit aus politisch instabi-
len Krisengebieten. Die Bioener-
gie wiirde regionale Wertschop-
fung, Beschaftigung und Kauf-
kraft schaffen. ,Biomasse ist die

mit Abstand bedeutendste hei-
mische Energieressource. Es gibt
auch noch zur Genlige Ausbau-
potenziale, wie die kirzlich vor-
gestellte Biomassestrategie der
Osterreichischen Energieagentur
aufzeigt. Demnach kdnnen bis zu
50 Prozent der heimischen Pri-
marenergie durch Biomasse bis
2040 gedeckt werden. Dazu
braucht es aber ein kontinuierli-
ches Anreizprogramm der Bun-
desregierung”, so Titschenbauer.

Neue Landesférderung in
der Steiermark
Mit 1. Februar 2026 startete in
der Steiermark die Aktion ,Forde-
rung Tausch erneuerbar
betriebener Heizungssysteme”.
Unterstitzt wird der Ersatz von
mindestens 15 Jahre alten Bio-
massekesseln und Warmepum-
pen in Wohnhé&usern — sofern
dieser Tausch mit energieeffizi-
enten Biomassekesseln oder
Warmepumpen bis zu einer
Nennwarmeleistung von maxi-
mal 100 kW die Endenergie-
effizienz steigert. Es darf keine
wirtschaftlicher Anschluss an ein
Nah-/Fernwdrmenetz bestehen.
Die Férderhohe betrédgt fir Bio-
massekessel maximal 3.000 Euro
und fiir Warmepumpen hochst-
ens 1.500 Euro. Die Férderung ist
mit 30 Prozent der férderbaren
Investitionskosten begrenzt.

FW
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KWB

Vernetztes Biomasse-System
fur Sicherheit bei Blackout

Q ie Diskussion rund um
Blackout und Versor-
gungssicherheit ist in der Mitte
der Gesellschaft angekommen.
Fir das Fachhandwerk bedeutet
das: Kunden fragen gezielt nach
Losungen, die auch bei einge-
schrénkter Stromversorgung
funktionieren. Gefragt sind keine
Einzelkomponenten, sondern
durchdachte Gesamtsysteme.
KWB setzt hier auf eine klare Sys-
temlogik. Im Zentrum steht eine
Biomasseheizung wie die KWB
Easyfire 2 in Kombination mit
Pufferspeicher, Photovoltaikan-
lage, Wechselrichter und Batte-
riespeicher. Erganzt wird das
System durch das Energiema-
nagement Cleg, das alle Kompo-
nenten intelligent vernetzt. Der

KWB

entscheidende Vorteil liegt im
geringen Strombedarf der Holz-
heizung. Eine KWB Pelletheizung
bendtigt im Betrieb nur rund
200 Watt. Dieser niedrige Leis-
tungsbedarf macht es realistisch,
die Warmeversorgung auch bei
eingeschrénkter Stromverfig-
barkeit aufrechtzuerhalten. Tags-
Uiber 1adt die PV-Anlage den Bat-
teriespeicher.In den Abend- und
Nachtstunden wird daraus der

nétige Strom fiir den Heizbetrieb
bereitgestellt. Biomasse bringt
dabei einen strukturellen Vorteil
mit sich. Holz speichert Sonnen-
energie nattrlich und hocheffizi-
ent. Pellets, Hackgut oder Stiick-
holz sind gespeicherte Energie
auf Vorrat. Wer mit Holz heizt,
lagert Warme direkt im eigenen
Zuhause. Funf Tonnen Pellets
entsprechen in ihrer Energie-
menge rund 2.200 vollgeladenen
10-kWh-Batteriespeichern. Das
schafft echte Versorgungssicher-
heit Giber Wochen hinweg. Das
KWB Blackout-Paket ist deshalb
keine Insellésung fur Krisensze-
narien, sondern Teil eines
ganzheitlichen Energiesystems.
Es verbindet erneuerbare War-
me, eigene Stromerzeugung und
Speicherung zu einer robusten
Einheit. Clee Ubernimmt dabei

KWB macht Blackout-Sicherheit zum

Teil eines vernetzten Energiesystems.

HEIZEN MIT BIOMASSE

die intelligente Steuerung und
optimiert Eigenverbrauch, Spei-
cherladung und Energieflusse
automatisch.

Ldsung aus einer Hand
Fir Installateure entsteht daraus
ein klar argumentierbares
Konzept. Die Komponenten sind
technisch perfekt aufeinander
abgestimmt. Planung und Um-
setzung bleiben Uberschaubar.
Schnittstellen werden reduziert.
Kunden erhalten eine Losung aus
einer Hand. Blackout-Sicherheit
wird so zu einem Mehrwert im
Beratungsgesprach. Nicht als
Angstszenario, sondern als
logische Weiterentwicklung
moderner Energiesysteme.
Versorgungssicherheit entsteht
dann, wenn Warme, Strom und
Speicher zusammenspielen. Mit
einem vernetzten Biomasse-
System lasst sich genau das
realisieren — zuverldssig, erneuer-
bar und zukunftssicher.

FW

Mehr

Effizienz,
Europa -

weniger Kosten.

Fronius Argeno. Holt das Maximum aus ihrer PV-Anlage.

Mehr Infos unter www.fronius.com/argeno

[rrornius
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Ein ganzes Dorf
heizt mit Pellets

Nachhaltige Komplettlésung
aus einer Hand: Das Hotel-Dorf
Zaglgut in Kaprun wird mit
Warme, LUftung und Gebaude-
leittechnik von bdsch versorgt.

e eit 2022 empfangt das Bergdorf Hotel
Zaglgut Kaprun seine Gaste in ruhiger

Alleinlage mit Blick auf das Kitzsteinhorn. Die
Hotelanlage mit zwolf Chalets und 13 Suiten

32 www.derinstallateur.at 3/2026

Das Hotel-Dorf Zaglgut z&hlt zu den TOP 20 der nachhaltigen Hotels in Osterreich und besticht mit seinem

charmanten Dorfcharakter.

setzt vollstandig auf Systeme von bdsch - von
Heizung und Luftung bis zur Gebaude-
leittechnik. Ausschlaggebend fir die
Entscheidung war der ganzheitliche Losungs-
ansatz von bdésch: Planung, Umsetzung,
Regelungstechnik und Kundendienst
kommen aus einer Hand - mit regionaler
Betreuung und flaichendeckendem Service.
Herzstilick der Anlage ist die Pelletsheizung
von bdsch. Zwei 100 kW-Kessel arbeiten in
Kaskade und decken den gesamten
Waérmebedarf des Hotelbetriebs.

Die Wahl fiel auf Pellets als heimischen,
CO,-neutralen Brennstoff — ein zentrales Ele-
ment im Umweltkonzept des Zaglguts. Die
Ausfiihrung als Kaskade erhoht die Ausfallsi-
cherheit und ermdglicht einen flexiblen, be-

Naturliche Materialen wie Echtholz, Stein und Loden
schaffen eine gemutliche Atmosphére in den
Zimmern und Chalets des Hotel-Dorfes Zaglgut.

darfsgerechten Betrieb tiber alle Jahreszeiten
hinweg.

Warme und Komfort bis ins Chalet
Uber ein eigenes Nahwirmenetz wird die
Energie an alle Wohneinheiten verteilt. Auch
die weitldufigen Chalets profitieren dadurch
von hoher Versorgungssicherheit. Die
hygienische Warmwasserbereitung erfolgt
Uiber Frischwassermodule - eine Losung, die
besonders bei wechselnder Auslastung in der
Hotellerie ideal ist. bosch liefert nicht nur
Wérme, sondern auch frische Luft: In Kiiche,
Restaurant und Wellnessbereich sorgt eine
individuell geplante Liftungsanlage fiir opti-
male Bedingungen - hygienisch, effizient und
exakt an die Anforderungen der jeweiligen
Raume angepasst.

Planung bis Service aus einer Hand
Beim Bau fiel die Wahl gezielt auf einen

ZAGLGUT (2)



Vier Pufferspeicher mit jeweils 2.190 Litern und ein
EMMA-Systemspeicher garantieren eine hygienische
und bedarfsgerechte Warmwasserbereitung.

Partner, der Technik und Systemverstéandnis
vereint. bodsch Uberzeugte mit einer
Komplettlésung: Heizsystem, Liftung,
Steuerung - alles aus einem Haus, perfekt
aufeinander abgestimmt. Ein weiterer
Pluspunkt: die personliche Betreuung vor Ort
und die Sicherheit, im Servicefall auf den Kun-
dendienst von bdsch mit Giber 320 Mitarbei-
tenden Osterreichweit zurtickgreifen zu kon-
nen - selbst in alpinen Regionen wie Kaprun.

Zentrale Steuerung

Gesteuert wird die gesamte Anlage lber
Desigo PX - ebenfalls umgesetzt durch
bdsch. Die intelligente Leittechnik ermdglicht
einen energieoptimierten Betrieb, eine
einfache Fernwartung und eine komfortable
Bedienung fiir das Hotelteam. Alle Parameter
sind zentral abrufbar und lassen sich bei
Bedarf auch aus der Ferne anpassen.

Zwei Pelletsheizkessel mit je 100 kW Heizleistung
versorgen das gesamte Hotel-Dorf Zaglgut voll-
automatisch und klimafreundlich mit Warme.

Die Technik auf einen Blick

+ 2% 100 kW Pellet-Heizkessel in Kaskade;

« 4 Pufferspeicher a 2.190| + 561 | EMMA-
Speicher;

« Frischwassermodule flr hygienische

Warmwasserbereitung;

Individuelle Liftungslésungen

21.100 m*/h;

« Gebdudeleittechnik via Siemens Desigo PX.

mit

Resilimee

Das Zaglgut zeigt, wie ein nachhaltiger
Hotelbetrieb in der Praxis funktioniert. Mit der
Wahl eines einzigen Partners fiir Heizung,
Liftung und Steuerung sind reibungslose
Abldufe — von der Projektierung bis zum
Betrieb — gewahrleistet. bosch liefert als
Komplettanbieter nicht nur Technik, sondern
Systemkompetenz. Dank klarer
Kommunikation, verldsslicher Projektabwick-

HEIZEN MIT BIOMASSE

Im Restaurant-, Kichen- und Wellnessbereich sorgt
eine zentrale Luftungsanlage von bdsch mit
21.100 md/h fur hygienische Frischluftzufuhr.

lung und starkem Kundendienst erhalt der
Betreiber alles aus einer Hand - und die Gas-
te des Zaglguts einen Aufenthalt mit bestem
Raumklima.

FW

Hotel Zaglgut Kaprun

Umgesetzt mit einer Komplettidsung von bésch

e Projekt: Bergdorf Hotel Zaglgut, Kaprun

e Bauherr: Manfred Egger, Kaprun

e (eneralplanung: Gebaudetechnik Nill,
Bramberg am Wildkogel

e Ausflihrung Heizung & MSR: Kraft &
Warme GmbH, Bruck a.d.G.

e Ausflihrung Liftung & MSR: Niederegger
& Haslinger, Bruck a.d.G.
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HEIZEN MIT BIOMASSE

Nachhaltige Warme
fur die Industrie

Ein starkes Zeichen flr die
Nachhaltigkeit: Der oberdster-
reichische Stempelhersteller
Trodat heizt nun mit Biomas-
se. Zwei neue Hackgutkessel
von Fréling versorgen den
Standort Marchtrenk effizient
mit Warme.

Q er weltweit titige Stempelhersteller
Trodat mit Hauptsitz in Wels,

Oberosterreich setzt auf Nachhaltigkeit und
Energieeffizienz. Mit der Installation von zwei
Froling T4e Hackgutheizungen mit jeweils
180 kW Heizleistung am Produktions- und
Vertriebsstandort Marchtrenk geht das
Unternehmen einen weiteren Schritt in
Richtung klimafreundlicher Zukunft.

Froling T4e-Kessel

Die moderne Biomasseanlage wurde
platzsparend und wartungsfreundlich in
Containerbauweise im AuBenbereich

realisiert - eine flexible und effiziente Losung,
die sich optimal in die bestehenden Betriebs-
strukturen integrieren ldsst. Die beiden
Froling T4e-Kessel arbeiten im Kaskaden-
betrieb und sorgen so fiir hochste Betriebs-
sicherheit, optimale Auslastung und maxi-
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Biomasse findet auch in der Industrie ihren Platz: Stempelhersteller Trodat setzt auf die Warme von zwei T4e

Hackgutheizungen von Fréling mit jeweils 180 kW Heizleistung — beide arbeiten im Kaskadenbetrieb.

male Effizienz, selbst bei schwankendem
Warmebedarf. Der T4e von Fréling steht fiir
moderne Biomassetechnologie auf hochstem
Niveau: automatische Warmetauscher-
reinigung, intelligentes Regelungssystem
und besonders niedrige Emissionswerte bei

Die moderne Biomasseanlage wurde
in Containerbauweise im AuBenbereich
des Standorts Marchtrenk aufgestellt.

hohen Wirkungsgraden garantieren einen
wirtschaftlichen und umweltfreundlichen
Betrieb. Der durchdachte Einsatz von strom-
sparenden Antrieben sowie der lautlose
energiesparende Glihziinder sorgen fir
geringsten Stromverbrauch und lange
Lebensdauer. Die integrierte Ricklauf-
anhebung, die kompakt im Kessel verbaut ist,
vermeidet zudem unnétige Abstrahlverluste.
So wird ein Maximum an Effizienz erreicht.

App-Steuerung und Online-Plattform

Besonders komfortabel: Dank der Fréling App
und der Online-Plattform Fréling Connect
kann die gesamte Heizungsanlage ortsunab-
héngig liberwacht und gesteuert werden -
ob am PC oder per Smartphone unterwegs.
Betriebszusténde, Verbrauchswerte und Tem-
peraturverldufe sind jederzeit abrufbar, Stor-
meldungen werden automatisch tibermittelt.
Das sorgt fir maximale Transparenz und
Betriebssicherheit bei minimalem Aufwand.

FW



HEIZEN

Planungsfreiheit beginnt
bei der Quelle

Die groBte Einschréankung bei
Warmepumpenprojekten ist oft
nicht die Technik.

Q ie Einschrankungen kdénnen vielfaltig
sein: Es ist die Quelle. Zu wenig Platz.

Schwieriger Boden. Keine Genehmigung fiir
eine Bohrung. Oder eine Kombination aus
allem. Was wére, wenn genau hier eine neue
Freiheit entsteht?

Mit dem VHPA-System stellt M-TEC die
Logik auf den Kopf. Mehrere Quellen kombi-
nieren und immer die effizienteste nutzen.
Und das mit Propan R290 in modularer Bau-
weise mit unter 150 g pro Einheit. Dadurch
bleibt die Innenaufstellung normkonform
moglich. Ganz ohne zusatzliche Sicherheits-
maflnahmen wie Gaswarnmelder oder
Zwangsbeliftung.

Quellen: Wenn aus mehreren
Maoglichkeiten eine Lésung wird
Erdwdrme. Grundwasser. Tiefenbohrung. Fl&-
chen- oder Ringkollektoren. Erdwarmekorbe.
Eisspeicher. PVT-Module. Luft Gber Luft-Sole-
Warmetauscher. Viele Optionen. Ein System.

Entscheidend ist das integrierte Quellen-
management. Es Giberwacht alle angebunde-
nen Quellen permanent und priorisiert auto-
matisch jene, die aktuell die hochste Effizienz
liefern. Dynamisch. Vorausschauend.

PVT kann das Erdreich regenerieren. Tie-
fenbohrungen werden im Sommer entlastet.
Unterschiedliche Temperaturniveaus arbei-
ten nicht gegeneinander, sondern miteinan-
der. Fur das Handwerk bedeutet das: weniger
Kompromisse in der Planung. Mehr Argu-
mente im Beratungsgesprach. Und Systeme,
die auch bei komplexen Rahmenbedingun-
gen funktionieren.

Konfigurierbarkeit: Flexible und
stapelbare Technik
Leistungsklassen werden nicht fix bestellt, sie
lassen sich stapeln. So lassen sich 6,5-kW-
Module zu bis zu 26 kW kombinieren. Wenn
Anforderungen steigen, wird erweitert. Be-
stehende Komponenten bleiben erhalten.
_ Kein Systembruch. Kein Austausch. Alle Mo-
£ dule folgen einem klaren 60 x 60 cm Raster-
= maB. Das erleichtert Einbringung und Mon-

Oben: Flexibel konfigurierbares Warmepumpen

Konzept in Modulen.

,Einfach anschlieBen und fertig: Flr unsere
individuell stapelbare Warmepumpenmodule
bendtigt man weder spezielle Liftungskonzepte
noch Gasdetektoren, weil man stets unter der
sicherheitsrelevanten Kéltemittelgrenze der glltigen
Normen bleibt* erklart M-TEC CTO Peter Huemer.

tage im Technikraum. Und dann ist da noch
ein Detail mit groBer Wirkung: Jedes Warme-
pumpenmodul enthélt weniger als 150 g
Propan R290. Dadurch bleibt die Innenauf-
stellung normkonform méglich. Ohne zusétz-
liche Gaswarnmelder oder ZwangsbelUftung.
Weniger Auflagen. Weniger Aufwand. Aber
mehr Planungssicherheit.

Aktives und passives Kiihlen:

Mehr als nur Heizen

Moderne Gebdude verlangen ganzjahrige
Losungen. Die VHPA kann aktiv kiihlen. Re-
versibel. Leistungsstark. Sie kann aber auch
passiv kiihlen. Dabei wird die natirliche Tem-
peratur von Erdreich oder Grundwasser ge-
nutzt. Der Verdichter bleibt aus. Der Strom-
verbrauch sinkt. Gerade in Kombination mit

mehreren Quellen entsteht so ein intelligen-
tes Energiesystem, das nicht nur reagiert,
sondern vorausdenkt. Wer heute Warme-
pumpen plant, plant unter klaren Rahmenbe-
dingungen: Grundstiick, Geologie, Behorden,
Budget.

Die VHPA verédndert diese Planung grund-
legend. Quelle, Leistung und Sicherheit sind
keine Einschrédnkungen, sondern eréffnen
neuen Gestaltungsspielraum. Viele Warmeo-
ptionen, modulare Erweiterbarkeit bis 26 kW
und die normkonforme Innenaufstellung oh-
ne zusétzliche Sicherheitsauflagen schaffen
echte Freiheit in der Planung. In der Kaskade
sind sogar Heizleistungen bis zu 78 kW mdg-
lich.

RED
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RUHIG BLUT

KONTROLLIERTE WOHNRAUMLUFTUNG

Frische Luft im
Dialysezentrum

Das Klinikum Heidenheim
nutzt ein dezentrales Komfort-
[Gftungskonzept mit Vorferti-
gung von Meltem. Dadurch
lassen sich Heizkosten sparen
und das Wohnklima verbessern.

e erade im Gesundheitssektor kommt es
auf das Wohlbefinden der Patienten
an. Ein positives Umfeld und angenehmes
Raumklima kénnen den Genesungsprozess
erheblich verbessern. Das Klinikum
Heidenheim setzt daher beim Neubau des
Dialysezentrums sowie des angeschlossenen
Appartementhauses auf ein dezentrales
Liftungskonzept in den einzelnen Wohn-
einheiten. Die Komfortliftungsgerate mit
Warmerlickgewinnung dafir lieferte der
Liftungsspezialist Meltem aus Alling bei
Muinchen. Von den Liiftungsgeraten konnten
wesentliche Bauteile bereits in der Vorferti-
gung im Werk in den Auflenwandmodulen
eingesetzt werden, wodurch die Installation
vor Ort besonders einfach war. ,Im Modulbau
ermoglichen unsere Liiftungsgerate werksei-
tig eine schnelle und passgenaue Installation,
schon im Fertigungsprozess. Damit leisten sie
einen effizienten Beitrag zur Bauzeitoptimie-
rung und in diesem Fall auch zur Einhaltung
des KfW-40+-Standards”, sagt Thomas
Capretti, Key Account Manager bei Meltem.

GroBangelegte BaumaBnahme

Es tut sich viel auf dem Schlossberg in
Heidenheim. In den letzten Jahren zeugen
zahlreiche Baumalnahmen rund um das
Klinikum vom Ausbau des fiir die Region
wichtigen Gesundheitsstandorts. Nach der
Weiterentwicklung des Bauplans entsteht
nun mit dem Schlosspark ein neues

| I,

e

Das Dialysezentrum mit angeschlossenem Wohnheim in Heidenheim entstand in Modulbauweise.

Wohnquartier in waldnaher Lage, ganzin der
Néahe von Schloss Hellenstein. Es schlief3t sich
direkt an das Areal des Klinikums an. Ein Grof3-
teil der Flache fir die neue Wohnbebauung
entsteht durch den Riickbau der alten
Schwesternheime, die seit einigen Jahren
nicht mehr genutzt wurden. Dariiber hinaus
soll sich die Bebauung bis zur Schlosshaustra-
Be erstrecken, die den Schlossberg erschlief3t.
Das neue Dialysezentrum mit dem Apparte-
menthaus entstand direkt an der Zufahrt zum
Klinikumsgeldnde.

Wegweisende Hybridbauweise

Die mit der Umsetzung des Bauvorhabens
befasste Essinger Wohnbau GmbH realisierte
das Projekt in Hybridbau-
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Im Modulbau ermdglichen unsere
LUftungsgerate werkseitig eine

schnelle und passgenaue Installation.

THOMAS CAPRETTI, KEY ACCOUNT MANAGER, MELTEM

weise. So wurden Unter-
und Erdgeschoss, genauso
wie das Treppenhaus, die
Innenwande und Stitz-
pfeiler, in Massivbauweise
errichtet. Die Bader und
Nasszellen wurden wahrend

der Rohbauphase als Fertigmodule in die ein-
zelnen Wohneinheiten eingebracht. Die Fas-
sade der einzelnen Geschosse ist in Holzbau-
weise ausgefiihrt. Sie besteht aus einzelnen
Fassadenelementen, die im Werk vorgefertigt,
mit dem Lkw auf die Baustelle gebracht und
schlieB3lich vor Ort am Gebdude montiert
wurden. Diese Arbeitsweise bringt eine Reihe
von Vorteilen mit sich: Dank des hohen
Vorfertigungsgrades lasst sich die gesamte
Bauzeit erheblich verkiirzen. Die Fenster, die
Mauerkdsten und Luftungskandle der
Komfortliftungsgerate sowie die Leerrohre
fir die Elektroinstallation wurden im Werk
schon vormontiert. Zudem lassen sich mit
dieser Bauweise hohe Energiestandards
realisieren. So wurde das Gebdude fur die
Dialyse nach GEG, in Anlehnung an KfwW 40+
Standard, das angeschlossene Wohnheim
nach KfW 40+ Bauweise errichtet.

Auf dem Flachdach wurde eine
Photovoltaikanlage mit einer Fldche von rund
210 m? installiert. Hier fand auBerdem ein
Klimagerat seinen Platz. Die Beheizung der

MELTEM (6)



Ein Blick in ein fertig ausgestattetes Appartement —

inklusive Komfortliftung mit Warmertckgewinnung.

beiden Gebaude erfolgt tber eine Luft-Luft-
Warmepumpe. Zur Abdeckung der Spitzen-
lasten wurde auBerdem ein Fernwdrmean-
schluss fiir das Klinikum vorgesehen.

Wohnraumliiftung senkt Heizbedarf

Mit Ricksicht auf den Energieverbrauch
wurde das Dialysezentrum mit dem
angegliederten Appartementhaus als
Gebaude im KfW 40+ Standard konzipiert. In
diesem Zusammenhang ist ein Jahresprimar-
energiebedarf von maximal 40 kW/h pro
Quadratmeter Nutzfliche und Jahr vorge-
schrieben. Um diesen einhalten zu kénnen,
sah der Architekt fiir die einzelnen Wohnein-
heiten die Installation einer Komfortliiftung
mit Warmertickgewinnung vor. Da sowohlim
Wohn-/Schlafraum als auch dem Bad in jeder
Wohneinheit die Be- und Entliiftung sicher-
gestellt werden sollte, kam das dezentrale
System M-WRG-II E-T-F mit Feuchtesensorik
zum Einsatz. Aufgrund des hohen Vorferti-
gungsgrades konnte pro Appartement sehr
zligig je ein Luftungsgerat im vorbereiteten
Montageset innerhalb des Fassadenmoduls
installiert werden. Die Gerate befinden sich
jeweils direkt neben dem Fenster, in dessen
Laibung die bereits in der Vorfertigung
eingesetzten Liftungskandle fir AuBBen-
luftansaugung und Fortluftausbringung
miinden. Die Bedienung erfolgt liber den
kabelgebundenen Tastsensor InControl. Sie
lasst sich in jeder Wohneinheit separat und

Mit dem Tastsensor InControl lassen sich mehrere

LUftungsstufen und Programme individuell einstellen.

KONTROLLIERTE WOHNRAUMLUFTUNG

individuell regeln. Die innenliegenden Bader
wurden mittels Flexrohrleitungen auf der
Filigrandecke zur Entliiftung nach DIN 18017-
3 an den Abluftbereich des M-WRG-II-Gerates
angeschlossen. Die verbrauchte Luft wird
Uber ein Tellerventil in der Badezimmerdecke
abgesaugt.

sUnsichtbare” Laibungslésung
Dezentrale Liftungsgerdte werden nahezu
ausschlie3lich im Innenbereich der Auf3en-
wande installiert, so dass die Luftauslasse in
der Regel auf der Fassade angebracht sind.
Fir das Objekt in Heidenheim suchte die
Essinger Wohnbau GmbH jedoch nach einer
dezenteren Losung. ,Liftungsausldsse wirken
oft stérend und unterbrechen die Struktur
der Fassade. Wir haben deshalb eine Losung
angestrebt, die in die Fensterlaibungen
integriert ist, um die Optik der Fassade nicht
zu beeintrdchtigen”, so Lars Fischer, Essinger
Wohnbau GmbH.

Die KomfortlUftungsgerate befinden sich neben den
Fenstern — kaum sichtbar durch eine Abdeckung.

Findig wurde man schlieBlich beim
Liftungsspezialisten Meltem aus Alling bei
Minchen. Hier war man in der Lage, eine
-speziell auf die Gegebenheiten des Objektes
zugeschnittene L6sung anzubieten. Grund-
lage des Systems bildet das standardmafig
bei Meltem erhéltliche Liftungsgerdt mit
Wérmeriickgewinnung M-WRG-II. Im Normal-
fall enden die AuB3en- und Fortluftrohre des
Liftungsgerdtes an der Fassade des Gebau-
des und werden durch den Fassadenab-
schluss vor Wind und Wetter geschiitzt.

Mit Hilfe einer verldngerten Luftflihrung
Uber Flachkanéle in der AuBenwand miinden
die Offnungen der AuBen- und Fortluftkana-
le bei dem Bauvorhaben in Heidenheim di-
rekt in der Fensterlaibung. Sie sind damit fir
einen vor dem Gebdude stehenden Betrach-
ter kaum sichtbar. Eine dezente Edelstahlb-

lende bildet jeweils den duBBeren Abschluss.
Diese wurde wunschgemaf im passenden
RAL Farbton geliefert.

Liftungskonzept mit vielen Vorteilen
Durch den Einbau einer Komfortliftung
lassen sich nicht nur Heizkosten sparen,
sondern auch das Wohnklima verbessern und
damit das Wohlbefinden der Bewohner
steigern. Die Versorgung mit Frischluft ist
kontinuierlich gewahrleistet. Im Gegensatz
zur klassischen Fensterliftung treten bei
einer Liiftungsanlage keine unangenehmen
Zugerscheinungen auf. Die Raumtemperatur
bleibt stets nahezu konstant, da die Frischluft
vorgewdrmt zugefiihrt wird. Mit der
verbrauchten Luft werden gleichzeitig auch
Schimmelpilzsporen, Milben und andere in
der Raumluft befindliche Schadstoffe wie
beispielsweise Ausdiinstungen aus Mébeln
und Teppichen sowie eine zu hohe CO,-
Konzentration nach auflen transportiert.
Davon profitieren alle Bewohner, besonders
aber Pollenallergiker. Die M-WRG-II Liftungs-
gerdte sind serienmdBlig mit einem
Feinstaubpartikelfilter (,Allergikerfilter”) aus-
gestattet. AuBerdem ist ein Aktivkohlefilter
erhaltlich, der zum grof3en Teil Gerliche und
Schadabgase von Treibstoffen bindet und die
Luft von Stickoxiden und Ozon befreit.

Fazit
Das Dialysezentrum in Heidenheim zeigt,
dass sich zeitgemaRe Liftungsanlagen auch
mit anspruchsvoller Architektur vereinbaren
lassen. So missen sich Energiesparen,
gesundes Wohnklima und gutes Design nicht
gegenseitig ausschlieBen. Der Einsatz der
speziellen Fensterlaibungslosung fiir die
Luftungsgerdte kam bei der Essinger
Wohnungsbaugesellschaft so gut an, dass in
Zukunft auch weitere Bauprojekte in gleicher
Bauweise ausgefiihrt werden sollen. Die
Bewohner und Betreiber profitieren in jedem
Fall von guter Innenraumluftqualitat und ge-
ringeren Energiekosten.

FW

Hochwertig abgeschlossen: Die Fensterlaibungs-

I6sung von Meltem mit dezenter Edelstahlblende.
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KONTROLLIERTE WOHNRAUMLUFTUNG

Blauberg Ventilatoren

Wohnraumliftung far
Neubau und Sanierung

iftungsexperte Blauberg

Ventilatoren prasentiert
auf den Frihjahrsmessen 2026
Losungen fir die zentrale und
dezentrale Wohnraumliftung.
Schwerpunkt des Messeauftritts
ist die ,Reneo-Serie”, erganzt
durch das dezentrale Einzel-
raumliftungsgerat ,Freshpoint”.

Zentrale Wohnraumliiftung
Die Reneo-Serie wurde mit dem
klaren Ziel entwickelt, Planung,
Montage und Inbetriebnahme
fuir das Fachhandwerk zu
vereinfachen. Die Geréte sind
fiir die Wand-, Decken- und
Standmontage ausgelegt. Viele
der Anlagen lassen sich damit
auch bei anspruchsvollen
Grundrissen gut integrieren.
Die Serie umfasst Forderleist-

ungen von rund 100 bis 410
Kubikmetern pro Stunde und
deckt damit Anwendungen
vom kleinen Apartment bis zum
Einfamilienhaus ab. Fiir den
montagefreundlichen Aufbau
sorgt auch das kompakte
Gehause aus EPP-Material. Der
geschaumte Kunststoff besteht
zu Uiber 90 Prozent aus Luft. Das
reduziert den Transport- und
Montageaufwand und bietet
zugleich optimale schall- und
warmeddammende Eigen-
schaften.

Filir Zwischendecken

Mit der Reneo-Fit D 150 zeigt
Blauberg eine neue, besonders
flache Variante der Serie. Das
Gerat ist nur 24,2 Zentimeter
hoch und eignet sich damit auch

Die Reneo-Fit D 150
von Blauberg Venti-
latoren ist kompakt,
flach und besteht
aus leichtem EPP.

Die Freshpoint luftet dezentral mit
hoher WarmerUickgewinnung.

fir den Einbau in abgehdngten
Decken. Die zentrale Liftungs-
anlage erreicht Forderleistungen
bis 229 Kubikmeter pro Stunde
und arbeitet mit hocheffizienten
EC-Ventilatoren. Ein Gegen-
strom-Warmetauscher aus Poly-
styrol erméglicht Warmeriick-
gewinnungsgrade von bis zu
89 Prozent. Alternativ ist eine
Enthalpie-Ausfiihrung verfuigbar,
die zusatzlich Feuchtigkeit aus
der Abluft zurtickgewinnt und so
ein ausgeglichenes Raumklima
unterstitzt.

Dezentrale Einzelraum-
Iiiftung neu gedacht

Mit dem Freshpoint prasentiert
Blauberg Ventilatoren ein dezen-
trales Einzelraumliftungsgerét.
Zwei EC-Ventilatoren erlauben
eine gleichzeitige Zu- und Abluft
Uber nur eine Offnung in der
AuBlenwand. Ein integrierter
Kupferwarmetauscher erreicht
Waérmerlickgewinnungsgrade

von bis zu 88 Prozent. Die
maximale Forderleistungen
reicht bis 70 Kubikmeter pro
Stunde. Der Freshpoint ist fiir
den Einsatz in Wohnungen,
Mehrfamilienhdusern, o6ffent-
lichen und gewerblichen
Gebauden ausgelegt. Der Schall-
druckpegel beginnt bei 12 dB(A),
die Leistungsaufnahme bei flinf
Watt. In der Basisversion sind
Temperatur- und Feuchtigkeits-
sensoren integriert. Die Pro-
Variante verfligt Uber eine
CO,- und VOC-Sensorik.

Pluggit

Den Keller entliften mit
automatisiertem System

m Kellerrdume effektiv

vor Feuchte zu schiitzen,
bietet Pluggit eine intelligente
und effektive Losung zur kontrol-
lierten Entliiftung. Dieses System
vereint den Rohrventilator PEV-
100T, die smarte Entfeuchtungs-
steuerung PLS1000 und einen
robusten Edelstahlturm. Damit
werden der Bautenschutz und
ein trockenes, gesundes Raum-
klima auf einen Nenner gebracht
—ganz von selbst und mit héchs-
ter Energieeffizienz.
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Das Herzstiick des Systems ist die
PLS1000-Steuerung, die kontinu-
ierlich die absolute Luftfeuchtig-
keitim Innen- und Au3enbereich
misst. Die Liftung wird nur dann
aktiviert, wenn die Auf3enluft tro-
ckener ist als die Kellerluft.

Feuchte und Schimmel

Auf diese Weise wird verhindert,
dass feuchte AuBlenluft in den
Keller gelangt und dort an kiihlen
Wandoberflachen kondensiert -
ein physikalischer Effekt, der als

Sommerkondensation bekannt
ist. Dieses Prinzip schiitzt effektiv
vor Feuchteschdden und Schim-
melbildung. Die Losung eignet
sich besonders fiir beheizbare,
wenig genutzte Kellerrdume in
Mehrfamilienhdusern, die nicht
in Gebieten mit erhdhter Radon-
belastung liegen. In der Praxis
wurde dieses System bereits
mehrfach erfolgreich umgesetzt.

Die smarte Entfeuchtungssteuerung
von Pluggit schiitzt vor Feuchtigkeit.

Alternativ kdnnen auch andere
Pluggit-Luftungsgerdte mit der
PLS1000-Steuerung kombiniert
werden.

PLUGGIT GMBH, MUNCHEN



LIMODOR

Liftung als Krebs-Prophylaxe

m Jahr 1988 stufte die

WHO das Edelgas Radon
als krebserregend ein. Esist in ho-
herer Konzentration nach dem
Rauchen zweithaufigste Ursache
fiir Lungenkrebs. In Osterreich
sind noérdliches Mihl- und Wald-
viertel sowie Teile Tirols markante
Radon-Hotspots. Im Freien ist die
Gefahr durch starke Verdiinnung
gering. Das Gas ist schwerer als
Luft und reichert sich indoor pri-
maér im Untergeschol3 auf teils
hohe Konzentrationen an. Der
gesetzliche Radon-Referenzwert
betragt 300 Becquerel/m>. Bun-
desweit weisen aber etwa 10 Pro-
zent aller Wohnungen Belastun-
gen oft weit dariiber auf. Die Os-
terreichische Radonkarte weist
~Radonvorsorgezonen” und bei
hoherer Belastung ,Radon-
schutzzonen”aus. In Schutzzonen
gelten seitens Bund und EU fir
Bau und Sanierung spezielle Vor-

gaben fir Private, Betriebe und
ffentliche Gebiude wie Amter,
Schulen oder Kindergarten.
Informative Wissensplattform ist
die Homepage der Fachstelle fir
Radon der AGES. Planer, Installa-
teure, Hausbauer und Sanierer
erhalten hier wichtige Inputs zu
baulichen Vorgaben, Gesetz-
eslage und Férderungen in ihrer
Region. Bei Neubauten wird meist
eine ,Radondrainage” unter der
Kellersohle durchgefiihrt, welche
das einsickernde Gas Uber ein
Rohrnetz sammelt und direkt ins
Freie ableitet. Wo das unmdglich
ist, sind Luftungen mit Radonsen-
sor und -steuerung die beste Op-
tion. ,Ein sukzessive wachsender
,Radonsee’ muss durch kontinu-
ierliche Messung und Gasabfih-
rung verhindert werden”, so die
Experten beim Leondinger
LUftungsspezialisten LIMODOR.
+Wichtig bei der Auslegung ist,

KONTROLLIERTE WOHNRAUMLUFTUNG

dass keine belastete Luft vom Un-
tergeschol} in die Wohnraume
gelangt. Im Keller soll also leichter
Unterdruck beziehungsweise im
Wohnbereich leichter Uberdruck
herrschen. Das Vermischen fri-
scher Zu- und radonbelasteter
Abluft muss unterbleiben - eine
wichtige Vorgabe fiir die Planung
der Luftfihrung”. LIMODOR
kooperiert als Pionier auf diesem
Spezialgebiet mit der AGES, um
wirksame und alltagstaugliche
Losungen zu entwickeln. Dafiir
wurde das bewdhrte AIRBASE Kel-
lerliftungssystem mit Feuchte-
und Temperatursensorik um ei-
nen Radonsensor und eine
Steuerungsfunktionalitdt erganzt.
Alle Luftungskomponenten stam-
men aus dem hauseigenen Bau-
kasten. Die Steuerung ermdglicht,
was menschliche Sinne nicht
wahrnehmen: Sie wertet perma-
nent Temperatur, Feuchte und
Radongehalt der Innenluft sowie
Temperatur und Feuchte der Au-
Benluft aus. Die Feuchtewerte
steuern die Raumtrocknung, zu
hohe Radonwerte aktivieren

£l
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Die AIRBASE-Steuerung von LIMO-
DOR mit Feuchte- und Radonsensor.

ebenfalls die Liftung. Alle Mess-
und Regelfunktionen sind opti-
mal aufeinander abgestimmt.
Somit ist es moglich, den Keller
flexibel und effizient trocken zu
halten und Fehlbeltftung bei un-
passender Witterung zu verhin-
dern. Gleichzeitig wird der Radon-
gehalt auf Dauer weit unter den
gesetzlich vorgeschriebenen Re-
ferenzwert gedriickt und gesund-
heitsschadliche Konzentrationen
unterbunden. Der Radonsensor
ist seit dem Vorjahr als Zubehor
zur AIRBASE-Steuerung bei LIMO-
DOR erhaltlich.
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LIMODOR LUFTUNGSTECHNIK

esh air by e
WERNIG
COMFORT-VENT® Q

die neue Gerategeneration fur
energiesparende KomfortlUftung
B Extrem energieeffizienter Warmetauscher — mit

90% Warmebereitstellungsgrad nach PHI ist das
COMFORT-VENT® Q das leistungsstérkste Gerat in

dieser Klasse

B Neueste Ventilatorentechnologie flr extrem leisen
Betrieb und bis zu 10 % weniger Energieverbrauch
— der SFP von nur 0,24 Wh/mg ist der niedrigste

Wert in dieser Klasse

M Flow Control, die innovative Luftmengen-Bilanzie-
rung flr maximale Warmerlickgewinnung

B Modulierender Bypass fUr optimale Zuluft-
temperaturen und hdchsten Wohnkomfort
B Bedienkonzept nach MaB: vom Schalter bis
zur App fur einen benutzerfreundlichen Betrieb
B Rechte und linke Ausfihrung in einem Gerat,
verflgbar in zwei Luftleistungen fir mehr Sicherheit
bei Planung und Montage: COMFORT-VENT®

Q 350 und Q 600

ZERTIFIZIERTE
KOMPONENTE

Passivhaus Institut




UPDATE
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Erwelitertes
Duschrinnen-Sortiment

Geberit ergénzt das Duschrinnen-Sortiment der Serie CleanLine um das neue Modell Geberit
CleanLine30. Ab dem 1. April 2026 ist die neue Duschrinne aus hochwertigem Edelstahl in vier
Langen und zwei Farben erhaltlich. Damit erméglicht das Unternehmen Installateuren und Bad-
planern noch mehr Flexibilitat bei der Gestaltung bodenebener Duschflachen.

G er Duschbereich ist heute weit mehr
als ein funktionaler Ort. Er prégt den
Charakter des gesamten Badezimmers mit.
Bodenebene Duschen sorgen fiir einen kom-
fortablen, schwellenlosen Ubergang zwischen
den Bereichen und gelten inzwischen als Stan-
dard. Wer sich fir eine geflieste Duschflache
entscheidet, findet in der Geberit CleanLine30
Duschrinne eine Losung flir unterschiedlichs-
te Gestaltungskonzepte. Sie wird ab April
2026 erhdltlich sein und die CleanLine20
Duschrinne ersetzen.

Schlankes, funktionales Design

Mit einer Breite von nur 43 mm und ihrer wei-
chen, abgerundeten Formensprache fuigt sich
die neue CleanLine30 Duschrinne harmo-
nisch in jede Duschflache ein. Sie verleiht
dem Duschplatz ein modernes, grof3ziigiges
Erscheinungsbild. Der hochwertige Edelstahl
(1.4404) sorgt fur Langlebigkeit und eine ho-
he Materialbestandigkeit bei der Nutzung.
Erhéltlich in geburstetem Edelstahl sowie in
Schwarz, fugt sie sich in eine Vielzahl von Bad-
stilen ein. Die vier verfligbaren Langenvarian-
ten 900 mm, 1100 mm, 1300 mm und 1600
mm, kdnnen individuell gekirzt werden, so-
dass sich die CleanLine30 ideal an die jewei-
lige Einbausituation anpassen lasst.
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GEBERIT (6)

Noch einfacher zu reinigen dank
praktischer Kippfunktion
CleanLine30 Uberzeugt im Alltag durch ihre
durchdachte Funktionalitédt. Das glatte Ab-
deckprofil reduziert Ablagerungen und lasst
sich dank des praktischen Kippmechanismus
mit nur einem Fingertipp 6ffnen, reinigen
und wieder einsetzen. Der vormontierte
Kammeinsatz fangt Haare und Schmutz zu-
verldssig auf. Zusammen sorgen Abdeckpro-
fil, Kippmechanismus und Kammeinsatz flir
eine mihelose Reinigung und dauerhafte
Hygiene.

Die schwarze Variante der CleanLine30 ist
zusdtzlich mit einer hochwertigen PVD-Be-
schichtung versehen, die die Oberfldche be-

Links: Dank des werkseitig vormontierten
Dichtvlieses lasst sich die Duschrinne
effizient und sicher einbauen.

Rechts: Der Ablauf 1asst sich mit einem
praktischen Kippmechanismus mihelos
mit einem Fingertipp 6ffnen.

Der strdomungsoptimierte Einlauftrichter der
CleanLine30 sorgt flir eine optimale
Ablaufleistung.

sonders langlebig und pflegeleicht macht.
Fir eine optimale Ablaufleistung leitet der
stromungsoptimierte Einlauftrichter das Was-
ser schnell und zuverldssig ab - fiir ein sau-
beres und sicheres Duscherlebnis.

Flexible, schnelle und sichere
Installation

Der frei positionierbare Grundkorper sowie
das kiirzbare Rinnenprofil der CleanLine30
ermdglichen eine passgenaue Installation in
unterschiedlichsten Bausituationen. Zwei
Siphonvarianten — 50 mm fiir Neubauten und
30 mm fiir Renovierungen — bieten flexible
Einbaumdglichkeiten. Durch die unabhéngi-
ge Drehbarkeit von Siphon und Grundkérper



Die CleanLine30 ist ideal fur geflieste Duschbereiche

in Neubauten oder Renovierungen.

lassen sich alle CleanLine Duschrinnen schnell
und leicht in den FuBbodenaufbau integrie-
ren. Das oben liegende Rinnenprofil und der
stromungsoptimierte Siphon unterstiitzen
eine hohe Selbstreinigung und eine zuverlds-
sige Ablaufleistung. Um die Abdichtung beim
Einbau der Duschrinne zu erleichtern, setzt
Geberit auch bei der CleanLine30 auf die be-
wdhrte Montagetechnik mit vormontiertem
Dichtvlies, die allen Geberit Duschplatzlosun-
gen entscheidende Vorteile verleiht. Dieses
sorgt flir eine dauerhaft dichte und zuverlas-
sige Verbindung zwischen Duschrinne und
Baukorper. Das werkseitig aufgebrachte
Dichtvlies bietet gréBtmdgliche Sicherheit
und stellt die klare Trennung der Gewerke
zwischen Sanitdrinstallateur und Fliesenleger
sicher. Das reduziert den Abstimmungsbe-
darf und spart Zeit.

Neue Namensgebung im
Duschbereich
Geberit setzt 2026 bei Duschplatzlésungen
ein neues durchgehendes Namenskonzept
um: CleanLine steht flir Duschrinnen,
CleanFloor fur bodenebene Duschflachen,
CleanWall fur Wandabldufe und CleanPoint
fuir Punktablaufe. Die ganzheitliche Namens-
systematik soll sicherstellen, dass Produkte
auf den ersten Blick ihrer Funktion und Posi-
tion im Bad zugeordnet werden kénnen.
MPEC

Auch wandbiindig fugt sich die Geberit CleanLine30

Duschrinne dezent in den gefliesten Duschbereich.

ABLAUFE & ENTWASSERUNG

Nachgefragt ...

... bei Harald Hofko, Produktmanager flir Entwésserungssysteme,
Geberit:

Wie lange sind Sie bereits fiir Geberit ttig?

Hofko: Ich bin seit 1998 bei Geberit beschéftigt, und habe
verschiedene Funktionen bekleidet — also mittlerweile fast
30 Jahre.

In welchen Bereichen waren Sie — neben den Entwésse-

rungssystemen — im Unternehmen aulBerdem bereits aktiv?

Hofko: Begonnen hat alles an der Technik Hotline. Spater waren Pluvia-Berechnungen (Anm.: Geberit-
Software zur Berechnung des gleichnamigen Dachentwasserungs-Systems) meine Hauptaufgabe. Nach
dem Aufbau unseres Technik Service Centers bin ich im Jahr 2000 ins Produktmanagement gewechselt
und habe dort den Bereich Entwésserungssysteme ibernommen. 2019 war dann der Start als Schulungs-
leiter und seit 2023 bin ich fiir beide Bereiche, Abwassersysteme und die Schulungen, zustandig.

Neu ab 1. April 2026 ist die Duschrinne CleanLine30 — was sind die signifikantesten Verbesserungen im
Vergleich zu aen Vorganger-Modellen?

Hofko: Die CleanLine30 ist die Ablose fiir die CleanLine20; unsere erste CleanLine darf nun nach 10 Jah-
ren ,in Pension* gehen. Signifikant ist die Tatsache, dass die neue Rinne in sich dicht ist und ein durch-
gdngiges Profil hat, also perfekt einfach zu Reinigen. Fiir den Endkunden ist nicht nur das schlichte De-
sign optimal, sondern auch die neue Gestaltung des Sichtteiles: Die Abdeckung mit dem integrierten
Haarkamm kann einfach mit einem Fingertippen entfernt werden. Das Rohbauset zur neuen CleanLine30
bleibt hingegen mit all seinen Vorteilen unverandert.

Wenn Sie auf die letzten Jahre zuriickblicken: Wo wurde die CleanLine vor allem eingebaut?

(Neubau oder Sanierung / Einfamilienhaduser, mehrgeschossiger Wohnbau, Hotels ... ?)

Hofko: Die Geberit CleanLine Losungen sind flr Einzelduschen konstruiert — und da finden sich vielféltige
Einsatzbereiche. Sie wurde und wird in Einfamilien- und Mehrfamilienh&usern, Wohnungen sowie Hotels
eingebaut. Verwendung findet sie sowohl im Neubau als auch oft bei Sanierungen.

Hat sich in Sachen Material auch etwas an diesem Produkt verandert?

Hofko: Nein, wir bleiben dem hochwertigen Material Edelstahl als zuverldssigstes Material fiir diesen An-
wendungsbereich treu. Neu ist, dass es die CleanLine30 nicht nur in ,Edelstahl gebiirstet*, sondern auch
in ,Schwarz Matt* gibt. Diese Rinne ist dann mit einer speziellen Antifingerprintbeschichtung ausgestattet.

Was sind die wichtigsten Vorteile fir den Handwerker?

Hofko: Der wichtigste Vorteil fir den Handwerker ist die klare Gewerke Trennung. Der Installateur versetzt
das Rohbauset und schlieBt die Abwasserleitung an. Der Fliesenleger hat dann zur Abdichtung das werks-
seitig aufgebrachte Dichtvlies genau zu dem Zeitpunkt, wenn er es braucht, um dieses in seine Ver-
bundabdichtung einzubinden. Und zu guter Letzt sind die CleanLine Duschrinnen einfach auf die bendtig-
ten Langen kiirzbar und werden dann wie Fliesen eingebaut.

Lasst sich das in einer konkreten Zeit- oder Gela-Ersparnis auf Handwerksseite festmachen?

Hofko: Es ist schwierig, diese Vorteile in Zeit oder Geld umzulegen. Wichtiger ist, dass unser Produkt ab-
solute Sicherheit fiir Installateur und Fliesenleger bietet. Es gibt dann keine Reklamationen oder Uberra-
schungen. Und das ist mit Geld nicht aufzuwiegen.

Haben Sie ein personiiches Lieblings-Produkt?

Hofko: Uber dieses haben wir soeben gesprochen. Neben der CleanLine30 sind die neue Duschflache
CleanFloor30 mit dem cleveren Duofix Montagerahmen meine Favoriten. Hier haben wir den Klassiker
weiterentwickelt und fiir unsere neue Duschfléche einen Duofix Rahmen fir die Anwendung im Boden ge-
schaffen, der sich zwei- bis dreimal schneller als andere Rahmen installieren Iasst. Diese zwei Produkte
zeigen wieder einmal, dass Geberit sich nicht nur um die Anforderungen der Installateure kiimmert, son-
dern auch dem Fliesenleger bzw. Abdichter optimale Losungen bietet.

Vielen Dank fiir das Gesprach!
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TECE

Die neue Bedeutung
der Raumwirkung

oderne Badezimmer wer-

den zunehmend als
wohnliche Rickzugsraume
wahrgenommen. Reduktion,
Klarheit und grof3ztigige Flachen
dominieren die Gestaltung. Hier
setzt die Entwicklung von TECE
an: Produkte wie die neue Du-
schrinne TECEdrainway verfol-
gen das Prinzip ,weniger ist
mehr”. Durch ihre besonders
schmale Bauform fligt sie sich
dezent ein - genauim Ubergang
zwischen Wand- und Bodenflie-
se. Optisch entsteht dadurch ei-
ne elegante, prazise Linie, die
prasent ist, ohne visuell zu sto-
ren. Dank verschiedener Ausfiih-
rungen in Edelstahl, Schwarz,
Messing oder Bronze lasst sich
die Rinne harmonisch wie auch
kontrastierend einsetzen - ein
kleines Detail mit grof3er Wir-
kung auf das Gesamtbild. Die
langlebige PVD Veredelung sorgt
zusatzlich dafur, dass diese de-
zente Asthetik dauerhaft erhal-
ten bleibt.
Ein weiterer Trend, der mal3geb-
lich die Raumwirkung beein-
flusst, ist die fugenlose Badge-
staltung. Je weniger optische
Ansatzpunkte das Auge auf
Wand und Boden vorfindet, des-
to groBer wirkt der Raum. Mit
TECEdrainline fir Flussigboden
hat TECE eine Losung entwickelt,
die genau diesen Anspruch un-
terstlitzt: Dank mineralgussbe-
schichteter Rinnenflansche und
Einleger kann der Bodenbelag
ohne sichtbare Materialunterbre-
chung bis in die Dusche gefiihrt
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TECE

werden. Lediglich ein schmaler
Wassereinlauf &hnlich einer
Schattenfuge bleibt sichtbar -
gerade ausreichend, um funktio-
nal klar zu bleiben, aber minimal
genug, um die Raumweite nicht
zu brechen. Die Folge: ein homo-
genes, flaichenbiindiges Erschei-
nungsbild ,wie aus einem Guss”,
das dem Bad ein exklusives, ruhi-
ges Ambiente verleiht.

Fiir SHK Profis
entscheidend
Entwédsserungsprodukte sind
langst keine versteckten Bauteile
mehr. Sie beeinflussen aktiv die
Raumwirkung - und damit die
Kaufentscheidung. Fir Installa-
teure, Planer und den Handel
ergeben sich daraus mehrere
Vorteile:

+ Hohere Beratungsqualitat: Wer
die visuelle Wirkung von Lini-
enflihrung, Materialitdt und
Farbe erkldren kann, schafft
Vertrauen.

+ Mehr Gestaltungskompetenz:
Entwasserung wird als integra-
ler Bestandteil der Badarchi-
tektur verstanden - nicht als
nachtrégliche technische Not-
wendigkeit.

« Neue Umsatzpotenziale: Hoch-
wertige Lésungen wie fugen-
lose Systeme lassen sich ge-
zielt als Mehrwert anbieten.

Fazit: Was friher rein funktional
war, ist heute gestalterisch rele-
vant. Von superschmalen Ablauf-
profilen bis hin zur flichenbiin-
digen Asthetik der fugenlosen
Duschplatzgestaltung — Entwas-
serungsprodukte pragen zuneh-
mend das Erscheinungsbild mo-
derner Béder.

MPEC

Wer als SHK Profi die Raumwirkung
bewusst einsetzt, schafft Mehrwert:
flr den Kunden, flir das Projekt —
und flr die eigene Positionierung
als Badexperte.

Hutterer & Lechner GmbH

Klare Regeln dank

ONORM B2501

Mit der ONORM B2501-2025 gibt es
klare Regelungen fir die Planung und
Anwendung verschiedener Bodenab-
laufe und Geruchsverschlisse.
Weitere spannende Insights zum The-
ma liefert der Blog www.siphoniker.at
den das Unternehmen HL betreibt.

odenabldufe sind ein

wichtiger Bestandteil fur
die Entwédsserung von Gebau-
den. Moderne Bodenablaufe
dienen nicht nur als Verbin-
dungsteil zwischen Kanalrohr
und Entwasserungsoberfldche,
sondern missen auch in die
Maoglichkeit bieten in die Fla-
chenabdichtung eingebunden
zu werden. Die wichtigste Kom-
ponente eines Bodenablaufs
innerhalb eines Gebéaudes ist
jedoch der Geruchsverschluss.
Sie sind essenziell furr die hygie-
nischen und gesundheitlichen
Standards in Wohn- und Gewer-
begebduden. Eine umfassende
normative Regelung fiir Boden-
abldufe und deren Geruchsver-
schllisse, damit diese in der Pra-
xis auch fachgerecht hergestellt,
geplant und verbaut werden, ist
daher notwendig. In Osterreich
wird die Entwdsserung in/um
das Gebiude durch die ONORM
B2501 normativ geregelt.
Grundsatzlich werden Bodenab-
laufe und deren Geruchsver-
schliisse aber durch die europa-
ische Norm EN1253-2023 gere-
gelt. Wo liegt nun der Unter-
schied?

Produktnorm EN 1253

Die EN1253 Teil 1 existiert seit
dem Jahr 2015 und definiert seit
jeher Anforderungen fiir Ablau-
fe in Gebaduden; u.a. Bodenab-
laufe mit Geruchverschluss mit
einer Geruchverschlusshéhe
von mindestens 50 mm. Ge-
ruchsverschlisse einer anderen
Bauart wie z.B.: flache Ausfih-
rung (geringere Geruchsver-
schlusshohe) oder mit mechani-

scher Sperre wurden nicht er-
fasst oder berticksichtigt. Am
Markt haben sich in den letzten
zwei Jahrzehnten deshalb im-
mer mehr Produkte etabliert,
welche zwar in der Praxis haufig
eingesetzt werden, jedoch nicht
von der Norm erfasst sind. Da
sich hier die Praxis zu weit von
der Norm entfernt hat, war es
wichtig, die Liucke zwischen
Norm und Praxis wieder zu
schlieBBen, alternative Geruchs-
verschllsse in der Norm zu er-
fassen und Kriterien flr diese zu
definieren. Die wichtigste Neu-
erung der EN1253 ist also die
normative Regelung von Boden-
abldaufen mit Geruchsverschlis-
sen, welche die 50 mm Sperr-
wasser nicht erfillen.

Neue Anwendernorm
Die ONORM B2501 ist eine natio-
nale Norm, die die Planung, Aus-
flihrung und Prifung von Ent-
wadsserungsanlagen regelt und
dient als Ergénzung zur ONORM
EN 12056. Im Bezug auf Boden-
ablaufe und deren Geruchsver-
schliisse istin der ONORM B2501
Ausgabe 2025 neu, dass Regeln
fiir die Anwendung der oben de-
finierten unterschiedlichen Bo-
denablaufe festgelegt werden.
Die ONORM B2501 referenziert
also die EN1253 und die darin
definierten unterschiedlichen
Geruchsverschlisse und gibt an,
wie und wo diese Produkte in der
Praxis verwendet werden dirfen.
Fir Planer und Installateure be-
deutet dies mehr Sicherheit bei
der Auswahl geeigneter Produk-
te.

MPEC

HL HUTTERER & LECHNER GMBH



ACO

Neue Maf3stabe in
der Badentwasserung

0 uf der Frauenthal EXPO
2026 prasentierte ACO
mit der ShowerDrain SE+ die
ndchste Generation mehrteiliger
Duschrinnen. Die innovative L6-
sung reagiert auf die wachsende
Nachfrage nach individueller
Badgestaltung und vereint
Designvielfalt, Flexibilitdat und
normgerechte Sicherheit in ei-
nem System — flir Bader, die nicht
nur funktionieren, sondern be-
geistern.

Die Studie ,Bauen, Wohnen und
Garten 2025" des Market-Insti-
tuts vom Herbst des vergange-
nen Jahrs zeigt klar: Das Bad ist
heute weit mehr als die ur-
spriingliche hygienische Nasszel-
le. Gleichzeitig sind Praktikabili-
tat, pflegeleichte Ausstattung
und modernes Design wesentli-
che Entscheidungsmerkmale.
Und auch die Funktionalitat stellt
einen wesentlichen Faktor dar:
Viele Befragte legen groBen Wert
darauf, dass das Bad zuverldssig
und unkompliziert genutzt wer-
den kann.

Individuelle Badgestaltung
Diese Entwicklung stellt Planen-
de, Architekten und ausfiihrende
Betriebe vor neue Herausforde-
rungen: Einerseits wiinschen sich
Bauherren und Renovierende
maximale Gestaltungsfreiheit —
von der Wahl der Materialien
Uiber Farben bis hin zu individu-
ellen Raumldsungen. Anderer-
seits mussen gleichzeitig hochs-
te technische Standards erfiillt
werden.

Die ONORM EN 1253-1 definiert
klare und strenge Anforderun-
gen an die dauerhafte Dichtheit
von Entwdsserungssystemen.
Die zentrale Herausforderung
liegt also darin, beide Welten zu
vereinen: Individuelle Gestal-
tungsfreiheit und kreative Losun-
gen bei gleichzeitiger Einhaltung
aller technischen Normen, einem
effizienten und fehlerminimie-

ABLAUFE & ENTWASSERUNG

ACO setzt neue MaBstébe in der Badentwasserung: Die ShowerDrain SE+ vereint Design und Funktion.

renden Einbau sowie einer lang-
fristigen Funktionssicherheit.
Eine Aufgabe, die héchste Pro-
duktqualitat, durchdachte Kons-
truktion und jahrzehntelange
Erfahrung in der Entwdsserungs-
technik erfordert.

Neue Generation der
Badentwésserung

Mit der ShowerDrain SE+ prasen-
tiert ACO die konsequente Wei-
terentwicklung der bereits be-
wdhrten mehrteiligen Duschrin-
ne ShowerDrain S+. Die neue
Generation ist gezielt auf die
Anforderungen moderner Bad-
konzepte ausgerichtet und ver-
bindet klares, zeitloses Design
mit hochwertigen Materialien
und maximaler Gestaltungsfrei-
heit. Das Ergebnis ist eine Ent-
wasserungslésung, die nicht nur
technisch iberzeugt, sondern
auch asthetisch neue Akzente
setzt.

Die mehrteilige Duschrinne ver-
fligt Uber bauseitig kiirzbare Du-
schrinnenprofile und lasst sich
dadurch flexibel an unterschied-
lichste Einbausituationen anpas-
sen. Ob asymmetrische Raumzu-
schnitte, nachtragliche Pla-
nungsdanderungen oder indivi-
duelle Sonderldsungen - die
ShowerDrain SE+ bietet Installa-
teurbetrieben die Mdoglichkeit,

auf unterschiedlichste spezifi-
sche Anforderungen zu reagie-
ren. Diese Eigenschaft verein-
facht und beschleunigt den Ein-
bau. Nachhaltigkeit beginnt
eben bereits in der intelligenten
Produktkonzeption.

Exklusive Farbvarianten

Design ist langst mehr als eine
Frage des personlichen Ge-
schmacks; es ist Ausdruck von
Lebensqualitdt und Individuali-
tat. Fir individuelle Designak-
zente stehen bei der Shower-
Drain SE+ flnf exklusive Farbva-
rianten zur Auswabhl: klassisches
Edelstahl fur zeitlose Eleganz,
mattes Schwarz fir modernes
Understatement, edles Graphit
fir zurlickhaltende Raffinesse,
warmes Kupfer fiir charaktervolle
Akzente und luxuriéses Gold fir
anspruchsvolle Designkonzepte.
Eine langlebige PVD-Beschich-
tung (Anm.: Physical Vapor
Deposition) sorgt dabei fiir hohe
Bestéandigkeit gegen mechani-
sche Beanspruchung, Korrosion
und UV-Strahlung. Mit dieser Ver-
edelungstechnik bewahren die
Oberflachen auch nach Jahren
intensiver Nutzung ihre ur-
spriingliche Strahlkraft und
Farbbrillanz. Das Bad behélt so-
mit dauerhaft und zuverlassig
seine dsthetische Wirkung.

Werksseitig integrierte
Dichtmanschette
Zusétzliche Sicherheit beim Ein-
bau bietet die werksseitig inte-
grierte Dichtmanschette, die
einen normgerechten und dau-
erhaft dichten Anschluss gemaR
ONORM EN 1253-1 unterstiitzt.
Diese durchdachte Konstrukti-
onsldsung bietet gleich mehrere
Vorteile: Sie beschleunigt den
Einbau erheblich, minimiert das
Risiko von Einbaufehlern und
gewahrleistet langfristige Dicht-
heit - ein entscheidender Faktor
fir die Vermeidung von Folge-
schaden und kostspieligen
Sanierungen.
Damit vereint die ShowerDrain
SE+ Asthetik, Funktionalitit und
hohe Verarbeitungsqualitét in
einer zeitgemaBen Entwasse-
rungslosung, die den steigenden
Anspriichen im modernen Sani-
tarbereich gerecht wird. ACO
steht nicht nur fir hochwertige
Produkte fiir Entwdsserung und
Regenwassermanagement, son-
dern hat sich die umfassende
Betreuung der Kunden zum Ziel
gesetzt; darliber hinaus steht das
Unternehmen fiir fachmannische
Beratung, individuelle Gesamtlo-
sungen und kompetente Beglei-
tung von der Planung bis hin zur
Wartung.

MPEC

3/2026 www.derinstallateur.at

43




THERMOGRAFIE

PRUF- & MESSTECHNIK

Ich sehe was,
was du nicht siehst

Sie suchen den Durchblick auf
der Baustelle? Die Warmebild-
kamera testo 883 liefert ihn in
bester Bildqualitét. Dieser
Anwenderbericht zeigt, wie
Eschig Innenarchitekten in
Deutschland damit die Wéande
von Spielstatten durchleuchtet.

m eben der Entwicklung von Neubau-
projekten hat Carl Eschig vorwiegend

mit Altbausanierungen und dem Umbau
dlterer Industriegebdude zur kinftigen
Nutzung als Spielstattenbetriebe zu tun.

Die Herausforderung

Vor der grundlegenden Erneuerung von

Bausubstanz an mal3geblichen Bauteilen wie

Dach, Boden, Fassade oder Keller muss Eschig

wissen, womit er es zu tun hat. Wo lauern

Méngel in der Warmed@ammung? Wo verber-

gen sich Warmebriicken oder Heizleitungen?

Ohne umfassende Analyse kann Altbau

schnell zum Abenteuer werden. Der

bildlichen Darstellung mittels Thermografie
kommt dabei eine zentrale Rolle zu, um

Vermutungen zu erharten oder unerwartete

Schaden zu entdecken, deren Ursachen unter

Umstanden nicht da sind, wo sie sichtbar wer-

den. Am haufigsten hat Carl Eschig mit den

folgenden Anforderungen zu tun:

« Aufspuren von Heizleitungen im Estrich vor
Bohraufgaben sowie Heizleitungen in
Wénden und Decken

+ Suche nach Warmebriicken im Bereich der
Fenster- und Tiranschllsse, bevor ein
Gebaude verputzt wird

« Uberwachung der Estrichtrocknung und
Aufspiren von FuBBbodenheizungs-
leitungen

+ Untersuchung von AuBenfldchen vor
Umbauten, um vermutete Schwachstellen
sichtbar zu machen

« Feststellung von Ausfiihrungsméangeln in
der Warmeddmmung.

Carl Eschig setzt bislang IR- oder Oberflachen-

thermometer ein. Oftmals hilft aber nur das
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Heizleitungen und Warmebricken: Die Infrarot-Auflésung der testo 883 Warmebildkamera macht sie sichtbar.

Aufschlagen von Wanden, etwa um Méangel
in den Leitungen aufzudecken. Er kann sich
vorstellen, dass eine handliche, leistungsstar-
ke Warmekamera die Qualitat, Schnelligkeit
und Effizienz sowohl beim Planen der Sanie-
rung wie auch beim Erstellen praziser Exper-
tisen deutlich steigern kann. Als ausgewahlter
Kunde testet der Diplom-Ingenieur die neue
Warmebildkamera testo 883 an den Heraus-
forderungen, die sein aktu-
elles Sanierungsprojekt
stellt: Ein maroder Altbau
mit hochgldnzendem Gra-
nitfuBboden, unter dem
verborgene Heizleitungen
entlangfihren.

Die Lésung

Die neue Warmebildkamera testo 883 ist ideal
fir die Anforderungen in der Altbausanie-
rung und bei Umbauprojekten. Sie Giberzeugt
besonders mit dem griffigen und handlichen
Pistolendesign sowie mit den verschiedenen
Wechselobjektiven. So kénnen auch schwer
zugdngliche Stellen in beliebiger Distanz

schnell und unkompliziert gemessen werden.
Fur gestochen scharfe Bilder sorgt die
Infrarot-Auflésung von testo 883, die dank
der integrierten testo SuperResolution-Tech-
nologie noch erweitert werden kann.
Zusatzlich macht die hohe thermische
Empfindlichkeit auch kleinste Temperatur-
unterschiede sichtbar. Dabei verhindert die
automatische Kontrasteinstellung testo

Empfehlenswert fur alle, die sich mit
den Eigenheiten von Altbau und seinem

Umbau auseinandersetzen miissen.
CARL ESCHIG, INNENARCHITEKT ESCHIG

ScaleAssist zuverlassig Fehlinterpretationen.
AuBerdem kann mit dem Feuchtemodus
Schimmelgefahrim Warmebild durch Ampel-
farben visualisiert werden. So werden
aussagekraftige Warmebilder schnell und
komfortabel aufgenommen. Ebenso einfach
gestaltet sich die Berichterstellung. Der

TESTO (3)



HILTI

digitale Berichtsassistent und zahlreiche
Designvorlagen machen es ganz einfach, die
Messergebnisse und Analysen in Berichten
zusammenzufassen.

Der Test

Carl Eschig kommt es auf eine Effizienz-
steigerung im gesamten Bauprozess an.
Deshalb schatzt er es sehr, dass die Warme-
bildkamera testo 883 sofort einsetzbar, sehr
leicht und relativ klein ist und damit eine
einfache Handhabung bietet. Trotz der
bemerkenswert groen Vielzahl an Darstel-
lungmaéglichkeiten ist das Display tibersicht-
lich strukturiert. So lassen sich vermutete
Mangel jederzeit im Handumdrehen tber-
priifen, gerade auch, wenn fiir ein Bauherren-
gesprach umgehend Fakten bendtigt
werden. Eschig testet die Warmebildkamera
testo 883 zunachst bei einer Auflenthermo-
grafie. Der Experte beachtet dabei, dass
zwischen Auen- und Innentemperatur eine
Differenz von 10 bis 15 Grad herrscht, um
aussagekréftige Aufnahmen machen zu
konnen. Die Warmebildkamera testo 883
zeigt hierbei selbst kleinste Temperatur-
unterschiede und macht so Schwachstellen
auf einen Blick deutlich. Der eigentliche
Stresstest besteht jedoch in der Aufgabe,
verborgene Heizleitungen unter einem hoch-

glédnzenden Granitboden aufzufinden. Bis-
lang wendet Eschig fiir solche Herausforde-
rungen ein aufwandiges Verfahren an, das
Entspiegelung, den Einsatz verschiedener
Thermometer und Kreidemarkierungen der
Messergebnisse umfasst. Auch fir ein
Waérmebild mit der testo 883 muss die Ober-
flache entspiegelt werden. Hierfiir nutzt Carl
Eschig eine diinne Matte, die er auf den
Granitboden legt und dort schnell die Boden-
temperatur annimmt. Mit diesem Verfahren
meistert die testo 883 auch diese schwierige
Aufgabe und liefert aussagekréftige Messer-
gebnisse in Form von Warmebildern und
nicht nur einzelnen Messwerten.

Die Vorteile

Die Warmebildkamera testo 883 kombiniert

alle Vorteile fiir eine starke Performance:

« Beste Bildqualitat: IR-Auflésung von 320 x
240 Pixeln (mit SuperResolution 640 x 480
Pixel)

+ Wechselobjektive: Schneller Wechsel vom
Standard- zum Teleobjektiv, um auch wei-
ter entfernte Objekte zu thermografieren

« Manueller Fokus: Volle Kontrolle tiber das
Wéarmebild

« Hohe thermische Empfindlichkeit: NETD
von <40 mK visualisiert kleinste Tempera-
turunterschiede

PRUF- & MESSTECHNIK

Die Wéarmebildkamera Ubertragt die Bilder auch per

App zur Analyse und Messberichterstellung vor Ort.

- testo ScaleAssist:  Automatische
Kontrasteinstellung fiir vergleichbare War-
mebilder verhindert Fehlinterpretationen

- testo IRSoft: Umfangreiche Analyse und
Dokumentation

« Feuchtemodus: Schimmelgefahr wird im
Wérmebild mit Ampelfarben angezeigt.

FW

Hilti

Prazise und effizient
in der 3D-Erfassung

0 er P3D 800 Laserscanner
von Hilti bietet Installa-
teuren groBe Genauigkeit,
Effizienz und Unabhéngigkeit in

der 3D-Erfassung. Der 3D Laser-
scanner verbindet Einfachheit

Der Laserscanner
P3D 800 von Hilti

unterstitzt bei der
3D-Erfassung.

mit Prazision und hilft dabei,
vernetzter und schneller zu
arbeiten. Die Kombination aus
automatischer Selbstnivell-
ierung, schneller Scanzeit von
unter einer Minute und direkter

Vor-Ort-Validierung Uber die
OnSite Scan Software ermdglicht
eine zuverldssige Erfassung von
Leitungsfiihrungen, Kollisions-
rdumen und Montagepunkten.

3D-Bauwerk in einer Minute
Dankautomatischer Kalibrierung,
Selbstnivellierung und optimier-
ter Arbeitsabldufe erzeugt der
P3D 800 Laserscanner Punktwol-
ken und Panoramabilder direkt
auf der Baustelle, selbstin engen
Technikrdumen und in komple-
xen gebdudetechnischen
Umgebungen. Mit der OnSite
Scan Software lassen sich Daten
sofort anzeigen, verifizieren und
in gangige CAD-Programme
exportieren. Dadurch werden
Fehler und Nacharbeiten
reduziert. Die intuitive
Bedienoberfldche erleichtert den
Einsatz fir Installateure auch
ohne Spezialwissen. Mit 80 Me-
tern Reichweite und 2 mm
Genauigkeit erfiillt das System
hochste Anforderungen. Der
Scanner wird sowohl in der

Planungsphase zur Bestands-
erfassung als auch wahrend der
Bauausfiihrung zur Qualitats-
prifung genutzt. Echtzeitdaten
ermdoglichen schnelle Entschei-
dungen direkt vor Ort und
reduzieren die Abhdngigkeit von
externen Vermessungsbiiros.
Zudem eignet sich das System
zur Baufortschrittsdokumen-
tation.

Scanner und Tablet
Die ideale Systemlésung: P3D
800, OnSite Scan Software und
das robuste PLC 600 Tablet. Das
Tablet bietet hohe Rechenleis-
tung, guten Bildschirmkontrast
bei Sonne sowie Staub- und
Wasserresistenz. Uber OnSite
Scan werden Scans gesteuert,
georeferenziert, visualisiert und
mit Notizen versehen. Bluetooth
und WLAN ermdglichen eine
einfache Datenlibertragung,
wahrend das parallele Speichern
auf SD-Karte die Datensicherheit
erhoht.

FW
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UWS Technologie GmbH
Kuhlwasser

im Rechenzentrum

0 echenzentren stehen zu-
nehmend im Fokus, wenn
es um Stabilitét, Energieeffizienz
und Nachhaltigkeit digitaler Inf-
rastrukturen geht. Ein zentraler
- oft unterschatzter — Faktor ist
dabei die Qualitat des Kiihlwas-
sers. Bereits geringe Mengen an
Partikeln, Ablagerungen, Biofilm
oder korrosiven Stoffen kénnen
den Warmelibergang beein-
trachtigen, den Energiever-
brauch erhéhen wund im
schlimmsten Fall zu Ausfallen
von Servern oder Kithimodulen
fihren. Mit steigenden Leis-
tungsdichten in klassischen so-
wie Kl-orientierten Rechenzent-
ren wachst die Bedeutung einer
zuverldssigen Kiihlwasseraufbe-
reitung und kontinuierlichen
Uberwachung. SHK-Profis stehen
damit vor neuen Herausforde-

uws (3)

rungen, die weit tGber die Anfor-
derungen von Heizungswasser
hinausgehen.

Schiliisseltechnik fiir

sichere Kiihlkreislaufe

Fir Planung, Betrieb und War-

tung von Kuhlwassersystemen

bietet UWS ein spezialisiertes

Sortiment:

« Aufbereitungs- und Fillsyste-
me fur vollentsalztes Wasser,
inklusive mobiler und stationa-
rer Fillstationen.

- Digitale Messgeréte fur Leitfa-
higkeit und pH-Wert - inklusi-
ve digitaler Dokumentation.

« Filtrationsldsungen, um Abla-
gerungen und Korrosion dau-
erhaft zu minimieren.

Die Systeme ermdglichen Betrei-

bern eine zuverldssige Wasser-

qualitdt und frihzeitige Erken-
nung von Stérungen - entschei-
dend in einer Infrastruktur, die

24/7 ohne Unterbrechung laufen

muss.

Strategischen Faktor:
Wasserqualitat

Angesichts des Wachstums der
Rechenzentrumsbranche und

Sauberes Kuhlwasser ist fur

Datacenter besonders wichtig.

UWS bietet alle Méglich-
keiten fir normgerechte
Wasseraufbereitung nach
ONORM, VDI und SWKI.

der zunehmenden Be-
deutung energieeffizi-
enter Kiihltechnik wird
Kihlwasserqualitat zu
einem strategischen
Faktor im technischen
Facility Management.
Betreiber profitieren von gerin-
geren Betriebskosten, héherer
Verfligbarkeit und besserer Plan-
barkeit. SHK-Betriebe kénnen
sich mit fundierter Wasserkom-
petenz als unverzichtbare Part-
ner im Datacenter-Umfeld posi-
tionieren.

Die UWS Technologie GmbH ist
einer der fihrenden Hersteller
von Produkten in den Bereichen
Wasseraufbereitung, Nachspei-
sung, Entgasung, Filtrierung und
Magnetitabscheidung fir Heiz-
und Kihlsysteme. Produkte von
UWS Technologie sind erste
Wahl fiir eine sichere und effek-
tive Umsetzung einer richtlinien-
konformen Wasseraufbereitung
bei Erstbefiillung, Nachspeisung
oder Sanierung. Innovative tech-
nische Lésungen und der Ver-
zicht auf Chemie steigern die
Systemeffizienz und tragen zur
Nachhaltigkeit bei. Mietangebo-
te, Dienstleistungen in den Berei-
chen Heiz- und Kiihlwasserauf-
bereitung fiir Gro3anlagen oder
Unterstitzungsleistungen fur
Planer und Architekten runden
das Portfolio ab.

MPEC
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MARVIN LANDWEHR,

PRODUKTMANAGER, UWS

Server kdnnen nur so zuverldssig arbeiten, wie es ihre
Kuhlung zuladsst. Und diese funktioniert nur mit stabilem,
sauberem Klhlwasser.

Jumo
Kompakter
PID-Regler

m it dem neuen JUMO
favoTRON erweitert das
Unternehmen sein Portfolio um
einen kompakten PID-Regler der
Einstiegsklasse. Dieser bietet als
Zwei- und Dreipunktregler inklu-
sive Programmregler-Funktion
und Selbstoptimierung, sowie
dem universellen Messeingang,
eine moderne und leistungsstar-
ke Losung fir die unterschied-
lichsten Prozesse.

Die hohe Regelglite sorgt fur ef-
fiziente und zuverlassige Ablaufe
in der Lebensmittel- und Ge-
trankeindustrie, der Wasser- und
Abwasseraufbereitung, bis hin
zur Thermoprozesstechnik und
HLK-Anwendungen. Eine intuiti-
ve Benutzeroberflache mit Klar-
textanzeige ermdglicht eine
schnelle und unkomplizierte Be-
dienung, Parametrierung und
Konfiguration. Besonders hervor-
zuheben ist die einfache Konfi-
guration Uber die USB-C Setup-
Schnittstelle sowie die schnelle
und sichere Verkabelung durch
Federkraftklemmen mit PUSH IN-
Technologie. Der integrierte Ser-
vice- und Betriebsstundenzahler
unterstltzt eine vorausschauen-
de Wartungsplanung und mini-
miert Ausfallzeiten.

,Mit dem JUMO favoTRON bieten
wir unseren Kunden eine kom-
pakte und leistungsstarke Lo-
sung fur die prazise Prozessrege-
lung - einfach zu bedienen,
schnell einsatzbereit und flexibel
integrierbar”, betont Klaus Otto,
Produktmanager bei JUMO.

MPEC
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Die Rechtskolumne

Wie kann man sich
gegen Beschimpfungen
auf Social-Media-
Plattformen wehren?

er auf Social-Media-Plattformen derb beschimpft wird,

kann rechtlich gegen den Nutzer vorgehen. Dafiir benotigt
die betroffene Person aber den Namen und die Adresse des Nut-
zers, der die Beleidigungen verdéffentlicht hat. Deshalb gewahrt
§ 13 E-Commerce-Gesetz der betroffenen Person gegeniliber dem
Betreiber der Plattform (Vermittlungsdiensteanbieter) einen An-
spruch auf Ubermittlung des Namens und der Adresse des Nut-
zers, sofern die betroffene Person ein Giberwiegendes rechtliches
Interesse an der Feststellung der Identitat des Nutzers und eines
bestimmten rechtswidrigen Sachverhalts hat sowie Uberdies
glaubhaft machen kann, dass die Kenntnis dieser Informationen
eine wesentliche Voraussetzung fir die Rechtsverfolgung bildet.
Die Durchsetzung dieses Auskunftsanspruchs gestaltet sich aber
dann rechtlich sehr schwierig, wenn der Betreiber der Social-Me-
dia-Plattform, wie beispielsweise Facebook oder Instagram, die
beide zum Meta-Konzern gehoren, seinen Sitz in Irland hat. Es
stellt sich dann die Frage, ob der Auskunftsanspruch bei dsterrei-
chischen Gerichten durchsetzbar ist. Diese Frage hat der Oberste
Gerichtshof (OGH) in einem kiirzlich entschiedenen Fall eindeutig
mit ja beantwortet. Die Antragstellerin des Auskunftsbegehrens
erhielt mehrere Monate hindurch von mehreren Nutzern Nach-
richten, in welchen die Antragstellerin derb und beleidigend mit
sexuellen Inhalten beschimpft und teilweise auch bedroht wurde.

Die Antragsgegnerin und Inhaberin der Social-Media-Plattfor-
men, die ihren Sitzin Irland hat, bestritt die internationale Zustan-
digkeit des Osterreichischen Gerichts am Wohnort der Antragstel-
lerin und wendete dariiber hinaus auch ein, dass irisches Recht
anzuwenden sei. Der OGH sah zu Recht in den derb und beleidi-
gend mit sexuellen Inhalten versehenen Beschimpfungen, die der
OGH auch auszugsweise in seiner Entscheidung zitierte, eine gro-
be Verletzung der Menschenwiirde der Antragstellerin. Der OGH
sprach aus, dass in diesem Fall das 6sterreichische (innerstaatliche)
Gericht berechtigt war, vom grundsétzlich geltenden Herkunfts-
landprinzip, demzufolge in Irland geklagt hatte werden missen,
abzuweichen. Diese Entscheidung erleichtert natdirlich die Durch-
setzung des Auskunftsanspruches gegen Social-Media-Plattfor-
men, auch wenn diese ihren Sitz auBerhalb von Osterreich haben.
Die betroffenen Personen miissen nicht in Irland klagen, sondern
konnen ihren Auskunftsanspruch vor 6sterreichischen Gerichten
durchsetzen.

DR. GERALD GANZGER
ist Managing Partner der Wiener Anwalts-
kanzlei Lansky, Ganzger, Goeth & Partner.

E: Gerald.Ganzger@lansky.at

W: www.lansky.at

LECHTS UND RINKS

Auf Links gedrent
Entwicklungspotentiale

ie Energievampire saugen unsere Energie aus — mit Bad

Vibes oder mit immerwéahrender Skepsis, sodass wir eine
Menge Uberzeugungsaufwand haben. Stattdessen wiinschen wir
uns Inspiratoren, die |6sungsorientiert dazu beitragen, Dinge auch
mal unkonventionell umzusetzen.

Neinsager. Wie der Name schon sagt, haben sie eine dauerhaf-
te ,das-geht-nicht,-weil”-Haltung zu Verdnderungen. Man kdnnte
meinen, das Gegenteil wéren die Jasager. Doch sie wiederum zeich-
nen sich durch ihre permanent unreflektierte Zustimmung aus. Ihr
,Ja" ist eher ein ,Kannst eh machen, solange du mich nicht damit
beldstigst.” Eine Bereicherung hingegen ist der echte Sparring-
Partner, mit dem man Anliegen auf Augenhodhe diskutieren und
von allen Seiten betrachten kann.

Angsthasen findet man des Ofteren auch unter den Jasagern.
Sie sagen Ja oder sie sagen nix, denn das kdnnte vielleicht spater
gegen sie verwendet werden. Wir aber wollen die Mutigen, die
Dinge aufzeigen und auch mal Risiken eingehen.

Mitlaufer bringen keine eigenen Vorschlage. Wenn jemand et-
was Positives beitrdgt, meinen sie ,ja, da hast du recht, das hab ich
mir auch schon tberlegt”. Sie kdnnten zu Ideengebern werden, die
sich mit verbesserungswiirdigen Situationen aktiv auseinanderset-
zen.

Wichtigtuer sprechen meist von vielen Dingen, die sie umsetzen
werden. Irgendwann. Irgendwie. Oder nie. Viel schoner ist es, wenn
man der Hobigmocht-Community angehdrt. Sie tun es — meist
ohne viel Aufsehen.

Herauswinder. Sie weichen Entscheidungen gerne aus, umge-
hen unangenehme Situationen. Sie sind nicht fassbar, wie im Nebel.
Anders die Geradlinigen - sie leben Klarheit und stehen fiir Dinge
ein. lhr Credo ist ,Let’s face it".

Aufschieber méchten Probleme am besten durch Liegenlassen
I6sen. Oder sie sind ultrabeschaftigt und haben ,fir so was jetzt
wirklich keine Kapazitaten frei”. Wie schon ist dagegen das Arbeiten
mit Packen-wirs-an-Typen. Haben wir erst mal begonnen, kann
ein wunderbarer Flow entstehen, der uns zu gemeinsamen Erfolgs-
erlebnissen fihrt.

Vielleicht ist gerade die Fastenzeit ein guter Anlass, unsere eige-
nen Entwicklungspotentiale zu beleuchten.

MAG. BRIGITTE FUCHSBAUER

Installationsbetrieb Ofenbinder
Springsholz GmbH in St. Pélten.
Altere Kolumnen finden Sie unter

www.ofenbinder.com
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Termine

Ein Uberblick tber aktuelle Branchenveranstaltungen, Messen und Seminare.

Photovoltaic Austria

PV-Kongress
25. Marz 2026, Wien

Folgende Themen stehen auf der Agenda:

« Welche Regeln und Chancen bringt
das EIWG?

«  Flexibilitatsrevolution: Moderne
Speicher und smarte Netztarife — was
braucht’s und was gibt's?

« What's New? Ein Update zu Bundes-
gesetzen und Férderungen

«  Erfolgsstory Blackout: Wie Spanien
gezeigt hat, dass die Sicherheits-
mechanismen wirken

Weitere Informationen & Anmeldung:

www.pvaustria.at/pv-kongress

Die Redaktion
empfiehlit

Klima- und
Warmepumpen

Schulungen

FLAKTGROUP
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Messe Mailand

Mostra Convegno Expocomfort

24. bis 27. Mérz, Mailand

Im Zweijahresrhythmus geht die MCE, inter-
nationale Fachmesse fiir HYAC+R, erneuer-
bare Energien, Energieeffizienz und Wasser-
technik am Messegeldnde Rho an den Start.

Informationen & Anmeldung:
www.mcexpocomfort.it

KVA

27. KVA Service Kongress
9. und 10. April 2026, Altlengbach bei Wien

Der 27. KVA Service Kongress prasentiert-
sich unter dem Leitthema ,360° Service -
Orientierung im Wandel der Anforderun-

Highlights

FlaktGroup

diverse Termine

Die kostenlosen Schulungen der
FlaktGroup bieten viele Moglichkeiten,
Fachkenntnisse in den Bereichen Instal-
lation, Inbetriebnahme und Wartung
von bestehenden und neuen Klimasys-
temen und Warmepumpen zu vertiefen.

Informationen & Anmeldung:

www.flaktgroup.com

Vorbereitung Befahigungspriifung
31. August 2026 bis 03. Juni 2027
Bereiten Sie sich praxisnah auf die Meis-
terprifung Heizungstechnik sowie Befa-
higungspriifung Gas & Sanitartechnik vor!
Im modularen Lehrgang erarbeiten Sie
technisches Know how, unternehmeri-
sches Denken und kalkulatorische Kom-
petenz auf aktuellem Prifungsniveau.

Informationen & Anmeldung:
www.wifiwien.at/62660x

gen”. Im Fokus stehen innovative Lésungen,
neue Geschaftsmodelle und Technologien,
die Service neu denken und Unternehmen
helfen, sich in dynamischen Zeiten erfolg-
reich auszurichten. Ziel ist es, Serviceunter-
nehmen wettbewerbsfdhig zu halten und fit
fur die Zukunft zu machen.

Weitere Informationen & Anmeldung:

www.kva.at

IFH/interm

Gebaudetechnik Jubilaums-Messe
14. bis 17. April, NUrnberg

2026 feiert die IFH/intherm ihr 50-jahriges
Bestehen. Die fiihrenden Akteure der SHK-,
und Haustechnikbranche finden auf der
Fachmesse Antworten auf die Zukunftsfra-
gen der Gebaudetechnik, von Baddesign bis
zu Energiesystemen und Raumklima- und
Liftungslosungen.

Informationen & Anmeldung:
www.ifh-intherm.de

Chillventa 2026

Weltleitmesse der Kiltetechnik
13. bis 15. Oktober 2026. Nirnberg

Die Chillventa ist bekannt fiir ihren weltweit
anerkannten Uberblick tiber die Bereiche
Kaltetechnik, Isoliertechnik, MSR-Technik,
Automation, Klimatechnik, Liftung und
Warmepumpen. lhre klare Spezialisierung
bringt alle fihrenden Experten, Key Player
und Verbénde in Nirnberg zusammen und
macht sie zu dem wichtigsten Pflichttermin
fur die Branche.

Die Chillventa erweitert 2026 ihre Ausstel-
lungsflache um eine Halle und bietet so
mehr Flache und Mdglichkeiten fuir Ausstel-
ler und Fachbesucher.

Weitere Informationen & Anmeldung:

www.chillventa.de
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Sanitar
Vorwand-
installationen

Eine der gdngigsten Ausbauformen in
Badern, Toiletten und — wenn auch etwas
seltener - in Kiichen; der Gelbe betrachtet
aktuelle Lésungen die Vorwandinstallation.

Klima/LUftung
Gesunde
Raumluft

FrihblGher waren bereits im Februar splrbar
— aber nicht nur fur Allergiker ist gesunde
Raumluft ein Segen. Sie ist Voraussetzung fir
Aufmerksamkeit und Leistungsvermdgen
und so Grundlage fiir all unser Schaffen.

Heizung
Flachenheizungen
& -kuhlungen

Hohe Behaglichkeit, unsichtbare Integration
und nicht zuletzt gut geeignet u.a. fiir War-
mepumpen - die Fldchentemperierung als
Ass der zeitgemaBen Gebaudetechnik?

Installationstechnik

Anlagenuberwachung
& (Fern-)Wartung

Wegzeiten sind kostbar fur Betriebe und
teuer fir Endkunden - teilweise kénnen sie
vermieden werden. Wie? Antworten darauf
liefert die kommende Ausgabe des Gelben
im Ressort Installationstechnik.
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LST Osterreich
Wichtige
Schnittstelle

aniel Burgerist vergange-

nes Jahr zum Vertriebs-
leiter Osterreich der Labor
Strauss Gruppe (LST) aufgestie-
gen. Das dsterreichische Famili-
enunternehmen zdhlt zu den
fihrenden europdischen Her-
stellern professioneller Gebau-
desicherheitstechnik. In seiner
Position ist Burger nun bereits
seit Oktober 2025 die entschei-
dende Schnittstelle zwischen

LST OSTERREICH

Vertrieb und Geschéftsfiihrung.
Er ist bereits seit 26 Jahren bei
Labor Strauss beschéftigt. Nach
seinem Karrierestart als Techni-
ker fir Montage, Inbetriebnah-
me und Kundendienst fiihrte
eine interne Umstrukturierung
zum Wechsel in den Vertrieb, an
dessen Ausbau er tatkraftig mit-
arbeitete. Zuletzt war er als stell-
vertretender Niederlassungslei-
ter tatig.

Bosch Home Comfort Group
Zwei neue Mitglieder in das
Global Executive Board berufen

ie Bosch Home Comfort

Group richtet ihre Fiih-
rungsstruktur weiter auf regiona-
le Kundenndhe und globales
Wachstum aus. Maria Zesch wird
als Mitglied des
Bereichsvorstands
die Region Euro-
pa, Naher Osten
und Afrika ver-
antworten. Sie
war zuletzt Chief

Executive Officer der TAKKT AG.
Stephan Lampel, seit vielen Jah-
ren in leitenden Funktionen in-
nerhalb der Bosch-Gruppe tétig,
wird zum 1. Januar 2026 Mitglied
des Global Exe-
cutive Boards der
Bosch Home
Comfort Group
mit Zustdndig-
keit fiir kaufman-
nische Aufgaben.

bott GmbH & Co KG

Neuer Geschaftsfiihrer

und CFO

ie Bott Gruppe begriifit

Daniel Koster als neuen
CFO in ihren Reihen. Damit er-
gdnzt er seit 1. Janner 2026 die
bisherige Geschéftsfihrerebene
der Gaildorfer Unternehmens-
gruppe, bestehend aus CEO und
Sprecher der Geschéftsflihrung
Jan Willem Jongert sowie COO

René Leroux.
Vor seinem An-
tritt bei der Bott
Gruppe, dem
flhrenden Her-
steller von Fahrzeug-, Betriebs-
und Arbeitsplatzeinrichtung, war
Koster als Finanzvorstand der
ERWO Holding tatig.

BOTT GMBH & CO. KG

BHT - Best Heating Technology/Windhager Gruppe
Neuer Geschaftsfiihrer

und COO

it Christian Rubin Gber-

nahm mit 1. 12. 2025 ein
in der Heizungsbranche langjah-
rig etablierter Experte die Ge-
schaftsfihrung des Unterneh-
mens und ergdnzt damit das
bestehende Management-Team
als Co-Geschaftsfiihrer von
CEO Andreas Weillenbacher.

Gleichzeitig
ist Rubin COO
(Chief Opera-
ting Officer)
und verant-
wortet in die-
ser Rolle kiinftig die operativen
Geschafte der gesamten BHT/
Windhager Gruppe.

INSTALLATEUR DES MONATS

M&S Fenneis GmbH

www.derinstallateur.at 3/2026

lhr Erflg zahlt!

Wollen auch Sie als

sinstallateur des Monats*“
in die Geschichte eingehen?
Gerne stellen wir lhren Betrieb vor!

Kontaktieren Sie uns, wir besuchen Sie!*

Senden Sie uns ein E-mail:
installateur@verlagholzhausen.at

* Ihre Idee z&hlt. Selbstverstandlich ist die
Vorstellung in unserem Magazin fUr Sie kostenlos.

BOSCH HOME COMFORT GROUP (2)

PRIVAT / RUBIN
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ERBSTREIT

Der letzte Wille
ist erst der Anfung

Der Emissionshandel
als wirksames Mittel
fir den Klimaschutz

Der Emissionshandel gewinnt
weltweit an Bedeutung - nicht
zuletzt deshalb, weil es fiir den
Klimawandel keine Rolle spielt,
wo Treibhausgasemissionen re-
duziert oder gebunden werden.
Die bisherigen Entwicklungen -
sowohl in der EU als auch global
—zeigen jedoch: Damit der Emis-
sionshandel seine volle Wirkung
entfalten kann, braucht es politi-
schen Gestaltungswillen und ei-
ne laufende Weiterentwicklung
der bestehenden Instrumente.
Das Buch ist sowohl ein Nach-
schlagewerk als auch eine aktu-
elle Lekttre zum Klimawandel
und moglichen MaBnahmen, die
ihn verhindern sollen. Der Inhalt
bietet einen leicht lesbaren Uber-
blick tGber die Entstehung und
die gegenwartige Situation der
vielen parallel existierenden Sys-
teme und gibt einen Ausblick auf
mogliche, kiinftige Emissions-
handelssysteme.

Eat. Sleep. Work. Die?
Nur wer die Regeln kennt,
kann das Spiel upgraden.

Es gibt zwei Menschen, deren
Meinung Uber dein Leben wirk-
lich zahlt: Dein 9-jahriges Ich —
voller Traume. Dein 90-jéhriges
Ich - voller Erinnerungen. Am
Ende geht es darum, so zu leben,
dass dein jingeres Ich stolz wére
und dein dlteres Ich Frieden hét-
te.Klingt nach romantischer Uto-
pie? Ist es flir immer mehr Men-
schen auch. Wie kann es sein,
dass wir ein Leben fortschrittlich
nennen, in dem Burnouts und
Einsamkeit normal sind, die Na-
tur zerstort wird und immer mehr
Menschen ihre Miete nicht zah-
len kdnnen? Das System funktio-
niertimmer schlechter und trotz-
dem trauen wir uns kaum, kri-
tisch dartiber nachzudenken.
Sarina Spiegel entlarvt alte Wirt-
schaftsmarchen. Sie zeigt, wie
eine Boygroup aus dem letzten
Jahrhundert unser Weltbild
pragt, und liefert Ideen, wie wir
das System upgraden kdnnen.

Okonomie der Angst
Die Riickkehr des
nervosen Zeitalters

Internationale Radikalisierung,
Autoritarismus, Kriegstreiberei,
Fremdenfeindlichkeit und Kont-
rollverlust: Wir alle spiiren das
nervose Fieber und es erinnert
uns an langst vergangen ge-
glaubte Zeiten. Oliver Rathkolb
war langjahriger Vorstand und
Professor des Instituts fiir Zeitge-
schichte der Universitdt Wien. Er
analysiert politische Umwaélzun-
gen, 6konomische Krisen, tech-
nologische Innovationen und
zieht bedenkliche Vergleiche mit
dem Vorfeld des Ersten und zwei-
ten Weltkriegs. Irrationale Fehl-
entscheidungen der Politiker,
eine Polarisierung der Bevolke-
rung und das Gefiihl der Margi-
nalisierung des Einzelnen we-
cken eine Sehnsucht nach dem
,starken Mann” und einfachen,
oft gewaltvollen Lésungen fir
komplexe, umfassende Proble-
me. Steht uns weltweit ein neues
autoritdres Zeitalter bevor?

Erbstreit
Der letzte Wille
ist erst der Anfang

Im Jahr 2024 wurden in Oster-
reich 21 Milliarden Euro vererbt,
fiir 2025 werden 40,8 Milliarden
Euro prognostiziert. Nur ein Drit-
tel aller Erwachsenen in Oster-
reich hinterldsst ein Testament.
Wenn ein Erbfall eintritt, kom-
men nicht nur Vermdgen und
Besitz auf den Tisch — sondern oft
auch alte Verletzungen, familiare
Konflikte und die Frage nach Ge-
rechtigkeit. Hoffnung, Angst,
Tradition und Neuanfang liegen
eng beieinander. DDr. Hubert
Niedermayr, Rechtsanwalt und
Erbrechtsexperte, bekannt als
TV-Host der Sendung ,Erbstreit
— Der letzte Wille ist erst der An-
fang”, zeigt in seinem Buch, wie
man mit diesen Herausforderun-
gen umgeht. Mit juristischem
Wissen und psychologischem
Einflhlungsvermdgen erdffnet
er Perspektiven und zeigt prakti-
sche Wege, rechtliche wie famili-
are Fallstricke zu vermeiden.

Linde Verlag, 196 Seiten
58,00 Euro
ISBN: 978-3-7143-0412-1

oekom Verlag, 216 Seiten
17,00 Euro
ISBN: 978-3-98726-164-0

Verlag Moden, 304 Seiten
33,95 Euro
ISBN: 978-3-2221-5153-8

Verlag ueberreuter, 208 Seiten
24,00 Euro
ISBN: 978-3-8000-7924-7






