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Der Osterreichische

Installateu

Das Kommunikationsmedium der Bundesinnung der Sanitar-, Heizungs-

und Liftungstechniker Osterreichs

Das LIM Interview
Wir stehen vor einer
spannenden Zeit

Im Gesprach mit LIM Andreas Karlich aus
dem Burgenland unterstreicht dieser u.a.,
warum Gebaudetechnikerlnnen immer
gebraucht werden, spricht Giber wichtige
To-dos, sowie groBe Chancen fir sein
Bundesland und Osterreich generell.

Das Gesprach: Ab Seite 6.

Der BLWB 2026
Die Besten
der Besten

Vom 18. bis 20. Marz 2026 verwandelte

die Linz AG ihre Rdumlichkeiten in Oster-
reichs heilesten Wettbewerbsort fiir jun-
ge Installateure. Das steirische Nach-
wuchstalent David Rohrhofer holte sich
dabei Gold - wir sprachen auch mit ihm.

Der Nachbericht: Ab Seite 8.

GEBERIT CLEANLINE30 DUSCHRINNE

EINFACH FIX & FERTIG

EINFACH & DICHT
Werksseitige Abdichtung fiir

sichere Installation und klare
Gewerketrennung.

KNOW
HOW

INSTALLED

79. Jahrgang

4/2026

www.derinstallateur.at

Der SkiZauber 2026
Die Steirer eroberten
die Tauplitz

Vom 6. bis 8. Mdrz 2026 lud die Landesin-
nung der Sanitar-, Heizungs- und Luf-
tungstechniker in der Steiermark zum
traditionellen SchneeZauber auf die Tau-
plitz. Der ,Gelbe” liefert dazu jede Menge
stimmungsvoller Impressionen.

Der Riickblick: Ab Seite 12.
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FUR JEDEN DUSCHPLATZ
Verschiedene Langen und
einfache Anpassung.

O

www.geberit.at/cleanline30

DESIGN

Schlanke Form aus
Edelstahl —in mehreren
Farben erhaltlich.

Die CleanLine30 tiberzeugt mit soft gerundeten Kanten und schlanker Eleganz - in Edelstahl oder in Schwarz.
Fur jeden Duschplatz geeignet, individuell ablangbar und nur 43 Millimeter schmal — so einfach zu verlegen
wie eine Fliese. Reinigungsfreundlich: Die Abdeckung mit Haarkamm kann einfach mit nur einem Fingertipp
entnommen werden. Bewahrt: Das Rohbauset mit werkseitiger Abdichtung und klarer Gewerketrennung.
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EDITORIAL

Von Ursache ¥
und Wirkung ... |

ADRIAN BATTY // VALENCESTUDIO

ie Weltlage war schon immer kompliziert — in der jlingsten Vergangenheit scheint sie

geradezu uniiberblickbar. Wer hat wieso, wo, welchen Krieg angefangen? Und haben
die einen angefangen oder doch die anderen? Geht es um Regime-Wechsel oder um Boden-
schatze — um Weltsicherheit oder doch nur um Vormachtstellung? Und was zur Holle hat
das alles eigentlich mit Gebaudetechnik zu tun? Eine berechtigte Frage muss ich zugeben.
Meine Antwort: Nun Gebdudetechnik und Energieversorgung gehen doch irgendwie Hand
in Hand, oder? Und wenn sie nicht als ziemlich beste Freunde Hand in Hand gehen, sind sie
doch zumindest wohlwollende Nachbarn.

Man muss ja nicht alles auf eine Karte setzen, aber sich weitest gehend unabhéngig zu ma-
chen, kann kein Fehler sein. Wovon ich spreche? Die Stral3e von Hormus, ein Nadel6hr zwi-
schen dem Iran und der arabischen Halbinsel, steht seit Ende Februar im Mittelpunkt eines
Krieges, dessen Folgen fiir die Energieversorgung weltweit, in Europa und in Osterreich jetzt
schon Bdses erahnen lassen. Doch statt (iber steigende Olpreise und infolgedessen auch
wieder Uber wachsende Inflation zu jammern, gabe es eine Lésung: Der Ausbau der Erneu-
erbaren kann fiir einen wichtigen Teil der Logistikprobleme, die aus dem globalen Transport
fossiler Energietrdger folgen, Abhilfe schaffen. Einerseits durch den Ausbau der Produktion
erneuerbarer elektrischer Energie hierzulande, andererseits
durch langfristige Strategien zum Ausbau der Elektromobilitat.
In beiden Fallen erh6hen die Erneuerbaren die Resilienz des ... und moglichen
Energiesystems und starken die heimische Energieversorgung.
(Danke EnergieFakten Osterreich fiir den letzten Absatz!) Auswegen aus
der Misere.
Ol-Unabhingigkeit — wenn auch nur in einem etwas gréReren
Ausmal, als wir es zurzeit haben — kann doch eigentlich keine so schlechte Idee sein. Ener-
gie ist meiner Meinung nach auch nicht das einzige Problem unserer Gesellschaft. Es sind
vielmehr Desinformation, schrumpfendes Diskussionsvermdgen und Konsumwahn, der in
immer schlimmeren Auswiichsen um sich greift. Es geht mir nicht darum, den Konsum zu
verteufeln - regionale Produkte mit Augenmal zu einem fairen Preis zu kaufen, macht fiir
mich einfach mehr Sinn, als hirnlos Massen an Billigprodukten zu shoppen, die man nicht
wirklich braucht ... Also bitte, Flink dir NICHTS!

Ein Durchbrechen dieser Abwartsspirale ware ein groBer Wunsch meinerseits; den kann ich
entweder in ein Sackerl sprechen oder punktuell kommunizieren, wo es Sinn macht — etwa

hier. Also, sprechen Sie bitte darliber — im Betrieb, in der Berufsschule, auf der Baustelle und
in den Chefetagen - ich glaube nicht, dass diese Ideen so abwegig sind.

So, das war jetzt ganz schon viel, gleich zu Beginn dieser Ausgabe. Keine Sorge, ab jetzt geht
es bergauf - also nicht, dass es noch anstrengender wird; im Gegenteil! Gleich zu Beginn be-
richten wir von den Erfolgen beim Bundeslehrlingswettbewerb, prasentieren historische Po-
werfrauen ebenso wie aktuelle Landesinnungsmeister und tauchen neben Gro3handels-
News tief in die Befindlichkeiten von Berufsschul-Lehrerlnnen und Schiilerlnnen ein - das al-
les mit einer LeichtfliBigkeit, die dieses Editorial bleiern hinter sich liegen lasst. Mein Ohr
klebt an der Branche — mein Blick bleibt hoffnungsvoll positiv in die Zukunft gerichtet - und
Ihnen wiinsche ich, wie gewohnt, gute Lektiire im Namen des gesamten Teams.

MARTIN PECHAL
Chefredakteur
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AIRCONOMY® kombiniert
energiesparende Flachenheiz-
technik mit den Vorteilen
der kontrollierten Be- und
Entluftung. So schaffen
Sie moderne Wohn- und
Arbeitsraume, die sich mit
allen Sinnen genieBen lassen.

Entdecken Sie die
Komplettlésung fur das
ideale Raumklima:
www.airconomy.net



INHALT

Geberit
OPTIMALE STROMUNG
ENTSTEHT DURCH DETAILS

Geberit beherrscht den Wasserfluss. Das zeigt sich auch bei der
neuen CleanLine30 Duschrinne.

Die CleanLine30 Duschrinne erreicht eine hohere Entwdsserungs-
leistung als ihre Vorgangerin CleanLine20. Diese Errungenschaft
ist den Entwicklern und Simulationsingenieuren bei Geberit zuzu-
schreiben, die sich intensiv dem Wasserfluss gewidmet haben.
Sie entwickelten immer wieder neue, teils minimal angepasste
Formen und berechneten deren Effekt auf den Wasserfluss.

L,Wir hatten das Ziel, den Wasserfluss in der CleanLine zu optimie-
ren — also bevor das Wasser in den Siphon gelangt”, erklart Mat-
thias Pasquon, Hydraulikexperte bei Geberit. So begann er ge-
meinsam mit Produktentwickler David Banziger zu proben, testen
und simulieren — mit verschiedenen Abflussbreiten, SpaltgréBen,
mit dem Kamm und seinen Rippen.

Verbesserungspotential wurde bei den Kammrippen, den Schie-
nen am Kamm, der Form des Abflussflansches und der GroBe und
Ausformung der Abflussoffnung gefunden. Am Ende gelang eine
ausgezeichnete Balance zwischen Design, Funktionalitdt und Hyd-
raulik. Die CleanLine30 setzt die Latte flir Duschrinnen nochmals
hoher.

CleanLine30 (im Bild oben) und CleanLine20 im Vergleich — mit
verschiedenen MalSnahmen erzielten die Entwickler von Geberit
eine klar bessere Stromung.
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Nachfrage:
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Wir stehen vor einer
spannenden Zeit

Im Gesprach mit LIM Andreas
Karlich aus dem Burgenland,
unterstreicht dieser u.a., wa-
rum Gebaudetechnikerlnnen
immer gebraucht werden.

esen Sie im nachfolgenden Interview

mit LIM Andreas Karlich, u.a. tGber
News aus dem Burgenland, wichtige Todo's
und groBBe Chancen:

Was gibt es Neues in lhrem Bundesland?
KARLICH: Im Burgenland sehen wir aktuell
eine klare Verschiebung - weg vom Neubau,
hin zur Sanierung. Vor allem bei Warmepum-
pen und Heizungsumstellungen ist grof3e
Nachfrage da, viele Projekte werden derzeit
aber leider verschoben.

Der Wille, weg von Ol und Gas zu kommen,
ist jedenfalls klar erkennbar. Das zeigen auch
Initiativen wie die ,Warmewende Eisenstadt
& Umgebung”. Gerade im Burgenland mit
seinem hohen Anteil an Ein- und Zweifamili-
enhdusern ist das Potenzial enorm!

Wie beurteilen Sie Chancen und Risiken
des Jahres 2026?

KARLICH: Ich sehe 2026 als Ubergangsjahr;
kein Absturz, aber auch noch kein echter Auf-
schwung. Die Risiken liegen in der schwachen
Baukonjunktur, den hohen Kosten und der
Unsicherheit bei Forderungen. Gleichzeitig
dirften die hohen Energiepreise das Thema
Heizungsumstellung weiter antreiben.

Was sind die wichtigsten Todo’s der
Landesinnung dieses Jahr?

KARLICH: Wir missen uns auf die Themen
konzentrieren, die wirklich Gber die Zukunft
der Branche entscheiden: Lehrlinge, Qualifi-
kation, weniger Biirokratie und mehr Planbar-
keit fur die Betriebe.

Unsere Unternehmen brauchen keine zu-
sdtzlichen Belastungen, sondern verlassliche
Rahmenbedingungen. Nur so kénnen sie in-
vestieren, ausbilden und sich weiterentwi-
ckeln.

Wirtschaftskrise und Baukonjunktur - ist
die Talsohle langsam durchschritten? Wie
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wird sich das in lhrem Bundesland entwi-
ckeln?

KARLICH: Es gibt erste Anzeichen einer Sta-
bilisierung, von Entspannung kann aber noch
keine Rede sein. Vor allem im Neubau spiren
wir die Zurtickhaltung deutlich. Im Bestand
lauft es hingegen besser — das sehen wir auch
in unserem eigenen Betrieb.

Worauf darf sich die Branche freuen?
KARLICH: Unsere Branche bleibt eine Schlis-
selbranche der Energiewende. Gleichzeitig
steigen die Anforderungen deutlich. Es geht
langst nicht mehr nur um den Austausch ein-
zelner Gerédte, sondern um das Verstdandnis
gesamter Systeme. Ich glaube au3erdem,
dass sich auch im Badbereich wieder mehr
bewegen wird. Dieses Segment wurde in den
letzten Jahren eher vernachlassigt.

Kommen/gibt es neue Forderungen fiir
das Bundesland? Was wackelt, was bleibt,
was kommt wieder?

KARLICH: Forderungen bleiben ein zentraler

Das Team aus dem Burgenland beim BLWB 2026
(v.l.n.r.): v.l.n.r.: Andreas Karlich, Richard Jeschko
(Fachlehrer, Berufsschule Mattersburg), David Was-
serscheid, Florian Kucher und Thomas Plank (Direk-
tor, Berufsschule Mattersburg).

Hebel — genau darin liegt aber auch das Pro-
blem. 2024 haben Férderungen viel Bewe-
gung ausgeldst. 2025 hat sich dann gezeigt,
wie rasch der Markt einbricht, sobald Unsi-
cherheit entsteht und viele auf neue Pro-
gramme warten. Wir diirfen uns daher nicht
zu stark von Férderungen abhangig machen.
Der Umstieg auf alternative Energien muss
auch wirtschaftlich attraktiv sein.

Gibt es Licht am Horizont in Bezug auf
Lehrlingszahlen und Qualitdt der Auszu-
bildenden?

KARLICH: Die Situation bleibt herausfor-
dernd. Osterreichweit sinken die Lehrlings-
zahlen, gleichzeitig steigen die Anforderun-
gen deutlich. Unser Beruf hat sich massiv
verdndert. Wer heute in unserem Gewerk



arbeitet, braucht weit mehr als nur handwerk-
liches Geschick. In unserem Betrieb merken
wir aber, dass sich wieder mehr Jugendliche
fir den Beruf interessieren. Jetzt braucht es
einen wirtschaftlichen Aufschwung, damit
die Betriebe auch wieder verstarkt ausbilden
kénnen.

Wie handhaben Sie die Lehrlings-Suche
und -Ausbildung in lhrem Unternehmen?
KARLICH: Wir setzen auf persénliche Kontak-
te, Empfehlungen und darauf, als Betrieb
glaubwiirdig aufzutreten. Auflerdem geben
wir interessierten Jugendlichen die Méglich-
keit, eine Schnupperwoche bei uns zu absol-
vieren. Dabei merkt man sehr schnell, ob
echtes Interesse am Beruf vorhanden ist.

Thema Skills und Lehrlingswettbewerbe
- sind Sie zufrieden mit den Leistungen?
KARLICH: Ich war beim Bundeslehrlingswett-
bewerb in Linz und wirklich positiv tber-
rascht von den Leistungen. Ich finde es sehr
gut, dass wir mit dem neuen Werksttick wie-
der einen zeitgemal3en Bewerb haben. Er
lasst sich auch der Offentlichkeit sehr gut
prasentieren und zeigt die Vielseitigkeit un-
seres Berufes. Besonders stolz bin ich auf die
Leistungen des Burgenlandes - es haben nur
wenige Punkte gefehlt, um ganz vorne dabei
zu sein.

Was sind die wichtigsten Aufgaben des
Teams - konnen Sie unseren Lesern bitte
die Zustandigen in Sachen Lehrlingsbeauf-
tragten vorstellen?

KARLICH: Wir haben mit Horst Werderits ei-
nen sehr engagierten Lehrlingswart. Mit gro-
Bem Einsatz hat er wesentlich dazu beigetra-
gen, dass der Bundeslehrlingswettbewerb im
vergangenen Jahr in Pinkafeld ein grof3er
Erfolg wurde. Volle Unterstiitzung fiir den
Bewerb in Linz kam auch von unserem Berufs-
schuldirektor Thomas Plank sowie vom Fach-
lehrer Richard Jeschko. Wir sind hier sehr gut
aufgestellt und freuen uns bereits auf den
nachsten Bundeslehrlingswettbewerb in
Graz.

AbschlieBende Worte?

KARLICH: Ich glaube, wir stehen vor einer
spannenden Zeit — nicht einfach, aber span-
nend. Unsere Branche wird gebraucht. Wer
sich jetzt sauber aufstellt, sich weiterentwi-
ckelt und klar positioniert, wird auch in den
kommenden Jahren erfolgreich sein.

Vielen Dank fiir das Gesprach und viel
Erfolg weiterhin!
MPEC

INNUNG/NEWS

Die OaseBad Erlebnistage: 22. bis 24. April 2026

Ein einzigartiges Event rund ums Traumbad, erst-
mals zeitgleich in 46 GroBhandelsschaurdumen in
ganz Osterreich: Von 22. bis 24. April feiern die
OaseBad Erlebnistage ihre Premiere und setzen
neue MaBstabe in der dsterreichischen Badbran-
che.

OASEBAD

Oase_Bad
grlebnistage,

f 34, Apwil 2028

)
20

i

Herzlich gttt

i I
Erstmals in dieser Form und Dimension finden sie willkommen!

zeitgleich in 46 GroBhandelsschaurdumen der
Unternehmen Holter, Sanitar Heinze, GC Gruppe
(Elements) und Frauenthal (Bad&Energie) statt —
ein branchenweites Highlight, das es in dieser
Form in Osterreich noch nie gegeben hat.

Am Donnerstag, 23. April, sind die Schaurdume
sogar bis 20 Uhr gedffnet und ermdglichen damit
auch Berufstatigen einen entspannten Besuch
nach Feierabend.

[ LR T B PALME

1.000 Euro OaseBad Markenbadbonus
sichern

Ein weiteres Highlight ist der OaseBad Markenbadbonus, den man sich an diesen 3 Tagen sichern kann:
Beim Kauf von Markenartikeln der genannten Firmen im Wert von mindestens 5.000 Euro, erhalten
KundInnen einen Bonus von 1.000 Euro. Damit bieten die Erlebnistage eine besonders interessante
Gelegenheit, hochwertige Markenprodukte zu attraktiven Konditionen zu erwerben.

Mehr Infos unter
https://entspannt.oasebad.at/erlebnistage

GruB aus der Bundesinnung

Sanierung als Hebel: Offentliche Gebzude in der Pflicht

Aufholbedarf besteht bei éffentlichen Gebduden — gesetzt werden sollte tunlichst auf Vorbildwirkung; heiBt:
Modernisierung dort, wo CO,-Einsparungen besonders effizient mdglich sind!

Der Blick richtet sich aber auch auf den 6ffentlichen Sektor: Ein Drittel der Bundesgebaude im 6ffentlichen Eigen-
tum wird laut einer jiingst verdffentlichten Studie weiterhin fossil beheizt. Nur 5 Prozent der 6ffentlichen Gebaude
erreichen gute Energiestandards.

Eine rasche und konsequente Modernisierung offentlicher Gebaude kdnne nun doppelt verstarkend wirken: als
messharer Beitrag zu den Klima- und Energiezielen sowie als sichtbares Signal an die Bevolkerung und die
Wirtschaft.

Weitere Informationen zur Sanierungsoffensive als Hebel unter
https://www.wko.at/

KARL SCHROTTER

Herzliche GruBe,
Euer Anton Berger,
Bundesinnungsmeister

4/2026 www.derinstallateur.at
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Die Besten
der Besten

Vom 18. bis 20. Méarz 2026 ver-
wandelte die Linz AG ihre
Raumlichkeiten in Osterreichs
heiBesten Wettbewerbsort fur
junge Installateure. Ein stei-
risches Nachwuchstalent holte
sich dabei Gold.

us ganz Osterreich traten 14 hochmo-

tivierte Talente an und lieferten grof3e
Handwerks-Kunst ab! Am ersten Platz beim
diesjahrigen Bundeslehrlingswettbewerb
landete der Steirer David Rohrhofer (Friesnig
Edwin GmbH, Kapfenberg) - als klarer Sieger
mit vorbildlicher Prézision! Der Oberdsterrei-
cher Jens Furtmller (Leibetseder Gas-Was-
ser-Heizung GmbH & Co KG, Altenfelden)
belegte mit Silber den zweiten und der Nie-
derdsterreicher Julian Essmeister (Raiffeisen-
Lagerhaus Zwettl eGen, Zwettl) mit Bronze
den dritten Platz - beide lieferten ebenfalls
beachtliche Leistungen ab. Gut 13 arbeitsin-
tensive Stunden hatten die Teilnehmer Zeit,
um eine realistische Aufgabenstellung zu
meistern. Diese umfasste in diesem Jahr ins-
besondere MaRgenauigkeit, Arbeitsausfiih-
rung und Dichtheit. Hinzu kamen typische
Arbeitstechniken der Installation wie Weich-
I6ten, Pressen und Kaltbiegen unter Verwen-
dung der notwendigen Einbauteile (z.B.
Waschtischgestell, Kleinspeicher). Die Juroren
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Die Teilnehmer zeigten alle sehr gute Leistungen — am Podest standen schlieBlich der Erstplatzierte David
Rohrhofer (Stmk.) neben Silber-Medailist Jens Furtmdiller (O0.) und dem Drittplatzierten Julian Essmeister (NO.).

begutachteten neben sauberer Optik, milli-
metergenaue Zusammensetzung, effizienten
Materialeinsatz und vor allem 100prozentige
Dichtheit der Verbindungen - genau das, was
Kundinnen und Kunden im realen Leben er-
warten.

Starke Leistung, die beeindruckt

Bundesinnungsmeister-Stv. Franz Schndller
zeigte beeindruckt: ,Unsere jungen Installa-
teure haben Vollgas gegeben und gezeigt,
was wir Installateure draufhaben. Prazision,
Tempo und Fachwissen auf Weltklasse-Ni-
veau - auf unseren Berufsnachwuchs sind wir
stolz!” Er dankte in Folge den vielen wichtigen
Unterstitzern von Seiten der Industrie: ,Die
Veranstaltung eines Bundeslehrlingswettbe-
werbs ware nicht mdglich, wenn wir nicht
starke Partner dabei an unserer Seite héatten.
Dazu gehdren die Sponsoren des Bundeslehr-
lingswettbewerbs, bei denen ich mich im
Namen der Bundesinnung und aller Landes-
innungen bedanken mochte - Wirth
Handelsges.m.b.H., Fritz Holter Ges.m.b.H.,
HERZ Energietechnik GmbH, GROHE Gesell-
schaft m.b.H., Poloplast GmbH & Co KG, KE
KELIT GmbH, Vogel&Noot - PG Austria GmbH,
WILO SE, Robert Bosch AG und Austria Email

Die Raumlichkeiten der Linz AG boten einen wurdi-
gen Rahmen fur die feierliche Siegerehrung des

Bundeslehlringswettbewerbes 2026.

AG sowie die Linz AG als Hauptsponsor - die
sich grof3ziigig bei der zur Verfigung-Stel-
lung ihrer Raumlichkeiten und der Verpfle-
gung aller Beteiligten gezeigt hat. Nicht zu-
letzt wollen wir auch der Landesinnung Ober-
Osterreich danken, die die Koordinierung vor
Ort Ubernahm, bei der sich Alt-Landesin-
nungsmeister Alfred Laban federfiihrend
beteiligt hat und bei unseren anpackenden
Kollegen Herbert Gabauer, Thomas Hofer und
Thomas Luksch!”

Bundeslehrlingswart LIM Mst. Gerald Kop-
sa schloss mit seinem Dank nahtlos an: ,Die
Teilnehmer am Bundeslehrlingswettbewerb
haben nicht nur mitihrem Dabeisein Mut ge-
zeigt; sie haben auch fiir das Training viel Zeit
investiert — vielen herzlichen Dank auch da-
fiir. Das gilt selbstverstandlich auch fiir die
Juroren und Betreuer, die mit viel Idealismus




entscheidend zum erfolgreichen Gelingen
des Bundeslehrlingswettbewerbs beitrugen.
An dieser Stelle mdchte ich auch Klemens
Schneider und Markus Eichhorn den Dank der
Bundesinnung aussprechen, die den Wettbe-
werbsplan erstellt und die diesjéhrige Aufga-
benstellung definiert haben! Im Grunde ver-
dienten alle 14 Teilnehmer eine hohe Aner-
kennung- ihr habt gezeigt, dass Handwerk
angesagt, technisch anspruchsvoll und voll
im Trend ist!”

Chance sich zu zeigen

Wer jetzt in die Lehre einsteigt, sich mit Kol-
leginnen und Kollegen misst, kann morgen
auf der Weltbiihne sein Kdnnen zeigen. Die

Nachgefragt ...

Top 5 des diesjdhrigen Bundeslehrlingswett-
bewerbs qualifizieren sich zusammen mit den
besten Fiinf von 2027 fiir die Osterreichische
Staatsmeisterschaft (AustrianSkills) 2027. Der
Sieger der Staatsmeisterschaften reprasen-
tiert Osterreich bei den WorldSkills 2028, der
Zweitplatzierte bei den EuroSkills 2029. Die
Teilnahme ist der kiirzeste Weg internationa-
le Aufmerksamkeit zu erlangen - und die
Bestdtigung, wie zukunftssicher und aufre-
gend der Beruf Installations- und Geb&dude-
technik ist.

MPEC

Voll besetzte Reihen und groBe Begeisterung unter
den Anwesenden — so sieht Wertschatzung aus.
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... beim Sieger des Bundeslehrlingswettbewerbes, dem Steirer David Rohrhofer (Friesnig Edwin GmbH, Kapfenberg):

Wem gilt dein Dank — wer hat dich unterstiitzt auf deinem Weg?

Rohrhofer: An erster Stelle mdchte ich meinem Vater danken, der mir handwerklich sehr viel beigebracht hat. Nattirlich
auch meinem Firmenchef, der mir viele Freiheiten Iasst, Vertrauen entgegenbringt und mich sehr untersttitzt. AuBerdem
gebihrt mein groBer Dank meinen Trainern Bernd Todling, Rafael Frauwallner und Mathias Ettl.

Wie kam es zu deiner Teilnahme?

Rohrhofer: Ich hatte tatsachlich Gliick — meine Kollegen sind ausgefallen und so durfte ich quasi quer einsteigen.
Letzten Endes haben mich auch meine Trainer sehr unterstiitzt, so dass die gezeigte Leistung tiberhaupt méglich war.
Auch bei meinen Berufsschullehrern méchte ich mich an dieser Stelle noch herzlich bedanken!

Wo geht deine Reise hin — was sind deine néchsten Ziele und Pléne?

Rohrhofer: Ich méchte demndchst meine LehrabschluB-Priifiung machen und danach die Meisterpriifung ablegen. Mein
Berufsziel aus jetziger Sicht ist Berufsschullehrer — das konnte ich mir wirklich gut vorstellen; zudem gehen gerade viele
Lehrer in Pension und Nachwuchs ist hier sehr gefragt. Im Idealfall kann ich Lehrer-Job und Handwerk kombinieren!

Vielen Dank fiir das Gesprach und alles Gute weiterhin!

‘ r i
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Brandschutzseminare fiir Installateur:innen TUY

. & - § : AUSTRIA

vV Brandschutzklappen - AKADEMIE
- 27.04.2026 | Brunn am Gebirge & Online . ~
- 01.06.2026 | Salzburg '
- 23.06.2026 | Brunn am Gebirge & Online

Ausbildung zum/r zertifizierten Fachkundigen fiir Brandabschottungen TOV®
- 18.-19.05.2026 | Salzburg
- 08.-09.06.2026 | Brunn am Gebirge & Online

Brandgefahren bei Feuer- und HeiBarbeiten (TRVB 104 O)
- 11.05.2026 | Wien

- 13.05.2026 | Leonding

- 08.06.2026 | Salzburg
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Frauenpower im
SHK-Handwerk

WERNER FAYMANN

Hertha Ayrton

Der Internationale Frauentag
am 8. Méarz war Anlass, den
Blick auf jene Frauen zu rich-
ten, die als Pionierinnen in
technischen Berufen und im
Handwerk Spuren hinterlieBen.

echnische Berufe galten lange als

Mannerdomdne. Dennoch haben
Frauen schon friih entscheidende Beitrage
zur Entwicklung von Energie-, Gebdude- und
Infrastrukturtechnik geleistet. Ihre Ideen wir-
ken bis heute nach - von Solarenergie tber
Liftungs- und Klimasysteme bis hin zu funk-
tionaler Wohnplanung. Die Frauen, Uber die
Sie nun lesen, stehen exemplarisch fiir unter-
schiedliche Bereiche der Technikgeschichte.
lhre Geschichten zeigen, wie Frauen trotz
groBer Hirden Innovationen voranbrachten
- mit Neugier, praktischem Denken und dem
Mut, neue Wege zu gehen.

Ellen Swallow Richards (USA)
Friihe Forschung zur Wasserhygiene

Ich wurde 1842 im US-Bundesstaat Massa-
chusetts geboren. Als Chemikerin beschaftig-
te ich mich mit der Qualitat von Trinkwasser
und Gewadssern. Ich untersuchte Wasserpro-
ben und setzte mich dafiir ein, dass Stadte
ihre Wasserversorgung verbessern. Sauberes
Trinkwasser und hygienische Infrastruktur
sind heute selbstverstandlich — doch die wis-
senschaftlichen Grundlagen dafiir mussten
erst geschaffen werden. Meine Arbeiten gel-
ten als wichtiger Ausgangspunkt moderner
Umwelt- und Wassertechnik.

www.derinstallateur.at 4/2026

WIKIMEDIA COMMONS / PUBLIC DOMAIN

Margarete Schutte-Lihotzky

UNIVERISTY OF KENTUCKY

Ellen Swallow
Richards (links
oben) und

Margaret Ingels.

WIKIMEDIA COMMONS / LIBRARY OF CONGRESS

.

|
[ i

Maria Telkes

Maria Telkes (Ungarn)
Solarenergie fiir Gebdude

Ich wurde 1900 in Budapest geboren und ar-
beitete spéter in den Vereinigten Staaten als
Chemikerin. Mich faszinierte die Idee, Gebau-
de mit Sonnenenergie zu beheizen. In den
1940er-Jahren entwickelte ich gemeinsam
mit Architekten eines der ersten Hauser, das
mit Solarenergie beheizt wurde. Wir experi-
mentierten mit Materialien, die Warme spei-
chern konnten.

Margaret Ingels (USA)
Expertin fiir Raumklima

Ich wurde 1888 im US-Bundesstaat Kentucky
geboren und studierte Maschinenbau. Beson-
ders interessierte mich, wie Innenrdume mit
frischer Luft versorgt werden kénnen. In den
1920er-Jahren arbeitete ich an der Verbesse-
rung des Schleuderpsychrometers zur Mes-
sung der Luftfeuchtigkeit und entwickelte die
Formel der ,effektiven Temperatur”, die Tem-
peratur, Luftfeuchtigkeit und Luftbewegung
kombiniert. Diese Erkenntnisse sind bis heute
Grundlage moderner Heizungs-, Liiftungs-
und Klimaanlagen.

Neben meiner Forschung hielt ich Vortra-
ge lber Klimaanlagen in Wohngeb&uden und
arbeitete eng mit der Industrie zusammen,
unter anderem mit Unternehmen wie Carrier.

Olive Dennis (USA)
Ingenieurin fiir Komforttechnik

Ich wurde 1885 in den Vereinigten Staaten
geboren und arbeitete fir die Baltimore &
Ohio Railroad. Dort entwickelte ich techni-
sche Losungen, um Reisen komfortabler zu

[
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Olive Dennis

machen. Als Engineer of Service reiste ich
mehr als 400.000 Kilometer mit Ziigen und
entwickelte Verbesserungen fiir Beleuchtung,
Beliiftung und Klimatisierung. Dazu gehorten
verstellbare Sitze, bessere Beleuchtung und
hygienischere Sanitarraume.

Mit Ingenieuren von Carrier arbeitete ich
aufllerdem an einer der ersten vollstandig kli-
matisierten Zugverbindungen - ein wichtiger
Schritt flir moderne Klimasysteme.

Hertha Ayrton (GB)
Pionierin der Elektrotechnik

Ich wurde 1854 in England geboren und be-
schaftigte mich mit Mathematik und Physik.
Besonders interessierte mich die Elektrizitat.

Ich erforschte elektrische Lichtbdgen, die
fuir die friihe elektrische Beleuchtung wichtig
waren, und verdffentlichte zahlreiche wissen-
schaftliche Arbeiten. Meine Forschung trug
dazu bei, elektrische Systeme besser zu ver-
stehen - eine wichtige Grundlage moderner
Gebdudetechnik.

Margarete Schiitte-Lihotzky (Osterreich)
Funktionale Planung von Wohnrdumen

Ich wurde 1897 in Wien geboren und studier-
te Architektur. Schon friih wollte ich Wohnun-
gen so planen, dass sie den Alltag der Men-
schen erleichtern. Bekannt wurde ich durch
die Frankfurter Kliche, eine kompakte Einbau-
kiiche mit kurzen Wegen und klaren Funkti-
onszonen. Viele dieser Prinzipien - effiziente
Planung, integrierte Technik und funktionale
Rdume - pragen bis heute die Gestaltung
moderner Kiichen und Wohnrdumen im All-
gemeinen.

uw
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WK Burgenland

Die Top-Sanitartechnik-Lehrlinge
des Burgenlandes

ie Teilnehmer des

Landeslehrlingswettbe-
werbs der burgenlandischen
Sanitartechniker-Lehrlinge hat-
ten anspruchsvolle Aufgaben zu
bewaltigen: Edelstahl- und Kup-
ferrohrleitungen mussten herge-
stellt und miteinander verbun-
den werden; beim Biegen und
Verpressen der Fittings waren
Genauigkeit und Sauberkeit ge-
fragt. Dabei handelte es sich um
Tatigkeiten, die den realen Be-
rufsalltag eines Installateurs ex-
akt widerspiegeln.
Lehrlingswart Mst. Horst Werde-
rits und Landesinnungsmeister
DI Andreas Karlich zeigten sich
hochst beeindruckt vom Niveau
der Arbeiten. Beide lobten die
hervorragenden Leistungen der
Lehrlinge und betonten den ho-
hen Ausbildungsstandard. Als
Sieger kiirte die Fachjury David
Wasserscheid (Hiermann & Lam-
bert OG, Zurndorf); dahinter folg-
ten Florian Kucher (Gebdude-
technik Mad GmbH, Oggau) und
Jan Leon Leczek (Ing. Schand| &
Szuppin GmbH, Eisenstadt). Die
beiden Erstplatzierten konnten
sich anschlieBend auf den Bun-

deslehrlingswettbewerb in Linz

vorbereiten (Bericht S. 8-9)
und vertraten dort das Burgen-
land.

Nachgefragt

Kurz nach dem Wettbewerb er-
gab sich die Moglichkeit eines
kleinen Telefon-Interviews (Gro-
Bes Dankeschon an dieser Stelle
an Karl Tinhof, Fachgruppenge-
schaftsfiihrer, Sparte Gewerbe
und Handwerk, WK Burgenland).

Was waren die gréf8ten Heraus-
forderung im Wettbewerb und
wie kann man sich im Vorhinein
auf so etwas einstellen?

David Wasserscheid: Die Ge-
nauigkeit in der Umsetzung in

INNUNG/NEWS

Glickliche Gesichter nach einem spannendem Wettstreit (v.l.n.r.): Fachgruppenge-

schéftsfUhrer Karl Tinhof, der Zweitplatzierte Florian Kucher, Sieger David Wasser-

scheid, der Drittplatzierte Jan Leon Leczek, LIM Andreas Karlich, Lehrlingswart
und LIM-Stv. Horst Werderits und Philipp Schlegtendal, SHT.

der Wettbewerbssituation und
die Zeiteinteilung. Als Vorberei-
tung haben wir das ganze Werks-
stlick — eine Anlage aus Kupfer
und C-Stahl - einmal durchge-
plant und aufgebaut.

Florian Kucher: Grof3es Lob von
meiner Seite an Werkstatt-Lehrer
der BS Mattersburg, Richard
Jeschko; Lésungen fiir rasche
Klarungen bei Unsicherheiten
bzgl. Plan und dessen Umset-
zung wurden von ihm immer
schnell gefunden und gut erklart!
Richard Jeschko: Mit gefiel die

Motivation der beiden Erstplat-
zierten besonders gut - sie wa-
ren immer friih vor Ort und ehr-
geizig am Arbeiten - das ist na-
tirlich dann auch fiir den Lehrer
ein schéner ,Return of Invest”.
Auch das Gesamtkonzept von
Wirtschschaftskammer, Innung
und Lehrbetrieben muss an die-
ser Stelle lobend erwahnt wer-
den!

Vielen Dank fiir eure Inputs und
alles Gute weiterhin!
MPEC
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TECHNIK IN IHRER SCHONSTEN FORM

Das designorientierte Klimawandgerat MSZ-EF kombiniert hochsten dsthetischen Anspruch mit
innovativer und besonders leiser Klimatechnologie. Die Gerdte sind in 5 Leistungsstufen, in den ‘

L L PO

Farben Weil3, Silber und Schwarz erhaltlich und eignen sich fiir nahezu jede Raumsituation.
Sprechen Sie uns fiir Beratung und Planung an!

FléktGroup Austria GmbH | 4673 Gaspoltshofen | klimatechnik.at@flaktgroup.com | +43 7735 8000-0
www.flaktgroup.at | www.mitsubishi-klima.at

MIT
AV ELECTRIC
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Die Steirische Installateur-
branche erobert die Tauplitz

Vom 6. bis 8. Marz 2026 Iud
die Landesinnung der Sani-
tar-, Heizungs- und Luftungs-
techniker in der Steiermark
zum traditionellen Schnee-
Zauber auf die Tauplitz.

er SchneeZauber ist Iangst Institution

geworden - vom 6. bis 8. Mdrz war es
auch heuer wieder soweit: Bei herrlichem,
sonnigem Bergwetter und ausgezeichneten
Pistenbedingungen verbrachten zahlreiche
steirische Installateurinnen und Installateure
gemeinsam mit Vertreterinnen und Vertre-
tern aus Industrie und Gro3handel zwei ab-
wechslungsreiche Tage im Schnee.

Das Wintertreffen der Branche bot wieder
ein vielfdltiges Programm: Neben gemditli-
chem Skifahren standen die Installateur-Schi-
meisterschaft, Schneeschuhwanderungen,
eine Pferdeschlittenfahrt sowie entspannte
Stunden auf der SCHONI-AIm oder in der
GrimmingTherme zur Auswahl. Sportlicher
Hohepunkt war die Schimeisterschaft mit
spannenden Ldufen. Tagessieger bei den Her-
ren wurde Steven Klinger, bei den Damen
Sarah Klinger - beide von der Klinger Haus-
technik und auch privat ein Paar.

Auch abseits der Pisten wurde den Teil-
nehmerinnen und Teilnehmern einiges ge-
boten. Am Freitagabend begeisterte auf der
hoteleigenen Biihne die Show ,Movie Moti-
on” mit musikalischen Highlights aus bekann-
ten Musical- und Filmklassikern. Am Samstag

www.derinstallateur.at 4/2026

Innungs-GF (Stmk.) Johannes Wei3 und LIM (Stmk.)
BIM Anton Berger bei der feierlichen Siegerehrung:
Gut besetzte Platze gab es aber nicht nur am Sto-
ckerl denn der SchneeZauber begeistert seine Be-
sucherinnen jedes Jahr aufs Neue.

sorgte die Austropop-Band DeZwa mit zwei
Stimmen und zwei Gitarren flr beste Stim-
mung und einen geselligen Ausklang des
Tages. Neben Sport, Musik und Kulinarik
stand vor allem eines im Mittelpunkt: der per-
sonliche Austausch und das Miteinander in-
nerhalb der Branche.

Der SchneeZauber bot einmal mehr eine
ideale Gelegenheit, Kolleginnen und Kolle-
gen zu treffen, Erfahrungen auszutauschen
und bestehende Partnerschaften zwischen
Handwerk, Industrie und Grof8handel zu ver-

Ob auf der Piste, beim Apreski oder das abwechslungreiche Rahmenprogramm —
der SchneeZauber 2026 war einmal mehr ein voller Erfolg. Im Bild oberhalb
(v.l.n.r.): Sabine Plesar, LIM BIM Anton Berger, Edith Berger und Christian Plesar,

LIM BIM der Rauchfangkehrer.

Willkommen
SchneeZauber 2

tiefen. Die Landesinnung Steiermark bedankt
sich bei allen Sponsorpartnern sowie den vier

GroBhandelspartnern HOLTER, OAG,
ODORFER und SHT, die auch in diesem Jahr
die Veranstaltung unterstiitzt und damit die-
se Plattform fur die Branche ermdglicht
haben.

Der Termin fur das nachstjahrige, winter-
liche Branchentreffen steht bereits fest: Der
SchneeZauber 2027 findet von 12. bis
14. Marz 2027 wieder auf der Tauplitz statt!

MPEC
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Holter

Rekordinteresse
an Energiezukunft

Uinf Messetage, tausende

Besucher und ein durch-
gehend stark frequentierter Mes-
sestand: Der Andrang am HOL-
TER Stand war an allen Tagen
hoch, das Interesse an nachhalti-
gen Losungen, energieeffizienter
Haustechnik und hochwertigem
Design ungebrochen. HOLTER
punktete erneut als verldsslicher
Partner fiir Bauen, Sanieren und
Energiesparen.
Insgesamt verzeichnete die Ener-
giesparmesse ein Plus von rund
10 Prozentim Vergleich zum Vor-
jahr. Uber 2.000 Fachgespriche
und Beratungen wurden am
HOLTER Stand durchgefiihrt. Be-
sonders an den Fachtagen
herrschte reger Betrieb. Bauher-
ren, Sanierer, Installateure und
Planer nutzten die Gelegenheit
zum intensiven Austausch mit

den HOLTER-Exper-
ten. Ob neues Bad,
Heizungstausch oder
smarte Energieldsun-
gen, die Themen der
Besucher waren viel-
faltig und der Wunsch
nach persdnlicher Beratung
deutlich spiirbar.

Energie, Heizung und
Haustechnik im Fokus

Sehr hoch war das Interesse im
Bereich Heizung, Energie und
moderne Gebaudetechnik. Effizi-
ente Warmepumpen fiir Neubau
und Sanierung, Photovoltaikan-
lagen, Stromspeicher sowie intel-
ligente Energiemanagementsys-
teme standen im Mittelpunkt
vieler Gesprdache. HOLTER infor-
mierte umfassend Uber die un-
terschiedlichen Moglichkeiten,
Energie zu sparen, unabhangiger
zu werden und langfristig Kosten
zu senken. ,Die WEBUILD hat ein-
mal mehr gezeigt, wie wichtig
diese Messe fir die gesamte
Branche ist. Energieeffizienz und
Nachhaltigkeit sind keine Trends,

Mit 15 Mitausstellenden und 20 Indus-
triepartnern setzte HOLTER bei der
Energiesparmesse auf Vielfalt, Kom-
petenz und personlichen Austausch.

sondern zentrale Zukunftsthe-
men. Unsere Branche ist ein we-
sentlicher Treiber der Energie-
wende und wir sehen es als un-
sere Aufgabe, Orientierung zu
geben und praktikable Lésungen
aufzuzeigen. Der hohe Andrang
am HOLTER Stand ist ein starkes
Signal”, so HOLTER Geschéftsfiih-
rer Markus Steinbrecher, EMBA.

Sanitar-Highlights

Viel Aufmerksamkeit erregte ein
besonderes Ausstellungsstiick
im Sanitdrbereich: Ein Mobel-
stiick im Aquarium. Mit
ELEMENT? prasentierten HOLTER
und Partner Raumkonzept Halb-
mayr eine Badmobellinie, die
den Alltag im Bad neu denkt. Die
Mobel sind ideal fir stark bean-
spruchte Bereiche wie Hotellerie,
wo Feuchtigkeit und Wasser eine
grof3e Rolle spielen. Sie sind was-
serfest, auBergewdhnlich leicht

HOLTER
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- extrem widerstandsfahig und
dadurch besonders langlebig.
Begeistert zeigte sich das Publi-
kum auch von der Serie MODULF,
mit der HOLTER ein klares State-
mentim Premiumsegment setzt.
Modul F ist ein architektonisches
Gestaltungselement, das Prazisi-
on und Materialinnovation ver-
eint. Fir alle die budgetfreund-
lich planen und trotzdem Wert
auf Design und Komfort legen,
bietet die Serie concept 200 at-
traktive Losungen. Grof3 war
auch der Andrang im Bereich
Mein HOLTER Pool & Spa. Die
HOLTER Experten sind Uber-
zeugt, dass dieser Bereich kiinftig
weiterwachsen wird.

MPEC

GC Gruppe Osterreich

Besser Profis ranlassen

LEMENTS macht mit einer

kraftvollen Kampagne auf
das Know-how der Installateur-
partner in ganz Osterreich auf-
merksam. Unter dem Motto ,Lass
das doch den Profi machen” setzt
die neue Initiative ein klares Zei-
chen fir fachliche Kompetenz
und Profi-Qualitat in den Berei-
chen Bad und Installation.
Zentrales Element der Kampag-
ne ist die humorvoll inszenierte
Vermittlung der Botschaft, dass
Installations-, Planungs- und
Technikaufgaben in Profi-Hande
gehoren. Mit dem u.a. aus

JTatort” bekannten Schauspieler
Mark Keller und seinen S6hnen
Aaron und Joshua Keller als Kam-
pagnengesichter werden Situati-
onen gezeigt, in denen Do-it-
yourself-Versuche schiefgehen
und professionelle Arbeit den
entscheidenden Unterschied
macht. Die Kampagne wird im
gesamten Jahresverlauf auf un-
terschiedlichen, endkundenori-
entierten Kanalen sowie in allen
ELEMENTS Badausstellungen
ausgespielt. ,Mit 'Lass das doch
den Profi machen' zeigen wir, wie
professionell, zuverldssig und

CHRISTIAN KUMMER, ELEMENTS-LEITER

"™~
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Bekannte Gesichter der Kampagne: Schauspieler Mark Keller und seine Séhne

Aaron und Joshua machen auf Profi-Leistungen aufmerksam.

leistungsstark die Installations-
betriebe in Osterreich sind und
warum Endkunden unbedingt
auf Profis zurtickgreifen sollten.
Gleichzeitig wird deutlich, wie
stolz wir darauf sind, dass wir bei
ELEMENTS mit ausgewiesenen

Wir laden alle Installateurpartner:innen sehr herzlich dazu ein,
an der breit aufgestellten Kampagne teilzunenmen und da-
durch die eigene Sichtbarkeit deutlich zu starken!

Profis vertrauensvoll zusammen-
arbeiten dirfen”, betont
ELEMENTS-Leiter Christian Kum-
mer. Als starker Partner des Fach-
handwerks bietet ELEMENTS
seinen Installateuren ein um-
fangreiches Werbemittelpaket
zur individuellen Nutzung. So
kénnen Installationsbetriebe
ganz gezielt mit eigenen Inhal-
ten und den Medien ihrer Wahl
auf die Profi-Leistungen auf-
merksam machen.

MPEC
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Fur mehr Zuversicht

am Markt

Die Rahmenbedingungen

fur die Branche bleiben an-
spruchsvoll. Gleichzeitig
er6ffnen sich neue Chancen.
Zwischen konjunkturellen
Entwicklungen, Investitions-
anreizen wie dem Sanierungs-
bonus Neu und den Impulsen
einer erfolgreichen EXPO
richtet sich der Blick nun auf
die kommenden Jahre.

elche Ziele sich die Frauenthal gesetzt

hat, wie die wirtschaftliche Lage fur
Gebdudetechniker eingeschéatzt wird und
welche Akzente die Branche in diesem Jahr
erwarten darf, darber sprechen wir mit dem
Vorstandstrio der Frauenthal Handel Gruppe
Erika Hochrieser, Florian Bouchal und Robert
Just:

Was sind die wichtigsten Ziele der Frau-
enthal Handel Gruppe fiir 2026 und 2027?
HOCHRIESER: Wir verfolgen weiterhin kon-
sequent unsere 2024 ausgerollte Unterneh-
mensstrategie PHOENIX", die uns trotz for-
dernder Rahmenbedingungen garantiert, der
effektivste Anbieter im technischen Grohan-
del zu sein. Das Wesentlichste ist, die beno-
tigte Ware fiir unsere Kunden verlasslich zur
richtigen Zeit an den richtigen Ort zu liefern.
Auf3erdem richten wir unsere Abldufe inten-
siv auf einzelne Kundengruppen aus, um die
unterschiedlichen Anforderungen gezielter

14 www.derinstallateur.at 4/2026

zu bedienen. Durch IT-Projekte wickeln wir
Prozesse effizienter ab und die Mitarbeiterin-
nen und Mitarbeiter gewinnen mehr Zeit fir
persénlichen Kundenkontakt und wertvolle
Beratung. Ein weiteres Ziel ist der deutliche
Ausbau unseres Marktanteils, besonders in
Mittel- und Westosterreich. Parallel dazu ver-
zahnen wir unsere Eigenmarke ALVA und
unser Exklusiv-Sortiment Passion noch enger
mit bekannten Markenherstellern, um unser
Sortiment laufend zu erweitern.

Wie sehen Sie die wirtschaftliche Entwick-
lung - auch in Hinblick auf Auftrage fiir
Gebaudetechniker?

BOUCHAL: Der Neubau bleibt weiterhin mas-
siv angespannt und eine nachhaltige Erho-
lung ist nicht absehbar. Speziell im Wohnbau
wird es aber auf lange Sicht zu einem deutli-
chen Aufholeffekt kommen miissen. Wohnen
ist ein Grundbedurfnis und die Anforderun-
gen an Wohnraum andern sich laufend, was
immer mit Nachfrage einhergeht. Auch derin
den vergangenen Jahren stabile Renovie-
rungssektor ist riicklaufig. Dafiir ausschlagge-
bend sind die geringen Transaktionen am
Immobilien-Sekund&drmarkt und in der ener-
getischen Sanierung verunsichern die redu-
zierten Férderhohen und die geringe Planbar-
keit die Konsumenten. In Summe ist fiir die
Gebdudetechniker und fiir unsere Branche
alles angerichtet. Die langfristigen Treiber sind
da, aktuell fehlt aber noch die positive Stim-
mung im Markt, damit sich diese Potenziale in
einer starkeren Nachfrage widerspiegeln.

Wie schétzen Sie die Wirkung des , Sanie-
rungsbonus Neu” ein?
BOUCHAL: Der Sanierungsbonus Neu setzt

FRAUENTHAL HANDEL GRUPPE AG

grundsatzlich wichtige Anreize fur Investitio-
nen in die Gebdudesanierung. Die Férderho-
he ist diesmal aus unserer Sicht auch ange-
messener gestaltet. Gleichzeitig ist der For-
dertopf deutlich kleiner als in der Vergangen-
heit, was die Wirkung einschrankt. Langfristig
ware es wiinschenswert, dass sich Sanierun-
gen wirtschaftlich rechnen und nicht von
Forderungen abhéangig sind. Ein zentraler
Faktor dafiir sind stabile Energie- bzw. Strom-
preise. Bei Planungssicherheit waren Techno-
logien wie Warmepumpen fiir zahlreiche
Haushalte attraktiver.

Eine erfolgreiche EXPO 2026 liegt hinter
uns - was wird dieses Jahr noch an Uber-
raschungen fiir die Branche bringen?
JUST: Unsere EXPO 2026 im Janner war er-
neut der zentrale Treffpunkt der Branche. Mit
11.000 Besuchern und 187 Ausstellern haben
wir zwei Rekorde gebrochen. Jetzt geht es
darum, gemeinsam mit unseren Kunden und
Partnern die Impulse und Geschaftsanbah-
nungen aus der EXPO in konkrete Projekte
umzusetzen.

In der aktuellen Marktlage missen wir fle-
xibel bleiben. Die internationale Lage deutet
teilweise auf energie- und rohstoffgetriebene
Preiserh6hungen hin, und wir hoffen, dass es
nicht erneut zu Herausforderungen in den
Lieferketten kommt.

Wir wiinschen uns mehr Zuversicht im
Markt. Nach den Krisen der vergangenen Jah-
re haben wir gelernt, rasch, vorausschauend
und flexibel zu agieren. Wir alle brauchen
mehr Vertrauen und Lust auf neue Immobili-
en und Renovierungen. Das wiirde der ge-
samten Wirtschaft in Osterreich guttun.

Gibt es schon einen Termin fiir die ndchste
EXPO und was kénnte dort neu/anders
werden?

JUST: Nach unserem traditionellen Rhyth-
mus findet die ndchste EXPO 2028 statt. Wir
entwickeln unser erfolgreiches Messeformat
nach Erfahrungen und der jeweils vorherr-
schenden Marktlage laufend weiter, um un-

Das Vorstandstrio der Frauenthal Handel Gruppe
(v.l.n.r.): Robert Just, Erika Hochrieser und Florian
Bouchal.



seren Kunden und Lieferanten jedes Mal aufs
Neue eine Plattform mit aktuellen und kiinf-
tigen Branchenschwerpunkten zu bieten.
Kiinftig werden wir die Verbindung unserer
Tatigkeitsfelder von der klassischen Haus-
technik Gber Tiefbau und Industrie bis hin zur
Elektrotechnik noch starker betonen und er-
lebbar machen. Es lohnt sich auf jeden Fall
(wieder) dabei zu sein.

AbschlieBende Worte?

HOCHRIESER: Gebadudetechnik verbessert
das Leben jedes Einzelnen. Wir sind eine
grof3artige, zukunftsreiche Branche, die einen
wesentlichen Beitrag zur Lebensqualitét der
Menschen leistet. Das Dreieck aus Handwerk,
Industrie und GroBhandel war und ist ein ech-
tes Erfolgsmodell. Besonders jetzt miissen wir
als Branche enger zusammenriicken.

Die Frauenthal Handel Gruppe ist dabeiin
Osterreich ein wichtiger Player und es ist uns
ein bedeutendes Anliegen, diese Zusammen-
arbeit aktiv zu unterstiitzen und weiter aus-
zubauen.

Vielen Dank fiir lhre Antworten und viel
Erfolg weiterhin!
MPEC

Hansesun Photovoltaik

INNUNG/NEWS

Forderung: Anzahlungsverbot

nach Insolvenzwelle

ie Zahl der Insolvenzen in der Photo-

voltaik-Branche hate sich am Jahres-
beginn 6sterreichweit verdoppelt. Viele Kun-
den haben ihre Anzahlungen verloren und
stehen nun ohne Gewahrleistung und Service
da. Der Vorarlberger Marktfiihrer Hansesun
warnte schon 2024 vor einer Pleitewelle in
der PV-Branche und wies auf die unseridse
Praxis von Anzahlungen hin. Nun erneuert
Hansesun die Forderung nach einem gesetz-
lichen Verbot von Anzahlungen.

»,Manche Firmen haben sich mit Anzahlun-
gen, Lockangeboten und aggressiver Wer-
bung in der Zeit des PV-Booms kiinstlich
aufgepumpt. Doch wenn eine seriése wirt-
schaftliche Grundlage fehlt, steht am Ende
ein Millionenschaden bei Kunden und Mitar-
beitern”, sagt Andreas Muller. ,Tausende
Haushalte stehen nach Insolvenzen von Her-
stellern ohne Service und Garantie da, viele
haben viel Geld verloren”, unterstreicht Ro-

DIETMAR STIPLOVSEK / HANSESUN

Robert Veronik, GeschéftsfUhrer von Hansesun Pho-
tovoltaik Swiss (links), und Andreas Mdiller, Vertrieb-
und Marketingleitung bei Hansesun Austria.

bert Veronik, Geschaftsfiihrer von Hansesun
Photovoltaik Swiss. Seriése Anbieter verlan-
gen keine Anzahlungen und rechnen die
Kosten erst nach Inbetriebnahme der Anla-
gen ab.

MPEC
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1 Erhalten Sie serienmaBig eine um 3 Jahre verlangerte Garantie im Anschluss an die 2-jahrige Herstellergarantie, bei einer maximalen Gesamtlaufleistung von 100.000 km (je nachdem, welches Ereignis als Erstes ein-
tritt). Uber die weiteren Einzelheiten zur Garantie informiert Sie Ihr Volkswagen Nutzfahrzeuge Partner. Bei Aus- und Aufbauten nur giltig fiir werksseitigen Lieferumfang. > Unverbindl. empf., nicht kartell. Richtpreis
exkl. MwSt., inkl. Bonus. ? Unverb. empf., nicht kart. Richtpreis inkl. MwSt., inkl. Handwerkerbonus fiir den ID. Buzz Cargo Pure Entry. Handwerkerbonus: Bei Kauf eines ID. Buzz Cargo erhalten Sie € 3.000,-. Der Bonus
ist ein unverb. empf., nicht kart. Preisnachlass inkl. MwSt. und wird vom unverb. empf., nicht kart. Listenpreis abgezogen. Giiltig fir Unternehmerkunden bei Kauf und Zulassung bis 29.05.2026. Nur bei teilnehmenden
VW Betrieben. Nur mit ausgewahlten Aktionen kombinierbar. Nur solange der Vorrat reicht. * WLTP: Nach dem weltweit harmonisierten Prifverfahren fiir Personenwagen und leichte Nutzfahrzeuge (Worldwide Harmo-
nized Light Vehicles Test Procedure, WLTP) in der reichweitengiinstigsten Ausstattungsvariante auf dem Rollenpriifstand ermittelte rein elektrische Reichweite. Der tatsachliche rein elektrische WLTP-Reichweitenwert
kann ausstattungsbedingt abweichen. Die tatsachliche rein elektrische Reichweite weicht in der Praxis abhdngig von Fahrstil, Geschwindigkeit, Einsatz von Komfort-/Nebenverbrauchern, AuBentemperatur, Anzahl Mit-
fahrer/Zuladung, Topografie und dem Alterungs- und VerschleiBprozess der Batterie ab. *Neuzulassungen 1-12/2025. Stromverbrauch: 19,2 - 24 kWh/100 km. CO,-Emissionen: 0 g/km. Symbolfoto. Stand 03/2026.
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Von Lehrerinnen
und Schilerinnen

Hoffentlich der Start einer (zu-
mindest unregelmaBig) bei
uns erscheinenden neuen
Serie, die Einblicke in den
Lehrer- aber auch Schiler-
alltag an Osterreichs Berufs-
schulen geben soll.

o liegen die groRen Herausforderung

der Berufsaufbildung und im Berufs-
schulalltag? Antworten darauf und auf viele
weitere Fragen, gaben im ersten Gesprach
Petar Nikic sowie Anna Beaucamp und Aira-
din Dalipi aus der BS Mollardgasse Wien:

Wie lange sind Sie bereits Lehrer an der
Berufsschule und was unterrichten Sie?
PETAR NIKIC: Seit September 2016 bin ich
als Lehrer an der Berufsschule tatig. Ich un-
terrichte ausschlief3lich theoretische Facher;
darunter angewandte Installationstechnik,
Umwelttechnik, Projektmanagement,
Computerunterstitztes Fachzeichnen sowie
Laboriibungen.

Parallel zu meinen Aufgaben an der Be-
rufsschule bin ich seit 2019 in der Erwachse-
nenbildung tatig. Im Werkmeister- und Meis-
terkurs unterrichte ich die Facher Angewand-
te Informatik, Heizungstechnik mit Schwer-
punkt Heizlastberechnung sowie alternative
Energiesysteme. Darlber hinaus bin ich auch
im Unternehmerkurs fiir das Fach Fachkalku-
lation verantwortlich. Seit 2022 bin ich au3er-
dem als kommissioneller Priifer — sowohl in
der Werkmeisterschule als auch im Unterneh-
merkurs - tatig. Die Anforderungen sind sehr
unterschiedlich.

Inwiefern haben sich die Schiilerinnen in
den letzten Jahren verdndert?

NIKIC: Die Schiilerlnnen sind definitiv ernster
geworden in den letzten Jahren; gleichzeitig
ist der Respekt etwas verloren gegangen.
Nach Corona ist die Motivation gesunken.
Viele sagen, dass der normale Schuldruck ge-
fehlt hat — und das ist leider so geblieben.
Hinzu kommt eine wachsende Abhéngigkeit
von elektronischen Geraten; die Schiiler mer-
ken es und betiteln es mittlerweile selbst als
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,Handysucht”. Soziale Kontakte gehen nicht
zuletzt dadurch immer mehr verloren. Schi-
ler werden kalter, emotionsloser und ihr Be-
zug zur Realitat geht schleichend verloren. Es
werden da oft falsche Werte und Illusionen
vermittelt.

In den letzten zwei Jahren kommt auch
der Einsatz von Kl (Kinstlicher Intelligenz) -
u.a. mit Anwendungen wie ChatGPT —immer
haufiger vor. Schiiler tun sich schwer, zwi-
schen Wahrheit und Fake zu unterscheiden.
Das fordert Unsicherheit - in Bezug auf finan-
zielle Angste, Kriege und diverse diffuse an-
dere Bedrohungen. Das Arbeiten mit Kl er-
folgt oft ohne Hinterfragen und logisches
Mitdenken. Das Erwdrmen von 160 Liter Ba-
dewasser mit einem 20 kW Gasgerat, dauert
dann etwa 42 Stunden, was natirlich Unsinn
ist — aber keiner hinterfragt die Ergebnisse -
der Kl wird geglaubt ...

Sind die Installateure ,speziell” im Ver-
gleich zu anderen Berufsgruppen?

NIKIC: Ja, absolut. Fiir viele zdhlt das Credo
+Einmal Installateur immer Installateur”. Man
wird nicht als Installateur geboren, man
wiéchst hinein. Altere Monteure geben nicht
nur Wissen und Techniken weitern, sondern
auch bedeutende Werte und Tugenden die
Handwerker haben missen. Installateure ver-
binden alte Handwerkskunst mit neuen Tech-
niken; sie sind Allrounder. Zudem ist die Ver-
antwortung im Job groR - wir arbeiten tag-

Petar Nikic, ist einer von vielen engagierten Lehrern
an der BS Mollardgasse in Wien.

taglich mit dem Element und Grundnah-
rungsmittel Wasser, das die Menschheit zum
Uberleben braucht. Gebiudetechniker sind
wichtig und nicht ersetzbar!

Was moégen Sie am meisten an lhrer Arbeit?
NIKIC: Durch den Lehrerjob lernt man inner-
halb kurzer Zeit, sehr viele Menschen und
Charaktere kennen und begleitet sie beiihrer
Personlichkeitsentwicklung. Es ist mir eine
groBBe Ehre jungen Menschen mein Wissen
weiterzugeben. Wir sind alle diesen Weg ge-
gangen und kennen die Herausforderungen
unserer Lehrlinge. Durch die Arbeit mit jun-
gen Menschen halten wir uns selbst geistig

jung.

Was sind die groB3ten Herausforderungen
im beruflichen Alltag?

NIKIC: Wir haben viele neue Kollegen in den
letzten Jahren dazubekommen; das hat neu-
en Schwung in den Lehrkdrper gebracht.
Dass nicht alles immer rund lauft, ist klar. Es
braucht Zeit, bis sich alles einspielt. Moderne
Medien wie PC, Beamer und Laptop mit den
traditionellen Strukturen der ,alten Schule”
zu verbinden, ist eine spannende und heraus-
fordernde Aufgabe; gerade in dieser Verbin-
dung von Bewdhrtem und Neuem liegt gro-
Bes Potenzial fiir einen lebendigen und zeit-
gemalen Unterricht.

Wo sehen Sie realistische Verbesserungs-

moglichkeiten innerhalb des Systems?

NIKIC: Ich m&chte folgende Punkten nennen:

« Ein eigenes WLAN innerhalb des Gebaudes
— die Problematik mit dem Handynetz in
der ,Burg” sind bekannt (dicke Mauern,
schlechter Empfang);

+ einen Arbeitsplatz fiir jeden Lehrer;

+ Abbau des Biirokratismus — wir wollen Wis-
sen vermitteln und nicht Zeit mit Burota-
tigkeiten verschwenden;

- wenn wir etwas brauchen wird es oft
schnell langwierig; man denke nur an Frei-
gaben vom Magistrat (z.B. flr wichtige
Utensilien wie Beamer);

- ein grof3er und wichtiger Wunsch wére die
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Inflationsanpassung - mehr Budget pro
Lehrling flr Material in den Werkstatten.
Viele Ubungen kénnen alleine aus Materi-
algriinden nicht durchgefiihrt werden.

Das KUS Netzwerk (www.kusonline.at)
bietet ein umfangreiches Programm - von
Seminaren liber Unterstiitzung fiir Nach-
hilfe bis hin zu Veranstaltungen wird da
viel geboten; wie niitzen Sie das Angebot
als Lehrer und warum? Wird es von Schii-
lern ausreichend in Anspruch genommen?
NIKIC: Wéhrend der aktiven Lehrzeit, wird es
tatsdchlich etwas weniger genitzt. Oft jedoch
spdter — z.B. als Vorbereitung fiir die Lehrab-
schlusspriifung, da viele Kurse wie LAP-Vor-
bereitungskurse und Schweif3kurse, erst nach
der Schulzeit gemacht werden.

Gibt es Vernetzung unter den BS-Lehrerin-
nen iiber die Landesgrenzen hinaus?
NIKIC: Praktisch gar nicht. Leider ist der tag-
liche Stress so hoch, dass Networking nicht
Uiber Bundeslandgrenzen hinaus geht. Alle
paar Jahre kommen Delegationen aus ande-
ren Landern, um sich unser duales Ausbil-
dungssytem anzusehen.

Haben Sie neben lhrer Lehrtatigkeit und
den notwendigen Administrations-To-dos
die Zeit und die Energie fiir andere Tatig-
keiten?

NIKIC: Diese Gabe und intrinsische Motivati-
on haben gliicklicherweise viele Lehrerlnnen
- wir sind quasi unerschopflich. Gewisse Akti-
onen und Schulprojekte ergeben grof3en Sinn,
da die Unterrichtsqualitat damit besser wird.
Unser Direktor, Bernhard Swatek, hat vor ei-
nem Jahr ein Projekt namens ,Lernpaket” ins
Leben gerufen; der Lehrstoff wird darin in
kleine Lernpakete eingeteilt, am Stand der
Technik aktualisiert und kontinuierlich verbes-
sert. In den vergangenen 30 Jahren ist noch
nie so viel Unterrichtsmaterial in so kurzer Zeit
aufbereitet und angepasst worden.

Vielen Dank fiir lhre Antworten und alles
Gute weiterhin!

MPEC

INNUNG/NEWS

Wir sind zukunftsrelevant!

Im Gespréach mit Anna Beaucamp und Airadin Dalipi — beides Schiiler aus der Klasse von Petar Nikic. Sie
absolvieren die Gebdudetechnik Lehre unterstiitzt von AMS und Waff:

Warum hast du dich fiir die Ausbildungsrichtung und die Lehre entschieden?

Beaucamp: Ich habe im Bereich Wasserversorgung studiert sowie meine Abschlussarbeit geschrieben
und wollte von der Theorie in die Praxis; ein weiterer Grund war der Respekt (vor der Relevanz) der Was-
ser- und Gasinfrastruktur.

Dalipi: Es hat mich immer schon interessiert, einen handwerklichen Beruf auszutiben und da mein On-
kel einen Installateursbetrieb hat, fiel die Wahl leicht.

Was geféllt dir am besten an der Ausbildung und in der Schule?

Beaucamp: Ich mag die Kolleginnen; wir sind alle wieder Schiiler und machen uns irgendwie eine
gute Zeit daraus; manchmal batteln wir uns, oft helfen wir uns aus.

Dalipi: Mir geféllt das selbststandige Arbeiten in der Schule, die Mdglichkeit mich in der Arbeit einbrin-
gen zu kdnnen und auch das Gelernte zu Hause gleich umsetzen zu kdnnen — aktuell saniere ich mein Bad.

Wo liegen fiir dich die gréBten Herausforderungen?

Beaucamp: Allgemein darin wieder in der Schule zu sein und der mitunter doch etwas staubig péada-
gogische Ansatz bzw. Lehrplan.

Dalipi: Mich fordert der Blockunterricht, also der Wechsel zwischen Schule und Praxis.

Euer Lehrgang ist Waff- und AMS-gestiitzt — was bedeutet das fiir euch als Schiilerinnen?
Beaucamp: Teilweise ist es ein groBer biirokratischer Aufwand — z. B. eine Krankmeldung muss ich
telefonisch an alle Beteiligten (Waff, AMS, Lehrherr, Schule) kommunizieren.

Dalipi: ... genau, und bei der Gesundschreibung wieder dasselbe.

Beaucamp: Wir haben aber auch Counseling Gesprache und grundsatzlich ist es ein super Angebot
fur Quereinsteigerinnen.

Dalipi: Das Angebot an sich ist sehr hilfreich und war fiir mich ausschlaggebend, die Lehre machen zu
kdnnen bzw. nicht von vorne beginnen zu miissen, nachdem ich die Lehre schon einmal abgebrochen
hatte.

Was mdchtest du anderen Interessierten mit auf den Weg geben?

Beaucamp: Sanitérinstallationen sind etwas lebenswichtiges — es ist ein Handwerk und ein Berufs-
stand ohne dem die Menschen nicht auskommen konnen. Wir sind zukunftsrelevant.

Dalipi: Grundinteresse ist Voraussetzung!

Was sind deine Pldne nach Abschluss?
Beaucamp: Raus aus der Lehre und rein in die Praxis!
Dalipi: Auf jeden Fall im Betrieb zu bleiben und zumindest noch zwei Jahre Praxis-Erfahrung als Fachar-

beiter sammeln.

Vielen Dank fiir eure Antworten und alles Gute weiterhin - viel Erfolg!

4/2026 www.derinstallateur.at
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VYom alten Installations-Buro
zur modernen Haustechnik

Sind Kunden mit den Leistun-
gen zufrieden, ist die Voraus-
setzung fir langjéhrige Be-
triebs-Bestandigkeit optimal.

ie heutige Dlouhy GesmbH aus dem
17. Wiener Gemeindebezirk hat ihren
Ursprung im Dlouhy Installations-Biro. Das
war ein Einzelunternehmen und wurde in den
1930er Jahren gegriindet. Die Umwandlung
des Betriebes in eine GmbH erfolgte 1970.
Der Geschéftsfihrende Gesellschafter
Andreas Haberkorn fiihrt das Unternehmen
mit insgesamt zehn Mitarbeitern. Wie gestal-
tet sich die Suche nach Lehrlingen bzw. Mit-
arbeitern? Haberkorn dazu: ,Ich finde es
schon seit Jahren sehr schwer, gute Fachkréf-
te zu finden. Auch mit Lehrlingen ist es nicht
einfach. Viele betrachten die Lehre als einen

www.derinstallateur.at 4/2026

Ausweg, wenn man die Schule nicht schafft.
Dabei ist in unserem Beruf technisches Ver-
standnis, Mathematik und auch Physik wich-
tig. Ausserdem sollte einem interessierten
Lehrling bewusst sein, dass unser Beruf auch
anstrengend und schmutzig sein kann”.

Lehrlinge und Fachkréafte gesucht
Weiters macht Andreas Haberkorn auch im-
mer wieder die Erfahrung, dass immer mehr
junge Menschen einen Beruf suchen, bei dem
es moglich ist, mit minimalem Einsatz mog-
lichst viel zu verdienen. Deshalb ist es auch
fir den traditionsreichen Betrieb Dlouhy
nicht leicht, Pensionsabgdnge durch junge
Fachkréfte zu ersetzen.

Zu den klassischen Installateur-Leistungen
des Unternehmens gehoéren samtliche Gas-,
Wasser- und Heizungsinstallationen. Uber-
nommen wird die Uberpriifung von Gaslei-
tungen ebenso wie der Austausch und die

Wartung von Thermen. Wenn ein Abfluss
verstopft ist oder es um schwerwiegendere
Rohrleitungsgebrechen geht, kdnnen sich die
Kunden ebenso an den Fachbetrieb wenden.
Haberkorn unterstreicht: ,Wir verfligen Gber
moderne Ausriistung wie z.B. eine Kanal-
kamera, sodass wir Verstopfungen rasch or-
ten kdnnen. Gerne sind wir fiir unsere Kunden
auch da, wenn Sie sich fiir alternative Energi-
en interessieren. Wir bieten in diesem Bereich
samtliche Leistungen von der Beratung tiber
die Planung bis hin zur Umsetzung”.

Vielfaltiges Leistungsangebot

Weitere Leistungen sind die Sanierung von
Wohnungen im Altbau, die Umsetzung von
FuBbodenheizungen, Badumbau aber auch
Neuerrichtung. Ebenso breit gestreut wie das
Leistungsangebot ist das Klientel. Zu den
Kunden gehoren Private, Hausverwaltungen,
Architekten und Baufirmen ebenso wie Ge-
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Die Dlouhy GesmbH aus Wien wurde urspriinglich als Einzelunternehmen in den 1930er Jahren mit dem Namen Dlouhy Installations-Buro gegriindet. Heute leitet

Andreas Haberkorn den Installationsbetrieb mit insgesamt zehn Mitarbeitern. Die zahlreichen Leistungen betreffen Gas, Wasser, Heizung und alternative Energien.

werbebetriebe oder Kommunen. Welche
Trends in der Haustechnik zeichnen sich
aktuell ab? ,Viele Kunden sind an neuen Tech-
nologien interressiert um Energie zu sparen,
wobei im Raum Wien nach wie vor Gasgeréate
zum Einsatz kommen. Bei einer Sanierung
wird in der Regel ein Brennwertgerét einge-
baut” erklart Haberkorn. Der Fachbetrieb
befindet sich seit nunmehr fast 100 Jahren
am gleichen Standort: Clemens-Hofbauer-
Platz 8 in Wien. Aus diesem Umstand resul-
tiert auch die Tatsache, dass es seit Generati-
onen treue Stammkunden gibt.

Zahlreiche Stammkunden

,Bei manchen Kunden haben wir schon das
zweite Mal das Badezimmer erneuert.” freut
sich Haberkorn. ,Ein Stammkunde erwartet
sich eine gute und persénliche Betreuung
und sollte es mal zu Problemen kommen,
auch eine rasche Losung. Und das ganze zu
einem fairen Preis-Leistungsverhéltnis.”
Staatliche Forderungen haben auf die Auf-
tragslage des Unternehmens eher unterge-
ordnete Bedeutung. Dennoch ist zu bemer-
ken, dass es vielen potenziellen Kunden
aktuell an Motivation fehlt, ihr funktionieren-
des, dlteres Energiesystem auf eine neue, ef-
fizientere Anlage umzustellen. Haberkorn
dazu: ,Momentan ist die Nachfrage nach
Warmepumpen, Biomasse oder Solartechnik
eher gering. Viele Leute sind verunsichert und
wollen bzw. missen sparen. Aktuell gibt es

Der jetzige Geschéftsfihrende Gesell-
schafter der Dlouhy GesmbH, Andreas
Haberkorn, kommt aus einem traditi-
onsreichen Gewerbebetrieb aus Wien.

nur wenige, die ungefahr 30.000 Euro fiir eine
neue Warmepumpe ausgeben wollen, wenn
die Technik zu Hause ohnehin funktioniert”.
Fir die Zukunft wiinscht sich der Unterneh-
mer, dass er seinen Betrieb gerne in dieser
GroBe und am gleichen Standort weiter er-
folgreich betreiben kann.

Die nachste Generation am Start

Sein Sohn Maximilian hat bereits die Installa-
teurlehre abgeschlossen und wird voraus-
sichtlich eines Tages das Unternehmen in die
nachste Generation fuihren. Die Leistungen
werden auch in Zukunft etwa die gleichen
bleiben. Denn auch in 20 Jahren wird man
Bad, WC und Heizung benétigen — auch wenn
sich die Technik laufend dndert - hier gilt es
eben ,Am Ball zu bleiben”. Andreas Haber-
korn abschlieBend: ,Die Regierung mochte
'Fachkréfte' aus dem Ausland holen bevor
man die heimischen Arbeitslosen in die Be-

Ich hoffe, dass die Politik erkennt, dass sich Arbeit
wieder lohnen muss und es nicht das Ziel sein kann,
sich in der sozialen Hangematte auszuruhen.

ANDREAS HABERKORN, GESCHAFTSFUHRER DLOUHY GES.M.B.H.

schéftigung eingliedert. Es gibt viele Men-
schen die arbeiten kdnnten aber nicht wollen.
Die Erhéhung vom Pensionsantrittsalter wird
in unserer Branche auch nicht die Losung
sein. Wie soll oder kann ein 65 Jahriger nach
Uiber 50 Arbeitsjahren noch als Installateur
arbeiten? Es braucht meiner Meinung nach
auch Unterstiitzung in der Berufsschule, da
es oft an der sprachlichen Barriere scheitert
oder das Grundwissen zu gering ist. Das be-
ginnt bereits in den Schulen”.

STROM

Dlouhy GesmbH

Der Betrieb wurde in den 1930er Jahren in Wien
als Einzelunternehmen gegriindet.

e Andreas Haberkorn fihrt sein Unternehmen
mit insgesamt zehn Mitarbeitern.

e 7u den Kunden zahlen private Haushalte
ebenso wie Architekten, Hausverwaltungen,
Bauunternehmen, Kommunen oder Gewer-
bebetriebe.

Das Leistungsangebot rund um Gas, Was-
ser, Heizung und alternative Energien ist
vielfaltig.

4/2026 www.derinstallateur.at
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Hochwertiges Design &
Innovative Architektur

Der Entwurf aus der Feder
des renommierten Mail&dnder
Architekten Matteo Thun ver-
eint im Hotel-Resort Terra
Saar hochwertiges Design
und innovative Architektur.

Q as in Saarburg entstehende Hotel-Re-
sort Terra Saar inklusive ausgelagerter

Winzerhduser mit 100 Zimmern ist ein Bau-
projekt, das innovative Baulésungen und
nachhaltige Architektur vereint. Das Bauun-
ternehmen Matthias Ruppert Holding GmbH

www.derinstallateur.at 4/2026

Inspiriert von der Schonheit der Weinberge: Hotel-Resort Terra Saar inklusive ausgelagerter Winzerhduser mit

100 Zimmern vereint innovative Baulésungen und nachhaltige Architektur.

als Projektentwickler mit eigener TGA-
Planung realisiert mit dem international re-
nommierten Maildnder Architektur- und De-
signbiliro Matteo Thun das Projekt. Matteo
Thun hat die Entwurfsplanung bis zum Bau-
antrag begleitet und sagt: ,Es ist die geogra-
phische Schonheit der Weinberge, die das
Projekt inspiriert hat. Die Reben und das Ter-
roir sind die wahren Protagonisten der Terra-
Saar Architektur.” Die Ausfiihrungsplanung
setzt das Architekturbiiro FAT Foundation of
Artand Tectonic in Kooperation mit dem Bau-
herrn um, der die Ausflihrung steuert und
durchfihrt.

Hoher Vorfertigungsgrad

dank Vorwandinstallation

Die Sanitartechnik ist dabei wichtiger Be-
standteil des Themas innovatives Bauen: Die
Nutzung von raumhohen TECEsystem-Trenn-
wanden zwischen zwei Baddern mit geschoss-
Uibergreifend eingebrachter Einblasddm-
mung fir den horizontalen und vertikalen
Brandschutz er6ffnet die Moglichkeit, im Sa-
nitdrbereich zukunftsfahiges Bauen mit gro-
Ber Gestaltungsfreiheit zu kombinieren. ,Man
kann die gesamte Technik in den Wanden
verbauen. Wir kdnnen technisch den Brand-
und Schallschutz verniinftig I6sen und haben

TECE (4)



durch die Vorfertigung einen grof3en Zeitvor-
teil und deutlichen Raumgewinn, da wir keine
konventionelle Wand mehr mauern miissen”,
erklart Stephan Ruppert. In rund 50 Prozent
der TECEsystem-Projekte werden Installati-
onswénde als Trennwand eingesetzt. Idealer-
weise werden sie ab Leistungsphase 2 in die
Planung integriert. So lassen sich effiziente
Installationskonzepte und Brandschutzlosun-
gen rechtzeitig abstimmen und Schnittstellen
zwischen TGA und Trockenbau definieren. Im
Terra Saar werden die raumhohen Installati-
onstrennwdnde zwischen den Badezimmern
zweier angrenzender Hotel-
zimmer eingesetzt. So sind
die Installations-Trennwan-
de als Schacht ausgebildet
mit den Anschliissen fur Du-
sche und WC auf beiden Sei-
ten, die Ver- und Entsor-
gungsleitungen fiir beide
Bader sind ebenso wie die
Sanitdrmodule in dieser Installationstrenn-
wand vorinstalliert. Bis zu 15 Zentimeter
Raum werden so gewonnen. Gerade im Ho-
telbau ist diese Losung besonders gefragt.
TECEsystem-Installationswande erfiillen
grundsatzlich sémtliche baurechtlichen Vor-
gaben an Schall- und Brandschutz. Das TECE-
profil-Tragwerk ist baurechtlich zur Errich-
tung von nichttragenden Brandschutzkonst-
ruktionen durch das Deutsche Institut flr
Bautechnik zugelassen und werkseitig mit
der entsprechenden U-Kennzeichnung

Blick auf ein bereits einseitig beplanktes raumhohes
Trennwand-Modul.

719.140-2573 versehen. Zudem halten die
Installationswédnde den baurechtlichen An-
forderungen nach DIN4109-1 beziehungs-
weise den erhéhten Anforderungen nach
DIN4109-5 stand. Im Paket mit der Einblas-
dammung gelten sie als rationelle Bautechnik
zur gewerke- und funktionstibergreifenden
Erfullung der bauphysikalischen Anforderun-
genin Installationsschachten. Das maschinell
und mit definierter Dichte homogen einge-
brachte Material 16st die Anforderungen des
Brandschutzes von Sanitér, Heizung, Elektro
und Luftung. Die Einblasddmmung ist mit

VORWANDINSTALLATIONEN

Bereits in der Planung wurden die mdglichen Trans-
portwege im Rohbau berlcksichtigt und die Installa-
tionswéande fur dieses Projekt daher zweiteilig vorge-
fertigt.

den TECEsystem-Installationswénden und
der Systembeplankung als Gesamtsystem
geprift. Am Ende gibt es nur eine verantwort-
liche Firma fuir den gesamten Brandschutzim
Installationsschacht. Einsparungen von bis zu
30 Prozent gegeniiber klassischen Brand-
schutz- und DdmmmalBnahmen sind még-
lich. Die Einbringung der Einblasddmmung
Ubernimmt eine zertifizierte Fachfirma, die
mit der Ubereinstimmungserklirung garan-
tiert, dass alles so verbaut wurde. ,Fur das
internationale Projektgeschift sind effiziente,
sichere und flexible Lésungen entscheidend.
Das Projekt Terra Saar in Saarburg steht ex-
emplarisch fiir hochwertige Hospitality-Kon-
zepte, bei denen unsere Kompetenz ,hinter
der Wand’ spurbare Vorteile ,vor der Wand’
schafft. Unsere Systeme werden weltweit in
Luxus-Hospitality-Projekten eingesetzt, erfiil-
len komplexe Anforderungen zuverldssig und
verbinden hochste Qualitat mit exzellentem
Design.” fasst Simone Bronke Senior Manager
International Projects bei TECE abschlieBend
zusammen.

MPEC

Das Projekt Terra Saar in Saarburg steht exemplarisch fur hoch-
wertige Hospitality-Konzepte, bei denen unsere Kompetenz
,hinter der Wand* spurbare Vorteile ,vor der Wand* schafft.

SIMONE BRONKE, SENIOR MANAGER INTERNATIONAL PROJECTS, TECE
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Das Original
In horizontal

Geberit hat das Sortiment der
Duofix-Familie erweitert: Das
Duofix Installationselement fur
WC und Waschplatz wurde
far die Anwendung am
Duschplatz in die Horizontale
Uberfuhrt. Der werksseitig
vorgefertigte Rahmen verfugt
Uber alle Montagevorteile des
Originals. Er lasst sich da-
durch im Vergleich zu her-
kdmmlichen Duschflachen-In-
stallationssystemen bis zu
drei Mal schneller installieren.

Q ie Evolution eines Klassikers — Geberit
hat das Sortiment der blauen Duofix-
Familie erweitert. Der werkseitig vorgefertig-
te Installationsrahmen sorgt fiir eine stabile
Unterkonstruktion fur die Duschflache. Her-
kdmmliche Lésungen umfassen oftmals viele
Einzelteile, wéhrend diese beim Duofix Instal-
lationsrahmen auf ein Minimum reduziert
sind. So ist die Planung vor Ort schnell umge-
setzt, und der Zeitaufwand fir die Installation
sinkt: Die Montage erfolgt bis zu drei Mal
schneller. ,Wir bringen das Prinzip unseres
bewdhrten Duofix Installationsrahmens von
der Wand auf den Boden. So schaffen wir ver-
lassliche Stabilitat und ermoglichen eine ef-
fiziente Montage®”, sagt Harald Hofko, Pro-

Das klassische Duofix Installationselement fir WC und Waschplatz von Geberit gibt es jetzt auch fur den

Duschplatz.

duktmanager Entwdsserungssysteme bei
Geberit, und ergdnzt: ,Unsere Duschlésung
spart Zeit auf der Baustelle und liberzeugt
technisch.”

Stabilitdt und Sicherheit

Mehrere Auflagepunkte und eine Mittelful3-
abstutzung im Installationsrahmen sorgen fiir
eine sichere und langlebige Konstruktion. Die
Montagefii3e lassen sich mit Sicherheitsclips
einfach in den Rahmen einklicken und an-
schrauben. Alle Einstellpunkte sind komfor-
tabel von oben zuganglich und kénnen mit

einem Inbusschlissel justiert werden. So lasst
sich die Hohe ohne Ausbau des Rahmens
schnell und bequem von oben einstellen. Die
Verstdrkung der vormontierten mittleren Tra-
verse bringt zusatzliche Stabilitat und verrin-
gert die Verformung der Duschflache. Der
FuB kann bei Bedarf versetzt werden.

Exakte Montageposition und
360-Grad-Drehung des Siphons

Die Traversen und Positionierungshilfen er-
moglichen eine exakte Position des Siphons,
sowohlin der Ldnge und Breite als auch in der

Einfache Installation (v.l.n.r.): Alle Einstellpunkte sind
komfortabel von oben zugénglich und kénnen mit ei-
nem InbusschlUssel justiert werden.
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Die mittlere Traverse wird durch einen zuséatzlichen
FuB verstarkt. Dies bringt zusatzliche Stabilitat und

reduziert die Verformung der Duschflache deutlich.

Mehrere Auflagepunkte und eine MittelfuBabstit-

zung im Installationsrahmen sorgen flr eine sichere
und langlebige Konstruktion.

GEBERIT (7)



Hohe. Der Siphon ist um 360 Grad drehbar
und sorgt furr eine hohe Flexibilitdt des Ab-
wasseranschlusses. Er lasst sich einfach und
stabil in einer vordefinierten Position fixieren,
was zusatzlich zur Verlasslichkeit der Monta-
ge beitragt.

Normanforderungen libertroffen

Die gepriifte Konstruktion erfillt nicht nur die
Anforderungen der DIN EN 14527 (Dusch-
wannen fur den Hausgebrauch) - sie tber-
trifft sie deutlich. Mit einer Belastbarkeit von
bis zu 300 Kilogramm liegt das System weit
Uiber der Normanforderung. Auch der Was-
serabfluss ist leistungsstark: Die optimierte
Geometrie von Duschflache und Siphon
Ubertrifft die Normvorgaben nach DINEN 274
(Ablaufgarnituren fiir Sanitdrausstattungsge-
genstande) und gewahrleistet eine zligige
Entwdsserung, auch bei groBen Wassermen-
gen. Gummiauflagen tragen dazu bei, dass
auch die notwendigen Schallschutzanforde-
rungen erfillt werden.

Systemlésung mit neuer Duschflache
CleanFloor30

Mit der neuen Geberit CleanFloor30 Dusch-
flache aus Mineralwerkstoff erweitert Geberit
ab April auch sein Sortiment bodenebener
Duschflachen. In Verbindung mit dem Gebe-
rit Duofix Installationsrahmen kénnen Fach-
handwerker Duschflachen schneller, effizien-
ter und sicherer montieren. Das durchdachte

Der Duofix Installationsrahmen bildet in Kombination
mit der CleanFloor30 Duschflache eine Gberzeugen-
de Systemlésung nach dem bewahrten Prinzip der
Geberit Vorwandinstallation, mit der Fachhandwer-
ker auch Duschen schneller, effizienter und sicherer
montieren kénnen.

Links: Die MontagefluiBe lassen sich mit Sicherheits-
clips einfach in den Rahmen einklicken und am Bo-

den befestigen.

Rechts: Die geprufte Konstruktion erfullt mit einer
Belastbarkeit von bis zu 300 Kilogramm nicht nur
die Anforderungen der DIN EN 14527 Norm, son-

dern Ubertrifft sie deutlich.

System Ubertrdgt das bewahrte Prinzip der
Geberit Vorwandinstallation erstmals von der
Wand auf den Boden. CleanFloor30 verfiigt
Uiber ein werkseitig vormontiertes Dichtvlies,
was grofStmaogliche Sicherheit bietet und die
klare Trennung der Gewerke zwischen Sani-
térinstallateur und Fliesenleger sicherstellt.
Die neue Duschflache gibt es in drei matten
Farbvarianten Weil3, Grau und Graphit undin
25 verschiedenen GréB3en.

Hohe Verarbeitungsqualitdt aus
Europa

Der Geberit Duofix Installationsrahmen tber-
zeugt durch eine hohe Verarbeitungsqualitét
und wenig Verpackungsabfall. Der Rahmen
wird von Geberit selbst produziert und be-
steht aus recycelbarem Stahl. Der Lieferum-
fang ist auf wenige Einzelteile reduziert und

VORWANDINSTALLATIONEN
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beinhaltet alle fur die Installation nétigen
Komponenten. Der Installationsrahmen Duo-
fix fir Duschen ist in 25 GroBen erhéltlich.

MPEC
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Eine Einheit aus Design
und Installationstechnik

Laufen bringt seine Premium-
Qualitat mit dem weiterentwi-
ckelten Installationssystem
(LIS) INEO hinter Wand und
Fliese. Das Unternehmen po-
sitioniert sich mit damit als
innenarchitektonischer Kom-
plettbad-Dienstleister.

0 IS INEO ist ein bewdhrtes und am
Markt etabliertes Installationssystem
aus deutscher Fertigung unter dem Marken-
dach von LAUFEN. Das System eignet sich als
Vor- oder Inwand-Installation im Neubau
oder bei Renovierungen fiir nahezu jede Bau-
situation im Trocken-, Nass- und Massivbau.
Es zeichnet sich dabei durch clevere Lésun-
gen fur die schnelle und einfache Montage
aus, dennin den Komponenten von LIS INEO
stecken jahrzehntelange Erfahrung in der
Produktentwicklung und Fertigung sowie
jede Menge Know-how in Sachen Badpla-
nung. LIS INEO kann bei Waschtischen, Bidets,
WCs, Dusch-WCs und Urinalen eingesetzt
werden.

Zu den Vorteilen des Installationssystems
gehoren, je nach Ausfiihrung, ein integrierter
E-Anschluss sowie ein Leerrohr fiir Dusch-WCs
und weitere verschiedene Anschlussrohre, ein
Fillventil mit Marken-Eckventil und einer aus
Karton bestehenden Ausschnitthilfe fir Ver-
kleidungsplatten. Der vollsténdig isolierte
Spulkasten ist mit einem praktischen Einwurf-
Schacht fiir Spulkastenwdrfel und einer ein-
stellbaren Spllstromdrossel ausgestattet. Der
Vierkantrahmen ist verwindungssteif und die
FiiBe sind selbstsichernd, verstell- und dreh-
bar. Aufgrund seiner attraktiven Preispositio-
nierung und der vielen Vorteile, sticht das
innovative Traggestell am Markt hervor.

Das komplette Bad
aus einer Hand:

Das weiterentwickelte
Installationssystem
LIS INEO von
LAUFEN verknUpft
die Designobjekte der
Qualitatsmarke vor
der Wand mit der
Installationstechnik

dahinter.

Neue Driickerplatten in vielféltigen
Ausfiihrungen

LAUFEN hat fiir LIS INEO auch sein Sortiment
an Driickerplatten erweitert. Ihre geometri-
schen Formen, rund oder eckig, lassen sich
mit unterschiedlichen Badezimmer-Stilen
kombinieren. Zusatzliche Farben und Ober-
flaichen sorgen dafiir, dass fiir jeden Ge-
schmack etwas dabei ist. Zur Wahl stehen
mattes oder gldnzendes Chrom, Weil3, Matt-
schwarz und vandalensicherer Edelstahl. Alle
Driickerplatten zeichnen sich durch ihr redu-
ziertes und zeitloses Design sowie ihre lange
Lebensdauer und hohe Reinigungsfreund-
lichkeit aus.

Fir Architekt:innen und Badplaner:innen
bedeutet LIS INEO viel Freiheit bei der Badge-
staltung - und deutlich weniger Planungsauf-
wand: Statt aufwandig Komponenten unter-
schiedlicher Hersteller zu kombinieren, erhal-
ten sie von LAUFEN das komplette Bad aus
einer Hand - von den Vorwandelementen
Uiber die Keramiken und Wellness-Applikati-
onen bis hin zu Armaturen, Driickerplatten,
Méobeln und Accessoires — auf industriellem
Quialitatsniveau, normgerecht sowie form-
vollendet und technisch perfekt aufeinander
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, Unsere INEO-Vorwandelemente sind eine qualitativ
' hochwertige und preislich attraktive Alternative zu
bestehenden Losungen am Markt.

CHRISTIAN BABINETZ, HEAD OF SALES, LAUFEN AUSTRIA

abgestimmt. Die industrielle Vorfertigung
macht zudem die Bauzeiten und Baukosten
besser planbar und gibt Sicherheit bei der
Einhaltung der einschlagigen Normen
(EN14055 Klasse 1 und 2) — und damit bei der
Gewahrleistung. Zudem reduzieren sich die
Kosten, denn die vereinfachte Planung mit
nur einem Ansprechpartner spart Zeit, Auf-
wand und Nerven. Im sicheren Wissen, dass
die Schnittstellen zur Haustechnik optimal
geldst und mdégliche Fehlerquellen im Bauab-
lauf dadurch reduziert sind, kdnnen
Planer:innen ihre volle Aufmerksamkeit der
kreativen und individuellen Gestaltung des
Badezimmers widmen. Zusammengefasst
lassen sich mit LIS INEO Bad-Inszenierungen
verwirklichen, deren Funktion und For-
mensprache bis ins Detail stimmig und kon-
sistent ist. Davon profitieren Handel, Hand-
werk, Architekt:innen und Planer:innen glei-
chermaBlen, denn sie kénnen sich umfanglich
auf Service und Qualitdt der Marke LAUFEN
verlassen und haben nur einen Ansprechpart-
ner bei der Realisierung von Komplettbad-
Projekten.

,Unsere INEO-Vorwandelemente sind eine
qualitativ hochwertige und preislich attrakti-
ve Alternative zu bestehenden Lésungen am
Markt. Sie Giberzeugen durch ihre hohe Mon-
tagefreundlichkeit und auBergewdhnliche
Stabilitat — gefertigt in den gruppeneigenen
Werken in Deutschland.” freut sich auch
Christian Babinetz, Head of Sales, LAUFEN
Austria.

MPEC
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Duschwelten Breuer
Transparenz
ist Trumpf

e m Griinen und trotzdem
kurze Wege in die City-
das bietet PANDION ALBERTUS-
SEE auf der linken Rheinseite
Dusseldorfs. 16 unterschiedlich
gro3e Gebdude werden in meh-
reren Bauabschnitten auf dem
ca. 42.000 m? groBRen Geldnde
realisiert. Insgesamt 750 Wohn-
einheiten, darunter 450 Eigen-
tumswohnungen, entstehen di-
rekt in der Ndhe des Sees, von der
Zweizimmerwohnung bis zum
Penthouse, von ca. 50 m? bis zu
150 m? Damit schreibt das Un-
ternehmen PANDION, der Ge-
winner des stdadtebaulichen
Wettbewerbs und Projektent-
wickler, die Geschichte des Are-
als fort.

Hochwertiges
Erscheinungsbild im Bad
Bei der Ausstattung der Bader
legten die Baubeteiligten groRen
Wert auf eine hochwertige, be-
standige und designorientierte
Einrichtung. Dies galt auch fir
die Duschabtrennungen - sie
waren als rahmenlose Echtglas-
Modelle auszufiihren, die funkti-
onal, langlebig und &sthetisch
ansprechend sind. Fiir den Bo-
den und die Wande wéhlten die
Verantwortlichen hellgraue, fein
marmorierte Fliesen im Grof3for-
mat. Einige Duschbereiche sind
auf Wunsch der Erwerber in Na-
tursteinoptik ausgefiihrt. Zusam-

men mit den hellen Putzflachen
erzeugt diese Gestaltung ein
modernes Ambiente. Dement-
sprechend wurden rahmenlose
Duschabtrennungen des Spezia-
listen Duschwelten eingesetzt,
welche die GroBzugigkeit der
Raume unterstreichen. Gleichzei-
tig entspricht die Auswahl den
Ansprlichen an den Wohnkom-
fort und gilt als langfristig wert-
bestandig.

Vielfalt der Serie MK930

Die Badgrundrisse und die Ni-
schen fiir die Dusche sind in den
Wohneinheiten unterschiedlich.
Trotzdem sollten die Abtrennun-
gen aus einer Serie geliefert wer-
den - und genau hier punktete
das Neuwieder Unternehmen
mit den zahlreichen Varianten
der MK930. Neben Ausfiihrun-
gen mit Pendeltiir kamen auch
Dreh- und Gleittursysteme zum
Einsatz, jeweils angepasst an den
Badtyp. Alle Modelle werden aus
8 mm starkem Sicherheitsglas
gefertigt und sind mit hochwer-
tiger Beschlagtechnik ausgestat-
tet. Die Scharniere sind innen
flaichenbiindig und insgesamt
mit nur 7 mm Aufbauhdhe sehr
flach. Pendelscharniere ermdgli-
chen das Offnen von Tiiren nach
innen und auBBen.

Bei rahmenlosen Abtrennungen
steht, anders als bei teilgerahm-
ten, praktisch kein Verstellbe-
reich zur Verfiigung, um kleine
Abweichungen aufzufangen.
Daher wurde jeder Duschbereich
prazise aufgemessen, erst da-
nach erfolgte die MaBanferti-
gung. Mit der Ausfiihrung in
Chrom fiir die Scharniere, Griffe
und Stabilisatoren setzte man bei
der Farbgestaltung auf eine de-
zent zurlickhaltende Variante.
Duschwelten bietet dariiber hin-
aus fiir die MK930 auch Schwarz

Nischenlésung mit einer rahmenlosen
MK930-Abtrennung.
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matt, Gold gebdirstet und Edel-
stahl-Optik an, wenn farbliche
Akzente gewiinscht sind. Bei ei-
nigen Ecklésungen lieBen sich
aufgrund der baulichen Gege-
benheiten keine Standardbefes-
tigungen verwenden. Hier konn-
te Duschwelten jeweils eine so-
genannte Lasche liefern, die ex-
akt auf die Bausituation zuge-
schnitten war. Mit diesem Bauteil
werden die Glasstabilitat und die
statischen Anforderungen dau-
erhaft sichergestellt.

Anspruchsvolle Montage
Der Aufbau rahmenloser Abtren-
nungen wie die MK930 verlangt
erfahrene SHK-Handwerker. Fiir
das Projekt PANDION ALBERTUS-
SEE arbeitete Duschwelten daher
mit dem Edmond Alija Duschka-
binenservice zusammen, um ei-
ne fristgerechte und zuverldssige
Montage zu gewdbhrleisten. Dazu
wurden alle Duschabtrennungen
mit entsprechenden Hinweisen
an den Servicepartner geschickt,
damit jedes Modell eindeutig
dem richtigen Bad zugeordnet
werden konnte. Der Aufbau
selbst wurde immer von zwei
Personen umgesetzt, immerhin
konnen einzelne Teile der Ab-
trennung bis zu 85 kg wiegen.
Einer der kritischen Punkte der
Montage ist die Markierung der
Bohrlocher fiur die Scharniere:
Dazu muss beispielsweise ein
Festteil millimetergenau positio-
niert werden. Das heif3t, es muss
mithilfe von Unterlegkeilen lot-
rechtan der vorgesehenen Stelle
sein. Erst dann lassen sich die
Bohrlocher festlegen und boh-
ren. Lediglich zwei stabile Eck-
winkel halten das Glaselement,
wobei zur Wand hin nur eine
schmale Dichtung sitzt, um die
groBtmogliche Transparenz si-
cherzustellen. AnschlieBend wer-

Eckvariante mit fester Seitenwand und
Drehttr an einem schmalen Festteil.

den die weiteren Arbeitsschritte
umgesetzt, etwa die Montage
eines Stabilisators, des Griffs und
das Einsetzen der Tir. Dichtleis-
ten am unteren Rand sind obli-
gatorisch, eine Schwallleiste wird
stattdessen haufig weggelassen,
um einen glatten Ubergang in
die Dusche zu ermdglichen. Sind
alle Details korrekt umgesetzt,
erfolgt als letzter Schritt das Sili-
konisieren.

Baubeteiligte schatzen
umfassenden Service
Duschwelten untersttitzt die Pla-
nung eines solch umfangreichen
Bauvorhabens zu jedem Zeit-
punkt. Das reicht von Ausschrei-
bungstexten liber das Bereitstel-
len von Mustern bis zum AufmaRd
fir Duschabtrennungen. Hilf-
reich ist auch, das Material direkt
auf die Baustelle oder zum SHK-
Partner liefern zu lassen. Gerade
bei den Sonderldsungen kommt
dem Projekt die groBe Kompe-
tenz zugute. Die ersten Gebaude
des Quartiers PANDION ALBER-
TUSSEE sind inzwischen termin-
gerecht fertiggestellt. Entstan-
den ist ein modernes, langlebi-
ges und komfortables Badezim-
merkonzept mit der Serie MK930,
das dem Anspruch des Quartiers
voll entspricht. Die Bewohner
genieBen nun den Komfort der
rahmenlosen Duschen.

MPEC
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WC-Spulkasten-Modul fur
den offentlichen Sanitarraum

m it MONTUS Flow und MONTUS Flow H
bietet SCHELL Unterputz-Spulkdsten
fiir Vorwand- und Standerwerkmontage. Sie
kommen in 6ffentlichen und gewerblichen
Sanitdarraumen zum Einsatz. Mit der Méglich-
keit, wandhdngende Sanitdrgegenstande wie
z.B. Stltzgriffe anzubringen, unterstiitzt
MONTUS Flow H Menschen mit kérperlichen
Beeintrachtigungen. Beide Module sind mit
dem Schell Wassermanagement-System SWS
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kompatibel. So kdnnen Stagnationsspulun-
gen angesteuert werden, die den Erhalt der
Trinkwassergute auch im Bereich von WCs
optimal unterstitzen. Dabei werden Spilun-
gen direkt ins Ablaufrohr geleitet, sodass die
Fullhéhe des Spilkastens immer normge-
recht bleibt. Ein zusatzlicher Warmwasseran-
schluss ist nicht notwendig, da die Spilung
der Warmwasserleitungen tber die warm-
wasserflihrenden Armaturen an Dusche oder

Ideal fur Vorwandmontage: Die WC-Spulkasten-
Module MONTUS Flow und MONTUS Flow H
eignen sich bestens fur den 6ffentlichen
Sanitdrraum.

Waschtisch erfolgt. Mit dieser praxisgerech-
ten Losung leistet SCHELL einen wichtigen
Beitrag zum effektiven Schutz der Trinkwas-
serinstallation vor einer GberméaBigen Ver-
mehrung von Bakterien, wie z.B. Legionellen,
auch im Bereich von WCs.

MPEC
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HL Hutterer & Lechner GmbH
Zukunftsfahiges Gesamtsystem

m Marktumfeld boden-
e gleicher Duschen setzt
HL53Prblue als hochwertiges
Duschrinnensystem neue Maf3-
stabe durch die konsequente
Verbindung von Einbausicher-
heit, Betriebssicherheit und An-
passungsfahigkeit. Der integrier-
te Primus blue Hybrid-Geruchs-
verschluss sorgt fiir zuverldssige
Geruchsdichtheit auch bei Aus-
trocknung oder unglinstigen
Druckverhéltnissen. Gleichzeitig
ermdoglicht das System extrem
flache Aufbauhdhen und erfiillt
damit die Anforderungen mo-
derner, oft stark reduzierter Bo-
denaufbauten.

Zusatzlich hebt sich HL53Prblue
durch ein montagefreundliches
Gesamtkonzept ab: integrierte
Positionierhilfe, schnell justierba-
re Montagefi3e und flexi-
ble Einsatzmoéglichkeiten
an Wand oder Flache redu-
zieren Fehlerquellen und
Montagezeit. Damit re-
agiert das System gezielt
auf aktuelle Herausforde-
rungen in Planung, Aus-

fihrung und Nutzung moderner
Sanitdrraume. Im Vergleich zur
bisherigen HL53-Kollektion wur-
de das System nicht nur ange-
passt, sondern strukturell weiter-
gedacht. Die vormals lose Positi-
onierhilfe ist nun fest in den Ab-
laufkorper integriert und wird
automatisch Teil des Einbaupro-
zesses. Dadurch entsteht eine
reproduzierbare, prazise Ausrich-
tung im Fliesenbild und eine de-
finierte Fiihrung der Ablaufschie-
ne. Neu entwickelte Montagefi-
Be mit Schnellspannsystem er-
moglichen eine exakte Hohen-
verstellung in kiirzester Zeit. Er-
ganzt wird dies durch die Einfiih-
rung des Primus blue Hybrid-
Geruchsverschlusses fiir die Du-
schrinne, der erstmals mechani-
sche Geruchssperre und Wasser-

VORWANDINSTALLATIONEN

HL53Prblue fur barrierefreie und

bodengleiche Duschen,

vorlage in dieser Produktlinie
kombiniert. Zusatzlich wurde das
System fiir diinnere Bodenbeli-
ge optimiert und um eine
schwarze Designvariante erwei-
tert, ohne die Kompatibilitat zu
bestehenden HL53-Komponen-
ten aufzugeben.

Okologisch

HL53Prblue unterstiitzt nachhal-
tiges Bauen durch seine Langle-
bigkeit, Wartungsfreundlichkeit
und Systemkompatibilitdt. Die
robuste Konstruktion und der
herausnehmbare Geruchsver-
schluss verldngern die Lebens-
dauer und reduzieren den Bedarf
an Austausch oder aufwendiger

Instandhaltung. Durch die Kom-
patibilitdit mit bestehenden
HL53-Komponenten kénnen vor-
handene Systeme weiter genutzt
und erganzt werden, was Mate-
rialeinsatz und Abfall minimiert.
Die hohe Betriebssicherheit ver-
hindert Folgeschaden durch Ge-
ruchsprobleme oder Verstopfun-
gen und tragt damit indirekt zu
einem ressourcenschonenden
Gebdudebetrieb bei. Zudem ist
das System fiir energie- und ma-
terialeffiziente, flache Bodenauf-
bauten optimiert, wie sie im zeit-
gemalen Wohn- und Objektbau
zunehmend eingesetzt werden.

MPEC

NIKLAS SCHUTZ, PROKURIST, HL HUTTERER & LECHNER GMBH

HL53Prblue ist ein hochwertiges Duschrinnensystem fur barriere-
freie und bodengleiche Duschen, das gezielt auf die Anforderun-
gen moderner Architektur und Gebaudetechnik abgestimmt ist.

Artweger

Neues Spitzenmodell mit maximaler Individualisierung

m it Artweger ONE prasen-
tiert Artweger sein neues
Premium-Topmodell im Dusch-
bereich. Die Serie ist fur unter-
schiedlichste Einbausituationen
konzipiert und erfillt héchste
Anforderungen in Planung, Mon-
tage und Nutzung.

Besonders im Fokus steht die In-
dividualisierung. Mit Uber
100.000 Kombinationsmdoglich-

keiten aus Modellen, Glasvarian-
ten, Farben und Griffen bietet
ONE eine auflergewdhnliche
Planungsfreiheit. Pendel- und
Faltttren, Walk-in-L6sungen so-
wie rahmenlose und teilgerahm-
te Varianten ermdglichen mafR-
geschneiderte Losungen fiir pri-
vate Bader ebenso wie fiir an-
spruchsvolle Objektprojekte. Das
patentierte 360° TWIN Scharnier

Artweger ONE - ein neues Premium-
Topmodell im Duschbereich.

schafft zusatzliche Flexibilitat
und erleichtert Lésungen bei be-
grenztem Platz.

Neu ist die konsequente Ausfiih-
rung aller sichtbaren Komponen-
ten in hochwertiger, durchgén-
giger Metalloberflache. Das sorgt
fur ein einheitliches Erschei-
nungsbild und

Mit Uber 100.000 Kombinationsmaoglichkeiten aus
Modellen, Glasvarianten, Farben und Griffen bietet
ONE eine auBergewohnliche Planungsfreiheit.

DAGMAR STOLLNBERGER-GEYER, GESCHAFTSFUHRERIN, ARTWEGER GMBH

unterstreicht
den Premium-
anspruch bis
ins Detail. Die
Serie steht
flr technische
Prazision, kla-

ARTWEGER (2)

r s

re Konstruktion und dauerhaft
zuverldssige Funktion. Artweger
geht dabei bewusst Giber gelten-
de Normen hinaus. Samtliche
Belastungs- und Funktionstests
werden deutlich Gber Standard
durchgefiihrt.

MPEC
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Warme von der Decke
22 Fertigungshallen

Im oberpfélzischen Waidhaus betreibt die Firma WITRON Stahlfertiger 22 Produktionshallen.
Auf dem Weg zur Energieautarkie wurde auch das Heizsystem umgestellt: Weg von ineffizienten
Gas-Dunkelstrahlern hin zu tber 3.500 m? moderner Deckenstrahlplatten vom Typ Zehnder ZIP.
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Die 22 Fertigungshallen von WITRON Stahlfertiger im deutschen Waidhaus werden vollstandig mit regenerativ erzeugter Warme beheizt. Moderne Deckenstrahlplatten

von Zehnder sorgen dabei fUr ein emissionsfreies, effizientes Raumklima. Das System arbeitet wartungsfrei und erméglicht eine gleichmaBige Warmeverteilung

Q nfangs war das Unternehmen WITRON
Stahlfertiger auf den klassischen
Hallen- und Stahlbau fokussiert, heute fertigt
es Modulbauten sowie Biihnen-Konstruk-
tionen und stellt Komponenten fir automa-
tisierte Lager- und Kommissioniersysteme
her.2017 folgte die Abkehr von der damaligen
Energiequelle Gas hin zu einem nachhaltigen
Energiekonzept: Uber 50 Prozent der
bendtigten Energie deckt das Unternehmen
heute durch eigene Photovoltaikanlagen und
die Nutzung regionaler Abwarme aus einer
benachbarten Biogasanlage ab.

www.derinstallateur.at 4/2026

Der Geschaftsfiihrer Stefan Voit trennte sich
auch vom Warmeverteilsystem Gas-Dunkel-
strahler wegen hoher Wartung. Die Technik
war wartungsintensiv und stand im Wider-
spruch zum unternehmenseigenen Nachhal-
tigkeitsanspruch. ,Jeder Dunkelstrahler galt
als einzelne Verbrennungsanlage und bend-
tigte daher ein separates Abgasrohr. Von der
verpflichtenden Prifung durch den
Schornsteinfeger zweimal im Jahr ganz zu
schweigen - alles in allem also ein enormer
Aufwand und energetisch nicht mehr
zeitgemal3”, erinnert sich Voit.

Mit diesen Vorgaben wurde Voit schnell auf
den deutschen Raumklimaspezialisten
Zehnder aufmerksam, dessen Deckenstrahl-
platten exakt dem Anforderungsprofil des
Stahlbauers entsprachen.

Leistungsfahige Deckenstrahler

Die Auswahl fiel bewusst auf den Typ Zehnder
ZIP —dieser ist nicht nur besonders leistungs-
fahig, sondern auch leicht und daher ideal fiir
die Montage in Hallen mit Kranbahnen
geeignet. ,Bei Raumhodhen von acht bis zehn
Metern und laufendem Produktionsbetrieb

ZEHNDER GROUP DEUTSCHLAND GMBH, LAHR. (5)
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Die Strahlungswéarme der Deckenstrahlplatten erwarmt Oberflachen und arbei-

tende Personen direkt und ohne groBe Luftmassen aufheizen zu mussen.

war das ein echter Pluspunkt”, erklart Zehnder
Gebietsleiter Bernd Sdmann. Die Befestigung
erfolgte Uber Trapezblech-Unterschalen mit
Kettenabhdngung - ein Verfahren, das in
allen Hallen zuverldssig und zeiteffizient
umgesetzt werden konnte. Die Planung der
Achsabstédnde und Auslegung der Heiz-
leistung Gibernahm Zehnder auf Basis tber-
mittelter Hallenpldne.

In Waidhaus spielt das
Strahlungsprinzip der
Zehnder Deckenstrahl-
platten eine entscheiden-
de Rolle, denn gerade in
groBvolumigen Hallen ' .
wirkt sich die Art der ‘
Warmelibertragung un-
mittelbar auf Effizienz und Komfort aus.
Wahrend konventionelle Heizsysteme
zundchst enorme Luftmengen aufheizen
miussen, bevor die Warme Uberhaupt an
Arbeitsbereiche, Maschinen oder Bauteile
gelangt, arbeiten Zehnder Deckenstrahl-
platten direkter und wirtschaftlicher.

Warme wie durch Sonnenstrahlung

Nach dem Vorbild der Sonnenstrahlung
geben sie ihre Energie unmittelbar an Ober-
flachen, Maschinen und Personen ab, sodass
die Warme mit hoher Effizienz genau dort
ankommt, wo sie bendtigt wird. Dadurch
kann die Raumluft um bis zu drei Kelvin
kuhler bleiben als bei klassischen
Konvektionslésungen, was den Energiever-
brauch spirbar senkt. ,Zehnder Decken-
strahlplatten sorgen fiir ein deutliches Plus
an Komfort und Behaglichkeit, denn der
Betrieb ist sehr leise, es entsteht keine
trockene Raumluft und dank der Regelung
lasst sich die Temperatur exakt den individu-
ellen Anforderungen anpassen”, erldutert
Zehnder Gebietsleiter Bernd Samann.

Zugleich erzeugt das System keine Luft-
bewegung, wodurch kein Staub und andere
Partikel aufgewirbelt werden. Auch im
Hinblick auf den Betrieb zeigen sich klare
Vorteile: Wahrend die friiher eingesetzten
Dunkelstrahler regelméaflig gewartet und
gereinigt werden mussten, arbeiten die
Deckenstrahlplatten von Zehnder vollstandig

Deckenstrahlplatten sind kompatibel mit
allen denkbaren Warmeerzeugem wie Ol,

Gas, Pellets oder Warmepumpe.
MICHAEL HIMMELSBACH, VERTRIEBSLEITUNG ZEHNDER

wartungsfrei und sind fiir eine besonders lan-
ge Lebensdauer ausgelegt — was sowohl die
laufenden Kosten reduziert als auch die In-
standhaltung des Gesamtsystems verein-
facht. Zudem gewabhrleisten sie eine au3eror-
dentlich gleichmaBige Warmeverteilung auf
konstantem Temperaturniveau im gesamten
Hallenbereich. Auch eine Kihlfiinktion lie3e
sich jederzeit nachrusten.

In Waidhaus stehen

22 Fertigungshallen
auf einer Flache von
27.000 m? - das ent-
spricht etwa vier FuB-
ballfeldern. 3.500 m?
Deckenstrahlplatten
von Zehnder sorgen fur
optimales Raumklima.

In den Hallen herrscht durchgehend ein Temperaturniveau zwischen 14 und 18
Grad. Kaltezonen, Luftzug und Staubaufwirbelungen sind kein Thema mehr.

Heizbar mit Pellets und Warmepumpe
.Deckenstrahlplatten sind das perfekte
Warmeverteilsystem fiir Hallen und dabei
grundséatzlich kompatibel mit allen
denkbaren Wirmeerzeugern wie Ol, Gas ,
Pellets oder Warmepumpe", erganzt Michael
Himmelsbach, Vertriebsleitung Deckenstrahl-
platten Zehnder Deutschland. ,Die Decken-
strahlplatten kénnen auch sehr gut mit
geringen Vorlauftemperaturen betrieben
werden. Somit sind sie ideal fiir den Einsatz
mit Warmepumpen geeignet. Mit solch
einem System kdnnen in Kombination bis zu
72 Prozent Energie im Vergleich zu anderen
Heizsystemen eingespart werden. Dariiber
hinaus ist die Kombination absolut zukunfts-
sicher. Es erfillt die Gesetzgebung und ist
unabhéngig von fossilen Energien.”
Rickmeldungen der Mitarbeitenden
bestatigen: GleichmaBige Temperaturen,
keine Kaltezonen, kein Luftzug, kein Staub -
dafiir hohe Behaglichkeit und volle Konzent-
ration auf der Arbeit. ,Heute ist die Warme-
zufuhr einfach da, ohne dass man sie bemerkt
—genau so soll es sein”, fasst Voit zusammen.
FW
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Warme FuBBe
In alter Muhle

Eine historische Mihle im
deutschen Mittelrheintal bei
Boppard wurde nachhaltig
und energetisch effizient sa-
niert. Schiitz Energy Systems
hat dafir eine FuBbodenhei-
zung und spezielle Wandhei-
zungsmodule geliefert.

0 or etwa eineinhalb Jahren begann der
Umbau der historischen Mihle bei

Boppard. Anfangs hatte die Miihle weder
Strom- noch Wasseranschluss. Im Zuge der
energetischen Sanierung wurde bei der
Auswahl des Warmeerzeugers auf eine Luft-
Wasser-Wdarmepumpe gesetzt, um eine
effiziente Warmeversorgung sicherzustellen
— selbst bei niedrigen Vorlauftemperaturen
von unter 30 °C. Diese ldsst sich optimal mit
Flachenheizsystemen zu einem energie-
sparenden Gesamtsystem kombinieren.

Im Wohnhaus hat Schiitz Energy Systems
Wandheizungsmodule installiert. Die Module
sind vorkonfektioniert — das Heizrohr ist mit
Warmeleitmodulen direkt auf der Gipsfaser-
platte befestigt. So konnte die Montage vor
Ort schnell und sauber umgesetzt werden. Die
Dammung erfolgt bei diesem System bauseits.
Vor Ort wurden die Wandmodule einfach an
die bestehende Trockenbaukonstruktion
montiert und die Rohre tiber Presskupplungen
verbunden. Dariiber hinaus hat Schiitz im
Erdgeschoss mithilfe des bewahrten Tacker-

Vorkonfektionierte Wandheizung: Das Heizrohr ist
mit Warmeleitmodulen an Gipsfaserplatten befestigt.

30 www.derinstallateur.at 4/2026

Die historische Muhle im Mittelrheintal wird zum energieeffizienten Wohnhaus (kfW-40-Haus): Eine FuBboden-

heizung und Wandheizungsmodule ermoglichen flexible Raumgestaltung und sanfte Strahlungswéarme.

Systems eine klassische FuBbodenheizung
integriert. ,Das Ergebnis ist ein energetisch
anspruchsvolles Vorzeigeprojekt, das histori-
schen Charakter bewahrt und gleichzeitig
hohe Effizienz-Standards erfillt”, sagt
Geschaftsfihrer Christian Schlosser.

Vorteile der FuBbodenheizung
Wie diese Muhle stellen auch zahlreiche an-
dere Bestandsgebdude besondere Anforde-
rungen an Sanierungen. So kann eine Fl&-
chenheizung eine gute Option sein, wenn
sich im Raum keine storenden Heizkorper
befinden sollen. Die Installation in Boden,
Decke oder Wand ermdglicht dabei eine
flexible Raumgestaltung. Aufgrund ihrer sanf-
ten Strahlungswarme sorgt die Flachenhei-
zung fiir Komfort und Behaglichkeit.
Manche Gebdude erlauben auch nur eine
geringe Aufbauhohe fiir die FuBbodenhei-
zung. Auch hierfir hat Schiitz eine Losung:
Das gelochte Klettvlies PER beispielsweise
kann direkt auf dem Bestandsboden ange-
wendet werden. Die Heizrohre lassen sich
anschlieBend mit der Klett-Systemtechnik
einfach anbringen und mit einer diinnen Ver-
gussmasse Uberdecken - die Verbundkonst-
ruktion ermdglicht eine zusatzliche Aufbau-

héhe von nur 17 mm. Aber auch ganz ohne
zusatzliche Aufbauhdhe lieBe sich eine Ful3-
bodenheizung installieren: Mithilfe des Schiitz
Frassystems kdnnen die Heizrohrkandle dank
eines speziellen Verfahrens nahezu staubfrei
in den Bestandsestrich gefrast werden.

Und: Eine Flachenheizung lasst sich ideal
mit effizienter Heiztechnik, wie zum Beispiel
Wéarmepumpen, kombinieren. Dank niedriger
Arbeitstemperaturen sparen Flachenheizsys-
teme im Vergleich zu herkdmmlichen Heiz-
korpern viel Energie, was splrbar zu sinken-
den Energiekosten beitrdgt.

FW

Die Wandmodule wurden am Trockenbau montiert

und die Rohre tber Presskupplungen verbunden.
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Variotherm

Schlanke FuBbodenheizung
fur die Sanierung

Q b Altbausanierung, Dach-
geschoflausbau oder
Badmodernisierung: Im Bereich
der Sanierung sind L&sungen
gefragt, die mit geringer Aufbau-
hohe auskommen, schnell
verlegt werden kénnen und die
bestehende  Bausubstanz
moglichst wenig belasten. Genau
hier setzt die VarioKomp FuB3-
bodenheizung von Variotherm
an. Das schlanke Trockenbau-
system mit nur 20 Millimetern
Aufbauhohe eignet sich ideal fir
Sanierungsprojekte, bei denen
kein Platz fir Nassestriche
vorhanden ist oder bestehende
Bodenaufbauten erhalten
bleiben sollen. Gerade in der Sa-
nierung zahlt jeder Millimeter.
Gleichzeitig steigen die Anforde-
rungen an Komfort, Energieeffi-
zienz und eine moglichst unkom-
plizierte Umsetzung auf der Bau-
stelle. Mit VarioKomp steht daftir
ein System zur Verfligung, das
diese Anforderungen miteinan-
der verbindet: niedrige Aufbau-
hohe, schnelle Verlegung und
ein Heizsystem, das flir angeneh-
me Strahlungswarme sorgt.

Einfache Integration

Ein wesentlicher Vorteil liegt in
der einfachen Integration in
bestehende Gebdudestrukturen.
Die VarioKomp kann direkt auf
geeigneten vorhandenen Unter-
griinden verlegt werden und ist
damit auch fir die nachtragliche
Modernisierung einzelner Rdume
bestens geeignet — etwa im
Badezimmer. Das reduziert den
Eingriff in die vorhandene
Substanz, spart Zeit auf der
Baustelle und sorgt fiir kurze
Bauzeiten - ein klarer Vorteil
Uberall dort, wo Sanierungen
effizient und sauber umgesetzt
werden missen. Auch energe-
tisch bietet die Losung Uberzeu-
gende Argumente. Als
Niedertemperatursystem arbei-
tet die FuBbodenheizung mit

ERRRRARS

Die FuBheizung VarioKkomp von Vario-

therm ist schlank im Aufbau, effizient

im Betrieb, flexibel in der Anwendung.

Vorlauftemperaturen von rund
26 bis 38 °C und schafft damit die
Basis fiir einen energieeffizienten
Heizbetrieb. So sind Einsparun-
gen von bis zu 25 Prozent bei den
Heizkosten maglich. Gleichzeitig
kann die Raumlufttemperaturim
Vergleich zu konventionellen
Konvektionsheizungen um bis zu
zwei Grad niedriger gehalten
werden, ohne dass der Wohn-
komfort darunter leidet.

Effizient im Betrieb
Die 18 Millimeter starken Gips-
faserplatten sind baubiologisch
geprift, mit dem IBR Giitesiegel
ausgezeichnet und fur diverse
Bodenbeldge geeignet. Mit
VarioKomp bietet Variotherm
damit eine FuBbodenheizung,
die speziellim Sanierungsbereich
ihre Vorteile ausspielt: schlankim
Aufbau, effizient im Betrieb und
flexibel in der Anwendung. Fir
Planer, Verarbeiter und
Bauherren eroffnet sich damit
eine Losung, die zeitgeméallen
Wohnkomfort mit den besonde-
ren Anforderungen der Moderni-
sierung verbindet.

FW
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Windhager

Ganzjahrig Flachen effizient
heizen und kiuhlen

m it der FlexWIN DELUXE
NXT erweitert Windhager
sein Warmepumpenportfolio um
eine besonders flexible Losung
fiir Gebdude sowohl im Neubau
als auch im Bestand. Die Multi-
source-Warmepumpe nutzt
Umweltenergie aus Erdreich, Luft
oder Grundwasser — einzeln oder
in intelligenter Kombination.
Dadurch arbeitet das System
jederzeit im energetisch optima-
len Betriebsmodus und erreicht
konstant hohe Effizienzwerte.
~Mit der FlexWIN DELUXE NXT
verbinden wir maximale System-
flexibilitat mit hochster Effizienz.
Gerade in Kombination mit
Heizen und Kihlen {ber
Flachenheizung oder Betonkern-
aktivierung entstehen dadurch
ganzjahrig optimale Betriebs-
bedingungen und ein besonders
komfortables Raumklima®“,
erklart  Christian  Rubin,
Geschaéftsfihrer bei Windhager
— Best Heating Technology.

Smarte Energiequellenwahl
Die integrierte Regelung
analysiert laufend und in Echtzeit
die verfiigbaren Energiequellen
und wadhlt automatisch die
effizienteste Betriebsweise.
Dadurch kann beispielsweise bei
tiefen AuBenlufttemperaturen
auf stabile und warmere Quellen
wie Erdreich oder Grundwasser
zurlickgegriffen werden. Das
Ergebnis ist eine konstant hohe
Effizienz Uber das gesamte Jahr

Die Multisource-Warmepumpe
FlexWIN DELUXE NXT von Windhager
wahlt flexibel die Warmequelle(n).

hinweg. Alle hydraulischen,
kaltetechnischen und regelungs-
technischen Komponenten sind
in einem kompakten Gehéause
integriert. Diese hohe System-
integration reduziert Schnitt-
stellen, vereinfacht Planung und
Installation und sorgt gleichzeitig
flir einen besonders leisen
Betrieb. Installateure profitieren
von kurzen Montagezeiten;
Betreiber profitieren von dauer-
haft niedrigen Betriebskosten.

Multisource-Technologie
Die FlexWIN DELUXE NXT
arbeitet mit einer minimalen
Fillmenge des natirlichen
Kaltemittels R290 und erfillt
damit héchste Anforderungen
an Sicherheit und Nachhaltigkeit.
In Kombination mit Photovoltaik
und Energiemanagementsystem
entsteht ein intelligentes
Gesamtsystem, das erneuerbare
Energie optimal nutzt und den
Eigenverbrauch maximiert.
Zusammenfassend lasst sich
sagen, dass die FlexWIN DELUXE
NXT mit ihrer Multisource-Tech-
nologie eine zentrale techno-
logische Grundlage fiir beson-
ders effiziente Gebaude darstellt.
Insbesondere in Kombination
mit modernen Flachenheiz- und
Kihlsystemen entfaltet sie ihr
volles Potenzial und ermdglicht
ein komfortables Heizen und
Kuhlen bei gleichzeitig hochstem
Effizienzniveau.

FW
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2026 Im
naturlic

Warmepumpenhersteller KNV
tritt nun ganz als NIBE auf.
Was das fur Osterreich heifBt,
erklaren Vertriebsleiter Gerald
Nussbaumer und Produkt-
manager Alexander Wagner.

G m Jahr 2008 haben sich der oberdster-
reichische Warmepumpen-Hersteller
KNV und NIBE AB aus Schweden zusammen-
geschlossen. Seit 2026 tritt KNV vollstéandig
unter der Marke NIBE auf. Was das fiir Oster-
reich bedeutet? Das erkldren Marketing- und
Vertriebsleiter Gerald Nussbaumer und Pro-
duktmanager Alexander Wagner im Interview.

Herr Nussbaumer, welche strategischen
Ziele setzt sich NIBE fiir die kommenden
Jahre in Osterreich?

GERALD NUSSBAUMER: Wir verfolgen das
Ziel, unsere Position als einer der filhrenden
Anbieter im Bereich nachhaltiger Heizlosun-
gen in Osterreich weiter auszubauen. Dazu
zahlt, unser Produktportfolio weiterzuent-
wickeln, unsere Partnerschaften zu inten-
sivieren und unsere Service- und Dienstleist-
ungsangebote auszubauen.

NIBE arbeitet in Osterreich mit iiber
350 Installateuren zusammen. Welche
Rolle spielt dieses Partnernetzwerk?
NUSSBAUMER: Unser Netzwerk mit Installa-
teurpartnern ist ein wesentlicher Erfolgsfak-
tor, den wir auch weiter pflegen und ausbau-
en mochten. Wir stehen klar hinter dem zwei-
stufigen Vertriebsmodell und sehen unsere
Partner als verlangerten Arm am Markt. Diese
enge Zusammenarbeit sichert hohe Qualitat
in Beratung, Installation und Service.

Welche Vorteile bietet diese Zusammen-
arbeit dem Fachhandwerk?

NUSSBAUMER: Wir bieten ein Gesamtpaket
- von innovativen, zukunftssicheren Produk-
ten Uber europaische Produktion hin zum
flaichendeckenden Kundendienst- und
Servicenetz. Darliber hinaus unterstiitzen wir
unsere Partner aktiv durch Schulungen, tech-
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Zeichen der

Gerald Nussbaumer leitet Marketing und Vertrieb.

nischen Support oder gemeinsame Marktbe-
arbeitung. Unser Fokus liegt auf langfristigen,
erfolgreichen Partnerschaften.

Wie sieht diese Zusammenarbeit aus?
NUSSBAUMER: Unser Partnerprogramm
bietet ein flexibles Modell mit den Stufen
Basic, Pro und Premium. Der Einstieg auf Ba-
sic-Level erlaubt eine unkomplizierte Zusam-
menarbeit. PREMIUM-Partner setzen in der
Regel stark bis ausschlieBlich auf unser Sorti-
ment. Im Gegenzug profitieren sie von Vor-
teilen im Marketing, Service und Schulung.

Herr Wagner, welche neuen Produktlinien
bringt NIBE heuer auf den Markt?

ALEXANDER WAGNER: 2026 steht im
Zeichen der natirlichen Kaltemittel, wie in
unserem Fall: R290. Die Nachfolgemodelle
unserer Sole-Wasser Warmepumpen setzen
auf R290 und sind in vier BaugréBen von 5 bis
18 kW (5, 8, 13 und 18 kW) verfligbar. Neu ist
die BaugroBe 5 kW. Die passive Kiihlung war
bereits in der Modellgrof3e 8 kW integriert
und wird nun zuséatzlich auch in den Bau-
groBBen 5 und 13 kW angeboten. In der 18-kW-
Variante ist die passive Kiihlung weiterhin als
externes Zubehor erhéltlich. Zuséatzlich
kommt die kompakte Luft-Wasser-Warme-
pumpenserie 52060 von 6 bis 16 kW ebenfalls

hen Kuhimittel

Alexander Wagner ist Produktmanager bei NIBE.

mit R290. Die Abluftwarmepumpe S735C-4
komplettiert unser Portfolio.

Welche Vorteile bringen Abluftwdrme-
pumpen gegeniiber anderen Lésungen?
WAGNER: Im Neubau und der Sanierung von
Ein- und Mehrfamilienhdusern spielen Platz
und Schall eine wichtige Rolle. Abluftwarme-
pumpen sind hier unschlagbar, denn sie wer-
den komplett innen aufgestellt, bendtigen
nicht mehr Platz wie ein Kuhlschrank und
verfuigen Uber integrierte Warmwasserspei-
cher (178 Liter) sowie kontrollierte Frischluft-
zufuhr. Somit entfallt das Schallproblem mit
auflen aufgestellten Warmepumpen. Im Ver-
gleich zu Mitbewerbern sorgt diese Warme-
pumpe nicht nur fiir Heizung und Kiihlung,
sondern gleichzeitig auch fir frische Luft.

Welche Technologien mochten Sie ver-
starkt an das Fachhandwerk herantragen?
WAGNER: Zukiinftig werden gréBere Luft-
Wasser-Warmepumpen als auch Sole-Wasser-
Warmepumpen eine wichtige Rolle spielen.
Dabei setzen wir auf LeistungsgréBen von bis
zu 120 kW pro Gerat und Kaskaden, welche
bis zu 960 kW Warmeleistung bringen werden.

FW
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Ochsner

Starke Leistung fir
Einfamilienhauser

Q er 6sterreichische Herstel-
ler Ochsner baut sein
Sortiment an Monoblock-
Warmepumpen mit natdirlichem
Kaltemittel weiter aus. Die neu-
esten Produkte: die Air Milan 307
flr kleine Heizlasten von 3 bis 7
kW mit Vertikalverdampfer und
kleiner Stellfliche. Und: die Air
Milan 1220 flr Heizlasten von 12
bis 20 kW. Zusammen mit den
bereits verfligbaren Modellen
612 und 1016 bietet die Baureihe
Air Milan maBgeschneiderte und
preislich attraktive Losungen fiir
viele Gebdudetypen. Alle
Anlagen eignen sich fur
Bestandsbauten sowie bivalente
Heizsysteme und den Neubau.

Alle Warmepumpen der Baureihe
Air Milan nutzen das natiirliche
Kaltemittel R290 und liefern

Vorlauftemperaturen bis 70 °C.
Sie eignen sich daher sehr gut fr
klassische Radiatoren sowie fiir
Flachenheizungen. Zusatzlich ist
auf Bestellung auch aktive
Kihlung méglich.

Vielseitig heizen und kiihlen
Mit den vier Modellen Air Milan
307, 612, 1016 und 1220 lasst
sich ein breites Heizlastspektrum
abdecken. Mit einem Regler
lassen sich bis zu vier Air-Milan-
Warmepumpen mit bis zu 80 kW
Heizleistung kaskadieren. Eine
Warmepumpe dient dabei als
Mastermaschine mit Regler.
Durch mehrere Mastermasch-
inen mit Kaskaden lassen sich
noch hohere Leistungen abde-
cken. Der SCOP der neuen Air
Milan 307 liegt bei 5,10, jener der
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Air Milan 1220 bei 4,70. Alle Mo-
delle der Baureihe arbeiten voll-
modulierend mit Inverter-Tech-
nologie. Lifter und Verdichter
passen ihre Leistung fortlaufend
dem aktuellen Warmebedarf an.
Die Safety Box, die im Ochsner
Stammwerk gefertigt wird, sorgt
flr hochste Sicherheit mit R290.
KaltemittellUbertritte ins
Heizungswasser werden durch
einen Gasdetektor und Gasbla-
senabscheider zuverldssig
verhindert. Bei Leckagen erfolgt
eine Notabschaltung. Vor Frost-
schaden bei Stillstand schiitzt ein
Frostschutzventil.

High-End-Steuerung

Die Steuerung aller Air-Milan-
Modelle erfolgt tber die High-
tech-Regeltechnik Ochsner
Tronic Smart (OTS). Sie bietet
eine Vielzahl von Einstellungs-,
Programmierungs- und Doku-
mentationsfunktionen direkt
Uber Touch-Display am Gerét
oder Uiber die Ochsner Smart App
mit Fernzugriff Ubers Internet.

OCHSNER

Uber die
Ochsner
Smart App
lassen sich
Air-Milan-War-
mepumpen

steuern.

Uber eine Modbus-Schnittstelle
ist die Einbindung in die
Gebdudeleittechnik maoglich.
Hierflr zertifizierte Ochsner
Systempartner konnen die
Warmepumpen ihrer Kunden
Uiber die Ochsner Service Cloud
monitoren. Eine Vielzahl von
Serviceoptionen wie Fernwar-
tung, Stérungsbehebungen
online, Systemoptimierungen
und Updates per Internet
vermeiden Vor-Ort-Termine und
senken Wartungs- und Instand-
haltungsaufwénde. Hierfiir bietet
Ochsner seinen Kunden Service-
pakete mit bis zu sieben Jahren
Garantie.

FW

und Made in Europe™:

F

Fronius Reserva Pro.

hteProfis.

Unser neuer Batteriespeicher fir gro3e Wohnhauser, Gewerbebetriebe und Landwirtschaften, in denen ein

hoher Energiebedarf sicher abgedeckt werden soll. Speziell designed flr die Zusammenarbeit mit Verto Plus:
Kapazitaten von 12 bis 32 kWh, Lade-/Entladeleistungen bis zu 28,3 kW.

* Zellen und Module gefertigt in der EU. Mehr Infos unter www.fronius.at/reserva-pro
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Fertige Betondecke
zum Helizen und Kuhlen

In Salzburg entsteht ein hoch-
modernes Verwaltungszentrum.
Damit die Landesverwaltung
klnftig wohltemperiert arbeiten
kann, steuert KE KELIT die
Technik fur die Fertigteil-
Betondecke mit integrierter
Heizung und Kihlung bei.

m it der Entwicklung einer Fertigteil-
Betondecke, die ein integriertes
System zum Heizen und Kiihlen bietet, setzt
KE KELIT einen gro3en Schritt im modernen
Biiro- und Wohnbau. Die Kombination aus
effizienter Vorfertigung und intelligenter
Gebdudetechnik erdffnet Bauherren und
Planern vollig neue Moglichkeiten, den
Energieverbrauch zu senken und den Wohn-
komfort zu steigern.

Das System basiert auf vorgefertigten
Modulen, die von KE KELIT zu hundert Prozent
in Eigenfertigung hergestellt werden. Diese
Module bestehen aus einer stabilen Schiene
und dem hochwertigen KMU100 Mehr-
schichtverbundrohr mit einem Durchmesser
von 16 mm. Nach der Fertigung werden die
Module direkt in ein Betonwerk geliefert. Dort
erfolgt die Integration in eine Schalung,
woraufhin die sogenannten Halbfertigteil-
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Alle unter einem Dach: Das neue Landesdienstleistungszentrum in Salzburg vereint 1.400 Angestellte von

26 Standorten. Auch ein offenes Burgerservice ist geplant. Erdffnet werden soll das LDZ Ende 2026.

decken entstehen. Diese vorgefertigten
Deckenelemente haben eine einheitliche
Hohe von sechs Zentimeter. Auf der Baustelle
wird die Halbfertigdecke anschlieBend mit
Beton ergdnzt, sodass die gewilinschte
Deckenstdrke erreicht wird. Um die
Rohrleitungen bestmdglich zu schitzen,
kommen wahrend der Produktion Schalungs-
schoner zum Einsatz. Diese werden vor Ort
auf der Baustelle gedffnet, um die Rohr-
systeme effizient zu verbinden.

Wahl bei Fittings mit Sicherheitscheck
Bauherren und Installateure haben die Wahl
zwischen KMU Pressfittings oder KELOX
PROTEC CLIX Steckfittings, zwei bewdhrten
Verbindungstechniken mit vielen Sicherheits-
features. Die Pressfittings melden bei der
Luft-Druckprobe ein akustisches Pfeifsignal,
wenn die Verbindung nicht ordnungsgemaf
passt. Das neueste Patent des Steckfittings
besteht aus einem Indikator, der bei der er-
forderlichen Einstecktiefe ein Klickgerdusch
macht und herausgehoben wird. Man sieht,
hért, fihlt, dass die Verbindung sicher ist.

Die Fertigteil-Deckenmodule von KE KELIT wurden
in 29 verschiedenen MaBen vorgefertigt (unten). Im
DLZ vor Ort werden sie mit einem Kran auf 10.500
m2-Flache auf sechs Stockwerken ausgelegt (oben).

Fiir das LDZ Salzburg werden Rohrleitungs-
teile aus KETRIX am Standort Linz in vollstan-
diger Eigenfertigung vorgefertigt. In Summe:
Uber 8.000 Laufmeter KETRIX TRI02/08 Rohre
(40 bis 110 mm) mit circa 6.000 eingeschweil3-
ten TRI43 Sattelstiicken (Abgange). AuBBer-
dem: 29 verschiedene Abmessungen der
CLIMATEFIX Fertigteildeckenmodule zeigen,
wie flexibel KE KELIT bei der Vorfertigung ist.

Wohnkomfort und Energieeffizienz
Das Deckensystem von KE KELIT bietet gleich
mehrere Vorteile: Die gleichmaBige Tempe-
rierung Uber groBBe Flachen sorgt fiir ein
angenehmes Raumklima ohne stérende Luft-
bewegungen oder Temperaturschwankun-
gen. Im Winter wird behagliche Strahlungs-
wdrme abgegeben, im Sommer bietet das
System sanfte Flachenkiihlung. Durch grof3-
flaichige Temperierung kénnen niedrige
Vorlauftemperaturen (im Heizfall) und hohe
Vorlauftemperaturen (im Kuhlfall) gefahren
werden. Das stimmt sie auch optimal auf die
Betriebsweise moderner Warmepumpen ab.
Da die Technikin der Decke integriert ist, ent-
fallen sichtbare Heizkorper oder Klimageréte.
Und: Die langlebigen Materialien sind war-
tungsarm, und der energieeffiziente Betrieb
reduziert den CO,-Ausstof3.

FW
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Fronius

Neue Speicherlosung

made in Europe

Q as heimische Traditions-
unternehmen Fronius
ergénzt sein Produktportfolio um
eine weitere Speicherldsung. Die
Fronius Reserva Pro verhilft
Kunden mit héherem Energie-
bedarf wie Landwirtschaften,
KMUs und auch grof3en Einfami-
lienhdusern zu echter Energie-
unabhdngigkeit. Hocheffizient,
in bewahrter Fronius-Qualitat
mit Zellen und Modulen made in
Europe. Die Hochvoltbatterie

Uiberzeugt unter anderem durch
ihre flexible Skalierbarkeit mit
Kapazitaten von 12 bis 32 kWh
pro Turm und bis zu 128 kWh in
Parallelschaltung. Abgestimmt
auf die Fronius Hybrid-Wechsel-
richter Verto Plus und GEN24
Plus, fligt sich die Fronius Reserva
Pro nahtlos in das Fronius
Produktportfolio ein, sowohl bei
der Inbetriebnahme als auch im
laufenden Betrieb. ,Der Wunsch
nach echter Energieunabhéangig-

F

Der Wunsch nach Energieunab-
hangigkeit wird immer groBer. Die
Menschen wollen vorsorgen.

HARALD SCHERLEITNER, CSO, FRONIUS INTERNATIONAL
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keit wird immer grofer. Die
Menschen wollen vorsorgen. Mit
der Fronius Reserva Pro bieten
wir diese Mdglichkeit auch fir
Kunden mit hohem Energiebe-
darf, also Landwirtschaften,
KMUs oder groBBe Einfamilien-
hduser”, sagt Harald Scherleitner,
CSO von Fronius International.

Die Fronius Reserva Pro gewdhr-
leistet mit ihrer Notstromfunk-
tion und Schwarzstartfahigkeit
auch bei Stromausfall eine stabile
Versorgung. Bei einem Strom-
ausfall Gbernehmen Fronius-
Wechselrichter, in Kombination
mit dem Fronius Backup-
Controller, zuverldssig die
Versorgung der angeschlosse-
nen Verbraucher. Das System
schaltetin den Notstrombetrieb,
wdhrend die Reserva Pro die
gespeicherte Energie bereitstellt.
Diese Kombination ist fir die
Wirtschaftlichkeit von Betrieben
von entscheidender Bedeutung.
Landwirtschaftliche Betriebe
sind etwa auf eine stabile Kihl-

Die Fronius Reserva Pro verhilft zu
Energieunabhéangigkeit.

kette oder funktionierende
Melkanlagen angewiesen.
.Reserva Pro und Verto Plus sind
ein echtes Dream-Team. Mit dem
leistungsstarken Duo, das Lade-
und Entladeleistungen bis zu
28,3 kW liefert, kdnnen auch
gro3e Verbraucher wie Futter-
mittelfrésen oder Hobel-
maschinen bei Stromausfall
weiterbetrieben oder bei Bedarf
sogar gestartet werden”, erklart
Scherleitner. Die Installation der
Fronius Reserva Pro ist schnell
und unkompliziert: Die Module
werden schraubenlos gestapelt.
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Biomassekonferenz in Graz
Wie die Biomassestrategie
die Liicke schlieBen soll

Q nter dem Motto ,Closing
the gap & Keeping on
track” fand die 8. Mitteleuropai-
sche Biomassekonferenz in Graz
statt — mit 1.500 Tagesteilnahmen
das bedeutendste europdische
Bioenergie-Event. Im Fokus des
Veranstalters Osterreichischer
Biomasse-Verband stand die Dis-
kussion Uber die Biomassestrate-
gie, die Biomasse-Verband und
Energieagentur mit Partnern aus
Forschung und Praxis erarbeitet
haben. Die Kernaussagen der
Biomassestrategie:

Die Energieszenarien mit mini-
malem und maximalem Anteil an
Bioenergie zeigen einen mdogli-
chen Bioenergieanteil von 30 bis
50 Prozent. Dafiir steht geni-
gend Biomasse zur Verfligung,
zur Mobilisierung der Ressourcen
sind verschiedene Strategien
moglich. Der zusétzliche Biomas-
sebedarf der Haushalte ist mini-
mal. In einer Notsituation kann
die fiir die Grundversorgungssi-
cherheit notwendige Biomasse
national aufgebracht werden.

Lesen Sie den ungekdirzten Bericht
unter www.derinstallateur.at .
FW

Erkenntnis der Konferenz: Bioenergie
bringt enormen finanziellen Nutzen.

PREMIERE

DIE ([T HEIZKESSEL-GENERATION

NEUE PELLETS-, SCHEITHOLZ- UND KOMBIKESSEL « NEUE REGELUNG
Die neue Heizkessel-Generation mit der neu entwickelten Regelung
Lambdatronic 5000 setzt neue MaBstabe fur die Zukunft

Noch effizienter. Noch intelligenter. Noch komfortabler.

* Bundesforderung bei Umstieg von einer OI-/Gasheizung auf Biomasse zusatzlich zur Landesfarderung. Nahere Informationen zu
den Forderungen unter www.froeling.com oder bei lhrem Froling Gebietsleiter. Alle Angaben ohne Gewahr, Anderungen vorbehalten

Jetzt
umsteigen
und bis zu

www.froeling.com
Tel. 07248 / 606 - 2101

froling @

4/2026 www.derinstallateur.at
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Ein Haus wachst
uber sich hinaus

In Koblach, Vorarlberg, macht
eine Familie ihren Wohnsitz
zum modernen Mehrgenera-
tionenhaus. Die drei Wohnein-
heiten setzen auf die neueste
Waéarmepumpen-Technologie
von Vaillant — auch um die
FuBbodenheizung zu speisen.

G ine GrofRfamilie im Diesenduele in
Koblach hat ihr Elternhaus modern-
isiert und vergroB3ert. Durch den Zugewinn an
Wohnflache veranderte sich der Energie-
bedarf des Gebdudes mallgeblich. Das
erforderte eine Neuausrichtung des Heiz-
systems und legte den Umstieg auf eine
umweltfreundliche  Warmepumpen-
Technologie nahe: ,Diese ist im Neubau
mittlerweile Standard, weil die niedrigen
Vorlauftemperaturen perfekt zu FuBboden-
heizungen passen und das ganze Jahr tber
fir ein angenehmes Raumklima sorgen”,
erklart der ausfiihrende Installateur Markus
Kresser von Macky’s Service, der seit vielen
Jahren mit Vaillant zusammenarbeitet.

Weil eine ,verborgene” Erdsondenldsung
mit Tiefenbohrung aus wirtschaftlichen
Griinden nicht infrage kam, wurde eine leis-
tungsstarke Luft-Warmepumpe installiert.
Dabei handelt es sich mit der aroTHERM plus
von Vaillant um ein Gerat der neuesten Ge-
neration: ,Dieses Warmepumpenmodell ist
fuir das Mehrfamilienhaus bestens geeignet.
Sie arbeitet mit dem umweltfreundlichen

Die neue aroTHERM plus von Vaillant sorgt fiir hohe
Effizienz, leisen Betrieb und viel Wohnkomfort.
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Das Wohnhaus im vorarlbergerischen Koblach wurde 2025 aufgestockt. Im Zuge des Umbaus wurde eine

umweltfreundliche Luft-Warmepumpe von Vaillaint eingebaut, die die FuBbodenheizung mit Warme versorgt.

Kaltemittel R290, das fir besonders hohe
Wirkkraft und geringe Betriebskosten sorgt.
AuBerdem ist dieses besonders leise”, so
Christian Tiefenthaler von Vaillant, der bei
dem Projekt beratend zur Seite stand.

Nachhaltiger Wohnkomfort

Die zeitlos-elegante Warmepumpe aroTHERM
plus wurde raumsparend in die abgesetzte
Holzfassade integriert. lhr patentiertes Sicher-
heitskonzept sorgt daftir, dass das Auf3enge-
rat nahezu ohne grofB3ere Sicherheitsabstande
aufgestellt werden kann. Auch im Haus sorgt
die neue Warmepumpenldsung fiir mehr Le-

Uber die FuBbodenheizung kann im Winter geheizt

und im Sommer gekuhlt werden.

bensqualitat: Uber die FuBbodenheizung
kann im Winter geheizt und im Sommer ge-
kihlt werden.

An besonders heiflen Tagen unterstitzt
eine Klimaanlage die Temperierung. Die
Méoglichkeit der sanften Kiihlung tiber den
Boden erhéht den Wohnkomfort splirbar -
und perspektivisch ist bereits eine Photo-
voltaikanlage geplant, um den Eigen-
verbrauch weiter zu erhéhen und die
Warmepumpe kinftig noch nachhaltiger
zu betreiben.

Die Einstellungen am Wandregler oder in der App:
Zeitprogramm, FlUsterbetrieb und PV-Einbindung.

VAILLANT/MATHIS FOTOGRAFIE(4)



Kommentar

Die FuBbodenheizung 2.0 -
Flachenheizung nach Tichelmann

e eit Jahrzehnten gehoren
FuBbodenheizungen zum
Standard, um Gebdude zu hei-
zen. Neue Anforderungen wie
tiefstmdgliche Systemtempera-
turen und die Kombination von
Wand, Boden und Decke zum
Heizen, Kiihlen und Speichern in
Verbindung mit modulierenden
Warmepumpen und variablen
Wasserumlaufmengen stellen
bisherige Auslegungsansatze je-
doch in Frage: 10 cm Verlegeab-
stand bei sehr unterschiedlichen
Kreislangen, das Auflosen der
FulBbodenheizung in Einzelrdu-
me bis zum WC und das Betrach-
ten einer Bauteilaktivierung mo-
nolithisch als gesamte Geschof3-
flache stoBBen an ihre Grenzen.
Sich allein auf die normative
Raumbheizlast zu fokussieren
fuhrt dazu, dass immer ofter das
,kalte Bad” als Beschwerdeursa-
che nach Einzug auftaucht.

Warum ist das so?

Die Normheizlast betrachtet Ge-
baude - vereinfacht gesagt — als
unbewohnt, ohne Anschluss ans
Stromnetz und mit vier Gebau-
deseiten, die alle nach Norden
schauen. Im Altbau funktioniert
das ausreichend, im Neubau
spielen jedoch innere und solare
Gewinne eine nicht mehr zu ver-
nachldssigende Rolle. Einzig das
Bad funktioniert ,normgerecht”.
Typisch am Nordwest- oder
Nordosteck situiert gibt es hier
weder solare noch innere Gewin-
ne. Wird die Heizkurve im Real-
betrieb an den Gebaudeverbund
angepasst, ,verhungert” das Bad
sozusagen. Zusatzmafinahmen
wie Wand- oder Deckenheizung
sind hier also immer notwendig,
um den ,schlechtesten Raum*”
wegzuplanen.

Gesamthaft bietet sich an, alle
aktivierten Flachen (Wand/Bo-
den/Decke) zum Heizen UND
Kihlen zu verwenden: Doppelte
Flache bedeutet halbe Ubertem-

peratur — der Warmestrahlung ist
die Richtung véllig egal. Das stei-
gert die Effizienz von Warme-
pumpen signifikant und verbes-
sert den Selbstregeleffekt.

Zonen-Einteilung
Gemeinsam lassen sich die Tau-
scherflachen an Boden und De-
cke als Zonen denken: nur Hei-
zen, nur Kihlen sowie Heizen
und Kuihlen. Will man typisch im
Bad nur heizen, also die Flachen
im Kihlbetrieb zoniert heraus-
nehmen, istim Schlafzimmer das
Gegenteil der Fall. Meist wird hier
ein Heizen liber die Decke nicht
gewiinscht, ein Kiihlen aber um-
so mehr.

Bleibt die Hydraulik der Einzel-
kreise: Seit die Industrie vor Jahr-
zehnten die Flowmeter erfunden
hat, war es bei statischem Volu-
menstrom im Heizkreis weitge-
hend egal, wie groR die Kreisun-
terschiede waren; der Zielvolu-
menstrom aus der hydraulischen
Auslegung konnte einmalig ein-
gestellt werden.

Heute dominieren modulierende
Warmepumpen mit variablem
Volumenstrom in direkter Heiz-
kreisbeladung. Ein statischer hy-
draulischer Abgleich von Teil- bis
Vollast ist hier nicht mehr még-
lich — der Druckverlust steigt ex-
ponentiell mit dem Volumen-
strom. Die Losung ist die Rlickbe-
sinnung auf alte Meister. Jede
Solarthermie-Anlage wird nach
dem Tichelmann-Prinzip ange-
schlossen. Das heif3t klrzester
Vorlauf trifft auf langsten Riick-
lauf und vice versa - alle Kreise
werden stets gleich durchstromt.
Genauso funktioniert dies fur die
Auslegung von Heizflachen: Es
wird eine Zielkreislange definiert,
die sich an der typischen Raum-
groBe orientiert. Diese wird fir
alle Kreise mit +/-20 Prozent To-
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Beispiel: harmonisierte Heizkreislangen von 89 bis 93m, | ol = l
variabler Verlegeabstand 10/12,5/15/20 cm.
leranz fixiert. Der neue Freiheits-  gert den hydraulischen Abgleich
grad der AuslegungistderVerle-  von der Baustelle auf den
geabstand. Er hat nur minimalen  Schreibtisch — und er funktioniert
Einfluss auf die Leistung der FI&-  inallen Lastzustdanden der modu-
chen: Eine Verdopplung/Halbie-  lierenden Warmepumpe.
rung der Rohrmenge je m? durch
Andern des Verlegeabstands  Fiir weitere Infos empfehlen wir
fihrt gerade zu 10 Prozent die Homepage www.flow30.at
Mehr-/Minderleistung. Dieses ING. ARNE KOMPOSCH,
Prinzip der Flachenheizung/- MST. ANDREAS NIESNER
kiihlung nach Tichelmann verla-
1 s
<
Ing. Arne Komposch (re.) und MSt. Andreas g
Niesner sind Trainer im Weiterbildungskurs fur é
zertifizierte Warmepumpeninstallateurlnnen §
und am Austrian Institute of Technology. §
Photovoltaic Austria
GroBes Potenzial
in der aktuellen Krise
Q ie wirtschaftlichen Aus-  hier vorzusorgen. Allen voran:
wirkungen des Kriegesim  Die Schaffung verlasslicher Rah-
Nahen Osten haben Osterreichs  menbedingungen fiir den Aus-
Energiemarkt fest im Griff. Im  bau erneuerbarer Energien wie
Pressegesprach zum PV-Kon-  der Photovoltaik.
gress 2026 stellten Vera Immitzer ~ ,Die Verzogerung zentraler Ener-
(Geschéftsfiihrerin Photovoltaic  giewendegesetze bremst die
Austria) Christoph Mair (MEA so-  Branche und schadet dem Wirt-
lar und Vorstandsmitglied Photo-  schaftsstandort Osterreich.” so
voltaic Austria) und der Energie-  Immitzer. Eine echte ,Speicherof-
experte Christoph Dolna-Gruber  fensive” - mit klarem Ausbau-
(Osterreichische Energie Agen-  pfad, gezielten Anreizen und
tur) klar: Ol- und Gaskrisen sind ~ dem Abbau regulatorischer Hir-
keine einmaligen Ereignisse, son-  den - sind u.a. die gedulerten
dern systemisch. Auch kleine  Wiinsche seitens des Verbandes.
Lander wie Osterreich haben MPEC
zahlreiche Hebel in der Hand, um
s 2l
Auftakts-PK zum PV-Kongress 2026 it
am 25. Méarz (v.1.): Christoph Dolna- | ; i
Gruber, Vera Immitzer und Christoph J d -
Mair. - i!rl‘_l.“
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FLACHENHEIZUNGEN & -KUHLUNG

KERMI
Modulbau fiir

leistbares Wohnen

o m deutschen Pfaffen-
hofen baute die Max Bogl
Modul AG ein dreistockiges
Wohngebaude mit 13 geférder-
ten Wohneinheiten in modularer
Bauweise. Fur die Heizungs- und
Liftungstechnik kamen Produk-
te von KERMI zum Einsatz. Um
die Warmwasserbereitung und
Warmeverteilung dezentral pro
Wohnung zu regeln, wurden
insgesamt 13 x-net Wohnungs-
stationen pro eingebaut. Diese
ermdéglichen komfortables
Heizen sowie eine exakte,
wohnungsweise Verbrauchs-
erfassung. Zudem bieten sie in
jeder Wohneinheit eine bedarfs-
gerechte und hygienische Trink-
wassererwdarmung im Durchlauf-
prinzip. Eine zentrale Warm-
wasserspeicherung und ent-
sprechende Verteilleitungen
waren somit nicht notwendig.

Wohnungsstation

Durch eine durchdachte Platzie-
rung der Wohnungsstationen im
Bad konnte auf den Einsatz einer
Zirkulation verzichtet werden
(3-Liter-Regel). Dies reduziert
nicht nur die Investitions- und
Betriebskosten, sondern steigert
durch den Entfall der Zirkulati-
onspumpe und die Mdglichkeit,
das Primartemperaturniveau zu
reduzieren, auch die Effizienz des
Systems deutlich. In Zusammen-
arbeit mit der KERMI-Anwen-
dungstechnik wurde eine
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Vorkonfektioniert: Modulbau ermég-
licht erschwingliches Wohnen.

spezielle  Wohnungsstations-
grundplatte entworfen. Diese
verringert den Montageaufwand
erheblich und gewahrleistet eine
sichere Installation.

Flachenheizungsverteiler
An den in der Wohnungsstation
integrierten gemischten Heiz-
kreis wurde der im Flurbereich
positionierte Flachenheizungs-
verteiler angebunden. Die im
Verteilerschrank der Flachen-
heizung integrierte x-net Regel-
leiste pro plus von KERMI Giber-
nimmt dabei vollautomatisch
den hydraulischen Abgleich,
sodass keine Einstellungen am
Verteiler mehr notwendig sind
und in jedem Raum zu jeder Zeit
die erforderliche Warme- und
Wassermenge zur Verfligung
steht. Um das Heizkonzept abzu-
runden, sorgt ein elektrischer
Heizkoérper von KERMI in den
Badern der 13 Wohneinheiten fir
wohlige Warme und Komfort. Im
Untergeschoss, das in Fertigteil-
bauweise errichtet wurde, wurde
zusatzlich eine Fullboden-
heizung installiert. Das x-net C12
Tackersystem, das sich optimal
fir Nassestriche eignet, ermdg-
lichte hierbei eine schnelle und
flexible Montage.

Hargassner

Neue Propan-Warmepumpe
zum Energie-Genie gewahlt

G ine vollstdndig neue
Propan-Warmepumpe fei-
ert bei Hargassner ihre Premiere:
Die AirPro ist noch leiser, hoch-
effizient und nutzt natrliches
Kaltemittel fir hochste Umwelt-
standards. Sie liefert natirliche
Umweltwarme bei einem SCOP
von Uber 5 und das bei extrem
niedriger Lautstarke. Die AirPro
5-20 wurde soeben mit den In-
neneinheiten ,Basic”, ,Style” und
~Comfort” prasentiert. Die Luft-
Wasser-Monoblock Warmepum-
pe heizt oder kihlt serienmaflig
und ist einfach zu installieren. Sie
besitzt das Energielabel A+++
und ist zudem voll forderfahig.

Hybridsystem

Als Hybridsystem vereint die
hocheffiziente AirPro-Warme-
pumpe den A-effizienten Schicht-
speicher HSS600 WP samt spezi-
eller Dammtechnologie und die
intelligente TouchPro-Steuerung.
Neu entwickelte Schichtladelan-
zen runden das Gesamtpaket ab
und sichern hochste Effizienz bei
idealer Speicherschichtung -
auch bei hohen Volumenstro-
men. Die Steuerung TouchPro
integriert PV-Uberschuss, Bio-
masse und variable Stromtarife
und schafft so ein leistungsstar-
kes, effizientes und zukunftssi-
cheres Hybridsystem. Die grof3te
Herausforderung bei Warme-
pumpensystemen ist die Beibe-
haltung hoher Arbeitszahlen

(SCOP) bei gleichzeitiger Einbin-
dung verschiedenster weiterer
Warmequellen.

Préamierter Hybrid-Ansatz
Das sieht die Jury des Energie-
Genie als gemeistert, denn die
AirPro hat im Paket mit dem A-
Effizienz-Pufferspeicher HSS600
WP schon vor dem Serienstart
die Auszeichnung EnergieGenie
2026 erhalten. Die Fahigkeit, eine
Warmepumpe mit geringsten
Speicherverlusten in ein echtes
Multi-Source-System (PV und
Biomasse) zu integrieren, setzt
einen wichtigen Schritt in der
Sanierung und im Neubau.
Im Gegensatz zu Standard-
puffern kommen beim HSS600
WP zuséatzliche Schichtlade-
lanzen und eine spezielle
Dammtechnologie zum Einsatz.
So werden maximale COP-Werte
bei der AirPro Warmepumpe und
perfekte Temperaturschichtung
trotz nahtloser Integration
mehrerer Warmeerzeuger (Pellet,
Stlickholz, PV etc.) erreicht. Die
Warmepumpe kann somit im
ganzheitlichen Ansatz mit
niedrigsten Rucklauftemperatu-
ren arbeiten, was die (Kosten-)
Effizienz der gesamten Anlage
massiv steigert.

FW

EnergieGenie 2026: Die neue Luft-
Wasser-Warmepumpe AirPro von
Hargassner.

HARGASSNER



Hoval HomeVent®? ER

Das Luftungs-Komplettsystem.
Furs Buro oder die vier Wande daheim.

b
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HomeVent® ER von Hoval setzt neue Maf3stibe bei Liftungen:
Schnell und einfach zu installieren dank warmegedammter EPP-
Rohre. Leistungsstark mit bis zu 400 m?* Luftdurchsatz pro Stunde.
Und technisch ausgekligelt: HomeVent® ER spart Energie und unter-
stitzt die Gesundheit durch Enthalpie. Damit kostbare Warme und
Luftfeuchte nicht verloren gehen.

Fir mehr Wohlbefinden und Leistungsfahigkeit.

Mehr erfahren: www.hoval.at/homevent
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GESUNDE RAUMLUFT

Flexible Luftungen fur
Wohnen und Arbeiten

Im Multi Park Schrobenhausen in Deutschland stehen sieben Gebaude, die sowohl Wohnraum als
auch Gewerbeflachen bieten. Bei dieser gemischten Nutzung waren Flexibilitat, Energieeffizienz und
Nutzerkomfort im Fokus - auch bei der Umsetzung des Liftungskonzepts durch Pluggit.

|

Mit dem Multi Park Schrobenhausen wurde ein Gebaudekomplex realisiert, der flexible Nutzung, Komfort und Energieeffizienz in die Geb&udeausristung Ubertragt.

Das zweistufige Luftungskonzept unterstitzt die angestrebte wandelbare Nutzung und fugt sich nahtlos in die modulare TGA-Strategie des Projekts ein.

o n der Ndhe von Augsburg entsteht mit
dem Multi Park Schrobenhausen ein

zukunftsweisender Wohn- und Gewerbepark.
Die sieben Gebaude auf einer Flache von
rund 10.200 m? sind so geplant, dass sie sich
flexibel an veranderte Nutzungsanforderun-
gen anpassen lassen. Das von der Plapperer
Projekt GmbH entwickelte und realisierte
Bauvorhaben soll modernes Wohnen und
Arbeiten in einem durchdachten Gesamtkon-
zept vereinen. Darum sind die Grundrisse so
konzipiert, dass eine spatere Umwandlung
von Praxis- in Wohneinheiten moglich ist —
was eine modulare Struktur der technischen
Gebdudeausriistung voraussetzt.
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Modulare Liiftungslésung fiir
kompakte Wohneinheiten

Dieser MaRgabe folgend kommt ein modular
aufgebautes Luftungssystem zum Einsatz:
Das PluggPlan von Pluggit wurde speziell fiir
kleinere und mittlere Wohneinheiten
konzipiert. Die einheitszentralen Gerate
lassen sich flexibel und zeitsparend tiber eine
Vorwandinstallation im WC integrieren —
ideal fir Gebdaude mit kleinen Wohneinhei-
ten. Dabei erhélt jede Wohnung ein eigenes
System, das Uber eine unauffallige Revisions-
klappe zu warten ist und sich harmonisch in
die Badgestaltung einfuigt. Die Luftverteilung
ist individuell regulierbar, die AuBenwand-

gitter sind flexibel montierbar. Mit hoher
Energieeffizienz und geringem Platzbedarf
unterstiitzt das System die modulare TGA-
Strategie des Projekts und ermdglicht eine
einfache Anpassung an zukiinftige Nutzungs-
dnderungen.

Komfortliiftung fiir gr6Bere Einheiten
und Gewerberdume

Fir die groBeren Wohneinheiten sowie
wohnahnliche Praxis- und Gewerbeflachen
des Multi Park kommt ein zentrales Liftungs-
system mit Warmerlckgewinnung zum
Einsatz, das sich nahtlos in die modulare
Struktur der technischen Gebaudeausris-

PLUGGIT (5)



Komfortliftung PluggEasy und die einheitszentralen Luftungssysteme PluggPlan.

tung einfligt. Die eingesetzten Wandgeréate
aus der Serie PluggEasy von Pluggit decken
Luftvolumenstréme von 80 bis 360 m? pro
Stunde ab und sind damit fir unterschied-
lichste RaumgroBen und Nutzungsarten
geeignet — von Einzelpraxen bis zu offenen
Biroflachen. Die Steuerung erfolgt tiber ein
komfortables Bedienpanel, das sowohl
manuelle als auch automatisierte Betriebs-
modi erlaubt. Die integrierte Temperatur-
und Feuchteregulierung reagiert dynamisch
auf interne Lasten und externe klimatische
Bedingungen und tragt so zur Sicherstellung
eines konstant angenehmen Raumklimas bei.
Die Gerate sind mit ISO ePM1-Feinfiltern
ausgestattet, die Partikel bis zu 1 Mikrometer
aus der Luft entfernen - ein entscheidender
Vorteil fir Allergiker und sensible Nutzer-
gruppen. Die Filtertechnik tragt zudem zum
Werterhalt der Immobilie bei, da sie Ablage-
rungen und Feuchtigkeitsschaden vorbeugt.

4 «'i?"

Zwei LUftungssysteme mit Warmerlckgewinnung wurden verbaut: die zentrale

Fazit: Ein TGA-Projekt mit
Modellcharakter
Mit dem Multi Park Schrobenhausen wurde
ein Gebaudekomplex realisiert, der flexible
Nutzung, Energieeffizienz und Nutzerkomfort
konsequent in die Planung und Ausfiihrung
der Gebdudeausristung tbertragt. Das zwei-
stufige Luftungskonzept — bestehend aus
modularen, einheitszentralen Systemen fiir
kleinere Wohneinheiten und zentralen
Lésungen fiir groBere Wohn- und Gewerbe-
flichen - unterstltzt die angestrebte
Wandelbarkeit der Nutzung und fligt sich
nahtlos in die modulare TGA-Strategie des
Projekts ein. Die gewdhlte Systemarchitektur
erlaubt eine einfache Skalierung und Anpas-
sung bei zukiinftigen Umnutzungen. Damit
leistet die Luftungstechnik einen wesentli-
chen Beitrag zur langfristigen Funkti onalitét
des Multi Park Schrobenhausen.
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Die AuBenwandgitter mit Abtropfkante kdnnen flexibel waagerecht oder senk-
recht an der AuBenwand eingesetzt werden.

Die Fakten zum Multipark

Der deutsche Multi Park Schrobenhausen erhielt
ein Liftungskonzept fur Wohn- und Arbeitsflachen.

e (Objekt: Multi Park Schrobenhausen
Wohn- und Gewerbepark auf circa
10.200 m2 Flache
e Projektentwickler: Plapperer Projekt GmbH
e |{ftungssysteme:
PluggPlan: Einheitszentrale Liiftung flir
kleinere Wohneinheiten
PluggEasy / Avent: Zentrale Komfortliiftung
fur groBere Wohn- und Gewerbefléachen
e Hersteller: Pluggit GmbH

PluggPlan eignet sich flir kleinere und mittlere Wohneinheiten. Uber eine flexible Die zentralen WohnraumlUftungsgerate mit Warmerlckgewinnung sind fur nahe-

Vorwandinstallation am WC kann es Uber eine Revisionsklappe gewartet werden. zu alle Wohngrundrisse sowie fir groBere Praxis- oder Gewerberdume geeignet.
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Komfort und Effizienz
fur frische Luft im Kopf

Fir den Neubau am Hotel Gut
Brandlhof — World of Congress
hat FlaktGroup in Zusammen-
arbeit mit der Firma Wieser +
Scherer die Liftungs- und
Klimatechnik geliefert. Das
Resultat: ein System, das
Komfort, Raumluftqualitat

und Energieeffizienz vereint.

0 as Hotel Gut Brandlhof ist seit Jahren
ein etablierter Veranstaltungsort. 2026
erdffnet dort ein visiondrer Neubau: die World
of Congress als moderne, vielseitige Location
fur Business-Events. Zentrum des Hotel Gut
Brandlhof stehen die hochmodernen Flakt-
Group CAIRplus Liftungsgerate, die modular
aufgebaut und mit Zonenteilen ausgestattet
wurden. So lassen sich einzelne Bereiche in-
dividuell gezielt beheizen, kiihlen oder beliif-
ten —ideal fiir Seminarrdume, Foyer, Mitarbei-
terbereiche (Lounge, Speisesaal, Umkleiden)
sowie Lagerbereiche.

Alle Luftungsgerédte sind zusatzlich mit
Plattenwdrmetauschern ausgestattet. Diese
hochmodernen Warmetauscher erméglichen
eine besonders effiziente Riickgewinnung
von Warme und Kalte aus der Abluft. Das
bedeutet: Energie, die sonst verloren gehen
wiirde, wird zurickgefiihrt, wodurch der
Energieverbrauch deutlich reduziert und die

Das Hotel Gut Brandlhof bietet neuen Raum fur auBergewdhnliche Veranstaltungen — von kleinen Seminaren

fr zehn Personen bis hin zu groBen Firmenveranstaltungen, Jubilden oder Prasentationen fur 700 Gaste.

Betriebskosten gesenkt werden - ohne dass
der Komfort oder die Raumluftqualitét leidet.
Gleichzeitig tragen Warmeritickgewinnungs-
systeme zu einer nachhaltigen und umwelt-
freundlichen Betriebsweise bei, da weniger
Heiz- und Kihlenergie bendtigt wird.

Gesundes, behagliches Raumklima

Die modularen FlaktGroup CAIRplus-
Zentralliftungssysteme wurden so konzipiert,
dass vorkonditionierte Luft bereitgestellt
werden kann, um stets angenehme Tempe-
raturen zu gewdhrleisten. Dank des modula-
ren Aufbaus, der Zonenteile und der prazisen
Steuerung lasst sich jedes Gerat exakt und
individuell an die Bediirfnisse der jeweiligen
Raume anpassen. Das Ergebnis ist ein gesun-

des, behagliches und energieeffizientes
Raumklima, das den hohen Anspriichen von
Gasten, Mitarbeitern und Betreibern gerecht
wird. In den Serverraumen kiihlen FlaktGroup
Gebldsekonvektoren zuverldssig und
gleichméaBige die Anlagen. Diese Gerdte
regulieren prazise die Temperatur und tragen
damit entscheidend dazu bei, dass die
empfindliche IT-Infrastruktur stets im
optimalen Betriebsbereich arbeitet.

Die Umsetzung erfolgte in enger
Zusammenarbeit mit der ausfiihrenden Firma
Wieser und Scherer, Zeller Haustechnik
GmbH, wodurch eine reibungslose
Installation und ein optimales Zusammen-
spiel aller Systeme gewabhrleistet wurde.

Das Brandlhof er¢ffnet in Saalfelden einen Neubau —

modern, vielseitig, zukunftsweisend. Eine Location,
die Business-Events auf ein neues Level heben soll.
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Das modulare CAIRplus Zentralltiftungsgerat von
FlaktGroup sorgt im Keller fur kontrollierten Luft-
austausch und Energieeffizienz.

Komfort im Foyer: Das CAIRplus Zentralliftungs-
gerat mit Zonenteilen ermoglicht gezieltes Heizen,
Kuhlen und Luften einzelner Bereiche.
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WOLF
Wohnraumliftung
auf allen Ebenen

esunde Raumluft in mehrgeschoBigen

Wohngebduden ist langst keine
Komfortfrage mehr, sondern eine normative
und energetische Notwendigkeit. Mit der
neuen FWL-Serie bringt WOLF eine Lésung
auf den Markt, die speziell fiir den Objektbau
konzipiert wurde: kosteneffizient in der
Anschaffung, kompakt in der Bauform und
skalierbar fiir Projekte jeder GroBenordnung.
Ob Geschosswohnbau, Studentenwohnheim,
Seniorenresidenz oder Sanierungsprojekt —
die FWL-Serie ist auf die spezifischen
Anforderungen des mehrgeschofigen
Wohnungsbaus ausgelegt.

Fir kleine und groBe Wohnraume

Die FWL-100 deckt Wohnflachen bis knapp
70 m? ab und eignet sich ideal fiir kleinere
Einheiten wie Studios oder Apartments. Die
FWL-200 ist fur gréBere Wohnungen bis
150 m? konzipiert und passt mit ihren kom-
pakten 56 cm Breite und 31,5 cm Tiefe prob-
lemlos in Nischen oder Standardkiichen-
schrénke. Beide Geréte sind in links- und
rechtsseitiger Ausfiihrung erhaltlich - ein
Vorteil bei gespiegelten Grundrissen in Seri-
enprojekten. ,Mit der FWL-Serie schaffen wir
eine L6sung, die wirtschaftlich attraktiv ist
und gleichzeitig keine Kompromisse bei Qua-
litdt und Hygiene macht”, so Martin Klobouc-
nik, Geschéftsfiihrer von WOLF Klima- und
Heiztechnik Osterreich. ,Gerade im mehrge-
schoBigen Wohnbau, wo Kosteneffizienz und
einfache Installation entscheidend sind, setzt
die FWL-Serie neue Mal3stabe."
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WOLF

Die FWL-Serie von WOLF l&sst sich vom Basisgeréat
bis zur komfortorientierten Ausstattung konfigurieren.

IVENTO
Uberwachung der
Luftqualitat

Das AEOROIine ALF von IVENTO ist ein flexibles

Zentralgerat fur gesunde Raumluft.

it dem AEROline ALF bietet liVENTO

ein besonders flexibles Zentralgerat
fir die kontrollierte Wohnraumliftung. Es
eignet sich flr Ein- und Mehrfamilienhduser
mit einer Fliche von bis zu circa 280 m” Das
Gerat lasst sich bodenstehend oder
wandhdngend, vertikal oder horizontal
installieren. Damit passt es sich unterschied-
lichsten Einbausituationen an.

Intelligente Luftqualitatsiiberwachung
Ein besonderes Merkmal ist die intelligente
Luftqualitdtsiiberwachung: Sensoren messen
nicht nur die Abluft, sondern auch die Zuluft
sowie die AuBenluft und erméglichen so
einen prazisen Automatikbetrieb. Die
integrierte  Warmerlickgewinnung mit
Kreuzgegenstrom-Warmetauscher sorgt fiir
hohe Energieeffizienz.

Sicherer Betrieb

Zusatzlich gewahrleistet die TUV-gepriifte
Feuerstdtten-Funktion einen sicheren Betrieb
durch permanente Uberwachung der
Volumenstrombalance und verhindert
zuverldssig Unterdruck im Geb&ude.

FW

LIVENTO

FRISCHE LUFT IM
HANDUMDREHEN

IDEAL FUR

Arztpraxen, Kliniken und Rehazentren

Schulen, Birordaume
und Trainingseinrichtungen

Veranstaltungsraume, Cafés
und Restaurants

Ladenlokale, Einzelhandelsgeschafte

Fitnesscenter, Sportstudio
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ANLAGENUBERWACHUNG UND (FERN-)WARTUNG

Vertrauen ist gut, doch
Kontrolle am besten

Die niederdsterreichische Gemeinde St. Bernhard-Frauenhofen baut auf Sicherheit. Bei der

Trinkwasserversorgung vertraut sie in funf Pumpstationen von Wilo — und in digitale Tools zur
Kontrolle: Anhand von Monitoring werden Stérungen nun sichtbar, bevor sie zu Herausforde-
rungen werden.

Der liebe Gott sieht bekanntlich alles — vielleicht auch, weil er auf digitale Uberwachung setzt wie nun die Gemeinde St. Bernhard-Frauenhofen. Das Paket WiloCare

sichert durch digitales Monitoring die technische und wirtschaftliche Leistungsfahigkeit der neuen Trinkwasser-Pumpsysteme nachhaltig ab.

e ie Gemeinde St. Bernhard-Frauen-
hofen im Bezirk Horn hat in den ver-
gangenen Jahren umfassend in die Moderni-
sierung und Erweiterung ihres Wasserversor-
gungsnetzes investiert. Ziel war es, die Ver-
sorgungssicherheit fiir die Ortsteile Strogen,
Griinberg und Poigen nachhaltig zu erhéhen.
Gleichzeitig sollten die Betriebssicherheit der
Drucksteigerungsanlagen und die Uberwa-
chungssysteme auf den neuesten Stand der
Technik gebracht werden. Ein wesentlicher
Treiber fir die Modernisierung war die Re-
duktion der zuvor hohen Wasserverluste.
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Durch die vollstdndige Erneuerung des Net-
zes konnten Leckagen minimiert und die
Versorgung —auch im Bereich der Feuerldsch-
anlagen - entscheidend verbessert werden..

Fiinf neue Pumpstationen von Wilo

Als Generalunternehmer hat Wilo samtliche
finf neuen Pumpstationen errichtet und die
komplette Anlagentechnik sowie die elektro-
technische Ausriistung geliefert. Zwei der
zentralen Anlagen in den Ortsteilen Strogen
und Poigen wurden zusatzlich mit dem digi-
talen Uberwachungssystem WiloCare ausge-

stattet. Zum Einsatz kommen Wilo-SiBoost

Smart 2 Helix VE 36 Drucksteigerungsanlagen

mit einer Férderleistung von jeweils 10 I/s,

kombiniert mit WiloCare Monitor-Einheiten,

die eine Echtzeitliberwachung und einen si-

cheren Fernzugriff ermoglichen. Die digitale

Kombination bietet wesentliche Vorteile:

« permanente Zustandskontrolle aller rele-
vanten Anlagenparameter

« friihzeitige Erkennung von Abweichungen

- effiziente und planbare Wartung durch kla-
re Diagnosedaten

+ hohe Betriebssicherheit, schnelle Reaktion

WILO (4)



ANLAGENUBERWACHUNG UND (FERN-)WARTUNG

Gemeinde 51. Barnhard Paigen

Die Drucksteigerungsanlage Wilo-SiBoost Smart 2 Helix VE 36 im Ortsteil Poigen
sorgt fur konstanten Wasserdruck im Versorgungsnetz. Dank der Anbindung an
den WiloMonitor ist die Anlage jederzeit digital Gberwachbar.

Friihzeitige Leckage-Erkennung

Um potenzielle neue Wasserverluste
moglichst frih zu identifizieren, wurden
zusatzlich je Anlage induktive Mengenmesser
der Firma Krohne installiert. Registriert die
Armatur iber einen ldngeren Zeitraum einen
ungewdhnlich hohen Durchfluss, meldet der
Wilo-Monitor dies automatisch an den
Wassermeister. Damit Gberwacht WiloCare
nicht nur die eigenen Komponenten, sondern
integriert auch externe Messtechnik vollstan-
dig in das Monitoring-Konzept. Die Gemeinde
lasst Stormeldungen bewusst per E-Mail und
zusatzlich per SMS an die diensthabenden
Wassermeister senden, um héchstmogliche
Informationssicherheit zu gewahrleisten.
Uber den Wilo-Monitor kann anschlieBend
— auch von zuhause aus - sofort beurteilt
werden, ob ein rascher Einsatz erforderlich ist.

Notentwédsserung und Wartung

Als weitere SchutzmafBnahme wurde eine
WiloRexa UNI Tauchmotorpumpe zur Notent-
wasserung installiert. Sie schiitzt die Anlagen
zuverldssig, wenn Uber den Deckel Wasser
von auB3en eindringt oder innen eine Leitung
platzt. Auch diese Funktion ist vollstandig in
das Wilo-Monitoring eingebunden. Zusatzlich
nutzt die Gemeinde einen jahrlichen
Wilo-Wartungsvertrag fiir Pumpen, Motoren,
Aggregate und Elektrokomponenten. Alle
sicherheits- und funktionsrelevanten
Prufungen wurden im Zuge der letzten
Inspektion erfolgreich absolviert.

Praxisnutzen fiir die Gemeinde

Durch das Zusammenspiel aus moderner
Pumpentechnik, digitalem Monitoring und
regelmaBliger Wartung profitiert die
Gemeinde nachhaltig:

deutlich hohere Versorgungssicherheit
durch robuste Technik

« splrbare Betriebskostensenkung durch
vorausschauende Wartung

weniger Vor-Ort-Kontrollen dank Remote-
Monitoring

schnelle Storungsdiagnose und klare
Entscheidungsgrundlagen

Fazit

Dieses Praxisbeispiel zeigt, wie WiloCare
Betreiberinnen und Betreiber unterstiitzt - ob
in Gemeinden, Wohngebauden, Hotels, Biiros
oder Freizeitbetrieben. Der Aufbau einer Wilo
SiBoost Smart 2 Helix VE ist hydraulisch ident
und damit sowohl in der Gebaudetechnik als
auch in der kommunalen Wasserwirtschaft
flexibel einsetzbar. Der Vorteil fiir die Betrei-
ber ist klar: ,Ich habe eine Stérmeldung,
schaue in den Monitor — und kann sofort
entscheiden, wie schnell ich handeln muss!”
Mit der Kombination aus Wilo-SiBoost Smart,
WiloCare, dem Wilo-Monitor und professio-
neller Wartung verfiigt die Gemeinde

Big Data: WiloCare
bindelt alle Instand-
haltungsdienste in
einem umfassenden

Paket, erganzt um die

Der WiloMonitor Uberwacht die Pumpenanlagen in Echtzeit. Bei einer Stérung er-
halten Betreiber sofort eine Benachrichtigung direkt aufs mobile Endgeréat. In der
Webanwendung bleiben alle wichtigen Betriebsdaten im Blick.

Die Fakten zum Projekt

Trinkwasserversorgung in der Gemeinde
St. Bernhard-Frauenhofen.

e QOrt: 3580 St. Bernhard, Niederdsterreich

e Anwendung: Trinkwasserversorgung

® MaBnahme: Neubau — alle fiinf Pump-
stationen errichtet durch Wilo

e Anlagenbetreiber: Gemeinde St. Bernhard-
Frauenhofen

e Planung: Steinbacher + Steinbacher ZT
GmbH, Wien

e Ausfiihrung: Wilo als Generalunternehmer

® |nbetriebnahme: 2025 durch WiloWerks-
kundendienst

St. Bernhard-Frauenhofen nun lber ein
zukunftssicheres Gesamtsystem flir hdchste
Versorgungssicherheit.

FW

Ferniiberwachung
von Pumpen und

Pumpensystemen.
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GRUNDFOS

ANLAGENUBERWACHUNG UND (FERN-)WARTUNG

Grundfos

Remote-Management
vollig unkompliziert

it dem Connect Asset

Monitor prasentiert
Grundfos eine kostengtinstige,
nutzerfreundliche Remote-
Management-Losung fiir gebau-
detechnische Systeme. Ihre Basis:
eine bisher nur fur die Wasser-
wirtschaft eingesetzte Plattform,
die mit einer erweiterten Funkti-
onalitét fur die Gebaudetechnik
weiterentwickelt wurde. Der
Connect Asset Monitor ist eine
intuitiv bedienbare CloudIdsung,
die technische Betriebsdaten
ohne komplexe Leittechnik-
Integration einfach zugénglich
macht. Betreiber und Facility
Manager haben damit jederzeit
den Uberblick tiber den Zustand
ihrer Pumpen und Systeme und
kdénnen wichtige Betriebsdaten
wie Energieverbrauch, Tempera-
tur und Durchfluss Giberwachen.

Nahezu Echtzeit-Monitoring
Der Connect Asset Monitor greift
Uber ein Grundfos Gateway und
eine gesicherte Internetver-
bindung nahezu in Echtzeit auf
Betriebs- und Zustandsdaten zu.
Neben Grundfos-Pumpen lassen
sich Uber Modbus RTU hersteller-
unabhédngig auch weitere Gerate
auf die Plattform aufschalten. Die
Daten kodnnen gespeichert,
visualisiert, Uberwacht und

analysiert werden, auBerdem
Einstellungen

lassen sich

www.derinstallateur.at 4/2026

anpassen. Die unkomplizierte
Fernliberwachung hilft, Auffallig-
keiten frihzeitig zu erkennen
und Ausfélle zu vermeiden,
Serviceeinsdtze vor Ort zu
reduzieren und die Lebensdauer
der Anlage zu verlangern. Dabei
behalten Anlagenbetreiber den
Energieverbrauch im Auge,
kénnen Optimierungsmadglich-
keiten aufspiren, steuernd ein-
greifen und die Auswirkung von
Einstellungen verfolgen. Zudem
liefert die Monitoring-Losung
verlassliche Daten fur die Nach-
haltigkeits-Berichterstattung.

Alle Daten auf einen Blick
.Viele gebdudetechnische
Anlagen in kleineren und mittle-
ren Gewerbeimmobilien bieten
derzeit keine ausreichenden
Moglichkeiten, den Energie-
einsatz prazise zu Uberwachen
und zu steuern”, erklart Maik
Benjamin Maibaum, Regional
Lead Digital Product Specialist
bei Grundfos. ,Der Grundfos
Connect Asset Monitor ist eine
niederschwellige, zukunftsfahige
Losung, um die Daten unter-
schiedlichster pumpenbasierter
Systeme an einer einzigen Stelle
kontinuierlich sichtbar zu
machen und damit eine
entscheidende Grundlage fir die
Optimierung zu schaffen.”

FW

Kostengunstig und
nutzerfreundlich: der
Grundfos Connect
Asset Monitor.

Siemens

Mehr Flexibilita

t,

weniger Komplexitat

Smarte Energie:
Siemens testet seine
Flexibility Services in

der Seestadt Aspern..

it den Flexibility Services

bringt Siemens eine
hochinnovative Losung auf den
Markt, um Herausforderungen
der Energiewende bestmdglich
zu begegnen. Die Flexibility
Services stellen eine intelligente
Optimierung des Energiesystems
in Gebduden sicher. Dabei
werden die Flexibilitatspotentia-
le der Komponenten im Gebaude
mit variablen Energietarifen aus-
genutzt und zusétzlich kosten-
intensive Lastspitzen reduziert -
mit dem Ziel, Energiekosten
spirbar zu senken.

Prazise Prognosen per Kl

Basierend auf fortschrittlichen
Algorithmen wie Model Predict-
ive Control (MPC) und Machine
Learning (ML) optimieren die
Services Energiesysteme in
Gebduden. Sie ermdglichen
prazise Prognosen flr nicht
steuerbare Lasten und lokale
Energieerzeugungsanlagen und
nutzen dynamisch die Flexibili-
tatspotentiale sowie variable
Energietarife. Ein zentrales Merk-
mal ist die Fahigkeit, sowohl
thermische als auch elektrische
Lasten ganzheitlich zu optimie-
ren, um kostenintensive Last-
spitzen zu reduzieren. Dank eines
lokalen Edge Devices bietet die
Losung hochste Performance
und Verfigbarkeit und ist

dennoch einfach in bestehende
Infrastrukturen integrierbar. Die
Siemens-Losung ermoglicht
Unternehmen, frihzeitig auf
neue gesetzliche Rahmenbedin-
gungen zu reagieren und damit
zukinftige Vorteile gezielt zu
nutzen. Ein modernes Flexibili-
sierungssystem eréffnet zudem
die Méglichkeit, den elektrischen
Spotmarkt durch intelligente
Lastverschiebung, optimierten
Einsatz eigener Erzeugungs- und
Speichersysteme sowie die Re-
duktion von Netzentgelten wirt-
schaftlich auszuschopfen. Unter-
nehmen sichern sich damit nicht
nur unmittelbare Kostenvorteile,
sondern stdrken zugleich ihre
Wettbewerbsfahigkeit in einem
dynamischen Energiemarkt.

Spiirbar niedrigere Kosten
Martin Lang, Head of Smart Infra-
structure Buildings, Siemens Os-
terreich: ,Das neue Elektrizitats-
wirtschaftsgesetz bietet durch
mehr Wettbewerb und flexiblere
Tarife in Osterreich Chancen fiir
unsere Kunden. Wir schaffen
durch die intelligente Laststeue-
rung und die Nutzung glinstiger
Strompreise mit unseren
ISO270001-zertifizierten Flexibi-
lity Services spirbare Kostenein-
sparungen bei gleichzeitiger
Energieeffizienzsteigerung.”

FW

SIEMENS



Judo
Der Heim-
Wachter

m asserschaden sind der
Albtraum aller Hausbesit-
zer; auch Mieter stehen in der
Verantwortung, wenn z.B. eine
defekte Waschmaschine schuld
ist. Der Funk-Bodensensor JUDO
HOME GUARD kann zur Scha-
densbegrenzung beitragen, in-
dem er austretendes Wasser und
andere leitfahige Flussigkeiten
detektiert und den Nutzer recht-
zeitig informiert. Zusatzliche Fea-
tures wie die Temperatur- und
Luftfeuchtemessung runden
JUDO HOME GUARD ab. Er warnt
zudem vor Frost, wenn etwa das
Ferienhaus tber den Winter leer
steht - jederzeit und Uberall.
Durch die Uberwachung der
Luftfeuchtigkeit kann der Sensor
auch vor Schimmel schiitzen. Ne-
ben einem akustischen Warnsig-
nal macht sich der Funk-Sensor
visuell Gber ein rundes Leucht-
band bemerkbar. Durch den Ak-
kubetrieb mit USB-Anschluss
und einer Betriebsdauer von bis
zu zwei Jahren ohne Nachladen
ist ein Batteriewechsel nicht not-
wendig. Bei geringer Akkulauf-
zeit gibt der Sensor rechtzeitig
ein Signal, alternativ kann er dau-
erhaft an die Stromversorgung
angeschlossen werden.

Per JU-Control App kann der
Funk-Bodensensor mit einem
internetfahigen JUDO Produkt
verbunden und weltweit gesteu-
ert werden. Nutzer erhalten Be-
triebs- und Warnmeldungen bei
App-Nutzung als Push-Nachricht,
E-Mail und/oder SMS und blei-
ben jederzeit informiert. Grenz-
werte flr die Temperatur- und
Luftfeuchtemessung lassen sich
ebenfalls in der App einstellen.
Uber das gebiudeseitig vorhan-
dene WLAN konnen bis zu zehn
Sensoren mit einem JUDO Pro-
dukt fur die vollumféngliche
Uberwachung verbunden wer-
den - ob in der Kiiche neben der
Spilmaschine, im Hauswirt-
schaftsraum an der Waschma-

schine oder in wenig frequentier-
ten Kellerrdumen. Voraussetzung
fir den Verbindungsaufbau ist
ein WLAN-fdhiges JUDO Produk.
In Kombination mit dem Mikro-
leckageschutzsystem ZEWA
i-SAFE, den Multifunktionspro-
dukten ZEWA i-SAFE FILT und
PROM-i-SAFE oder den Enthar-
tungsanlagen i-soft PRO Serie,
i-soft SAFE+ und i-soft K SAFE+
spielt JUDO HOME GUARD seine
Starken voll aus: Bei Meldung
von austretendem Wasser oder

Uponor Siccus Mini

Ideal fur die
Modernisierung

FuBbodenheizsystem fiir den Trockenbau
mit nur 15 mm Aufbauhdhe. Niedriger als
je zuvor und fiir schnellsten Komfort.

www.uponor.com/siccusmini

ANLAGENUBERWACHUNG UND (FERN-)WARTUNG

Optimierter Leckageschutz: Dank
Funk-Bodensensor HOME GUARD.

anderen leitfahigen Flissigkei-
ten veranlasst der Sensor Uber
das verknupfte JUDO Mikrole-
ckageschutzprodukt die automa-
tische Sperrung der Leitung.
Diese kann auch im Zuge einer

routinemafligen Mikroleckage-
prifung per App ausgeldst wer-
den, um den Wasserdurchfluss
zu stoppen.

MPEC

+GF+

. Ultra-
. flach und

' ‘ schnell‘ /

* Direktes Beflieshﬁch

¥ Geringes Systemgewicht von nur 1,6 kg/m?

+Trockenbauverlegung ohne Feuchteeintrag
in das Bauwerk

& Einfache Verlegung auf bestehenden Boden
moglich

Erfahren Sie mehr tGber
Uponor Siccus Mini:

uponor.com | georgfischer.com



o
Z
)
=
(=]
o
o
Z
(%)
w
-
|
<

48

FUHRPARK & LADUNGSSICHERHEIT

Die richtige Einrichtung
fur SHK-Fahrzeuge

Suchen kostet Zeit und Ner-
ven. Der passende Fahr-
zeugausbau schafft Ordnung
und Komfort. Wie man sein
Fahrzeug optimal ausstattet
und Fehler vermeidet, erklart
Julia Lieb von bott.

G ine Fahrzeugeinrichtung im Nutzfahr-
zeug vermittelt nicht nur gegeniber

Kunden ein positives und professionelles Bild,
sondern erspart auch zeitraubendes Suchen
im Arbeitsalltag. Wer téaglich damit arbeitet,
weild einen guten Fahrzeugausbau auch ganz
personlich zu schéatzen, denn richtig
ausgefiihrt schont er sowohl Nerven als auch
Ricken und Gelenke. Doch es gehort mehr
dazu, als links und rechts ein Regal in den
Laderaum zu schrauben - damit eine Fahr-
zeugeinrichtung bestmdgliche Ordnung,
Ergonomie und Sicherheit gewéhrleisten
kann, muss einiges beachtet werden, weil}
Julia Lieb. Die technische Verkaufsberaterin
beim deutschen Einrichtungshersteller bott
betreut Kunden aus der SHK-Branche. Durch
zahllose Beratungsgesprache weil3 sie,
worauf es ankommt — und auf welche Fehl-
schliisse man allzu leicht hereinfallen kann.

Das Fahrzeug muss zum Job passen

,Fur die allermeisten, die mich zwecks eines
Ausbaus kontaktieren, steht das Fahrzeug-
modell schon fest”, so Lieb. ,Dabei stellt sich
oft heraus, dass es zu klein fiir den Einsatz-
zweck ist. Zwar bekommt man meist alles
irgendwie unter, Aspekte wie Zuganglichkeit,
Ladungssicherung und Ubersicht gehen in
kleinen Kastenwagen aber schnell verloren.”
Wenn es Parkplatzsituation und Mehrkosten
zulassen, rat sie daher oft
zum GroBraumtransporter.
,Es ist nicht Sinn der Sache,
dass Rohre und Eimer lose
im Gang herumkullern -
schon allein, um bei Polizei-
kontrollen auf der sicheren
Seite zu sein. Ein GroBraum- |
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In meinen Kofferraum packe ich: Individuell konfigurierbare Auto-Regalsysteme wie jene von bott optimieren

Arbeitsablaufe fur Installateure und reduzieren den Kraftstoffverbrauch durch geringeres Gewicht.

transporter bringt den Platz fur die passend
dimensionierte Einrichtung mit. AuBerdem
kann man aufrecht darin stehen. Es arbeitet
sich angenehmer, wenn man nicht gekrimmt
in den Laderaum krabbeln muss — und man
kann das Innere grof3er Fahrzeuge als wetter-
geschitzte Werkstatt nutzen”, erklart Lieb.
Doch fiir welches Fahrzeug man sich auch
entscheidet: Soll eine Fahrzeugeinrichtung
eingebaut werden, pladiert die Expertin
unbedingt dafiir, auf einen bereits werkseitig
eingebauten Fahrzeugboden zu verzichten.
,Fur Ausbauanbieter wie uns ist das alles
andere als hilfreich”, sagt sie. ,Um die
Einrichtung sicher zu befestigen, muss der
Boden raus — und wenn der auch noch fest

Jedes Ladegut braucht seinen festen
Platz. Erst so kann sich eine zeit-

sparende Arbeitsroutine entwickeln.

JULIA LIEB, TECHNISCHE VERKAUFSBERATERIN, BOTT

verklebt sein sollte, missen wir durch die
Karosserie bohren. Das ist nicht gerade eine
elegante Losung, insbesondere nicht bei
Leasing-Fahrzeugen, die ja moglichst unver-
sehrt bleiben sollten. Unter dem Strich sind
Kunden besser und in aller Regel giinstiger
dran, wenn sie mit einem komplett ,nackten”
Fahrzeug zu uns kommen”, erklart Lieb.

Kein Patentrezept fiir SHK-Ausbau

,S0 gut wie alle Anfragen fuihren zu einer
vollig individuellen Konfiguration®, stellt Julia
Lieb fest. ,Die Betriebe sind mittlerweile so
divers in ihren Dienstleistungen, Arbeits-
abldufen und Beddrfnissen, dass man kaum
einen Aspekt einer Fahrzeugeinrichtung an
der Branche festmachen kann.” Einige
typische Grundeigenschaften kann sie
dennoch nennen: ,In SHK-Fahrzeugen ist
immer viel Stauraum fur Kleinteile gefragt -
sei es in Koffern, Schiitten wie unseren bott-
Boxen oder Schubladen. Legt man sich auf
ein einziges Koffersystem wie die Systainer®
fest, das es erlaubt, mehrere Koffer miteinan-

BOTT (5)



der zu verbinden, erleichtert man sich den
Transport zum Einsatzort erheblich.” Zeit und
Krafte sparend ist auch einer ihrer Tipps zur
Zuganglichkeit: ,Man kann eine Einrichtung
in vielen Féllen so planen, dass man an haufig
benétigte Gegenstdande gelangt, ohne den
Laderaum Uberhaupt zu betreten. So lassen
sich Schubladen und Kofferablagen positio-
nieren, dass sie direkt von der Seitentiir aus
zuganglich sind”, so Lieb.

Auflerdem gibt sie zu bedenken, dass
nicht alles in den Regalen verstaut sein muss,
solange es gesichert ist. ,UbergroBe Koffer
und Maschinen brauchen nicht unbedingt
ein eigenes Fach in der Einrichtung. Wenn
man es nicht tbertreibt, kann man sie auch
mit Spanngurten an die Einrichtung oder die
Fahrzeugwand zurren, ohne gleich alles voll-
zustellen”, sagt Lieb. ,Generell gehort alles
Schwere mdglichst weit nach unten auf den
Fahrzeugboden - nicht nur aus Griinden der
Ergonomie, auch, weil ein niedriger Schwer-
punkt die Fahreigenschaften verbessert.”

Bevor man sich Gedanken dartiber macht,
wie man alles sinnvoll verstauen konnte, rat
Lieb auBerdem dazu, jedes neue Fahrzeug
wie einen Umzug zu betrachten und entspre-
chend auszumisten. ,Hat man wirklich alles
so regelmalig gebraucht, dass es auch
weiterhin immer dabei sein muss?”, fragt sie.
Fir die Dinge, die dieser Kontrolle stand-
halten qilt: ,Jedes Ladegut braucht seinen
festen Platz. Erst so kann sich eine zeit-
sparende Arbeitsroutine entwickeln — und
sollte man gemeinsam mit anderen arbeiten,
werden es die Kollegen einem danken.
Beschriftung sorgt fiir Klarheit, beispielsweise
auf den Schubladen, Koffertablaren und den
Koffern und anderen Behdltern selbst.”

Mehr als nur Fahrzeugeinrichtung

,Die herstellerseitig eingebaute Innenraum-
beleuchtung ist meistens nicht gerade
leistungsstark”, so Lieb. ,Abhangig davon,
wie viel Zeit man im Laderaum verbringt,
sollte man Uber eine zusatzliche Licht- und
Energiequelle nachdenken.” Generell ist
Strom im Laderaum in den Augen von Julia
Lieb ein nicht zu unterschédtzendes Thema.
,Fur die Beleuchtung allein ist normalerweise
keine zusétzliche Batterie notwendig. Anders
sieht es aus, wenn man Uber Steckdosen im
Laderaum hin und wieder den Trennschleifer
anwerfen will - auch hinsichtlich des Wieder-
aufladens. Abhdngig von der Lange der
Strecken zwischen den Einsatzen kdnnte die
Lichtmaschine damit Uberfordert sein. Gut
die Hélfte der Ausbauten meiner Kunden
umfassen deshalb eine elektrische AuBen-
einspeisung. Hier waren wir wieder beim
Thema ,Locher in die Karosserie bohren”.

FUHRPARK & LADUNGSSICHERHEIT

Vom Werkzeugschrank
bis zur Werkbank: Ein

optmal genutzter Raum
bringt Tools sicher und
Ubersichtlich im Trans-

porter unter.

Alles gut im Blick:
Diverse Kleinteileboxen
strukturieren den Stau-
raum und bieten einen

schnellen Zugriff auf
Materialien und Tools.

Bestens gerUstet:

In der Systainer® Tool-
Box ist sémtliches
Werkzeug jederzeit
griffoereit. Sie lasst
sich auch mit anderen
Koffern koppeln.

Dieses steht auch dann im Raum, falls die
Gasflasche dabei sein soll: Eine hinreichende
Be- und Entliftung erfordert Lifter im Boden
oder der Seitenwand sowie am Dachhimmel”,
flhrt Lieb aus.

Wer damit arbeitet, wei3 es am besten
Bei all diesen DenkanstdRen ist vielleicht der
wichtigste Ratschlag von Frau Lieb, die-
jenigen an der Planung zu beteiligen, die
spater mit dem Fahrzeug arbeiten. ,Praktische
Erfahrung auf der Baustelle fihrt zu den

besten Ausbauten —auBerdem unterscheiden
sich Menschen in Gro3e und Beweglichkeit.
Deshalb kann es hilfreich sein, beispielsweise
Ablagen und Schubladen auf bestimmte
Weise zu positionieren. Unser Einrichtungs-
system bott vario3 bietet die Moglichkeit,
jedes Fahrzeug ganz individuell zu gestalten
— da ist es einfach ein Zeichen der Wert-
schatzung gegeniiber den eigenen Mitarbei-
tenden, wenn man dieses Potenzial auch
nutzt”, so Lieb.

FW
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Sortimo

Ordnung im Transporter
spart Zeit und Geld

m artung einer Heizungs-
anlage, Storungsdienst
oder Montage beim Kunden -
Installateurbetriebe sind taglich
in unterschiedlichen Einsatzen
unterwegs. Oft werden mehrere
Termine am Tag koordiniert,
Werkzeuge und Ersatzteile
missen schnell verfligbar sein,
und im Servicefahrzeug herrscht
entsprechend reger Zugriff auf
Material und Equipment. Gerade

Maximale Flexibiltat:
Das SR5 Fahrzeug-
regalsystem von
Sortimo bietet Profis
effiziente Organisation
in der Autoflotte.

in solchen Situationen zeigt sich,
wie wichtig eine klare Organisa-
tionim Fahrzeug ist. Wenn Werk-
zeuge, Verbrauchsmaterialien
und Ersatzteile einen festen Platz
im Fahrzeug haben, und sie auch
sofort erreichbar sind, lassen sich
Serviceeinsatze wesentlich effizi-
enter durchfiihren. Lange Such-
zeiten oder mehrfaches Umladen
von Material entfallen. Moderne
Fahrzeugeinrichtungen unter-

stlitzen Installateurbetriebe da-
bei, den verfligbaren Stauraum
im Transporter optimal zu nutzen
und gleichzeitig fiir Ubersicht zu
sorgen. Werkzeuge und Materia-
lien kénnen strukturiert verstaut
werden, sodass Monteure bei
jedem Einsatz schnell auf die be-
notigte Ausriistung zugreifen
kénnen.

Stauraum effizient nutzen

Ein Beispiel dafir ist die Fahr-
zeugeinrichtung SR5 von
Sortimo, die speziell fur den
professionellen Einsatz in
Service- und Handwerksfahrzeu-
gen entwickelt wurde. Die Fach-
boden lassen sich entlang der
Seitenprofile flexibel in der Tiefe
montieren. Dadurch kénnen
Fahrzeugkonturen oder Rad-
kasten effizient genutzt werden,
ohne wertvollen Stauraum zu
verlieren. Neben der Organis-
ation spielt auch das Gewicht der
Einrichtung eine Rolle. Kompo-
nenten aus Aluminium verbin-
den Stabilitdt mit geringem
Eigengewicht und ermdglichen

eine hohe Nutzlast fiir Werkzeu-
ge, Ersatzteile und Materialien.

Werkzeug sicher fixieren
Wesentlich im Arbeitsalltag ist
die Sicherheit. Werkzeuge und
Materialien missen wahrend der
Fahrt zuverldssig verstaut sein,
um Beschadigungen zu vermei-
den und Risiken fir Fahrer und
Beifahrer zu reduzieren.
Integrierte Ladungssicherungs-
systeme ermdglichen es, unter-
schiedliche Ladungen flexibel
und sicher zu fixieren. ,Fur
unsere Kunden in Osterreich ist
entscheidend, dass sie sich im
Arbeitsalltag auf ihre Fahrzeug-
einrichtung verlassen kdnnen.
Mit dem SR5 bieten wir ein
System, das Flexibilitat, Sicher-
heit und Effizienz vereint”, sagt
Roland Prackelberger, Geschifts-
fiihrer von Sortimo Osterreich.
,S0 schaffen wir eine mobile
Werkstatt, die Handwerks-
betriebe und Serviceunter-
nehmen optimal unterstitzt.”

FW

Radkutsche

Eine Werkstatt
auf drei Radern

e teigender Zeitdruck,
dichter Stadtverkehr und
der Wunsch nach nachhaltiger
Mobilitat stellen Installations-
betriebe zunehmend vor Heraus-
forderungen. Eine innovative
Losung bietet nun ein neuer
Transportaufbau der Lastenrad-
manufaktur Radkutsche aus Stid-
deutschland, der von Handwer-
kern fiir Handwerker entwickelt
wurde. Im Mittelpunkt steht eine
neu konzipierte Transportbox,
die das E-Lastenrad MUSKETIER

in eine kompakte, mobile Werk-
statt verwandelt. Durchdachte
Halterungssysteme, modulare
Facher und eine ausklappbare
und stabile Arbeitsflache
ermoglichen die sichere und
Uibersichtliche Unterbringung
von Werkzeugen, Ersatzteilen
und Arbeitsmaterialien. So
haben Handwerker alles griff-
bereit - direkt am Einsatzort. Das
Lastenrad ist damit Transport-
mittel und zugleich ein effizien-
ter Arbeitsplatz auf kleinstem
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Unser Lastenrad vereint dkologische
wie 6konomische Vorteile — und ist mo-
biler Werbetrager fUr Unternehmen.

STEFAN RICKMEYER GESCHAFTSFUHRER RADKUTSCHE
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Raum, der Wege spart und
Abldufe beschleunigt: einfach
parken, aufklappen und loslegen.

Fahren ohne Fiihrerschein

Die weiteren Vorteile eines
Lastenrads wie dem MUSKETIER:
Das E-Lastenrad kann auch von
Mitarbeitenden ohne Fihrer-
schein genutzt werden. Zudem
gehdren Staus und Parkplatz-
suche der Vergangenheit an.
Auch enge Zufahrten sind kein
Hindernis mehr. Angesichts
steigender Kraftstoffpreise wird
der Betrieb klassischer Service-
fahrzeuge zunehmend kosten-
intensiv. Das E-Lastenrad sorgt

Umweltfreundlicher
Blickfang im Dienst:
das E-Lastenrad
MUSKETIER von Rad-
kutsche mit integrierter
Werkstattlésung.

mit geringeren Energie- und
Wartungskosten fir eine spir-
bare Entlastung im Betriebs-
budget. Ein weiterer Pluspunkt
ist die Nachhaltigkeit: Der Um-
stieg auf ein E-Lastenrad senkt
CO,-Emissionen und tragt aktiv
zur Verkehrsentlastung in Innen-
stadten bei. Fir viele Betriebe
wird dies auch im Hinblick auf ein
modernes, zukunftsorientiertes
Unternehmensimage interes-
sant. Mit dieser Neuentwicklung
zeigt Radkutsche, wie nachhalt-
ige Mobilitat fir Handwerks-
betriebe moglich ist — flexibel,
effizient und umweltfreundlich.

FW



VOLKSWAGEN/PORSCHE HOLDING

VW
Neue Generation
der Transporter

e er neue Transporter von Volkswagen
Nutzfahrzeuge bietet ein grof3eres

Angebot an Karosserie-, Laderaum- und
Antriebskombinationen. Das neue Spektrum
reicht vom Kastenwagen in diversen Varian-
ten Uber den in seiner Klasse einzigartigen
Transporter Pritschenwagen mit Doppel-
kabine bis hin zum edlen Caravelle Style.
Der Transporter ist das Multitool fir alle
Zuladungen von bis zu 1,33 Tonnen. In den
Laderaum passen zwei und mit langem
Radstand drei Europaletten oder eine ganze
Werkstatt inklusive 230V-Stromversorgung.
Je nach Version finden bis zu neun Personen
Platz an Bord. Auch neu: Der Volkswagen
Transporter wird alternativ zum Turbodiesel
auch mit Plug-in-Hybridantrieb und Elektro-
antrieb angeboten. Die wirtschaftliche
Grundmotorisierung der Modelle ist ein 81
kW (110 PS) starker Turbodieseldirektein-
spritzer (TDI) mit manuellem Getriebe. Die
drei Elektroantriebe mit einer Leistung von
100 kW (136 PS), 160 kW (218 PS) und 210 kW
(286 PS) sind ab sofort auch mit dem intelli-
genten 4MOTION-Allradsystem erhaltlich.

Doppelkabine Pritsche

Als einziger Transporter mit offener Ladefla-
che (4,2 m? und Doppelkabine startet der
Pritschenwagen in der Gesamtgewichtsklasse
bis 3,2 Tonnen durch. Die ersten Modelle des
Transporter Pritschenwagen rollen in der
ersten Jahreshélfte 2026 zu den Handlern. Die
,DoKa Pritsche” ist auch mit vollelektrischem
Antrieb und 4MOTION verflgbar.

FW

Die Doppelkabine Pritsche von VW ist auch mit voll-
elektrischem Antrieb und 4MOTION-Allrad erhaltlich.

Mercedes-Benz

Elektrisch
unterwegs

Der neue elektrische Mercedes-Benz VLE kommt
mit neuer VAN-Architektur auf den Markt.

m it dem neuen elektrischen VLE ldutet
Mercedes-Benz eine neue Ara ein. Er
ist das erste Fahrzeug auf Basis der neu
entwickelten modularen, flexiblen und
skalierbaren Van-Architektur. Das Ergebnis ist
eine neu definierte Grand Limousine, die
auch vom intelligenten Mercedes-Benz
Operating System (MB.OS) profitiert. Der VLE
vereint den Fahrkomfort und die Fahr-
dynamik einer Limousine mit der Gerdumig-
keit und Flexibilitat eines MPV. Weiters betont
Mercedes-Benz seine hohe Effizienz, die neue
800-Volt-Technologie, ultraschnelles Laden
und eine Reichweite von 700 Kilometern.

Vollelektrischer Transporter
2026 werden die vollelektrischen Modelle der
Van Electric Architecture (VAN.EA) fur
Privatkunden eingefiihrt. Zu einem spéateren
Zeitpunkt folgen die elektrischen gewerb-
lichen Transporter. Mit der zweiten Variante
der VAN-Architektur, der Van Combustion
Architecture (VAN.CA), werden zusétzlich
hochmoderne Verbrenner-Vans das kiinftige
Portfolio flir den privaten und gewerblichen
Einsatz ergdnzen. Die Transporter wurden im
engen Austausch mit gewerblichen Kunden
aus unterschiedlichen Branchen entwickelt
und sind somit konsequent auf deren Bed(irf-
nisse und Anforderungen zugeschnitten.
Zukinftige Sprinter sollen mit einer Antriebs-
vielfalt und in zahlreichen Langen-, Rad-
stands- und Gewichtsvarianten erhdltlich
sein. Auch branchenspezifische Auf- und
Umbauldsungen werden maglich sein.

FW

MERCEDES-BENZ

POWER
»1DRIVE

EUROPE

EIN SCAN
ALLE INFOS

www.PowerToDrive.de

Charging the future

of mobility:

Markte, Geschafts-
modelle und Wachstums-
perspektiven

Innovationen erleben:
Ladeinfrastruktur,
bidirektionales Laden,
Megawatt Charging &
Smart Charging

Integration im Fokus:
Elektromobilitat im Zusam-
menspiel mit erneuerbaren
Energien und vernetzten
Energiesystemen

Branchentreffpunkt:
100.000+ Experten und
rund 2.800 Aussteller auf
vier parallelen Fachmessen

Part of

THESMarter

EUROPE




FUHRPARK & LADUNGSSICHERHEIT

Power2Drive Europe

Fachmesse: Elektrofiotten
zukunftssicher gestalten

Q ie Elektrifizierung von
Fahrzeugflotten ist fir
viele Unternehmen ein zentraler
Bestandteil ihrer Fuhrpark-
strategie. Neben der Erreichung
von CO,-Zielen ricken
zunehmend Betriebskosten,
regulatorische Vorgaben und
Fragen der Versorgungssicher-
heit in den Fokus. Mit Blick auf
die EU Direktive EPBD (Energy
Performance of Buildings Direc-
tive) wird der Handlungsdruck
weiter steigen, da ab 2027 auch
im Gebaudebestand verbindli-
che Vorgaben zur Vorbereitung
von Ladeinfrastruktur gelten.

Intelligente Ladestruktur

Der Umstieg auf E-Fahrzeuge
erweitert das Handlungsfeld von
Fuhrparkverantwortlichen deut-
lich. Eine zuverlassige, skalier-
bare und intelligent gesteuerte
Ladeinfrastruktur ist entschei-
dend, um Ladezeiten effizient zu
managen, Netzanschllsse
vorausschauend zu planen und
Lastspitzen gezielt zu reduzieren.
Gerade bei wachsenden oder
heterogenen Flotten bildet ein
professionelles Lade- und
Energiemanagement die Grund-
lage fiir einen wirtschaftlichen
und reibungslosen Betrieb im
Alltag. Zunehmend an Bedeu-
tung gewinnt zudem das
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bidirektionale Laden. Elektro-
fahrzeuge koénnen kiinftig als
mobile Energiespeicher einge-
setzt werden und Energie zeit-
weise an Gebdude oder Strom-
netz zurlickspeisen. Fir Flotten
ergeben sich daraus Potenziale
zur Lastspitzenreduktion, zur
besseren Nutzung selbst erzeug-
ter erneuerbarer Energien sowie
zur Senkung der Stromkosten.

Power2Drive Europe
An der Schnittstelle von Mobilitat
und Energie setzt die Power-
2Drive Europe an - die internat-
ionale Fachmesse fiir Ladeinfra-
struktur und Elektromobilitat. Sie
findet vom 23. bis 25. Juni 2026
auf der Messe Miinchen im
Rahmen von The smarter E Euro-
pe statt. Im Fokus stehen Lade-
infrastruktur, Smart Charging,
Elektromobilitdt und Sektor-
kopplung. Ein besonderes High-
light fir Fuhrparkverantwort-
liche sind die Flottenmanager
Tage mit praxisnahen Work-
shops, Forum Sessions, gefiihr-
ten Messetouren und vielfaltigen
Networking-Angeboten. Au3er-
dem: Die Sonderfliche ,The
Bidirectional Zone" prasentiert
konkrete Anwendungen und
Geschéaftsmodelle rund um
bidirektionales Laden fiir Flotten.
FW

Die Fachmesse Power2Drive Europe fokussiert sich 2026 verstarkt auf Elektro-

mobilitat im Fuhrpark.

52  www.derinstallateur.at 4/2026

Warth

Spatenstich fiir groBeres
Logistikzentrum

Auf einen guten Bau: Auch Landeshauptfrau Johanna Mikl-Leitner gratuliert Warth.

o uf geht's: Wiirth Oster-
reich erweitert seinen
Logistikstandort im niederdster-
reichischen Boheimkirchen. Mit
einer Investition von 20 Millionen
Euro bekennt sich Wirth
Osterreich klar zum Standort
Niederdsterreich und setzt ein
starkes Zeichen fiir langfristiges
Wachstum, Versorgungssicher-
heit und internationale Wett-
bewerbsfahigkeit. Beim Spaten-
stich Ende Marz fiel der offizielle
Startschuss fur die Erweiterung
des Logistikstandorts von Wiirth
Osterreich in Bheimkirchen.

Zuwachs von 10.756 m?

Der Zubau vergréRert den Stand-
ort um eine Nutzfliche von
10.756 m? (verbaute Flache:
6.866 m?). Damit wird Béheim-
kirchen als zentrales Logistik-
zentrum fiir Osterreich weiter
ausgebaut und zugleich als
Logistik-Hub fiir die Belieferung
osteuropaischer Markte positio-
niert. Die Erweiterung schafft die
infrastrukturelle Basis, um
steigende Anforderungen von
Handwerk und Industrie kiinftig
zuverldssig bedienen zu kdnnen.
,Gerade in wirtschaftlich heraus-
fordernden Zeiten ist es uns
wichtig, bewusst zu investieren
— in unsere Infrastruktur und in
unseren Standort in Nieder-

Osterreich”, betont Michael
Hempt, CEO von Wiirth
Osterreich. ,Mit dem Logistik-
zubau schaffen wir die Voraus-
setzungen, um unseren hohen
Serviceanspruch auch in Zukunft
zu erfillen.” Auch Landeshaupt-
frau Johanna Mikl-Leitner betont
das wichtige Signal fir die Regi-
on: ,Wiirth Osterreich zeigt mit
diesem Projekt, wie
unternehmerischer Erfolg,
regionale Verantwortung und
nachhaltige  Standortent-
wicklung Hand in Hand gehen.
Diese Investition starkt nicht nur
den Wirtschaftsstandort Nieder-
Osterreich, sondern schafft auch
langfristige Perspektiven fur
Beschdftigung und Wert-
schopfung.”

Nachhaltig mit Geothermie
Bereits vor Baubeginn wurde ein
zentrales Nachhaltigkeitsprojekt
unter dem Baufeld umgesetzt:
188 Geothermie-Sonden mit
rund 150 Metern Tiefe bilden die
Grundlage fir eine moderne,
erneuerbare Energieversorgung.
Seit vergangenem Herbst heizt
und kiihlt die neue Geothermie-
Anlage die Verwaltungs- und
Logistikgebaude. Der Standort
ist damit weitgehend unabhan-
gig vom bisherigen Gas.

FW
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Die Rechtskolumne

Die EmpCo-Richtlinie:
Kampf der EU gegen
,areenwashing“

ie EmpCo-Richtlinie (EU 2024/825, ,empowering consumers
for the green transition”) ist eine im Marz 2024 in Kraft getre-
tene und ab Herbst 2026 anwendbare EU-Richtlinie, die Greenwa-
shing durch strenge Regeln fiir Umweltwerbung bekdampft. Unter
Greenwashing versteht man die Praxis von Unternehmen Produkte,
Dienstleistungen und das Unternehmen selbst als umweltfreundli-
cher und nachhaltiger darzustellen, als es den Tatsachen entspricht.
Da die Konsumenten auch besonders im Sanitar-, Heizungs- und
Liftungstechnikbereich beziiglich ,Umweltfreundlichkeit” und
~Nachhaltigkeit” zunehmend sensibler geworden sind, hat diese
Richtlinie auch fir diese Branche eine groRe Bedeutung.

Die Kernpunkte dieser EmpCo-Richtlinie sind folgende:

« Allgemeine Umweltaussagen wie ,0kologisch”, ,klimaneutral”,
L~umweltfreundlich” oder ,biologisch” diirfen nur noch mit prif-
baren Nachweisen verwendet werden.

+ Produkte diirfen nicht als ,klimaneutral” bezeichnet werden, wenn
die Klimaneutralitat nur durch Kompensationszahlungen erreicht
wird.

+ Aussagen Uber zukiinftige Umweltleistungen (z.B. ,klimaneutral
bis 2030") sind nur mit detaillierten, messbaren und von Dritten
gepriiften Umsetzungsplanen zul&ssig.

+ Es sind nur noch Nachhaltigkeitssiegel erlaubt, welche auf offizi-
ellen Zertifizierungssystemen beruhen oder behérdlich geneh-
migt sind.

« Unternehmen miussen Uber die Haltbarkeit und Reparierbarkeit
von Produkten informieren. Insbesondere diirfen Produkte nicht
als reparierbar bezeichnet werden, wenn sie es nicht sind.

Derzeit wird diese Richtlinie von den EU-Mitgliedsstaaten in na-
tionales Recht umgesetzt. Aller Voraussicht nach werden die Rege-
lungen der EmpCo-Richtlinie in Osterreich in das UWG (Gesetz gegen
den unlauteren Wettbewerb) tibernommen. Das Osterreichische
UWG hat eine ,schwarze Liste” als Anhang. Diese schwarze Liste
enthalt Geschaftspraktiken die immer als unlauter und somit verbo-
ten gelten. Es ist zu erwarten, dass die durch die EmpCo-Richtlinie
verbotene Umweltwerbung in diese ,schwarze Liste” aufgenommen
wird. Da bei VerstoBen gegen diese Richtlinie Abmahnungen und
Unterlassungsklagen samt Schadenersatzforderungen von Mitbe-
werbern, hohe BuBBgelder und Reputationsschdaden drohen, emp-
fiehlt es sich rechtzeitig die Umwelt- und Nachhaltigkeitskommuni-
kation zu priifen und gegebenenfalls anzupassen, um ,Greenwa-
shing-Risiken” zu minimieren.

DR. GERALD GANZGER
ist Managing Partner der Wiener Anwalts-
kanzlei Lansky, Ganzger, Goeth & Partner.

E: Gerald.Ganzger@lansky.at

W: www.lansky.at

LECHTS UND RINKS

Auf Links gedrent
Nur eine
Zahl

r wollte ein Angebot vom Hersteller fiir seinen Kunden ein-

holen. Noch bevor er die Details mit dem Innendienst des
Herstellers besprechen konnte, wollte dieser die folgende Frage
beantwortet haben: ,Wie hoch ist die Wahrscheinlichkeit, dass Sie
die angebotene Anlage verkaufen?” ,Ah, wie bitte?” ,Die Zahl ist
verpflichtend einzusetzen, ansonsten ldsst mich das System nicht
weitermachen.” ,Horen Sie, wie soll ich das wissen?” , Sie werden ja
Erfahrung haben und vielleicht kennen Sie den Kunden ja.” ,Nein,
ich kenne den Kunden nicht und welche Erfahrung meinen Sie? Das
Glaskugel-Lesen?”

,Lieber Herr, ich MUSS hier eine Zahl einsetzen. Also sagen Sie
mir einfach, was Sie vermuten.”,Schreiben Sie Folgendes: die Wahr-
scheinlichkeit steigt mit dem Sinken lhres Angebotspreises.” ,/ch
darfnur Zahlen einsetzen.”,Dann schreiben Sie 100.” ,/ch habe nur
zwei Stellen.”,99.” ,Das ist unglaubwidirdig.”,Wer glaubt mir nicht?
Das System?” ,Ja, es ist Kl-gesteuert.” ,Aha. Und die Kl traut mir
diese hohe Wahrscheinlichkeit eines Abschlusses nicht zu? Kennt
mich die KI? WeiB sie, welche Verkaufserfolge ich habe?” ,Das wol-
len wir ja grade herausfinden.”,Mit einer Zahl. Ohne Erklarung. Aber
bitte, wenn mir das die Kl nicht zutraut, dann schreiben Sie halt 10.”
,Mit einer so niedrigen Zahl werden Sie aber zurtickgereiht.”,Wie
zurlickgereiht?” , Angebote fiir 10-prozentige Verkaufschancen wer-
den immer ganz zuletzt bearbeitet, also rechnen Sie mit einer Vor-
laufzeit von 14 Tagen. Kann auch ldnger sein.”

,Ok, und was wiirden Sie mir jetzt raten? Was sollen wir da ein-
tragen, damit ich zeitnah zu meinem Angebot komme?“ ,Das kann
ich nicht sagen. Ich darf da auch nichts eigensténdlig eintragen. Das
Telefonat wird aufgezeichnet. Wenn ich Fakedaten eintrage, riskie-
re ich meinen Job.” ,Horen Sie, ich will einfach nur Ihr Angebot.
Leider besteht mein Kunde auf Ihrem Produkt, sonst wére dieses
Gesprach samt Geschéftsbeziehung bereits...”

,...beendet. Ja, das hér ich jeden Tag fiinf Mal. Und das ist nicht
gut. Bei meinem Reporting am Ende der Woche muss ich angeben,
wie viele Kundengespréche ich positiv abgeschlossen habe. Je nied-
riger die Zahl, desto schlechter sind meine Aufstiegschancen.”

MAG. BRIGITTE FUCHSBAUER

Installationsbetrieb Ofenbinder
Springsholz GmbH in St. Pélten.
Altere Kolumnen finden Sie unter

www.ofenbinder.com



SERVICE/KARRIERE

Termine

Ein Uberblick tber aktuelle Branchenveranstaltungen, Messen und Seminare.

[FH/interm

Gebaudetechnik Jubilaums-Messe
14. bis 17. April, NUrnberg

2026 feiert die [FH/intherm ihr 50-jdhriges
Bestehen. Die fiihrenden Akteure der SHK-,
und Haustechnikbranche finden auf der
Fachmesse Antworten auf die Zukunftsfra-
gen der Gebaudetechnik, von Baddesign bis
zu Energiesystemen und Raumklima- und
Liftungslosungen.

Informationen & Anmeldung:
www.ifh-intherm.de

Die Redaktion
empfiehlit

Klima- und
Warmepumpen

Schulungen

FLAKTGROUP
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I[EA-Warmepumpenkonferenz 2026

Innovationen fiir die Warmepumpen-
technologie im Fokus
26. bis 29.Mai 2026 (Wien)

Die heuer 15. Ausgabe der IEA-Warmepum-
penkonferenz ist einzigartige internationale
Veranstaltung und findet seit 1984 alle drei
Jahre statt. Mit Gber 380 Einreichungen aus
Forschung und Industrie, hochrangigen in-
ternationalen Speaker:innen, Workshops
und technischen Exkursionen wird Wien
von 26. bis 29. Mai 2026 wieder zum inter-
nationalen Zentrum der Warmepumpen-
Innovationen.

Tickets & Registrierung:
https://hpc2026.org/registration-tickets

Highlights

FlaktGroup

diverse Termine

Die kostenlosen Schulungen der
FlaktGroup bieten viele Moglichkeiten,
Fachkenntnisse in den Bereichen Instal-
lation, Inbetriebnahme und Wartung
von bestehenden und neuen Klimasys-
temen und Warmepumpen zu vertiefen.

Informationen & Anmeldung:

www.flaktgroup.com

Vorbereitung Befahigungspriifung
31. August 2026 bis 03. Juni 2027
Bereiten Sie sich praxisnah auf die Meis-
terprifung Heizungstechnik sowie Befa-
higungspriifung Gas & Sanitartechnik vor!
Im modularen Lehrgang erarbeiten Sie
technisches Know how, unternehmeri-
sches Denken und kalkulatorische Kom-
petenz auf aktuellem Prifungsniveau.

Informationen & Anmeldung:
www.wifiwien.at/62660x

TECE Webinar

Think Bath - Trendscout 2026
15. Juni 2026, online

Als Herzstlick der globalen Designszene
setzt die Milan Design Week 2026 erneut
MaRBstabe fiir Gestaltung, Innovation und
Zukunftstrends. In diesem exklusiven On-
line-Seminar nimmt Sie Bettina Bickert, In-
nenarchitektin und Designexpertin bei
Plankreis, mit auf eine inspirierende Reise
durch die neuesten Entwicklungen der Mi-
lan Design Week und gibt fundierte Einbli-
cke in die Designtrends 2026 — rund um
Badgestaltung, Mébel und Farbwelten.

Think Bath - Digitalisierung und Ki
im Handwerk
18. November 2026 (online)

In diesem praxisnahen Vortrag zeigt Sandra
Jentsch von EIQ, wie Handwerksbetriebe
die Chancen der Digitalisierung konkret
nutzen kénnen — ohne komplizierte Theo-
rie, sondern mit verstandlichen Beispielen
aus dem echten Betriebsalltag.

Informationen & Anmeldung:
www.tece.com/at/academy/

WKO-Veranstaltungen

Relevantes aus dem Normenwesen
05. Mai 2026, SHL Center Wien

Bleiben Sie stets auf dem neuesten Stand
und erweitern Sie Ihre Fachkenntnisse
durch die Teilnahme an dieser Weiterbil-
dungsmalinahme. Erfahren Sie mehr tber
die neuesten Entwicklungen im Normen-
wesen.

Abwassersysteme richtig reinigen
28. Mai 2026, SHL Center Wien

Dieser Kurs vermittelt praxisnahes Wissen
zur fachgerechten Reinigung von Abwas-
sersystemen. Behandelt werden sowohl
die richtigen Verfahren und Werkzeuge als
auch haufige Fehlerquellen und deren Ver-
meidung.



Fit fiir den Berufsalltag
17. Juni 2026, SHL Center Wien

Dieser Workshop unterstiitzt Lehrlinge dabei, sich respektvoll und
professionell im Berufsalltag zu bewegen, im Betrieb ebenso wie
beim Kunden. Durch praktische Ubungen und realititsnahe Simu-
lationen trainieren die Lehrlinge gesellschaftliche und berufliche
Normen sowie praxisnahe Umgangsformen fiir den Alltag im Be-
trieb und beim Kunden, als Ergdnzung zur Ausbildung im Unter-
nehmen.

Informationen & Anmeldung:
www.wko.at/veranstaltungen

OVGW

Kongress und Fachmesse Gas Wasser 2026
24. bis 25. Juni 2026 (Salzburg)

Die Veranstaltung stellt zukunftsorientierte Ideen und Leistungen
der beiden Branchen in den Mittelpunkt und bildet eine Plattform,
auf der Neuigkeiten zu erfahren sind und Problemstellungen offen
diskutiert werden.

Weitere Informationen & Anmeldung:
https://event.ovgw.at/kongress_und_fachmesse__gas_wasser_2026

Rothwerke

Inbetriebnahme von Warmepumpensystemen
16. bis 18. September 2026 (Werk Dautphetal)

Mit praxisorientierten Schulungen rund um die Inbetriebnahme
von Warmepumpensystemen unterstiitzen die Roth Werke das
Fachhandwerk dabei, ihr Know-how im Bereich moderner Heiz-
technik weiter auszubauen. Die Teilnehmerlnnen erhalten einen
kompakten Uberblick iber den aktuellen Warmepumpenmarkt
und lernen die Roth Warmepumpen- und Speichersysteme im
Detail kennen.

Informationen & Anmeldung:
www.roth-werke.de/roth-schulungen/

Chillventa 2026

Weltleitmesse der Kaltetechnik
13. bis 15. Oktober 2026, Nirnberg

Die Chillventa ist bekannt fiir ihren weltweit anerkannten Uber-
blick Gber die Bereiche Kaltetechnik, Isoliertechnik, MSR-Technik,
Automation, Klimatechnik, Liftung und Warmepumpen. lhre klare
Spezialisierung bringt alle flihrenden Experten, Key Player und Ver-
bande in Nurnberg zusammen und macht sie zu dem wichtigsten
Pflichttermin flr die Branche. Die Chillventa erweitert 2026 ihre
Ausstellungsflache um eine Halle und bietet so mehr Flache und
Maoglichkeiten fir Aussteller und Fachbesucher.

Weitere Informationen & Anmeldung:

www.chillventa.de

| BS026 |

Technology

PC- und EtherCAT-basierte Steuerungstechnik setzt weltweit Standards:
= 3lle Komponenten fur IPC, 1/0, Motion und Automation
weltweit etablierte Meilensteine der Automatisierung:
Lightbus-System, Busklemme, Automatisierungssoftware TwinCAT
maximal skalierbare und offene Automatisierungssysteme
basierend auf dem Hochleistungsfeldbus EtherCAT
Integration aller wesentlichen Maschinen- und Anlagenfunktionen
auf einer Steuerungsplattform
universelle Automatisierungslosungen fir Gber 20 Branchen:
von der CNC-gesteuerten Werkzeugmaschine bis zur intelligenten
Gebdudesteuerung

Scannen und alles le‘\}l\leNé)s\.,EER Halle 27,
iber das Beckhoff
Steuerungssystem Stand G56

erfahren

BECKHOFF
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SERVICE

Der Gelbe
im Mai

Sanitar
Trinkwasser-
qualitat

Trinkwasser in Osterreich glanzt mit heraus-
ragender Qualitdt und unterliegt strengen
gesetzlichen Grenzwerten; optimale Gebdude-
technik bringt es direkt zur Entnahmestelle.

Klima/Luftung

Gut
gekuhit

Die aktuell noch ungewohnte Sonnenein-
strahlung nach Wochen des Nebels sorgen
dafiir, dass sich die ersten Gedanken an
Klimaanlagen formen und festigen — der
,Gelbe" liefert Ideen zu den besten Systemen.

www.derinstallateur.at 4/2026

Heizung
Hybride
Heizsysteme

Gut kombinierte Heizquellen sind ein Opti-
mum - eine zusatzliche intelligente Steue-
rung wahlt zudem automatisch die giinstigs-
te bzw. effizienteste Energiequelle.

Installationstechnik

Brandschutz &
Sicherheit

Wir bieten Ubersicht zu wichtigen techni-
sche MaBnahmen in Sachen Brandverhi-
tung aber auch -einddmmung; u.a. durch
die Abschottungen von Kabel- und Rohr-
leitungen u.v.m.
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Watts Industries Deutschland GmbH

Fiihrung
tibernommen

r. Silke Schoén ist bereits

seit 1. September 2025
Vice President Commercial Eu-
rope sowie Geschéftsfihrerin fiir
Deutschland, Osterreich und die
Schweiz bei WATTS, einem der
weltweit fuhrenden Anbieter
von Lésungen und Produkten
fur Wasser-, Sanitar- und Heiz-
technik. lhre Karriere begann sie
im Key Account Management
bei Procter & Gamble und

L'Oréal. Danach war sie bei der
Boston Consulting Group als
Strategieberaterin beschéftigt
und im Anschluss mehrere Jahre
in fihrenden Funktionen bei
Bosch Power
Tools tatig, zu-
letzt als Vice
President und
Head of Glo-
bal Business
Operations.

DR. SILKE SCHON

Diker ProCo GmbH
Verstarkte
Kundennahe

er Fachhandel und das

Handwerk in Berlin und in
Ostdeutschland erhalten mit
Heiko Reimitz einen zusatzlichen,
erfahrenen Ansprechpartner. Fiir
Kunden in Berlin und Ost-
deutschland bedeutet dies eine
intensivere Betreuung vor Ort
sowie eine starkere Unterstit-
zung bei der Sortimentsplatzie-
rung und Projektbegleitung.
Mit seiner langjéhrigen Erfah-

SERVICE/KARRIERE

rung im SHK-
Umfeld kennt
Reimitz sowohl
die Anforde-
rungen des
Fachhandels
als auch die Be-
dirfnisse des verarbeitenden
Handwerks. Zuletzt war er im
AuBendienst bei Radaway und
davor als Gebietsverkaufsleiter
bei Stiebel Eltron tatig.

Renson

Neuer

Bereichsleiter
oren Knockaert tritt

Renson als Bereichsleiter
fuir Renson Building Solutions bei.
Der Dachbereich ist fir die Ge-
schéftsbereiche ,Klimalésungen”
und ,Fenster- und Fassadenlo-
sungen” verantwortlich. Mit tiber
zwanzig Jahren Erfahrung im Be-
reich Produktion, Operations und

internationaler
Unternehmens-
fuhrung beiu.a.
Solutia, Bekaert,
IVC-Mohawk
und Deceun-
inck bringt er
eine beeindruckende Erfolgs-
bilanz mit nach Waregem.

RENSON

Dornbracht
Neue
Impulse

ie Dornbracht GmbH &

Co. KG erhélt frische Im-
pulse und starkt damit gezielt
ihre strategische und organisa-
torische Ausrichtung. Mit 1. Marz
2026 erweiterte Natalia Castel-
lucci de Kolb (links im Bild) die
Geschaftsfiihrung und bildet
nun mit Caroline Schmitt die

neue Doppelspitze des Unter-
nehmens. Parallel dazu wurde
die operative Resilienz des Un-
ternehmens erhoht: Klarere
Strukturen, optimierte Prozesse
und eine verbesserte Steue-
rungsfahigkeit sorgen fur mehr
Effizienz und Handlungsfahig-
keit Gber alle Bereiche hinweg.

lhr Erfolg zahlt!

INSTALLATEUR DES MONATS

Dlouhy GesmbH

Wollen auch Sie als
sinstallateur des Monats*“
in die Geschichte eingehen?
Gerne stellen wir Ilhren Betrieb vor!

Kontaktieren Sie uns, wir besuchen Sie!*

Senden Sie uns ein E-mail:
installateur@verlagholzhausen.at

* Ihre Idee z&hlt. Selbstverstandlich ist die
Vorstellung in unserem Magazin fUr Sie kostenlos.

4/2026 www.derinstallateur.at

DUKER

DORNBRACHT

57



FACHBUCHER

Aufgeblattert

Der 6sterreichische Installateur prasentiert an dieser Stelle
Bicher zu unterschiedlichen Themen, die fur lhren Unter-
nehmeralltag oder Sie personlich interessant sein kdnnten.

GIOVANNI,
DU STINKST

-

Mit
JgBN-NumTet
yorgestelte”

‘NFO r dev
e des THelS o ier
Hilfe sanen Sie die
oner ez

ex
On\'\r\e—BooKshop, 0o

im
Emwedef o W gosite oder

in einer Buohhand\ung
in \nrer Nahe-

Schoue
Scheife!

SteuerSparBuch 2025/2026
fir Lohnsteuerzahler:innen
und Selbstandige

Der bewahrte Klassiker mit allen
Neuerungen und Formularen ist
wieder aktualisiert am Markt. Ob
angestellt oder selbsténdig: Je-
der will Steuern sparen. Doch das
Steuerrecht ist ein Dschungel,
den der Laie kaum durchblickt.
Das SteuerSparBuch 2025/2026
enthalt in bewahrter Weise alles
Wissenswerte iber wichtige The-
men wie Freibetrdge und Ab-
setzbetrdge, Lohnsteuerbegtins-
tigungen, Sozialversicherung,
Einkommen- und Umsatzsteuer,
Gewinnermittlung fur Selbstan-
dige oder Tipps fir steueropti-
males Verhalten. Das SteuerSpar-
Buch bietet den Lesern einen
Ubersichtlichen Wegweiser
durch alle Neuerungen und zeigt
in einer klaren und einfach nach-
vollziehbaren Form, wie Lohn-
steuerzahler und auch Selbstén-
dige ihre persénlichen Méglich-
keiten zum effizienten Steuer-
sparen optimal nutzen kénnen.

Giovanni, Du stinkst
Tod am See -
Sinovats ermittelt

Es konnte ein schones, ruhiges
Leben sein. Hier am vertraumten
burgenldndischen Badesee im
kleinen Paradies, wie es von den
Menschen im Dorf liebevoll ge-
nannt wird. Ein Idyll von dem
viele Menschen traumen. Ware
danicht dieser sonderbare Bade-
unfall, mit dessen Aufkldarung
Abteilungsinspektor Giovanni
Sinovats betraut wird. Und der
nicht nur die Idylle, sondern auch
die vermeintliche Harmonie der
nur auf den ersten Blick einge-
schworenen Dorfgemeinschaft
gehorig aus dem Gleichgewicht
bringt. Schon bald bleibt kein
Stein mehr auf dem anderen im
kleinen Paradies am See. Sogar
ein Erdbeben sowie ein profitgei-
ler Grundbesitzer werden in die-
ser Situation zur Nebensache. Zu
allem Uberfluss treibt auch noch
Mama Sinovats mit ihrem Italien-
faible alle in den Wahnsinn. Allen
voran Giovanni selbst...

Ermutigung
Erfolgsgeschichten
fiir eine bessere Welt

Das neue Buch von Rudi Anscho-
ber ist eine bewusste Gegenrede
zur allgegenwartigen Unter-
gangserzahlung. Es argumen-
tiert, dass Pessimismus zwar po-
litisch wirksam ist, aber Hoffnung
wirkt noch viel mehr. In Zeiten
von Umweltkrise, Kriegen und
wachsendem Pessimismus zeigt
Rudi Anschober, warum Zuver-
sicht kein naiver Optimismus ist,
sondern eine gesellschaftliche
Kraft. Wandel ist nicht nur mog-
lich, er passiert bereits. Man muss
ihn nur zeigen. Klimakrise, Krie-
ge, soziale Spaltung und politi-
sche Radikalisierung pragen das
Gefuhl einer Welt im Dauerkri-
senmodus. Viele Menschen ha-
ben den Glauben an eine gute
Zukunft verloren. Der ehemalige
Gesundheits- und Sozialminister
und langjahrige Umweltpolitiker
zeigt funktionierende Losungen
welche in letzter Zeit erfolgreich
in die Praxis umgesetzt wurden.

Schone ScheiBe! Wie unse-
re Fakalien die Ressource
der Zukunft sein kénnen

Ursula Kosser hat gefragt, recher-
chiert, geschaut und geschnup-
pert. In Kldranlagen und Kom-
postwerken, auf Hundewiesen,
Bauernhofen und in Hightech-
Laboren. Ihr Fazit: Ausscheidun-
gen sind kein Mist, sondern Roh-
stoff, Kulturgut, Milliardenge-
schaft - und ein Schlissel fir die
Zukunft. Dieses Buch erzahlt,
warum Kithe mit ihrem Fladen
das Klima retten konnten, wie
Hundekot Stadte vergiftet oder
begriint, weshalb Menschen ih-
ren Stuhl spenden, wie Fakalien
zu Dinger, Biogas, Medizin,
Kunst und sogar Energie werden.
Gleichzeitig wird analysiert, war-
um gesellschaftliche Tabus, ge-
setzliche Regulierungen und in-
dustrielle Interessen Fortschritte
bremsen. Lasst uns Fakalien end-
lich — wieder - als Teil des nattir-
lichen Kreislaufs begreifen. Wenn
aus Scheille Gold werden kann,
warum werfen wir sie dann weg?

Linde Verlag, 488 Seiten
36,00 Euro
ISBN: 978-3-7093-0726-7
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Kremayr & Scheriau, 200 Seiten
18,00 Euro
ISBN: 978-3-2180-1495-3

ueberreuter Verlag, 220 Seiten
24,00 Euro
ISBN: 978-3-8000-7842-4

oekom Verlag, 160 Seiten
15,99 Euro
ISBN: 978-3-9872-6522-8



TOSHIBA

Plasma-lonisator Luftreinigungssystem

A+++ fur Kuhlen & Heizen
modernes Curved-Design
WIFI-Adapter serienmaBig integriert
Careflow Luftverteilung
SILENT-Funktion fixierbar

Erhaltlich in Schwarz oder Weil3
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Eﬁ%@; www.toshiba-aircondition.com
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